Инвестируйте в недвижимость на сдачу

Для вас задача номер один – найти за рубежом ликвидное жилье, которое впоследствии сдается в аренду. Для начала обратите внимание, в каких странах недвижимость в цене, как ее можно будет продать и какие предпочтения арендатора того или иного региона. Не следует покупать виллы или большущие дома в Европе. Во-первых это достаточно дорого, а во-вторых, вовсе не выгодно. Для европейцев идеально подойдет то жилье, которое можно снять за двести-двести пятьдесят долларов в неделю, услуги воды, отопления и света в Европейских странах достаточно дорогостоящи, потому отдавать в аренду огромные дома и брать за них крохотную цену – немного глупо. Жителям Европы также абсолютно плевать, каким цветом ванная комната и сколько надо ехать к музею восковых фигур. При выборе страны, в которой вы будете покупать жилье, заранее поинтересуйтесь и тем, сколько за год она принимает туристов – это ваша первая надежная информация, которая поможет понять, где же недвижимость достаточно востребована. 

Если говорить о теплых странах, там самым востребованным считается жилье с двумя спальнями и площадью примерно семьдесят квадратов, а вот если говорить о горнолыжных курортах, то там и вовсе жилье свыше сорока квадратов считается не рентабельным. Не забывайте также, что европеец не будет думать о проблемах связанных с бытом, ему нужен комфорт.
1. Выбирайте то, на что спрос. Есть простое правило: чем меньше объект, тем выше его ликвидность, а значит, тем проще его сдать. На горнолыжных курортах высоколиквидны и очень хорошо сдаются в аренду шале 40–50 м2 с одной спальней. На море идеальный вариант — апартаменты в пределах 80 м2 на две спальни. Для инвестиций более интересны объекты, уже оборудованные всем необходимым, не требующие от покупателя лишних хлопот: оборудованная кухня с посудой, бытовая техника, надежная мебель и так далее.

