Структура антикварного рынка и основные правила заключения сделок
Многие руководители крупных аукционных домов, специализирующихся на покупке и продаже предметов коллекционирования считают, что покупка антикварных вещей – это не только выгодное вложение денежных капиталов, но и большое удовольствие, приносимое соприкосновение с историческими редкостями, произведениями искусства, изделиями больших мастеров.
По словам экспертов, подавляющее большинство покупателей предметов искусства и антиквариата интересуется не только финансовой стороной дела – доходностью инвестирования, но и эстетичностью товара. 
Согласно оценке аукционных домов, оборот рынка антиквариата составляет до полутора миллиардов долларов в год. В последние годы, вследствие устойчивого роста цен на нефть и освобождения большого количества свободных денег, которые требуют конвертации в капитал, отмечается тенденция к ещё большему насыщению рынка денежными средствами, увеличивается количество сделок и игроков в этом секторе экономике. 
Игроков отечественного рынка произведений искусства и предметов старины можно условно разделить на три категории. К первой относится 5 000 частных дилеров, специализирующихся преимущественно на русском искусстве. Количество сделок варьирует от одной в месяц, до одной в год. В эту группу входят, в основном сотрудники музеев со специальным образованием и искусствоведы, их капитал оценивается в 500 - 500 000 долларов. Вторая категория образована антикварными магазинами, салонами и галереями, занимающимися продажей старинных вещей. Их количество пока не установлено точно. Известно, во всяком случае, что в Москве действует до двухсот легальных торговых организаций, в Петербурге – около ста, по России в целом – до 400 фирм (для сравнения – в Лондоне действует около 2 000 магазинов и сорок аукционных домов). В третью категорию попадают игроки с наиболее крупными капиталами – аукционные дома, проводящие торги с различной периодичностью и количеством лотов.
Как купить антиквариат? Основные правила 
1. Колебание цены на предметы старины зависит от множества факторов, поэтому более-менее точные предсказания динамики стоимости можно высказать только относительно конкретного предмета. Однако, существуют некоторые общие принципы, позволяющие ориентироваться в ценообразовании. Цена на антикварные предметы зависит, прежде всего, от рыночного сектора, в который попадает тот или иной предмет – нумизматика, филателия, изобразительное искусство, филателия, букинистка. Эксперты утверждают, что выгодная покупка может дорожать со скоростью от 20% в год. Однако, стоимость большинства предметов, представленных на рынке, повышается медленнее. 
2. Следует учитывать риски покупки подделки и перепады конъюнктуры. В идеале, перед совершением любой сделки должна быть произведена оценка антиквариата. 
3. Не стоит рассчитывать на сверхприбыли: предмет, купленный дешево через год не даст миллионных прибылей. Вещь с хорошим потенциалом роста цены будет изначально стоить дорого. Количество предметов, наиболее выгодных для инвестиций, невелико, почти все они хорошо известны экспертам и серьезным игрокам рынка, постоянно находятся на пересечении интересов множества лиц и организаций. На невозможность быстрого получения сверхприбылей указывает и статистика, собранная аукционными домами – средний срок перепродажи предмета составляет 4-5 лет.

4. Сфера предметов искусства требует глубоких знаний в области искусствоведения. Если покупатель плохо разбирается в этой сфере, лучше всего воспользоваться услугами консультанта, либо перейти в другую рыночную нишу – ювелирные изделия или нумизматику.
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