Об окнах, скидках и «фирмах-однодневках»
 Подскажите, правда ли что фирмы предоставляют скидки на окна как в рекламе, и каких "подводных камней" можно ожидать? 

Анна Васильевна В. 

Почем скидки для народа?!
    В любой бесплатной газете можно увидеть объявления о продаже окон со скидками в 30%, 40%,и даже в 50%.! Скидки на окна предоставляют матерям одиночкам, пенсионерам, ветеранам, молодоженам, чернобыльцам, льготникам, то есть практически всем желающим. Правда в том что - ни одна компания не станет торговать окнами в убыток себе. 

 Такие скидки на окна возможны только при значительном  завышении изначальной цены. Помимо этого, скидка всегда указывается только за окно, а при расчете заказа скидки не распространяются на  доставку, подъем на этаж, монтаж, подоконник с отливом и их установка,  откосы, и многое другое. Я даю гарантию, что вы никогда не найдете в объявлениях  металлопластиковое "окно под ключ" с честной скидкой в 50%,это не реально! 

Так доверять ли скидкам или нет?
 На сегодняшний день просто наивно доверять скидке в 30% или 40%, ведь они существуют лишь на бумаге. Это каким же образом, изначально составлялась цена или какого низкого качества должен быть товар, чтоб его продавать по такой цене? В действительности же, средняя цена по городу не отличается от цены окна со скидкой 50%  или даже чаще – цена без скидки в конечном итоге будет ниже. 

 Реклама, ориентированная на обман потребителя, говорит, прежде всего, о недобросовестности фирмы. Доверять ли деньги таким компаниям или нет, решать только вам. Окна, это не «прошлосезонные» платья, они изготавливаются под заказ согласно размерам, снятым с ваших проемов и о каких-либо распродажах не может быть и речи.                                                                                                                                                       

Но что если вам все же предлагают окна  дешевле, чем у всех? Давайте развеем мифы о распродажах окон.

Возможны три варианта распродажи окон рассчитанных всегда на желание клиента сэкономить:

1.Не очень честные «псевдооконщики» могут банально скрыться с вашими деньгами, прикрыв офис после месяца работы и переехав на новое место. Им даже не нужно ничего  устанавливать. Согласитесь на таких условиях можно с легкостью предлагать любые скидки... 

2.Окна вам все же установят, экономя при этом на  монтажных материалах, стоимости труда квалифицированных монтажников, крепежных деталях, качестве фурнитуры окна. При всем этом профиль может быть от известных производителей, но неизвестно где собранный. Следует обратить внимание на сроки изготовления окна. К примеру, если вам привезут окна уже через 3-4 дня, то я думаю, стоит усомниться в их происхождении. Фабричные окна имеют сопроводительный гарантийный талон, в который не мешало бы заглянуть.

3. Простой монтажник, найдя выход на поставщика окон, дав объявление в газету и решив работать "на себя" устанавливает вам окна с минимальной прибылью. Он может себе это позволить, так как не платит никаких налогов и не имеет ни торговых, ни складских помещений. В случае рекламации или технического обслуживания (а они поверьте, возникают) вы можете рассчитывать лишь на честность и порядочность "вольного стрелка". 

 Итак, выбирая окна по принципу "дешевле", есть риск  получить некачественный продукт, а то и вовсе потерять свои деньги. 

  Более действенного способа привлечь клиента, чем предложить ему наинизшую цену, к сожалению, нет, этим то и пользуются мошенники. 

