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Введение

Актуальность работы

Понятие оборотный капитал тождественно оборотным средствам и представляет собой одну из составных частей имущества хозяйствующего субъекта, необходимую для нормального осуществления и расширения его деятельности.

Оборотный капитал это средства, обслуживающие процесс хозяйственной деятельности, участвующие одновременно и в процессе производства, и в процессе реализации продукции. В обеспечении непрерывности и ритмичности процесса производства и обращения заключается основное назначение оборотного капитала предприятия.

Рациональное формирование и эффективное использование оборотных средств в современных условиях является весьма актуальной проблемой для многих предприятий. Торговля, во всех ее проявлениях, занимает все большее место в предпринимательской деятельности экономических субъектов. Возникает множество различных торговых и снабженческо-сбытовых организаций. Кроме того, закупкой и продажей товаров занимаются не только предприятия сферы торговли.

При этом большая часть активов предприятий торговли представлена оборотными средствами. В связи с этих оптимизация оборотных средств и повышение их отдачи является первоочередной задачей, решение которой способно обеспечить повышение эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия в целом.

Важной частью имущества предприятия являются его оборотные средства.

С развитием рыночных отношений произошли существенные изменения, коснувшиеся состава и структуры оборотных средств, их финансирования, учета, порядка движения.

Каждое предприятие, осуществляющее хозяйственную деятельность, должно иметь оборотные средства в достаточном объеме (оборотный капитал), которые обеспечивают бесперебойный процесс производства и реализации продукции. Оборотные средства хозяйствующих субъектов, участвуя в кругообороте средств рыночной экономики, представляют собой органически единый комплекс.

Наличие у предприятия достаточных оборотных средств оптимальной структуры - необходимая предпосылка для его нормального функционирования в условиях рыночной экономики. Поэтому на предприятии должно проводиться нормирование оборотных средств, чьей задачей является создание условий, обеспечивающих бесперебойность производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

Предприятие в случае эффективного управления своими и привлеченными оборотными средствами может добиться рационального экономического положения, сбалансированного по ликвидности и доходности.

Целью настоящей работы является исследование понятия и структуры оборотных средств, а также исследования управления оборотными активами на предприятии «ЧОП Русь».

Для достижения поставленной цели необходимо решить следующие задачи:

– рассмотреть структуру оборотных средств и источники их формирования;

– определить источники финансирования оборотных средств предприятия ООО «ЧОП Русь»;

– выявить источники формирования оборотных средств предприятия;

– рассчитать показатели эффективности использования оборотных средств на предприятии; дать организационно-экономическую характеристику ООО «ЧОП Русь»;

– проанализировать финансовое состояние ООО «ЧОП Русь»;

– выявить меры по повышению эффективности оборотных средств ООО «ЧОП Русь.

Объектом исследования является производственно-хозяйственная деятельность предприятия ООО «ЧОП Русь».

Предметом исследования являются показатели использования оборотных средств предприятия ООО «ЧОП Русь».

Теоретической и методологической основой работы является анализ теоретических работ, посвященных проблемам формирования и использования оборотных средств; метод индукции и дедукции.
Исходными данными для написания работы послужили первичные и сводные документы по учету оборотных средств, годовые отчеты исследуемого предприятия за 2009-2011гг..

В ходе данного исследования были изучены исследования авторов по данной проблеме: А.Д.Шеремета, В.В.Ковалева, Г.В.Савицкой, Н.П.Любушина, В.Б.Лещевой, В.Г.Дьякова, О.В.Ефимовой, И.Т.Баканова и др.

1 Сущность основных средств как объекта анализа хозяйственной деятельности
1.1 Понятие и классификация оборотных средств
Оборотные средства являются одной из составных частей имущества предприятия. Состояние и эффективность их использования – одно из главных условий успешной деятельности предприятия. Развитие рыночных отношений определяет новые условия их организации. Высокая инфляция, неплатежи и другие кризисные явления вынуждают предприятия изменять свою политику по отношению к оборотным средствам, искать новые источники пополнения, изучать проблему эффективности их использования.

Одним  из  условий  непрерывности  производства является постоянное возобновление его материальной основы – средств производства. В свою очередь, это предопределяет непрерывность движения самих средств производства, происходящего в виде их кругооборота.

Закончив один кругооборот, оборотные средства  вступают  в  новый,  тем самым осуществляется  их  непрерывный  оборот.  Именно  постоянное  движение оборотных средств является основой бесперебойного  процесса  производства и обращения. Анализ кругооборота фондов предприятий показывает, что авансируемая стоимость не только последовательно принимает различные  формы, но и постоянно в определенных размерах пребывает в этих формах. Иными словами,  авансируемая  стоимость  на  каждый  данный момент кругооборота различными частями одновременно находится в денежной, производительной, товарной формах.

Кругооборот фондов предприятий может совершаться только при наличии определенной  авансированной  стоимости в денежной форме. Вступая в кругооборот, она уже не покидает его, последовательно меняя свои функциональные формы. Указанная  стоимость в денежной форме представляет собой оборотные средства предприятия.

Оборотные средства выступают, прежде всего, как стоимостная  категория.

Они в буквальном смысле не являются материальными ценностями, так как из них нельзя производить готовую продукцию. Являясь же стоимостью в денежной форме, оборотные средства уже в процессе кругооборота принимают форму производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции. В отличие от товарно-материальных ценностей оборотные средства не расходуются, не затрачиваются, не потребляются, а авансируются,  возвращаясь после окончания одного кругооборота и вступая в следующий [20, c.19].
Оборотные фонды непосредственно участвуют в создании новой стоимости, а оборотные средства – косвенно, через оборотные фонды.

В процессе кругооборота оборотные средства воплощают свою  стоимость в оборотных фондах и поэтому посредством последних функционируют в процессе производства, участвуют в формировании издержек производства.

Оборотные фонды, представляя собой потребительную стоимость,  выступают в единой форме – производительной. Оборотные средства,  как  отмечалось,  не только последовательно принимают различные формы, но и постоянно в определенных частях пребывают в этих формах.

Определение оборотных средств как  авансированных денежных средств  в создаваемые запасы оборотных производственных фондов и фондов  обращения  не раскрывает полного экономического содержания этой категории. Оно не учитывает, что наряду с авансированием определенной суммы денежных средств происходит процесс авансирования в эти запасы стоимости прибавочного продукта, создаваемого в процессе производства. Поэтому у рентабельных предприятий после завершения кругооборота фондов сумма авансированных оборотных средств возрастает на определенную сумму полученной прибыли. У нерентабельных предприятий сумма авансированных оборотных средств при завершении кругооборота фондов уменьшается в связи с понесенными убытками.

Оборотные средства часто отождествляются с денежными средствами [3, c.6]
В процессе создания готового продукта наряду с основными средствами производства участвуют предметы труда, которые в отличие от основных средств потребляются полностью и в полном объеме отражаются в стоимости конечного продукта, изменяя при этом свою натурально-вещественную форму или (в зависимости от отрасли производства) физико-химические свойства. В связи с тем, что они расходуются в каждом постоянно возобновляемом производственном цикле, т. е. участвуют в обороте средств предприятия, их называют оборотными средствами, или оборотными активами предприятия.

Оборотные средства предприятия – это совокупность денежных и материальных средств, авансированных в средства производства, однократно участвующих в производственном процессе и полностью переносящих свою стоимость на готовый продукт. Оборотные средства обеспечивают непрерывность и ритмичность всех процессов, протекающих на предприятии (фирме): снабжения, производства, сбыта, финансирования. В России в оборотных средствах сосредоточено до 40% всех ресурсов предприятий. Оборотные средства фирмы постоянно находятся в движении, совершая кругооборот. Кругооборот начинается с оплаты денежными средствами необходимых предприятию материальных ресурсов, а заканчивается возвратом всех затрат на всем пути движения средств в виде выручки от реализации готовой продукции. Затем цикл повторяется [6, c.8].

Таким образом, в процессе кругооборота оборотные средства последовательно проходят следующие стадии:

1) денежная - на этой стадии денежные средства финансируются в необходимые предметы труда;

2) производительная - на этой стадии происходит качественное изменение предметов труда в готовую продукцию, т. е. осуществляется непосредственно процесс производства;

3) товарная - стадия нахождения оборотных средств в предметах труда и готовой продукции [6, c.15].
Оборотные средства в процессе движения одновременно находятся на всех стадиях и во всех формах. При этом достигается непрерывный и ритмичный процесс производства на предприятии.

Оборотные средства подразделяются:

- по экономическому содержанию – на оборотные производственные фонды и фонды обращения;

- по способу формирования – на собственные и заемные;

- по методу планирования – на нормируемые и ненормируемые.

Деление оборотных средств на оборотные производственные фонды и фонды обращения обусловлено наличием двух сфер кругооборота средств – сферы производства и сферы обращения. Экономическое содержание оборотных производственных фондов воплощено в предметах труда, которые, обслуживая производственный процесс, т. е. являясь объектом приложения средств труда и рабочей силы, трансформируются в готовый продукт, полностью перенося на него свою стоимость. Экономическое содержание фондов обращения воплощено в готовой продукции, денежных средствах и средствах в расчетах, обслуживающих процесс обращения общественного продукта.

Наличие собственных и заемных средств в обороте предприятия объясняется особенностями финансирования производственного процесса. Постоянная минимальная сумма средств для финансирования потребностей производства должна обеспечиваться собственными оборотными средствами. Собственные средства предприятия - это, прежде всего, уставный капитал и прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия после уплаты всех налогов. Временная потребность в средствах, связанная с объективными и субъективными причинами, покрывается за счет заемных средств. Наиболее типичными причинами недостатка собственных оборотных средств являются просроченная дебиторская задолженность, увеличение периода производственного цикла, расширение производства, увеличение товарных запасов, увеличение стоимости предметов труда и т. д. К заемным средствам относятся кредиты банков, кредиторская задолженность и прочие пассивы.

Финансирование части оборотных средств за счет заемных средств считается совершенно нормальной операцией. Все предприятия в той или иной мере привлекают заемные средства для финансирования кругооборота оборотных средств. Более того, каждое предприятие имеет так называемые устойчивые пассивы – не снижаемый, постоянный остаток кредиторской задолженности, состоящей из задолженности по заработной плате, перед бюджетом, по отчислениям в социальные фонды и т. п. Проблема привлечения заемных средств – это соблюдение пропорций в структуре финансирования оборотных средств. Соотношение между суммами собственных и заемных средств характеризует финансовую устойчивость предприятия. Считается, что чем больше доля собственных средств, тем оно более финансово устойчиво. В общемировой практике принято, что предприятие теряет свою финансовую устойчивость (независимость), если менее 10% от всей суммы оборотных средств финансируется за счет собственных средств [7, c.13].
Таблица 1.1.1 Состав и классификация оборотных средств

	Оборотные средства

	Производственные оборотные фонды
	Фонды обращения

	А) Производственные запасы
	Б) Средства в затратах на производство
	В) Готовая продукция
	Г) Денежные средства и расчеты

	1.Сырье
2.Основные материалы
3.Покупные полуфабрикаты

4.Комплектующие изделия
5.Вспомогательные материалы
6.Топливо
7.Тара
8.Запчасти
9. Малоценные и быстроизнашива-ющиеся предметы
	10.Незавершенное производство
11.Полуфабрикаты собственного изготовления
12.Расходы будущих периодов
	13.Готовая продукция на складе предприятия
14.Отгруженная (но неоплаченная) продукция
	15.Расчеты с дебиторами
16.Доходные активы (вложения в ценные бумаги)
17.Денежные средства:
- на расчетных счетах
- в кассе


По назначению в производственном процессе (по элементам) оборотные средства можно подразделить на следующие группы.

А) Производственные запасы. Все элементы производственных запасов (1-9) выступают в трех формах.

1. Транспортный запас – со дня оплаты счета поставщика до прибытия груза на склад.
2. Складской запас разделяется на подготовительный и текущий.

2.1. Подготовительный запас создается в тех случаях, когда данный вид сырья или материалов нуждается в выдержке (время естественных процессов, например, сушка пиломатериалов, старение крупного литья, ферментация табака и т.п.).

Текущий запас создается для обеспечения потребности в материалах и сырье между двумя поставками.

Размер максимального текущего запаса определяется по формуле

[image: image1.png]Quax = Q1T




где Qmax  - максимальный текущий запас соответствующего материала;

QT - объем среднесуточного календарного потребления;

Tп - величина интервала поставок данного вида материалов [11, c.85].

Б) Средства в затратах на производство.

В) Готовая продукция – это законченная и изготовленная продукция, прошедшая испытания и приемку, полностью укомплектованная согласно договорам с заказчиками и соответствующая техническим условиям и требованиям. 
Г) Денежные средства и расчеты (средства расчета).

1.2 Состав и структура оборотных средств

Важным показателем структуры оборотных средств является соотношение между средствами, вложенными в сферу производства и в сферу обращения. От правильного распределения совокупной суммы оборотных средств между сферой производства и сферой обращения во многом зависят их нормальное функционирование, скорость оборачиваемости и полнота выполнения присущих им функций: производственной и платежнорасчетной.
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Рис. 1.2.1 Классификация оборотных средств предприятия.

Таблица 1.2.2 - Состав и структура оборотных средств
	Оборотные средства
	
	
	

	Производственные оборотные фонды
	Фонды обращения
	
	

	Производственные запасы
	Средства в затратах на производство
	Готовая

продукция
	Денежные средства и расчеты

	1. Сырье 2. Основные материалы 3. Покупные полуфабрикаты 4. Комплектующие изделия 5. Вспомогательные материалы 6. Топливо 7. Тара 8. Запчасти
	9.Незавершенное производство 10.Полуфабри-каты собственного изготовления 11.Расходы будущих периодов
	12.Готовая продукция на складе предприятия 13.Отгруженная (но неоплаченная) продукция
	114.Расчеты с дебиторами 15.Доходные активы (вложения в ценные бумаги) 16. Денежные средства: - на расчетных счетах - в кассе


Таким образом, по экономическому содержанию оборотные средства можно классифицировать на:

· оборотные производственные фонды;

· фонды обращения.

Деление оборотных средств на оборотные производственные фонды и фонды обращения обусловлено наличием двух сфер индивидуального кругооборота средств: сферы производства и сферы обращения. Отражая особенности своей сферы приложения, оборотные фонды и фонды обращения взаимосвязаны и взаимообусловлены. Поэтому рост эффективности использования оборотных средств достигается лучшим применением как оборотных фондов, так и фондов обращения.

Под составом оборотных средств понимается совокупность элементов, образующих оборотные производственные фонды и фонды обращения.

Под структурой оборотных средств понимается соотношение между элементами в общей сумме оборотных средств. На нее оказывают влияние особенности организации конкретного производства, материально-технического обеспечения, принятый порядок расчетов за товарно-материальные ценности. Изучение структуры является основой прогнозирования перспективных изменений в составе оборотных средств.

Элементами оборотных средств являются: сырье, основные материалы и покупные полуфабрикаты; вспомогательные материалы; топливо и горючее; тара и тарные материалы; запчасти для ремонта; инструменты, хозинвентарь и другие быстроизнашивающиеся предметы; незавершенное производство и полуфабрикаты собственного производства; расходы будущих периодов; готовая продукция; товары отгруженные; денежные средства; дебиторы; прочие [9, c.105].
По месту и роли в процессе воспроизводства оборотные средства подразделяются на следующие четыре группы:

· средства, вложенные в производственные запасы;

· средства, вложенные в незавершенное производство и расходы будущих периодов;

· средства, вложенные в готовую продукцию;

· денежные средства и средства в расчетах [9, c.106].
По степени планирования оборотные средства подразделяются на нормируемые и ненормируемые. К ненормируемым относятся, товары, отгруженные, денежные средства и средства в расчетах. Все остальные элементы оборотных средств подлежат нормированию

По источникам формирования оборотные средства подразделяются на собственные (и приравненные к ним) и на заемные

Наличие собственных и заемных средств в обороте предприятия объясняется особенностями организации производственного процесса. Постоянная минимальная сумма средств для финансирования потребностей производства обеспечивается собственными средствами. Временная потребность в средствах, возникшая под влиянием зависящих и независящих от предприятия причин, покрывается кредитом и другими заемными источниками.
1.3 Источники формирования оборотных средств предприятия
Величина оборотных средств не является постоянной и зависит от таких факторов, как: сезонность производства/продаж, неравномерность поставок, несвоевременность поступления средств. Принято делить оборотный капитал на постоянный оборотный капитал и переменный:

постоянный оборотный капитал можно рассматривать как часть текущих активов, которая относительно постоянна в течение производственно-коммерческого цикла. Она может быть либо усредненной, либо минимальной величиной текущих активов, необходимых для деятельности предприятия в зависимости от решения финансового менеджера;

величина переменного капитала определяет дополнительную потребность в оборотных средствах, связанную с отклонениями, возникающими в отдельные периоды хозяйственной деятельности предприятия. В соответствии с этим, источники формирования оборотных средств предприятия могут быть собственными и заемными.

Собственным источником финансирования на начальном этапе является уставный капитал. «Формирование оборотных средств происходит в момент организации предприятия, когда создается его уставный фонд. Источником формирования в этом случае служат инвестиционные средства учредителей предприятия»[10,с.15]. В дальнейшем пополнение оборотных средств происходит за счет полученной прибыли за вычетом из нее взносов в бюджет и прочих отвлеченных средств. Создается специальный фонд накопления для аккумулирования средств, направляемых на пополнение оборотного капитала. Кроме прибыли, каждое предприятие располагает средствами, приравненными к собственным, устойчивыми пассивами, которые не принадлежат предприятию, но постоянно находятся в обороте. К устойчивым пассивам относятся:

минимальная переходящая задолженность по оплате труда, отчислениям во внебюджетные социальные фонды, которая обусловлена естественным расхождением между сроком начисления и датой выплаты заработной платы, перечисления обязательных платежей;

минимальная задолженность по резервам на покрытие предстоящих расходов и платежей;

задолженность поставщикам по неотфактурованным поставкам и акцептованным расчетным документам, срок оплаты которых не наступил;

задолженность заказчикам по авансам и частичной оплате (предоплате) продукции;

задолженность бюджету по некоторым видам налогов[15,с.66].

Устойчивые пассивы являются источником покрытия собственных оборотных средств только в сумме прироста, т.е. разницы между их величиной на конец и начало периода. Данный источник является по существу планируемой кредиторской задолженностью.

Следующим источником формирования оборотных средств могут быть прочие собственные средства, а именно временно неиспользуемые остатки резервного фонда, фондов специального назначения. «Недостатком собственных средств как источника формирования оборотного капитала является ограниченность объемов привлечения средств»[12,с.31].

Нарушением принципа целевого использования является привлечение как источника финансирования оборотного капитала амортизационных отчислений. Однако в условиях высокой инфляции и экономической нестабильности этот путь помогает решить задачи по стабилизации объема собственного капитала, вложенного в текущий оборот. Так как эти источники формируются из чистой прибыли, а вся прибыль, как правило, уходит в оборот, менеджер должен проанализировать, достаточно ли предприятию собственных средств или нет.

Минимальный размер долевого участия собственных оборотных средств нормируется в зависимости от типа торговой организации, источника кредитных ресурсов (собственные ресурсы либо кредитные линии международных финансовых организаций) и вида залога.

Заемные источники для пополнения оборотных средств традиционно включают в себя банковский краткосрочный кредит, а также кредиторскую задолженность, которая по существу является бесплатным кредитом (как предусмотренная к погашению в предстоящем периоде, так и не погашенная в установленный срок). «Существуют различные формы кредиторской задолженности предприятия (по товарам, работам и услугам, по выданным векселям, по полученным авансам, по расчетам с бюджетом и внебюджетными фондами; по оплате труда; с дочерними предприятиями; с другими кредиторами) и другие краткосрочные финансовые обязательства»[4,с.9].

Однако «если кредиторская задолженность возникает как результат нарушения расчетно-платежной дисциплины, то это характеризует предприятие не с лучшей стороны»[13,с.223].

Для оценки эффективности использования заемных средств используется модель «финансового рычага». Эффект финансового рычага (ЭФР) - это возможное приращение к рентабельности собственных средств, благодаря использованию кредита, несмотря на платность последнего. Использование заемных средств только тогда будет давать дополнительную выгоду в виде увеличения рентабельности собственных средств, а значит, и в росте собственного оборотного капитала, когда экономическая рентабельность всей суммы вложенных средств будет выше средней расчетной ставки процента. Кредит - важнейший источник формирования оборотных средств в торговле. Он способствует «расширению товарооборота, нормализации товарных запасов, выявлению внутрихозяйственных резервов, снижению издержек обращения и увеличению доходов, позволяет восполнить дефицит недостающих финансовых средств в процессе текущей деятельности предприятия»[15,с.49]. Таким образом, при помощи кредита размер оборотных средств приводится в соответствие с потребностью в них.

Потребность в банковском кредите у предприятий зависит от порядка формирования оборотных средств, ритмичности поступления и реализации товаров. Решая вопрос о привлечении средств, «финдиректору следует учитывать, с чем связана основная масса постоянных расходов компании и какова ситуация с процентными выплатами. Иначе есть риск серьезно подорвать финансовую устойчивость и прибыльность бизнеса»[5,с.28].
1.4 Нормирование оборотных средств. Методы нормирования оборотных средств
Одна из важнейших задач в планировании и управлении оборотными средствами – это их нормирование. Нормирование оборотных средств – основа рационального использования средств предприятия, которое заключается в разработке обоснованных норм и нормативов с целью бесперебойной и ритмичной работы предприятия.

Фактические запасы оборотных фондов и фондов обращения могут не совпадать с расчетными нормативами. В случае превышения создаются так называемые сверхнормативные запасы, которые отвлекают денежные средства из оборота, что свидетельствует об их неэффективном использовании, а также возникают дополнительные затраты, связанные с обслуживанием большего, чем необходимо объема производственных запасов (складские площади, обслуживающий персонал, транспортные расходы и т. д.). Следствием недостатка оборотных средств являются простои производства, невыполнение планов по реализации продукции, потери потребителей из-за отсутствия необходимого объема готовой продукции, штрафные санкции за срыв сроков поставок и т. д. Таким образом, нормирование оборотных средств – необходимое условие определения минимально достаточного объема средств, обеспечивающих эффективную работу предприятия в целом.

Основными принципами нормирования оборотных средств являются плановость, системность, научная обоснованность, прогрессивность. Принцип плановости выражается в том, что на каждом предприятии нормирование оборотных средств должно осуществляться согласно имеющимся заказам и прогнозам сбыта выпускаемой продукции, плановым сметам затрат на производство и на непроизводственные нужды, нормам расхода и запасов материальных ценностей, планам по инновациям и инвестициям.

Принцип системности отражает органическую взаимосвязь финансовых норм с системой применяемых технологических норм и нормативов. Финансовые нормы основываются на технологических нормах и нормативах (однодневный расход материальных ресурсов, продолжительность выполнения операций производственного цикла и т. д.). В свою очередь, финансовые нормы оказывают через систему устанавливаемых нормативов стимулирующее влияние на совершенствование технологии производства.

Принцип научной обоснованности предполагает, что процесс нормирования оборотных средств основывается на современных методах организации производства. При этом создание научно обоснованной системы норм и нормативов оборотных средств является средством реализации внутренних резервов.

Принцип прогрессивности проявляется в разработке мероприятий по ускорению оборачиваемости оборотных средств за счет сокращения производственного цикла, улучшения организации материально-технического снабжения и сбыта продукции, снижения норм расхода материальных ресурсов и трудовых затрат, ускорения документооборота, уменьшения дебиторской задолженности [10, c.90].
Нормирование оборотных средств осуществляется путем определения норматива оборотных средств. Норматив оборотных средств – минимальная плановая сумма денежных средств, постоянно необходимая предприятию для организации производственной деятельности. Величина норматива представляет собой произведение суммы однодневного расхода по смете затрат на производство и нормы оборотных средств в днях:

где Нос - норма оборотных средств, т. е. относительная величина, как правило, выражаемая в днях и определяющая величину запаса оборотных средств;

М/Т – однодневный оборот материальных ресурсов, т. е. величина затрат материальных ресурсов на календарный день, определяемая делением сметы затрат на производство на число календарных дней планового периода;

М – стоимость материальных ресурсов за определенный период;

Т – период (месяц, квартал, год) [13, c.61].
Норматив оборотных средств на планируемый период рассчитывается методом прямого счета и/или аналитическим методом. Различают совокупный норматив (общую сумму оборотных средств) и частные нормативы (размеры средств по элементам). При использовании метода прямого счета норматив исчисляется как совокупность оборотных средств в виде сумм отдельных элементов на основе имеющихся заказов и прогнозов сбыта, плановых смет себестоимости, норм расхода и запасов материальных ценностей, планов по инновациям и инвестициям. При этом используется следующая формула:

где Wос - совокупный норматив элемента основных средств;

Wn - норматив элемента основных средств.

Ценность метода заключается в том, что совокупный норматив формируется как сумма отдельных элементов.

Оборотные средства в незавершенном производстве авансируются для создания циклового, оборотного и страхового заделов, обеспечивающих бесперебойный ход производственного процесса в цехах и на участках. В натуральном выражении остатки незавершенного производства состоят из необходимого количества деталей, узлов и полуфабрикатов на рабочих местах и между ними.

Объем выпуска продукции влияет на размер незавершенного производства через величину однодневного выпуска продукции, рассчитанного по себестоимости. Объем выпуска продукции определяется на основе имеющихся заказов потребителей и прогнозов сбыта.
Коэффициент нарастания затрат (Кн.) характеризует уровень готовности продукции в составе незавершенного производства. Необходимость расчета коэффициента нарастания затрат обусловлена тем, что затраты в незавершенном производстве осуществляются в разное время. Обычно их делят на единовременные и остальные затраты. К единовременным затратам относится расход сырья, основных материалов, полуфабрикатов. Остальные затраты (заработная плата, амортизационные отчисления, накладные расходы и т. п.) нарастают постепенно на протяжении всего цикла. Коэффициент рассчитывается как отношение себестоимости незавершенного производства к плановой себестоимости изделия и учитывает длительность производственного цикла. При неравномерном нарастании затрат используют формулу:

где Зi - затраты на i-й период времени нарастающим итогом (/-- 1, 2, ..., и);

С - плановая себестоимость изделия;

Т - длительность полного производственного цикла изделия в календарных временных единицах (дни, недели, месяцы).

Норма оборотных средств в незавершенном производстве рассчитывается по предприятию в целом или по подразделениям с последующим суммированием. Для этого используют формулу:

где Ннп - норма оборотных средств в незавершенном производстве по предприятию в целом;

Ti - длительность производственного цикла изделия или подразделения;

Ki - коэффициент нарастания затрат изделия или подразделения;

n -- число групп изделий, подразделений.

Норматив оборотных средств незавершенного производства рассчитывается по формуле:

где С/Т – норма однодневного выпуска продукции по плановой себестоимости; С– полная себестоимость выпускаемой продукции;

Т-- число календарных дней в периоде [13, c.65].
К нормируемым относятся оборотные средства в производственных запасах.

К ненормируемым оборотным средствам относятся: денежные средства, отгруженные товары и сданные работы, все виды дебиторской задолженности и др.

На практике применяют три основных метода нормирования оборотных средств: аналитический, коэффициентный и метод прямого счета.

Аналитический метод использует фактические данные о величине оборотных средств за какой-то период. При этом уточняются излишние и ненужные запасы, вносятся поправки на изменение условий производства и снабжения. Уточненный результат этих расчетов и считается нормативом оборотных средств на планируемый период. Этот метод используется в тех случаях, когда не предполагаются существенные изменения в условиях работы предприятия и средства, вложенные в материальные ценности и запасы, имеют большой удельный вес.

Коэффициентный метод состоит в том, что нормативы на планируемый период рассчитываются путем внесения поправок (с помощью коэффициентов) в нормативы предшествующего периода. Коэффициенты учитывают изменение объемов производства, оборачиваемость оборотных средств, ассортиментные сдвиги и другие факторы.

Метод прямого счета состоит в том, что рассчитываются суммы оборотных средств по каждому конкретному виду товарно-материальных ценностей, затем они складываются, и в результате определяется норматив по каждому элементу нормируемых оборотных средств. Общий норматив представляет сумму нормативов по всем элементам. Этот метод является наиболее точным, обоснованным, но вместе с тем довольно трудоемким [7, c.15].

Нормы оборотных средств характеризуют минимальные запасы товарно-материальных ценностей, рассчитанных в днях запаса или в процентах к определенной базе (товарной продукции, объему основных фондов). Как правило, они устанавливаются на определенный период времени (квартал, год), но могут действовать и в течение более длительного периода. Нормы устанавливаются по производственным запасам, незавершенному производству, запасам готовой продукции на складе предприятия.

Текущий запас – постоянный запас материалов, полностью подготовленных к запуску в производство и предназначенных для бесперебойной работы предприятия. Его величина зависит от среднесуточного потребления материалов, интервала между очередными поставками, размера партий поставок и партий запуска в производство. Для многих материалов интервал между очередными поставками берется в половинном размере или рассчитывается среднеарифметическим методом [16, c.103].

Максимальная величина текущего запаса (Зmax) определяется по формуле:

Зmax = Ап × Т,

где Ап – среднесуточная потребность в данном материале, натуральные единицы измерения;

Т — время между двумя очередными поставками, дни.

При этом среднесуточное потребление устанавливается делением общей потребности в данном материале в плановом периоде (год, квартал, месяц) на количество календарных дней за тот же период, если предприятие работает непрерывно, или на количество рабочих дней, если не работает в праздничные и выходные дни.

Средняя величина текущего запаса (его часто называют переходным запасом) (Зср) определяется по формуле:

Зср = Зmax / 2.

К следующему по значимости относится страховой запас, который создается на случай возможных срывов поставок во времени, задержек в пути, поступления некачественных материалов и т.п. Размер страхового запаса устанавливается обычно в процентах к нормам оборотных средств на текущий запас (от 30 до 50%).

Страховой, или гарантийный, запас (Зс) можно также определить по формуле:

Зс = Адн × Пм,

где Адн — норма страхового запаса материалов, дни;

Пм — среднедневная потребность в данном виде материалов, руб.

В среднем таким же по длительности является транспортный запас,образуемый в случае расхождения в сроках движения документооборота и оплаты по ним и времени нахождения материалов в пути.

На предприятиях формируется и так называемый технологический запас (Зтех), который необходим для подготовки к производству. Величина такого запаса определяется по формуле:

Зтех = Ап × Тц,

где Ап — среднесуточная потребность в данном материале, натуральные единицы измерения;

 Тц — длительность технологического цикла, дни.

Общая норма запасов (Зобщ) по сырью, основным материалам, покупным полуфабрикатам определяется по формуле:

Зобщ = Зтек + Зс + Зтр + Зтех.

Нормативная потребность оборотных средств в запасных частях для текущего обслуживания и ремонта оборудования рассчитывается как произведение нормы запаса в руб., установленной по отношению к определенному показателю, на общую плановую величину последнего.

Например, норма запаса запасных частей для техобслуживания и ремонта оборудования устанавливается в руб. на 1 тыс. руб. балансовой стоимости оборудования.

Типовая норма оборотных средств на запасные части (Атип) определяется по формуле:

Атип = Аобщ / Соб,

где Аобщ — общая потребность в оборотных средствах на запасные части, руб.;

Соб — стоимость оборудования и транспортных средств на конец планируемого года.

Норма запаса по незавершенному производству (Ннзп) устанавливается исходя из продолжительности производственного цикла и степени готовности изделий, которая выражается через коэффициент нарастания затрат. Норма определяется так:

 

Ннз = Тц × Кнз,

где Тц — длительность производственного цикла, дни;

Кнзп — коэффициент нарастания затрат.

Коэффициент нарастания затрат в незавершенном производстве характеризует уровень готовности продукции и обусловлен тем, что затраты в незавершенном производстве осуществляются в разное время и нарастают постепенно на протяжении всего цикла. Коэффициент нарастания затрат всегда больше 0 и меньше 1.

Норматив производственных запасов (сырья, материалов, покупных полуфабрикатов и т.д.) определяется умножением нормы в днях на однодневный их расход.

Sni = H3i × М / Тк,

где М — расход сырья и материалов за календарный период времени, руб.;

Тк — календарный период, дни (год — 360 дней; квартал — 90 дней, месяц — 30 дней).

Норматив незавершенного производства (Анзп) рассчитывается умножением нормы запаса в незавершенном производстве на среднесуточный выпуск продукции оцененной по производственной себестоимости.

Анзп = Псут × Ннзп,

где Псут — среднесуточный выпуск продукции по производственной себестоимости, руб.;

Ннзп — норма запаса в незавершенном производстве, дни [7, c.108].

Норматив оборотных средств на готовую продукцию (ЗГП) на складе предприятия определяется по формуле:

ЗГП = Псут × Нзг,

где Псут — однодневный выпуск готовой продукции по производственной себестоимости;

Нзг — норма запаса готовой продукции, дни.

Расчет норматива оборотных средств по расходам будущих периодов Аб.п определяется по формуле:

Аб.п. = Зн + Зпл - Зпог,

где Зн — расходы будущих периодов на начало планируемого периода;

Зпл — затраты планируемого периода на эти цели;

Зпог — затраты в планируемом периоде, подлежащие списанию на себестоимость продукции [15, c.200].

Завершается процесс нормирования установлением совокупного норматива оборотных средств путем сложения частных нормативов по производственным запасам, незавершенному производству, расходам будущих периодов и готовой продукции.

Средняя норма оборотных средств по предприятию в целом рассчитывается делением совокупного норматива на однодневный выпуск товарной продукции по производственной себестоимости.

Таким образом, нормирование оборотных средств — необходимое условие определения минимально достаточного объема средств, обеспечивающих эффективную работу предприятия в целом.

1.5 Определение потребности в оборотных средствах
Эффективное использование оборотных средств во многом зависит от правильного определения потребности в оборотных средствах. До получения дохода от продажи продукции оборотные средства являются источником финансирования текущих производственных затрат предприятия. Период времени от момента потребления производственных запасов, их превращения в готовую продукцию до ее продажи может быть достаточно длительным. Кроме того, поступление дохода от продажи продукции часто не совпадает со временем потребления материальных ресурсов. Это предопределяет необходимость формирования оборотных средств в определенном размере [6, c.70].
Для предприятия важно правильно определить оптимальную потребность в оборотных средствах, что позволит с минимальными издержками получать прибыль, запланированную при данном объеме производства. Занижение величины оборотных средств влечет за собой неустойчивое финансовое состояние, перебои в производственном процессе и, как следствие, снижение объема производства и прибыли. В свою очередь, завышение размера оборотных средств снижает возможности предприятия производить капитальные затраты по расширению производства. Замораживание средств (собственных и заемных) в любом виде, то ли в виде складских запасов готовой продукции или приостановленного производства, излишних сырья и материалов, обходится предприятию очень дорого, так как свободные денежные средства можно использовать более рационально для получения дополнительного дохода [17, c.33].
На предприятии определение потребности в оборотных средствах должно быть увязано со сметой затрат на производство и производственным планом предприятия. В нем следует обосновать выпуск конкретных видов продукции в нужном количестве и в определенные сроки.

Определение потребности в оборотных средствах значительно упрощается, если своевременно заключены хозяйственные договоры и определены все условия поставок. Если с поставщиками уже сложились определенные хозяйственные связи, то условия и периодичность поставок товарно-материальных ценностей, их оплаты несложно учесть при расчете потребности в оборотных средствах.

Исходя из производственного плана, составляется полный перечень видов сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, малоценных и быстроизнашивающихся предметов, запасных частей, тары и упаковки.

Размер денежных средств, вложенных в незавершенное производство, во многом зависит от длительности производственного цикла, что определяется технологией производства продукции, ее технико-экономическими характеристиками и потребительскими свойствами.

Определение величины оборотных средств, необходимых для образования запасов готовой продукции на складе, тесно связано с прогнозированием объемов продажи выпускаемой продукции. При достаточно глубокой проработке вопросов сбыта товаров накопление готовой продукции на складе может быть минимальным. Однако в любом случае необходимы прогнозы о предполагаемых продажах на ближайшие годы. В противном случае выпущенная продукция осядет на складе и значительная часть денежных средств будет отвлечена из оборота, что может повлиять на устойчивость финансового состояния предприятия и привести к банкротству.

На нормально работающем предприятии наибольший удельный вес занимают оборотные средства, обслуживающие процесс производства и начало продажи. Поэтому при планировании внимание должно уделяться в основном производственным запасам, незавершенному производству и готовой продукции на складе. Эта часть материальных оборотных средств должна быть объектом постоянного контроля со стороны финансовых служб предприятия.

Для планирования оптимальной потребности в оборотных средствах используются три метода: аналитический, коэффициентный и метод прямого счета. Предприятие может применить любой из них, ориентируясь на свой опыт работы и принимая во внимание размеры предприятия, объемы производственной программы, характер хозяйственных связей, постановку учета и квалификацию экономистов.

Аналитический и коэффициентный методы применимы на тех предприятиях, которые функционируют более года, в основном сформировали производственную программу и организовали производственный процесс, имеют статистические данные за прошлые периоды об изменении величины планируемой части оборотных средств и не располагают достаточным количеством квалифицированных экономистов для более детальной работы в области планирования оборотных средств [26, c.100].
Аналитический метод предполагает определение потребности в оборотных средствах в размере их среднефактических остатков с учетом роста объема производства. Чтобы устранить недостатки прошлых периодов в организации оборотных средств, следует проанализировать фактические остатки производственных запасов в целях выявления ненужных и излишних, а также все стадии незавершенного производства для выявления резервов сокращения длительности производственного цикла, изучить причины накопления готовой продукции на складе и определить действительную потребность в оборотных средствах. При этом необходимо учесть конкретные условия работы предприятия в предстоящем году (например, изменение цен). Данный метод применяется на тех предприятиях, где средства, вложенные в материальные ценности и затраты, занимают большой удельный вес в общей сумме оборотных средств.

2 Организационно-экономическая характеристика предприятия ООО «ЧОП «Русь».  Анализ эффективности использования основных средств предприятием
2.1 Система показателей, характеризующих финансовое состояние предприятия
Стремясь решить конкретные вопросы и получить квалифицированную оценку финансового положения, руководители предприятий все чаще прибегают к помощи финансового анализа, значение отвлеченных данных баланса или отчета о финансовых результатах весьма невелико, если их рассматривать в отрыве друг от друга. Поэтому для объективной оценки финансового положения необходимо перейти к определенным ценностным соотношениям основных факторов - финансовым показателям или коэффициентам.
Финансовые коэффициенты характеризуют пропорции между различными статьями отчетности. Достоинствами финансовых коэффициентов являются простота расчетов.
Для финансового менеджера финансовые коэффициенты имеют особое значение, поскольку являются основой для оценки его деятельности внешними пользователями отчетности, акционерами и кредиторами.
Оценка платежеспособности производиться на основе анализа ликвидности баланса, сущность которого заключается сравнение имущества с группированного по степени ликвидности с обязательствами с группированные по срочности их погашения.
Активы предприятия объединяют в 4-и группы:
1. наиболее ликвидные активы (А1), это денежные средства и краткосрочные финансовые вложения;
2. быстро реализуемые активы (А2), это готовая продукция и дебиторская задолженность;
3. медленно реализуемые активы (А3), это производственные запасы и незавершенное производство;
4. трудно реализуемые активы (А4), это основные фонды, нематериальные активы, незавершенное строительство, долгосрочные финансовые вложения и другие внеоборотные активы.
Обязательства предприятия отраженные в пассиве баланса объединяют в следующие 4-и группы:
1. наиболее срочные обязательства (П1), это кредиторская Задолженность и кредиты и займы срок возврата которого наступил;
2. среднесрочные обязательства (П2), это краткосрочные банковские кредиты и займы;
3. долгосрочные обязательства (П3), это кредиты и займы со сроком погашения более 1 года из 4-го раздела пассива баланса;
4. постоянные пассивы или собственный капитал находящиеся в распоряжении предприятия (П4), это 3-ий раздел пассива «капитал и резервы» [28, c.290].
Баланс считается абсолютно ликвидным, если соблюдаются следующие условия А1 > П1, А2 > П2, А3 > П3, А4 < П4.
Первые 3-и неравенства, говорят о способности предприятия погашать обязательства на момент проведения анализа, а также средне и долгосрочной перспективе. Последнее неравенство говорит о наличии предприятия собственных оборотных средств. 
Для количественной оценки платежеспособности рассчитывают ряд коэффициентов:
1. коэффициент абсолютной ликвидности:
Кал = А1 ÷ П1 + П2 
рекомендованное значение от 0,2 до 0,5;
2. коэффициент промежуточной или быстрой ликвидности:
Кбл = А1 +А2 ÷ П1 + П2 
рекомендованное значение от 0,5 до 1;
3. коэффициент текущей ликвидности:
Ктл = А1 + А2 + А3 ÷ / П1 + П2 (3)
рекомендованное значение больше 2.
Важной задачей анализа финансового состояния является исследование показателей финансовой устойчивости. Финансовая устойчивость характеризует независимость организации с финансовой точки зрения т.е. ее готовность к погашению своих долгов.
В ходе анализа пассива баланса определяются следующие показатели характеризующие финансовую устойчивость:
1.коэффициент финансовой автономии:
Кфин.авт. = собственный капитал ÷ валюта баланса 
Оптимальное значение этого показателя не ниже 0,5.
2.коэффициент финансовой зависимости:
Кфин.завис. = заемный капитал ÷ валюта баланса 
Оптимальное значение этого показателя не выше 0,5
3.коэффициент финансового риска:
Кфин.риска = заемный капитал ÷ собственный капитал 
Оптимальное значение этого показателя не более 1.
Величина запасов и затрат (ЗиЗ) определяются по данным 2-го раздела актива баланса, в который входят запасы сырья, материалов, незавершенного производства, готовой продукции.
Рассчитывают следующие виды источников формирования запасов и затрат:
1. наличие оборотных средств (СОС) = собственный капитал – внеоборотные активы; 
2. наличие собственных оборотных и долгосрочных заемных источников (СДОС)=СОС + долгосрочные обязательства; 
3. наличие всех основных источников формирования запасов и затрат (ООС) = СДОС + краткосрочные кредиты и займы.
Затем каждый из этих источников сравнивают с величиной ЗиЗ определяя излишек (+) или недостаток (-) соответствующего источника формирования ЗиЗ.
СОС – ЗиЗ = Ф1;
СДОС – ЗиЗ = Ф2;
ООС – ЗиЗ = Ф3. 
Если Ф1, Ф2, Ф3 > 0, то у предприятия имеется излишек всех источников формирования ЗиЗ, а финансовое состояние абсолютно устойчиво.
Если Ф1 < 0, а Ф2, Ф3 > 0, то у предприятия нормальная финансовая устойчивость, которая гарантирует платежеспособность.
Если Ф1, Ф2 < 0, Ф3 > 0, то финансовое состояние не устойчивое, характеризуется нарушением платежеспособности, но с возможностью восстановления за счет сокращения дебиторской задолженности и с ускорением оборотных запасов [13, c.10].
Если Ф1, Ф2, Ф3 < 0, то финансовое состояние предприятия кризисное, и равновесие платежного баланса обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, в бюджет, поставщикам. 
Важнейшей составной частью финансовых ресурсов предприятия являются его оборотные активы. Они включают запасы, денежные средства, краткосрочные финансовые вложения, дебиторскую задолженность.
Большое влияние на состояние оборотных активов оказывает их оборачиваемость. От нее зависит не только размер минимально необходимых для хозяйственной деятельности оборотных средств, но и размер затрат, связанных с владением и хранением запасов. В свою очередь это отражается на себестоимости продукции и в конечном итоге на финансовых результатах предприятия. Все это обуславливает необходимость постоянного контроля над оборотными активами и анализа их оборачиваемости. \
2.2 Общие сведения о предприятии ООО «ЧОП «Русь»
Общество с ограниченной ответственностью «Частное охранное предприятие «Русь», сокращенное наименование ООО «ЧОП «Русь» является коммерческой организацией. Устав общества утвержден Решением учредителей 20.09.2001г. (протокол №1) и зарегистрирован в регистрационной палате администрации г.Краснодара 12.11.2001г. Регистрационный номер до внесения в ЕГРЮЛ.-17131. Дата внесения записи в Государственный реестр юридических лиц 25.11.2002г. регистрационный номер 1022301208379. Адрес по месту нахождения: 350007 г. Краснодар, ул.Химзаводская, 6.

Общество является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, расчетный и иные счета в банках, круглую печать со своим наименованием, штамп, бланки, фирменное наименование.

Учредителями общества являются физические лица. Уставной капитал общества составляет 10 000 рублей и на момент регистрации сформирован полностью. Единоличным исполнительным органом является директор Ильченко Юрий Павлович. Главный бухгалтер Машненкова Наталья Ефимовна.

У предприятия в соответствии с договорами на оказание охранных услуг имеет 34 обособленных структурных подразделения расположенных в Краснодарском крае (15), г.Краснодаре (2), Ростовской области (10) и республике Адыгея (7).

Целью создания общества является оказание охранных услуг и получение прибыли. В соответствии с Законом РФ от 11.03.1992г. N2487-I «О частной и охранной деятельности в Российской Федерации», организация не осуществляет иные виды деятельности за исключением охранной. Лицензия на создание частного охранного предприятия для оказания охранных услуг в пределах Российской Федерации под № 00009 от 15.08.2002г. выдана ГУВД Краснодарского края сроком на 5 лет и действует до 15.08.2007г. Решением ГУВД Краснодарского края № 737 от 12.07.2007г. действие лицензии продлено до 12.07.2012г.

Успешная деятельность в значительной мере зависит от подбора работников, умеющих трудиться в новых рыночных условиях. Поэтому собственники предприятия считают важной задачей сформировать трудовой коллектив из инициативных, квалифицированных работников, но при этом регулярно проводить с ними обучение, повышение квалификации психологическую коррекцию с целью доведения их профессионально-важных качеств до нормативного уровня. Формирование коллектива основывается на разработанной структуре управления, представленной на рисунке 1.

Структура управления достаточно четко разграничивает функции и определяет ответственность исполнителей за их качественное и своевременное выполнение.

Основными потребителями услуг являются: ОАО «Кубаньэнерго», ОАО «Краснодарские электрические сети», ОАО «Адыгейские электрические сети», ОАО «Ростовэнерго» и др.
2.3 Финансово-экономические показатели деятельности ООО «ЧОП «Русь»
Оценить эффективность деятельности предприятия можно проанализировав основные показатели его деятельности. Анализ по ООО «ЧОП «Русь» за 2007-2009 гг. показан в таблице 1.
Таблица 2.2.1 - Основные экономические показатели деятельности ООО «ЧОП «Русь»
	Показатели
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	Абс.

откл. 2009г. от 2007г.
	Темп роста,% 2009г. к 2007г.

	1.Выручка от реализации продукции, работ, услуг, т. р.
	39968
	76145
	86344
	46376
	216,03

	2.Себестоимость реализованной продукции, т.р.
	37229
	68945
	81908
	44679
	220,01

	3.Прибыль от реализации, т. р.
	2739
	7200
	4436
	1697
	161,96

	4. Прибыль до налогообложения, т. р.
	2536
	6856
	2137
	-399
	84,27

	5. Чистая прибыль, т. р.
	1807
	5175
	1131
	-676
	62,59

	6. Среднегодовая стоимость основных средств, т.р.
	601,50
	1750
	2208,50
	1607
	367,17

	7. Среднегодовая стоимость оборотных

средств, т.р.
	2922
	8460,50
	14201,50
	11279,5
	486,02

	8. Фондоотдача, руб./руб.
	66,45
	43,51
	39,09
	-27,36
	58,83

	9. Фонд оплаты труда, т.р.
	23196327,1
	47304630,8
	56981051,9
	33784724,8
	245,65

	10. Затраты на 1 руб. объема продукции, коп.
	0,93
	0,91
	0,95
	0,02
	102,15

	11. Среднесписоч-ная численность персонала, чел.
	347
	594
	626
	279
	180,40

	12. Производительность труда, т.р./чел.
	115,18
	128,19
	137,93
	22,75
	119,75

	13. Среднемесячная зар.плата, т.р.
	5570,68
	6636,45
	7585,34
	2014,66
	136,17

	14. Рентабельность продукции, %
	0,07
	0,10
	0,05
	-0,02
	71,43

	15. Рентабельность продаж, %
	4,52
	6,80
	1,31
	-3,21
	28,98


Из таблицы 1 видно, что объем выручки от продаж увеличился, его значение - 86 344 тыс.руб., т.е. увеличился почти в 2 раза по сравнению с базовым значением, это объясняется тем, что предприятие расширило сферу своей деятельности за счет увеличения количества структурных подразделений в Краснодарском крае, Ростовской области и республике Адыгея.

В связи с этим величина себестоимости оказанных услуг в 2011г. по сравнению с базовым значением увеличилась до 81 908 тыс. руб. В целом за период изменение составило 44 679 тыс. руб. или 110,01%. Из-за изменения показателей выручки и себестоимости затраты на 1 руб. объема продукции в анализируемом периоде имели тенденцию колебания. 
Прибыль от реализации достигла максимального значения в 2010 г., которое составило 7 200 тыс. руб. В отчетном же году данный показатель сократился до 4 436 тыс. руб., почти в 1,6 раз, это произошло в результате того, что выручка от реализации и себестоимость оказанных услуг в 2011 г. имели практически одинаковые значения. Общее изменение показателя в сторону увеличения составило 1 697 тыс. руб. или 61,96%

Значение прибыли до налогообложения колебалось в течение исследуемого периода. Финансовая деятельность предприятия была прибыльной, предприятие имело чистую прибыль, которая достигала максимального значения в 2008 г. и составила 5 175 тыс. руб. Данный показатель имеел тенденцию к снижению в 2011 г., его значение достигло 1 131 тыс. руб., то есть собственные средства, полученные в результате финансово-хозяйственной деятельности уменьшились.

Среднесписочная численность персонала увеличилась  до 594 чел. в 2008 г., а в отчетном году до 626 чел.

Фондоотдача, характеризующая в стоимостном выражении какой выход продукции обеспечивается каждым рублем стоимости основных фондов в 2011г. по сравнению с 2010г. снизилась на 27,36 руб./руб. или на 41,17%, на фоне увеличения среднегодовой стоимости основных средств, что свидетельствует о низкой эффективности их использования.

Среднесписочная численность персонала увеличилась, наблюдается рост фонда оплаты труда. В целом фонд оплаты труда вырос на 145,65%. 
В результате неоднозначного изменения прибыли от реализации и роста себестоимости оказанных услуг, наблюдается снижение показателя рентабельности продукции, который характеризует конкурентоспособность и уровень качества продукции. Рентабельность продаж, отражающая долю чистой прибыли в объеме продаж, уменьшилась и составила в отчетном году 1,31%. Что свидетельствует об уменьшении эффективности продаж предприятия.

Чтобы иметь представление о финансовой устойчивости предприятия, рассмотрим в динамике значения показателей, приведенных в нижеследующей таблице.

Таблица 2.2.2  - Излишек или недостаток средств для формирования запасов и затрат
	Наименование показателя
	2009г.
	2010 г.
	2011 г.
	Абс.

откл. 2011г. от 2010г.
	Темп роста,% 2011г. к 2010г.
	Темп роста,% 2011г. к 2010г.

	Наличие собственных обороных средств
	279,000
	2040,500
	4358,500
	4079,500
	1562,186
	213,600

	Общая величина основных источников формирования запасов
	282,000
	2045,000
	4370,000
	4088,000
	1549,645
	213,692

	Запасы и затраты
	68,500
	1319,000
	2932,000
	2863,500
	4280,292
	222,290

	Излишек или недостаток собственных оборотных средств
	210,500
	721,500
	1426,500
	1216,000
	677,672
	197,713

	Излишек или недостаток собственных, среднесрочных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат
	213,500
	726,000
	1438,000
	1224,500
	673,536
	198,072

	Излишек или недостаток основных источников для формирования для формирования запасов и затрат
	719,500
	726,000
	1438,000
	718,500
	199,861
	198,072


На основе данных таблицы можно сделать вывод, что предприятие является абсолютно устойчивым, т.к. величина запасов и затрат меньше суммы собственных оборотных средств и краткосрочных кредитов и займов, т.е.собственных источников достаточно для формирования запасов.

Одним из направлений анализа результативности является оценка деловой активности анализируемого объекта. Деловая активность проявляется в динамичности развития организации. В финансовом аспекте она проявляется, прежде всего, в скорости оборота средств. Анализ деловой активности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов.

2.4 Анализ состава и структуры оборотных средств предприятия ООО «ЧОП Русь». Анализ источников формирования оборотного капитала
Важное место в имуществе предприятия занимает оборотный капитал -часть капитала, вложенная в текущие активы. Актив баланса содержит сведения о размещении капитала, имеющегося в размещении предприятия, то есть о вложениях в конкретное имущество и материальные ценности, о расходах предприятия на производство и реализацию продукции и об остатках свободной денежной наличности. В разделе "Оборотные активы" отражаются запасы и затраты, все виды дебиторской задолженности с разбивкой по срокам ожидаемого погашения (в течение 12 месяцев и более 12 месяцев после отчетной даты), краткосрочные финансовые вложения и остаток денежных средств. Однако структура построения этого раздела более удобна, так как средства отражаются в порядке возрастающей ликвидности, что не требует перегруппировки баланса при определении показателей ликвидности.

Размещение средств предприятия имеет очень большое значение в финансовой деятельности и повышении ее эффективности. От того, какие средства вложены в основные и оборотные средства, сколько их находится в сфере производства и в сфере обращения, в денежной и материальной форме, насколько оптимально их соотношение, во многом зависят результаты производственной и финансовой деятельности, следовательно, и финансовое состояние предприятия. В связи с этим в процессе анализа оборотных средств предприятия в первую очередь следует изучить изменения в составе и структуре текущих активов как наиболее мобильной части капитала, от состояния которых в значительной степени зависит финансовое состояние предприятия. При этом следует иметь в виду, что стабильная структура оборотного капитала свидетельствует о стабильном, хорошо отлаженном процессе производства и сбыта продукции. Существенные ее изменения говорят о нестабильной работе предприятия.
Таблица 2.3.3 - Анализ динамики и состава оборотных средств ООО «ЧОП «Русь» тыс. руб.
	Оборотные активы
	Наличие средств, тыс. руб.
	Структура средств, %
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2009
	2010
	2011
	Абс.

откл. 2011г. от 2009г.
	Абс.

откл. 2011г. от 2010г.
	2009
	2010
	2011
	Абс.

откл. 2011г. от 2009г.
	Абс.

откл. 2011г. от 2009г.

	Денежные средства
	2
	306
	4366
	4364
	4060
	0,04
	2,13
	21,97
	21,94
	19,87

	Краткосроч-ные финансовые вложения
	-
	-
	402
	-
	-
	-
	-
	2,02
	-
	-

	Дебиторская задолжен-ность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	4905
	9070
	8395
	3490
	-675
	95,04
	63,01
	42,25
	-52,79
	-20,75

	Запасы и затраты

в том числе:
	127
	2510
	3353
	3226
	843
	2,46
	17,44
	16,88
	14,42
	-0,56

	сырье, материалы и другие аналогич-ные ценности
	54
	55
	33
	-21
	-22
	1,05
	0,38
	0,17
	-0,88
	-0,22

	расходы будущих периодов
	73
	2455
	3320
	3247
	865
	1,41
	17,05
	16,71
	15,30
	-0,34

	Итого
	5161
	14396
	19869
	14306
	5071
	100
	100
	100
	-2,01
	-2


Как видно из таблицы, наибольший удельный вес в оборотных активах занимает дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты). В 2009 г. она составляла 95% по сравнению с 2011 г., изменение в структуре оборотных средств в сторону уменьшения составило - 52,79%. Высокое значение дебиторской задолженности и ее доли в текущих активах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям, либо о неплатежеспособности и банкротстве части покупателей. Кроме того, замораживание средств в дебиторской задолженности может привести к замедлению оборачиваемости капитала.

Увеличивается величина запасов и затрат. Большое влияние на производственные результаты и финансовое состояние предприятия оказывает качество производственных запасов. В целях нормального хода производства и сбыта продукции запасы должны быть оптимальными.. В целом же доля запасов предприятия выросла на 14,42%. В составе запасов предприятия наиболее заметно сократилась статья сырье, материалы и другие аналогичные ценности, а именно на 1,046 тыс. руб. В структуре расходов будущих периодов произошли значительные изменения, они увеличились на 3247 тыс. руб. в сравнении с базовым значением в 2009 г., что и оказало существенное влияние на рост запасов и затрат в общем.

На предприятии ООО «ЧОП Русь» доля краткосрочных финансовых вложений появилась лишь в 2011 г. составила 2,023%, но в предыдущих периодах данной статьи актива на предприятии не наблюдалось, что говорит об улучшении финансовой ситуации.

Система формирования оборотных средств оказывает влияние на скорость их оборота и эффективность использования. Избыток оборотных средств означает, что часть капитала предприятия бездействует и не приносит дохода. Вместе с тем недостаток оборотного капитала будет тормозить ход производственного процесса, замедляя скорость хозяйственного оборота средств предприятия.

Вопрос об источниках формирования оборотных средств важен еще с одной позиции. Конъюнктура рынка постоянно меняется, поэтому потребности предприятия в оборотных средствах нестабильны. Покрыть эти потребности только за счет собственных источников становится практически невозможным. Поэтому основной задачей управления процессом формирования оборотных средств является обеспечение эффективности привлечения заемных средств [5, c.32].
Сведения, которые приводятся в пассиве баланса, позволяют определить, какие изменения произошли в структуре собственного и заемного капитала, сколько привлечено в оборот предприятия долгосрочных и краткосрочных заемных средств, т.е. пассив показывает, откуда взялись средства, кому обязано за них предприятие.
Таблица 2.4.4 - Анализ динамики и структуры источников капитала, тыс. руб.
	Источник капитала
	Наличие средств, тыс. руб.
	Структура средств, %
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2009г
	2010г
	2011г
	Абс.

откл. 2011г от 2009г
	Абс.

откл. 2011г от 2010г
	2009г
	2010г
	2011г
	Абс.

откл. 2011г от 2009г
	Абс.

откл. 2011г от 2010г

	Собствен-ные
	1590
	6065
	7196
	5606
	1131
	26,13
	42,09
	38,82
	12,69
	-3,27

	Заемные
	4496
	8344
	11342
	6846
	2998
	73,87
	57,91
	61,18
	-12,69
	3,27

	Итого
	6086
	14409
	18538
	12452
	4129
	100
	100
	100
	-
	-


На анализируемом предприятии за исследуемый период увеличилась сумма собственного капитала на 5606 тыс. руб. и заемного капитала - 6846 тыс. руб. В его структуре доля собственных источников средств возросла на 12,69%, а заемных соответственно сократилась на 12,69%, что свидетельствует о повышении степени финансовой независимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов.
Таблица 2.4.5 - Анализ динамики источников оборотных средств тыс. руб.
	Наименование показателя
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	Абс.

откл. 2011г. от 2009г.
	Темп роста,% 2011г. к 2009г.
	Темп роста,% 2011г. к 2010г.

	Собственные:
	1590
	6065
	7196
	5606
	452,58
	118,65

	Уставный капитал
	10
	10
	10
	-
	100,00
	100,00

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	1580
	6055
	7186
	5606
	454,81
	118,68

	Заемные:
	4496
	8344
	11342
	6846
	252,27
	135,93

	Кредиторская задолженность

в том числе:
	4490
	8341
	11322
	6832
	252,16
	135,74

	поставщики и подрядчики
	648
	2128
	3347
	2699
	516,51
	157,28

	задолженность перед персоналом организации
	2246
	3163
	4698
	2452
	209,17
	148,53

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	624
	884
	1103
	479
	176,76
	124,77

	задолженность по налогам и сборам
	972
	2166
	2174
	1202
	223,66
	100,37

	Итого
	6086
	14409
	18538
	12452
	2637,93
	1139,95


Изменений в составе уставного капитала не наблюдалось. Нераспределенная прибыль предприятия за три года выросла в абсолютном выражении на 5606 тыс. руб., и в 2011 г. составила 7186 тыс. руб., за счет чего общая сумма собственного капитала за отчетный период увеличилась на 5606 тыс. руб.

Из данных таблицы следует, что за отчетный период сумма заемных средств увеличилась на 6846 тыс. руб., или на 152,27%. Произошли существенные изменения и в структуре заемного капитала.

В течение исследуемого периода кредиторская задолженность, которая временно используется в обороте предприятия до момента наступления сроков ее погашения, увеличилась на 152,16% и в отчетном году оказалась равна 11 322 тыс. руб. Это изменение произошло по причине прироста объемов по таким составляющим кредиторской задолженности как поставщики и подрядчики на 416,51%, задолженность перед персоналом организации на 109,17%, задолженность перед государственными внебюджетными фондами на 76,76% и увеличение объема задолженности по налогам и сборам на 123,66%, в целом кредиторская задолженность на предприятии возросла.

Анализируя кредиторскую задолженность, необходимо учитывать, что она является одновременно источником покрытия дебиторской задолженности. Поэтому надо сравнить сумму дебиторской и кредиторской задолженности. 
Таким образом, анализ собственных и заемных средств предприятия свидетельствует о рациональном формировании источников финансирования деятельности и о его рыночной устойчивости.

Эффективность использования оборотных средств характеризуется, прежде всего, их оборачиваемостью. Под оборачиваемостью средств понимается продолжительность прохождения средствами отдельных стадий производства и обращения. Оборачиваемость оборотных средств исчисляется продолжительностью одного оборота в днях.

Коэффициент оборачиваемости мобильных средств показывает скорость оборота всех оборотных средств организации (как материальных, так и денежных). Рассмотрев данный коэффициент в динамике, можно увидеть, что он снизился по сравнению с базовым 2009 г. на 55,55% и в 2011 г. составил 6,08. Уменьшение коэффициента оборачиваемости оборотных средств произошло по причине опережения темпа роста среднегодовой стоимости оборотных средств над темпами роста выручки, которые составили 386,04% и 116,03% соответственно. Такие изменения повлекли за собой рост показателя продолжительности одного оборота оборотного актива предприятия. За исследуемый период он увеличился на 33 дня и к 2011 г. продолжительность оборота составила 59 дней. Вышеописанные коэффициенты свидетельствуют о неэффективном использовании оборотных средств.

Показатель обеспеченности оборотными активами предприятия находится в пределах нормы. Динамика коэффициента анализируемой организации положительная, его темп роста равен 195,283%. В отчетном году значение показателя составило 0,313.

С помощью коэффициента оборачиваемости материальных оборотных средств можно выяснить, за сколько в среднем оборачиваются запасы в анализируемом периоде. Из данных таблицы видно, что срок оборачиваемости материальных средств текущих активов снизился на 567,08 об. по причине роста материальных оборотных активов на 4276,12% и одновременном увеличении выручки от продаж на 116,03%. За счет сокращения данного показателя происходит увеличение уровня затоваривания и рост срока погашения долгов предприятием.
2.5 Пути повышения эффективности использования оборотных средств на предприятии ООО «ЧОП Русь»
В хозяйственной деятельности любого предприятия имеют место явления и процессы, находящиеся во взаимосвязи и взаимозависимости. На финансовое состояние предприятия ООО «ЧОП Русь» оказывают влияние многие факторы как внешние, так и внутренние. Поэтому необходимо их каждый раз анализировать с тем, чтобы исключить негативные явления.

Для успешной и организованной работы предприятия ООО «ЧОП Русь» и улучшения его финансового состояния на основании проведенного анализа состава, структуры, источников формирования оборотных средств, вычисленного коэффициента оборачиваемости и выявленных в ходе работы недостатков можно предложить мероприятия:

- для повышения финансовой устойчивости сократить часть деятельности, финансируемую за счет заемных средств, и одновременно увеличить объем собственного капитала;

- с целью обеспечения бесперебойной деятельности организации увеличить часть оборотных средств, необходимую для покрытия материальных запасов;

- для наибольшей стабильности организации произвести иммобилизацию собственного капитала в дебиторскую задолженность;

- рассчитать оптимальную величину запасов и затрат и ужесточить контроль за поддержание величины запасов в оптимальном объеме;

- предложить своим клиентам расчет по предоплате;

- следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности, так как значительное превышение дебиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости организации и делает необходимым привлечение дополнительных источников финансирования;

- контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям;

- по возможности ориентироваться на увеличение количества заказчиков с целью уменьшения риска неуплаты монопольным заказчикам;

- постоянно контролировать состояние расчетов с кредиторами, так как это приводит к уплате штрафов, пени;

- создание резерва по сомнительным долгам;

- создавать резерв на оплату отпусков работникам предприятия;

- создавать резерв для ремонта основных производственных фондов.

На основе проведенного анализа стало известно, что за исследуемый период структура собственного капитала выросла, а заемного соответственно сократилась. 
Исходя из этих выводов, можно предположить, что для повышения эффективности работы предприятию необходимо привлечь инвесторов с предложением вложения части денежных средств на выгодных условиях в собственный капитал ООО «ЧОП Русь». Его увеличение хотя бы на 20% по сравнению с 2011 г., обеспечит предприятию повышение финансовой устойчивости в целом.

В основе управления дебиторской задолженностью - сравнение и оптимизация величины и сроков дебиторской и кредиторской задолженностей. Данные сравнения проводятся по уровню кредитоспособности, времени отсрочки платежа, стратегии скидок и др.

Оценка реального состояния дебиторской задолженности, т.е. оценка вероятности безнадежных долгов один из важнейших вопросов управления оборотным капиталом. Эта оценка ведется отдельно по группам дебиторской задолженности с различными сроками возникновения.

С целью максимизации притока денежных средств предприятию следует разрабатывать широкое разнообразие моделей договоров с гибкими условиями формы оплаты и гибким ценообразованием. Возможны различные варианты: от предоплаты или частичной предоплаты до передачи на реализацию и банковской гарантии.

В процессе проведенного анализа действующей системы управления оборотным капиталом ООО «ЧОП Русь» было выявлено, что процедура учетного процесса нацелена в основном на регистрацию фактов хозяйственной деятельности, а не на информационно - аналитическое обеспечение разработки и принятия управленческих решений. В результате взаимосвязь бухгалтерской, экономической и управленческой работы соответствующих подразделений очень слабая.

В наши дни отечественные предприятия все чаще используют в своей деятельности финансирование под уступку денежного требования (факторинг). Зачастую факторинговые компании являются ответственными структурными подразделениями банков, оформленными как отдельное юридическое лицо. 10
Схема факторинга выглядит достаточно просто. Продавец (клиент) поставляет свою продукцию покупателю (должнику) с отсрочкой платежа, а затем продавец уступает право требования долга финансовому агенту (фактору). За это финансовый агент сразу выплачивает продавцу от 80 до 90% задолженности. Остаток (за вычетом комиссионных) продавец получает после того, как покупатель перечислит деньги финансовому агенту.
Норматив оборотных средств на остатки готовой продукции определяется как произведение нормы оборотных средств в днях и однодневного выпуска товарной продукции в предстоящем году по производственной себестоимости по формуле:
Н = В ÷ Д * Т, 
где Н - норматив оборотных средств на готовую продукцию, руб.;
В- выпуск товарной продукции предстоящего года по производственной 
себестоимости, руб.;
Д – количество дней в периоде (360);
Т – норма оборотных средств на готовую продукцию, дней.
К расходам незавершенного производства относятся все затраты на изготовляемую продукцию. Это стоимость сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, заработная плата, электроэнергия, вода и др. К незавершенному производству относятся также остатки отдельных продуктов в аппаратуре. Таким образом, затраты в незавершенном производстве складываются из стоимости незаконченной продукции, полуфабрикатов собственного производства, а также готовых изделий, еще не принятых отделом технического контроля [22, c.43].
Величина норматива оборотных средств, выделяемых для заделов незавершенного производства, зависит от факторов: объема и состава производимой продукции, длительности производственного цикла, себестоимости продукции и характера нарастания затрат в процессе производства.
По характеру нарастания затрат в процессе производства все затраты подразделяются на единовременные и нарастающие. К единовременным относится затраты, которые производятся в самом начале производственного цикла (сырье, материалы, покупные полуфабрикаты), остальные затраты считаются нарастающими. Нарастание затрат в процессе производства может происходить равномерно и неравномерно. При равномерном нарастании затрат средняя стоимость незавершенного производства исчисляется как сумма всех единовременных затрат и половины нарастающих затрат.
При равномерном и неравномерном нарастании затрат определяется коэффициент нарастания затрат. При равномерном нарастании затрат коэффициент нарастания затрат исчисляется по формуле:
К = Фе + 0,5Фн ÷ Фе + Фн
где К - коэффициент нарастания затрат;
Фе – единовременные затраты;
Фн – нарастающие затраты [25, c.70]
Нормирование оборотных средств в незавершенном производстве производится по формуле:
Н = П ÷ Д * Т * К
где Н - норматив оборотных средств в незавершенном производстве, руб.;
П- объем производимой продукции по производственной себестоимости, 
руб.;
Д – длительность производственного цикла, дней;
К – коэффициент нарастания затрат в производстве [25, c.71].
Минимизация текущих затрат по обслуживанию запасов представляет собой оптимизационную задачу, решаемую в процессе их нормирования. Для производственных запасов она состоит в определении оптимального размера партии поставляемого сырья и материалов. Чем выше размер партии, тем ниже размер текущих затрат по размещению заказа, доставке товаров и их приемке. Однако высокий размер партии поставки определяет высокий средний размер запаса: если закупать сырье один раз в два месяца, то средний размер запаса составит 30 дней, а если размер партии сократить вдвое, т.е. закупать сырье один раз в месяц, то средний размер запаса составит 15 дней. В этих условиях снизится размер текущих затрат по хранению запасов.
Расчет оптимального размера партии поставки, при котором минимизируются совокупные текущие затраты по обслуживанию запасов осуществляется по следующей формуле (известной как модель Уилсона):
ОРпп = [image: image3.png]N2*32*T31 =T32



, 
где ОРпп - оптимальный размер партии поставки;
Зг – необходимый объем закупки сырья и материалов за год;
ТЗ1 – размер текущих затрат по размещению заказа, доставке товаров и их 
приемке в расчете на одну поставляемую партию;
ТЗ2 - размер текущих затрат по хранению единицы запасов [28, c.49].
Главные экономические достоинства факторинга:

– повышение платежеспособности и рентабельности контрагентов;

– превращение дебиторской задолженности в денежные средства;

– возможность получать скидку при немедленной оплате всех счетов поставщиков;

– независимость и свобода от соблюдения сроков платежей со стороны дебиторов;

– возможность расширения объемов оборота по товарным операциям;

– экономия собственного капитала;

– улучшение финансового планирования.

Кроме того, можно предложить следующие мероприятия:

– провести мероприятия по снижению себестоимости продаж;

– расширить и улучшить ассортимент реализуемой продукции с учетом спроса покупателей;

– внедрить ведение платежного календаря в торговом предприятии;

– наиболее эффективно использовать автоматизированной системы управления финансами предприятия.
Заключение

Для нормального функционирования каждого предприятия необходимы оборотные средства, представляющие собой денежные средства, используемые предприятием для приобретения оборотных фондов и фондов обращения.

Оборотные фонды, т.е. материальные ресурсы в отличие от основных фондов используются в одном производственном цикле, и стоимость их переносится на продукт сразу и полностью.

Рациональное и экономное использование оборотных фондов — первоочередная задача предприятий, так как материальные затраты составляют 3/4 себестоимости промышленной продукции. Снижение материалоемкости изделия (расход материальных ресурсов в натуральном и стоимостном выражении на единицу продукции) достигается различными путями, среди которых главными являются внедрение новой техники, технологии, совершенствование организации производства и труда.

 Основная черта современного переходного периода — нехватка у предприятий оборотных средств. Ускорение оборачиваемости оборотных средств, которое измеряется коэффициентом оборачиваемости и длительностью одного оборота в днях, достигается различными мероприятиями на стадиях создания производственных запасов, незавершенного производства и на стадии обращения.

Для обеспечения бесперебойного процесса производства продукции, промышленности наряду с основными производственными фондами необходимы предметы труда и материальные ресурсы, т.е. кроме основного капитала, требуется и оборотный капитал (оборотные средства).

К оборотным средствам относятся денежные средства, необходимые предприятию для создания производственных запасов на складах и в производстве, для расчетов с поставщиками, бюджетом, для выплаты заработной платы и т.д.

Различают два понятия: оборотные средства и оборотные фонды.

Оборотные средства как экономическая категория шире, чем оборотные фонды. Оборотные средства складываются из оборотных фондов и фондов обращения.

В данной работе мы рассмотрели особенности оборотных фондов и оборотных средств предприятия.

По своей экономической природе оборотные средства представляют собой денежные средства, вложенные (авансированные) в оборотные производственные фонды и фонды обращения.

Основное назначение оборотных средств - это обеспечение непрерывности и ритмичности производства.

Структура оборотных средств характеризуется удельным весом отдельных элементов оборотных средств в общей совокупности и выражается в процентах.

Для нормального функционирования каждого предприятия необходимы оборотные средства, представляющие собой денежные средства, используемые предприятием для приобретения оборотных фондов и фондов обращения.

Оборотные фонды, т.е. материальные ресурсы в отличие от основных фондов используются в одном производственном цикле, и стоимость их переносится на продукт сразу и полностью.

Рациональное и экономное использование оборотных фондов — первоочередная задача предприятий, так как материальные затраты составляют 3/4 себестоимости промышленной продукции. Снижение материалоемкости изделия (расход материальных ресурсов в натуральном и стоимостном выражении на единицу продукции) достигается различными путями, среди которых главными являются внедрение новой техники, технологии, совершенствование организации производства и труда.

Основной задачей предприятий в современных условиях является ускорение оборачиваемости оборотных средств, осуществляемое следующими путями:

– на стадии создания производственных запасов - внедрение экономически обоснованных норм запаса, приближение поставщиков сырья, полуфабрикатов, комплектующих изделий к потребителю, использование прямых длительных связей, расширение складской системы материально-технического снабжения и оптовой торговли материалами и оборудованием;

– на стадии незавершенного производства - внедрение прогрессивной техники и технологии, совершенствование форм организации промышленного производства, применение более дешевых материалов, экономное использование сырьевых и топливно-энергетических ресурсов;

– на стадии обращения - приближение потребителей продукции к ее изготовителям, увеличение объема реализованной продукции вследствие выполнения продукции по прямым связям.

Результатом улучшения использования оборотных средств может быть абсолютное и относительное их высвобождение. Абсолютное высвобождение оборотных средств происходит тогда, когда вследствие ускорения их оборачиваемости при том же объеме производимой продукции сумма оборотных средств предприятия уменьшается. Относительное высвобождение оборотных средств происходит, когда темпы роста оборотных средств предприятия более медленные, чем темпы роста оборота по реализации продукции.

Повышение эффективности использования оборотных средств достигается за счет ускорения их оборачиваемости.

Анализ, проведенный в курсовой работе, показал, что за отчетный период структура активов анализируемого предприятия изменилась ненамного: доля оборотных средств довольно значительна. Доля собственного капитала незначительна, но в отчетном периоде увеличилась.

В хозяйственной деятельности любого предприятия имеют место явления и процессы, находящиеся во взаимосвязи и взаимозависимости. На финансовое состояние предприятия ООО «ЧОП Русь» оказывают влияние многие факторы как внешние, так и внутренние. Поэтому необходимо их каждый раз анализировать с тем, чтобы исключить негативные явления.

Для повышения финансовой устойчивости предприятия ООО «ЧОП Русь» необходимо сократить часть деятельности, финансируемую за счет заемных средств, и одновременно увеличить объем собственного капитала, а также с целью обеспечения бесперебойной деятельности организации увеличить часть оборотных средств, необходимую для покрытия производственных запасов и товаров. На основе проведенного анализа для наибольшей стабильности организации предлагается произвести иммобилизацию собственного капитала в дебиторскую задолженность.
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