Основания для продажи своего бизнеса.
Рано или поздно в голове любого бизнесмена появляется вопрос: «А не продать ли мне свое дело?». Причем все говорит «за» такую процедуру! Хорошей прибыли уже нет, деловой запал уже куда-то пропал, особой радости не ощущается, да и забирает он много времени, которое можно провести в кругу семьи. Само собой, даже желание ехать на работу не появляется, а мысли о делах навевают тоску. 

Конечно, есть и более сложные причины продажи своего дела, типа передачи бизнеса из-за долгов, раздор между совладельцами и множество других, неприятных моментов, но мы поговорим о простой ситуации. 

Как бы там ни было, нежелание или усталость от бизнеса – это признак момента, когда владелец не может уже нормально управлять фирмой, а значит бизнес такой компании неумолимо будет приходить в негодность. А раз так, значит нужно его побыстрее продать, пока он стоит хороших денег, поскольку позже, за него могут не дать и копейки. 
Экономические причины потребности продажи бизнеса:

- при малых силах и активности, дело начинает приносить меньшую прибыль, чем было до этого;

- постоянная недостача оборотного капитала и сокращение мощности;

Организационные причины для продажи бизнеса:

- постоянная потребность в адекватных, квалифицированных сотрудниках;

- отсутствие четкой системы управления, оплаты труда;

- утечка информации по клиентам, средствам;

Кроме таких основных моментов, есть еще и проблемы производственно-коммерческого характера:

- отсутствие продвижения товара на рынке, товар не составляет конкуренцию в своем сегменте рынка;
- слабость и уязвимость системы сбыта товара;

- закат фирмы, наряды с потерей позиций на рынке;

Не стоит забывать и о психологической стороне вопроса:

- владелец бизнеса не принимает участие в деле, переключается на другие;

- характер владельца не обладает педантичностью и не воспринимает рутину – обязательного спутника деловой жизни. 

Логично, что здесь перечислены только основные моменты, однако попробуйте проанализировать свой бизнес и если хоть какие-то из указанных моментов будут присутствовать – задумайтесь, поскольку очень скоро могут проявится и другие детали, приводящие к потребности продажи своего бизнеса. 

Поскольку часто продавец бизнеса просто не знает, как и кому продать свое «детище», то и найти покупателя очень сложно, а если и находится – то цена там просто смешная. Вот почему продажу бизнеса стоит доверять профессионалам, ориентирующимся в данном вопросе, знающих все тонкости процедуры.
