Заказ на консалтинговые услуги в сфере продаж и области маркетинга.
Когда определенная маркетинговая компания или фирма, которая занимается продажами, сталкивается с проблемами в сфере управления или увеличения объема продаж, руководители ее прибегают к (услугам консалтинга по маркетингу) от профессионалов со стороны.

Что же такое консалтинг? Это деятельность, направленная на  анализ и улучшение ситуации в целом в компании, без привлечения каких-либо дополнительных ресурсов, кроме интеллектуальных. 

Вам стоит заказать (консалтинг в области маркетинга) если:

1.  В процессе деятельности вашей компании возник вопрос, без решения которого стало невозможно достижение желанных результатов. Чтобы избавиться от этой проблемы требуются дополнительные человеческие ресурсы, которыми вы на данный момент не располагаете. 

2. Трудности, которые возникли в компании, носят временный ситуационный характер. Раздувать штат дополнительными сотрудниками и на постоянной основе выплачивать им зарплату не выгодно, лучше привлечь специалистов в области маркетинга со стороны и один раз выплатить им вознаграждение.
3. У собственников и руководителей компании не сошлись мнения по поводу решения волнующей их проблемы. Требуется объективный взгляд со стороны на решение этого вопроса.

4. Задача, требующая решения для руководителей и менеджеров новая. Овладевать специальными навыками и знаниями в этой области нет ни времени, ни желания. Кроме того, для эффективного разрешения такого вопроса требуется опыт, которого нет ни у кого из «своих» сотрудников.
Почему выгодно воспользоваться (консалтинговыми услугами по маркетингу):

· Независимость и объективность. Консультант – не ваш подчиненный, его взгляды, деятельность и решения не зависят от вашей воли, а опираются на его профессиональные знания, опыт и трезвый взгляд на ситуацию со стороны. Таким образом, субъективный взгляд руководителя компании, не будет влиять на решение вопроса.
· Точная диагностика. Эксперты по (маркетинговому консультированию) сталкиваются с подобными проблемами гораздо чаще, чем руководители и менеджеры одной компании. Опыт помогает быстро найти проблемные моменты, мешающие дальнейшему положительному развитию ситуации.
· Свежая мысль. Обычно в процессе анализа проводимого (консалтинга в области маркетинга) консультант помогает выявить больше проблем, чем видно на первый взгляд и предлагает нестандартные пути их решения. 
·  Высокая ориентация на результат. Эксперт по (консалтингу в сфере маркетинга) как никто другой заинтересован в удачном решении ваших задач. От этого зависит не только его прибыль, но и репутация консультанта.

Если вы закажете (консалтинг по маркетингу) у нас, вы получите:

· Оптимизацию всей системы маркетинга у вас в компании
· Разработку и внедрение новых эффективных рекламных проектов
· Увеличение продаж товаров или услуг 
· Уникальный бренд и продающие маркетинговые предложения
· Усовершенствование системы  взаимодействия с клиентами
· Заключение новых  договоров о партнерстве
· Профессиональное (консультирование по маркетингу)
· Построение эффективной системы продаж
Преимущества сотрудничества с нашими консультантами:

· Мы поделимся с вами мировым опытом в (разработке маркетинговой стратегии). Результатом использования этого опыта нашим старшим консультантом стала наша компания, которая ежегодно приносит миллионы гривен прибыли.
· Мы гарантируем достижение 100% результата, в случае точных соблюдений всех этапов и рекомендаций консалтинга. Только профессионалы, уверенные в правильности своих действий могут гарантировать финансовый результат.
· Соблюдение полной конфиденциальности (мы бережно относимся к сохранности вашей информации).
Финансовая гарантия результата:
В том случае, если руководители и менеджеры среднего звена вашей компании будут четко соблюдать инструкции консультанта и условия сделки, а за 30 календарных дней ваши продажи останутся на прежнем уровне (не вырастут), мы откажемся от финансового вознаграждения за услуги. Если в течение месяца после завершения сделки собственник бизнеса будет не доволен произошедшими изменениями в компании и посчитает наши методы работы не эффективными, он может потребовать вернуть свои деньги. Мы пойдем на этот шаг, но в дальнейшем вынуждены будем отказаться от всякого сотрудничества с вашей компанией.
