Коучинг – управление продажами

Что значит «крупная сделка» сегодня?

Крупная сделка – это красивая игра, виртуозная в своей простоте. Но сколько опыта и мастерства требует эта видимая легкость?

Продавец должен уметь:

- с первого взгляда определять стратегию поведения клиента, его манеру принимать решения,

- считывать ожидания и скрытые страхи партнера,
- вкусно развивать выгодный образ сделки и уверенно «подстилать соломку» в тревожных вопросах клиента,

- убедительно и аргументировано вести переговоры, полностью владея ситуацией,

- быть готовым к спорам, уметь непринужденно выходить из конфликта, сохраняя достоинство свое и клиента,

- тонко давать советы, направляя ход диалога таким образом, чтобы клиент принял решение самостоятельно.

Безусловно, многие успешные продавцы талантливы от природы и, кроме того, они отточили свое мастерство годами опыта в продажах. 

Можно ли сэкономить время жизни и получить самые эффективные навыки в области проведения продаж уже сегодня? 

Разумеется, современная система тренингов НЛП собрала и систематизировала лучшие приемы в сфере взаимодействия продавца и покупателя.

Сегодня одним из секретов успеха опытных успешных продавцов является постоянный коучинг – обучение продажам. И это оправданно, ведь жизнь не стоит на месте, те привычные схемы, что были эффективны вчера, сегодня не работают. Знание теории экономит нервы и позволяет вести бизнес без излишнего напряжения и без усталости. Сегодня наиболее выгодной стратегией ведения бизнеса стало выстраивание долгосрочных отношений с клиентом, создание надежных доверительных отношений. 
Что даст Вам коучинг – управление продажами?

- знания о том, как вести продажи определенного вида товаров,

- обучение на примерах работы успешных лидеров в области продаж, 

- изучение различных технологий продаж, подбор набора оптимальных личных навыков,

- практическое освоение новых тактик и стратегии, 

- оттачивание приемов продаж непосредственно в упражнениях, 

- получение собственного опыта успехов и ошибок, разбор неэффективных навыков,
- технику безопасности,  психологической защиты.

Ваш опыт, Ваши знания выстроятся в стройную структуру и станут отлаженной эффективной системой взаимодействия с покупателем. 

Ваш талант и Ваш профессионализм будут приносить Вам доход.

Тренинг продаж в Тюмени проводится в двух форматах: коучинг для частных лиц и корпоративные тренинги. 

Коучинг в Тюмени призван дать продавцу понимание его личной технологии  успешных действий и расширить арсенал используемых навыков. 

Корпоративные тренинги продаж способствуют сплачиванию коллектива, мотивируют сотрудников, стимулируют к повышению эффективности и компетентности каждого работника, повышают продажи и прибыль компании в целом.
Программа корпоративного тренинга разрабатывается с учетом потребностей заказчика, с акцентом на стратегию перспективного развития.
