Отчет о выполненных работах по контекстной рекламе для проекта Cellhire.ru

Андрей, добрый день,.

Весь процесс проведения рекламных кампаний был разделен на три этапа.

В настоящем отчете изложены цели, которые ставились для каждого этапа, а также приведен перечень выполненных нами работ.

Этап 1
Цели: Планирование и запуск тестовых рекламных кампаний в поисковой сети.

Перечень работ:
1. Разработка структуры аккаунтов в поисковых системах Google AdWords и Яндекс.Директ.

2. Медиапланирование рекламных кампаний, охватывающих основные услуги, предоставляемые сервисом Cellhire.ru.

3. Анализ конкуренции по данной тематике.

4. Создание текстовых объявлений для параллельного тестирования в системе AdWords.

5. Разработка списков ремаркетинга.

6. Разработка списков минус-слов.

7. Настройка и запуск рекламных кампаний в системах AdWords и Директ с таргетингом на поисковую сеть.

8. Создание и запуск специализированных РК по запросам, связанных с услугами конкурентов (только для Google AdWords).

Выводы:
Рекламная кампания проводится в условиях жесткой конкуренции, поэтому необходимо максимально охватить целевую аудиторию, использовав для этого все доступные в рекламных системах инструменты. Помимо этого, тексты объявлений должны наиболее полно отображать преимущества и выгоды от предоставляемых услуг. 

Также необходимо продолжать работу с аудиторией, уже посетившей сайт.

Этап 2
Цели: Анализ работы тестовых РК. Оптимизация. Планирование бюджетов. 

Перечень работ:
1. Включение ремаркетинга и ретаргетинга.

2. Ежедневный мониторинг рекламных кампаний.

3. Корректировка ставок и перераспределение бюджетов между кампаниями на основании показателей их эффективности.

