1.Основная специализиция предприятия.

2.Дополнительные специализации.

3.Кто поставляет Вам расходные материалы и комплектующие для производства?

4.Поставщики оборудования для производства.

4.Ваши основные потребители (клиенты).

5.Кто ещё мог бы быть Вашим клиентом?

6.Как предприятие позиционирует на рынке производителей данной продукции?

7.Как предприятие позиционирует себя в Интернете?

8.Какое сервисное обслуживание Вы предлагаете Вашим клиентам?

9.Каковы гарантии Вашей продукции?

10.Участвует ли Ваше предприятие в профильных или других выставках и каких именно?

11.География Вашей целевой аудитории.

12.Как рекламируется деятельность и продукция предприятия?

13.Финансовая политика предприятия.

14.Ваши партнёры.

15.Ваши конкуренты.

16.Мероприятия по повышению конкурентоспособности продукции предприятия.

14.Мероприятия по расширению рынка сбыта.

15.Привлечение инвесторов.

