Лизинг или не лизинг? Вот в чём вопрос.
Нынешнее положение дел на рынке спецтехники таково, что заплатить белее двух миллионов рублей за машины под силу не каждому сельскому хозяйству. В большинстве случаев на деньги, вырученные от сбыта сельскохозяйственных культур, приходится решать яд задач связанных с закупкой посадочного материала, удобрений, заработной платы работникам и восстановления изношенной техники.

Факт того, что сельскохозяйственные угодия располагают 60% изношенной техники ранее широко обсуждались средствами массовой информации. Сегодня о таком положении дел предпочитают умалчивать.

На рынке спецтехники появилось множество компаний занимающихся ремонтом, закупкой запасных частей к спецтехнике (трактора, автогрейдеры),постганатийным обслуживанием техники и лизинговыми операциями.

При ситуации, которая сложилась на рынке спецтехники,  комплектующих и прочих расходных материалов одним из оптимальных решений являются лизинговые отношения между предприятиями и сельскими хозяйствами.

Предоставление техники, по словам главы волгоградского района, выглядит как очень перспективная ниша для развития, как сельского хозяйства, так и предприятий малого бизнеса, связанных с ремонтом и обслуживанием спецтехники. 
Лизинговые взаимоотношения заключаются в том, что предприятие отдаёт в пользование спецтехнику, ставит её на собственное обслуживание для предприятий сельского хозяйства. В свою очередь  предприятие использующее эту технику выплачивает в процентном соотношении сумму, которая частями покрывает стоимость ремонтных работ и цену машин. Затем предприятие заказчик – выкупает технику и самостоятельно занимается её эксплуатацией и ремонтом.

Так же существует мало известная в России маркетинговая программа – франчайзинга. Такие экономические отношения очень хорошо известны на западе. Франчайзинг по оценкам аналитиков оставляет более 40% от всех экономических операций, проводимых в странах Европы и более 60% в Америке. 

Смысл францайзинга заключается в составлении договора франшизы, при котором спецтехника переходит как средство производства во временное пользование компанией производителем за соответствующее вознаграждение. При данном виде экономических отношений спецтехника остаётся в собственности фирмы обладателя техники, а оплата производится только за факт её использования. 

В таких отношениях возможно и предоставление аутсорсинговых услуг.  Фирма обладатель может предоставлять по мимо техники и профессионалов, которые производят уборочные и погрузочные работы. Так же производят замену устаревших запчастей на новые. Получается, что сельскому хозяйству всегда предоставляется качественная и квалифицированная услуга. Нет необходимости содержать большого числа рабочих.

