Получите грант на бизнес в Британии
Без инвестиций даже самая многообещающая идея остается лишь идеей. Кредиты, помощь бизнес-ангелов, краудфандинг, конкурсы – у каждого из этих способов профинансировать ваш стартап свои секреты. Сегодня расскажем, как победить конкурентов в борьбе за государственные гранты.

Как это работает?

Финансированием бизнеса занимаются властные структуры разных уровней, от городских до национальных и общеевропейских. Таким образом они стремятся направить деньги налогоплательщиков на компании, оздоравливающие экономику. 
Чтобы получить данный вид помощи, от вашего бизнеса потребуются прозрачность и готовность к любым проверкам. В будущем понадобятся детальные отчеты о расходах. Могут существовать дополнительные правила, например, грант нужно будет потратить в течение короткого отрезка времени. 

Как выжить в гонке за грантом?
- Сопоставьте период ожидания и сумму. Сколько пройдет, пока грант одобрят? На какое количество денег вы можете рассчитывать? Двигайтесь дальше, только если это соотношение вас устраивает.

- Подгоняйте заявку под конкретную программу. Это то же самое, что менять резюме под конкретную вакансию. Изучив требования государственной организации, поработайте над тем, чтобы ваша заявка идеально им соответствовала.

- Подготовьтесь как следует. Убедительный бизнес-план, надежная финансовая модель, должным образом заполненная и «заточенная» под конкретную организацию заявка – это ваши козыри против конкурентов - а их, поверьте, будет немало. Ведь государственные деньги хотят получить многие.

- Проверьте цифры. Скорей всего, грант покроет вашу потребность в деньгах не на 100%. Где вы возьмете недостающее? Воспользуетесь своими сбережениями? Помощью семьи, друзей? Если у вас есть четкий ответ на этот вопрос, ваша заявка выглядит намного убедительней.

- Покажите, как ваш проект оздоравливает экономику. Государственные организации поддерживают бизнес, который позитивно влияет на экономическую ситуацию в целом, причем не только прямо сейчас, но и в будущем. 
- Уникальное торговое предложение для защиты от конкурентов. Почему это важно для получения государственной помощи? Чиновники должны видеть, что ваш бизнес не так-то просто вытеснить с рынка.

- Докажите, что грант необходим. Будьте готовы продемонстрировать, что в вашем случае государственная поддержка позволит претворить проект в жизнь либо, как минимум, осуществить его быстрее, сделать масштабнее.

- Не бойтесь спрашивать совета. Найдите специалиста, который разбирается в финансировании стартапов и системе государственных грантов.

- Убедитесь, что указываете все преимущества проекта. Для этого вам, возможно, будет полезна консультация юриста, специалиста по патентному праву, бухгалтера – каждый их них может дать ценную информацию

- Запаситесь терпением. Быстрого результата в данном случае не бывает. Получение помощи от государства занимает много времени, так что у вас наверняка будет искушение начать проект до того, как грант одобрят. 
- Не переусердствуйте. Да, вам нужно использовать все возможности, обратиться во все доступные организации. Но в то же время важно не писать сразу многим представителям одного и того же учреждения или сети. Вы ведь не хотите прослыть грантовым наркоманом?

- Смотрите в будущее. У вас должно быть четкое представление о том, как вести бизнес после того, как грант будет израсходован. 

Кто дает гранты техническим стартапам?

Отметим несколько источников (акцент на Шотландии):

- Innovate UK и Scottish Enterprise разработали программы Smart Feasibility и Smart R&D для британских компаний, занимающихся инновациями;

- Scottish Enterprise предлагает гранты Innovation для передовых технических разработок, способствующих экономическому росту Шотландии;

- инновационные ваучеры (Innovation Vouchers) на сумму до £5,000 доступны через сеть Interface или непосредственно университеты;

- Innovate UK (бывшая Technology Strategy Board): помощь в создании новых продуктов на вертикальных рынках;

- гранты и конкурсы от Horizon 20/20;

- местные власти иногда предлагают собственные программы поддержки бизнеса.
Top ten tips on securing public sector funding

Securing funding is one of the biggest challenges most start-ups face. No matter which sector your start-up is in, you’re likely to spend a significant chunk of your time chasing around trying to secure the finances you need to get the max from your innovation. Technology start-ups are no different to any other start-up in this respect, and something we hear all the time is the frustration that tech start-ups face when they’re trying to organise funding. 

When you’re desperate to get your hands on cash, you could be forgiven for thinking that any funding is better than no funding at all and, generally speaking that would be about right, but smart start-up owners are clever are sniffing out the right sort of funding.  Sniffing out the right funding for your innovative technology business not only makes securing the funding easier, it also often gives you more power to your start-up elbow.  In this article, we’d like to share with you our Ten Top Tips about how to secure public sector funding for your Scottish tech start-up.

1. Be mindful that one size rarely fits all.  In the same way that no one CV will impress a whole host of potential employers, no one funding application will appeal to every funding body.  Tailoring your funding application to the public sector body you are approaching will increase your chances of success significantly.

2. Get a buddy on board.  Working with an adviser that you get along with, who knows and understands tech start-ups and who knows the public sector funding landscape is a clever way to making sure you maximise your opportunity of getting your funding application spot-on.

3. Bring in the pros.  Engage with accountants, Patent Attorneys and lawyers to make sure you have all your innovation detail ducks in a row. 

4. Do your homework.  Securing public sector funding is a highly competitive sport and things like having a convincing Business Plan, a robust financial model and a fully completed and targeted grant application are the things that’ll help your application stand out in a crowd. 

5. Make sure your figures stack up.  In the vast majority of cases, public sector interventions won’t provide 100% of the funds you need, so knowing and making clear how you will fill the funding gap will make your application a whole lot more credible.  It may be that you’ll top up your funding requirements with help from family or friends, or it could be that you have your own funds to hand?  Either way, making it clear where the remaining funds will come from will help your case no end.

6. Embrace the big picture.  When you’re pitching your concept to any public sector funding agency, don’t forget that a huge part of their interest is the bigger economic picture.  If you can demonstrate that your project will have significant positive economic impact as well as ensuring that you have robust USP’s to safeguard against displacement, then you’ll truly start to stand head and shoulders above the competition.

7. Ensure additionality with your grant application  - always ensure that you can demonstrate that the public sector support would either enable your project to take place or that the project would happen quicker or on a larger scale.

8. Be patient.  Securing funding is a marathon, not a sprint and being ready for the reality will help you keep going if and when the going gets tough.  Try not to forget that it can take a while to secure funding, so be ready for the long run and don’t be tempted to start your project before the grant is approved.

9. Stay focused.  It’s important when you’re seeking public sector funding to network to a number of funding organizations to ensure you have covered all potential options.  However, it’s important not to contact too many people in the same organization or network.  The world is much smaller than we sometimes think and word tends to get about quickly that you are looking for grants. That’s fine, but if you’re looking everywhere, you risk getting labelled a grant junkie, which isn’t a great idea.

10. Look to the future.  While there’s little to be gained in daydreaming, it’s essential that you have a clear idea of what your business will look like post grant intervention.  

There are some excellent public sector funding options for product development available for tech start-ups including: 

· Smart Feasibility and Smart R&D grants from Innovate UK & Scottish Enterprise can help innovative companies in the UK advance their innovation through R&D and feasibility mapping

· Innovation Grants from Scottish Enterprise provide support for new innovation that generates economic growth for Scotland

· Innovation Vouchers available via Interface and direct from Universities provide up to £5,000 of funding to help businesses develop new innovation on a single project basis

· Innovate UK (formerly Technology Strategy Board) have a number of their own funding calls where they will provide assistance to develop new products and services within vertical markets

· Horizon 20/20 has competitions and grant funding for start-up businesses

· Some local Councils also provide their own public sector grant assistance programmes.  This differs by Local Authority.

