BENEFITS OF A FRANCHISE

There are a number of aspects to the franchising method that appeal to prospective business owners. For example, easy access to an established product and a proven method of operating a business reduces the many risks of opening a business. In fact,

U.S. Small Business Administration and U.S. Department of Commerce statistics show a significantly lower failure rate for franchised businesses than for other business start-ups. The franchisee purchases not only a trademark, but also the experience and expertise of the franchiser's organization. However, a franchise does not ensure easy success. If you are not prepared for the total commitment of time, energy and financial resources that any business requires, you should stop and reconsider your decision to enter the franchise business.

ВЫГОДНЫЕ СТОРОНЫ ФРАНШИЗЫ
Существуют несколько мнений относительно метода франшизы, которые привлекают перспективных владельцев торговых предприятий. Например, легкий доступ к общепризнанному продукту и испытанный метод ведения бизнеса понижают риски основания нового дела. Более того, статистика Управления по делам малого бизнеса США и Министерства торговли США показывает значительное снижение количества организаций-банкротов для предприятий франчайзинга относительно других бизнес начинаний. Получатель франшизы покупает не только торговую марку, но и опыт, и компетентность организатора франшизы. Однако франшиза не гарантирует легкий успех. Если вы не готовы к 
Полной отдаче времени, энергии и финансовых ресурсов, в которых нуждается любой бизнес, тогда вам лучше остановиться и пересмотреть решение о приобщении к франчайзингу. 
