Интерактивная карта

Можно бесконечно и нудно перечислять на своем сайте регионы охвата своего бизнеса, как это все еще делают Ваши конкуренты, а можно просто воспользоваться услугами компании Веб Оптима по установке интерактивной карты и радовать посетителей этим удобным сервисом. Преимущества несомненны:
Это красиво: Карта бесспорно является стильным элементом дизайна сайта, органично вплетаясь в его структуру. 
Это наглядно: Пользователи не любят читать, - это доказывают многочисленные исследования. В этом отношении карта, на которой отмечены точки деятельности Вашей компании, каждая из которых может сопровождаться необходимыми комментариями, к примеру, указанием точного адреса - идеальный способ превратить страницы скучного текста в информацию, легко доступную с первого взгляда.

Это удобно: Выигрывает тот коммерсант, который заботится о своих посетителях. Интернет-карта позволяет пользователю легко ориентироваться в большом объеме информации и быстро находить то, что ему необходимо. Вывод – с помощью карты Вы облегчаете его путь к покупке.
Это легко: Управлять нашей картой – все равно, что два умножить на два. Добавлять и удалять точки расположения офисов, редактировать подписи и производить другие манипуляции Вы можете самостоятельно через удобную панель администратора.

Яндекс. Маркет

Любой бизнесмен сталкивается с проблемой продвижения своих товаров и услуг в массы и, несомненно, мечтает о том, чтобы эти "массы" были как можно более многочисленны. 

Как в короткие сроки представить каталог товаров максимально широкой публике?

Веб Оптима предлагает Вам простое решение этой сложной задачи – регистрацию в каталоге Яндекс. Маркет. При этом совсем неважно, представлен Ваш каталог в виде интернет-магазина или выложен в виде прайс-листа на сайте Вашей компании. Возможно даже, что Вы и сайтом пока не обзавелись.

Что дает регистрация в каталоге товаров Яндекс. Маркет от Веб Оптима?
1. Яндекс – самая популярная поисковая система в Рунете. Другими словами, зарегистрировав свое предложение на Яндекс. Маркет, Вы получаете возможность быть узнанным огромным количеством потенциальных покупателей. Достичь этой цели исключительно силами сайта компании можно только, потратив годы и бесконечные суммы денег. 
2. Яндекс. Маркет индексирует каждый отдельно взятый товар Вашего каталога. Покупатель выходит на Вашу фирму в результате поиска необходимой ему вещи, а значит, он уже созрел для покупки. Таким образом, Вы получаете готовых клиентов, не тратя лишних денег на случайных посетителей.

3. Поддержка компании Веб Оптима при регистрации в каталоге Яндекс. Маркет избавляет Вас от трудоемкого процесса, всю ответственность за который мы берем на себя. Вы бережете свое время и нервы, а мы качественно выполняем работу, которая нам хорошо знакома. 
Блог
Сегодня большое количество компаний, продвигающих свои товары и услуги в Интернет, прибегают к услугам Веб Оптима по установке блога на сайте компании. Почему?

Дело в том, что современный блог - это настоящее Интернет-сообщество, самым положительным образом влияющее продажи. 
Как блог помогает Вашему бизнесу?

1. С помощью блога легко установить эффективное сообщение между компанией и ее клиентами. Предлагая актуальные ответы на любые интересующие пользователя вопросы, блог успешно заменяет менее действенный FAQ раздел.

2. Часто блог используется для связи между сотрудниками компании. Это отличный способ обмена опытом и знаниями, а также превосходный метод сплочения Вашего коллектива, позволяющий избежать затрат на team building мероприятия.

3. Блог играет немаловажную роль в SEO продвижении. Поисковые системы любят регулярно обновляющийся контент, который обеспечивает Ваш корпоративный блог. Причин для новых публикаций можно найти бесконечное множество: новости компании и соответствующего сегмента рынка, публикации о новинках, скидках, акциях, статьи и анализ продукции. Ключевые слова и ссылки, вкрапленные в текст публикаций Вашего блога, помогут сайту добиться более высоких позиций в поисковиках без лишних затрат. 

4. Блог – превосходный инструмент для маркетолога, позволяющий проводить всевозможные маркетинговые исследования, прибегая к самой свежей информации, из уст Ваших непосредственных клиентов. 

5. Самое главное: блог от компании Веб оптима не требует ни регулярных затрат на его обслуживание, ни каких-либо специальных знаний. После адаптации блога к Вашему сайту, Вы можете доверить его администрирование человеку, даже очень отдаленно знакомому с Интернетом. 
Система файлообмена
Если Вы дорожите своим временем, у компании Веб Оптима есть для Вас уникальное предложение -  система обмена файлами. Этот незаменимый помощник в организации рабочего процесса Вашей компании позволяет:

· создавать "с нуля" любые документы из браузера в режиме реального времени,
· загружать файлы любого популярного формата, включая DOC, XLS, ODT, ODS, RTF, CSV, PPT и др.,
· редактировать документы online, пользуясь удобным интерфейсом, снабженным огромным количеством функций – от изменения шрифта до сортировки по столбцам и добавления таблиц и изображений,
· работать с документами в любой точке земного шара, где есть доступ в Интернет, 
· управлять доступом к файлам.

Система файлообмена удобна как для оптимизации работы персонала, так и для облегчения процесса обслуживания Ваших клиентов. С ее помощью легко продолжить работу, находясь вне офиса, получать заявки от клиентов и обсуждать договора со своими партнерами. Вы можете одновременно работать с коллегами над одним документом с разных компьютеров, отслеживая изменения в режиме реального времени. 

Другими словами, Веб Оптима гарантирует: спустя неделю-другую после установки на своем сайте этого гаджета, Вы с недоумением будете вспоминать, как это Вы могли обходиться без него раньше.
Калькулятор и формы обратной связи
Огромный выбор товаров в Интернет и серьезная конкуренция – головная боль для каждого владельца Интернет-магазина. Найти, чем привлечь клиента и выделиться из толпы – задача не из легких… если Вы не работали с компанией Веб Оптима. У нас всегда найдется правильное решение. 

Калькулятор
Почему бы не установить на Вашем сайте калькулятор, позволив потенциальному покупателю самому определить оптимальную для него цену на тот или иной товар или услугу? Практика показывает, что такое увлекательное занятие не только привлекает посетителей на Ваш сайт, но и способствует их скорейшему превращению в Ваших постоянных клиентов. 

Формы обратной связи
Другое решение той же самой задачи просто, как все гениальное. Форма обратной связи позволяет контактировать с Вами тем пользователям, которые не доверяют математике и предпочитают излагать свои пожелания в красивой литературной форме. В этом случае, посетитель имеет возможность отправлять сообщения в Вашу компанию напрямую, не заходя на почту, и получать компетентные ответы на все свои вопросы, общаясь с живым человеком, а не с машиной.  
Online чат
Как максимально приблизить возможности своего Интернет-магазина к условиям реальной торговой точки, где покупатель получает всю необходимую информацию о товаре, условиях доставки и сервиса, непосредственно взирая на предмет, который намеревается приобрести? 
Веб Оптима дает на этот вопрос простой и элегантный ответ – заведите на своем сайте online чат. 

Это решение позволит пользователю Вашего Интернет-магазина обсуждать все детали покупки с компетентным консультантом в режиме реального времени и получать желаемые ответы, не отходя от компьютера. Время – деньги, и в случае с Интернет-магазином, эта поговорка особенно актуальна. Ведь часто случается так, что пользователь, задав вопрос, не дожидаясь Вашей реакции, находит ответ в другом месте. 

Если Вы уже решились на установку online чата на своем сайте, учтите один важный момент – эта структура должна быть настолько проста и лаконична, чтобы пользоваться ей смог даже ребенок. Веб Оптима предлагает интерфейс, отличающийся максимальным удобством и простотой использования. 

​

Online Календарь
Как Вы поступаете, если возникает необходимость оповестить общественность о скидках, акциях или масштабных мероприятиях, проводимых Вашей компанией? Правильно, скорее всего, Вы звоните в рекламное агентство и изучаете список BTL услуг. В крайнем случае, заказываете почтовую рассылку по базе постоянных и потенциальных клиентов. Неужели нет лучшего способа решить эту задачу? 

Однозначный ответ компании Веб Оптима – есть! Установите на сайте календарь. Удивительно удобный планировщик от Веб Оптима – это возможность назначать предстоящие события на определенные даты и задавать настройки отправки извещений о них на почту клиентам. Распродажи, пресс-конференции, встречи с покупателями, розыгрыши призов, презентации - информация об этих и других событиях в жизни Вашей компании распространяется по почтовым ящикам с легкостью ветра. 
А для тех, кто случайно пропустил сообщение в почте, вся информация дублируется на сайте.
