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1. Резюме

        Настоящий Бизнес-план – это проект по созданию интернет сервиса организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru» (далее «Интернет сервис») в городе Краснодаре.
       Идея продукта заключается в создании и продвижении интернет сервиса и мобильного приложения с целью организации туризма и отдыха для российских и иностранных граждан в регионах России, при официальной поддержке органов власти субъектов Российской Федерации.

Сервис создается для реализации концепции долгосрочного социально-экономического развития Российской Федерации на период до 2020 года где одним из главных направлений перехода к инновационному социально ориентированному типу экономического развития страны, является создание условий для улучшения качества жизни российских граждан, в том числе за счет развития инфраструктуры отдыха и туризма, а также обеспечения качества, доступности и конкурентоспособности туристских услуг в России. 

    Цель проекта: 
· Создать качественный информационный портал для организации туризма и отдыха российских и иностранных граждан в регионах России, на примере Краснодарского края.
· Рассчитать ожидаемую долю прибыли;

     Организационно-правовая форма – Общество с ограниченной ответственностью.
     Вид налогообложения – УСН (Упрощенная система налогообложения), объект налогообложения «Доходы-Расходы».
     Основной вид деятельности - 72.40 - Деятельность по созданию и использованию баз данных и информационных ресурсов, в том числе ресурсов сети Интернет. 

     Предполагается создание «Интернет сервиса»  в городе Краснодаре. 
Общая стоимость проекта – 16 000 000 рублей, в т.ч.:

Инвестиционных средств –   8 000 000   рублей;
Собственных средств –   8 000 000 рублей;
Ключевые финансовые показатели:

Выручка от реализации – 30 523,50 тыс. руб.;
Чистая прибыль – 1 685,69 тыс. руб.;
Рентабельность - 5,85%;
Период окупаемости проекта составляет 24 месяца, т.е. 2 года. 
В результате  реализации проекта будут созданы 12 (двенадцать) рабочих мест. 
2. Описание проекта 

Интернет сервиса организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru» будет состоять из двух составляющих:

1. Браузерной части - адаптированной для использования с помощью браузера персонального компьютера; 
2. Мобильной части - адаптированной для использования на мобильных устройствах;
1. Браузерная часть:
Браузерная часть, будет представлять собой спроектированный разработчиками вэб интернет ресурс, с различными сервисными возможностями.

Для доступа к браузерной части сервиса пользователю будет необходимо иметь подключенный к интернету компьютер.

Интернет ресурс будет содержать следующие страницы и под.станицы, а также сервисные возможности:

· Главная (загрузочная) страница интернет ресурса будет содержать новостную информацию о рынке туризма в Российской Федерации (самые интересные направления, новые направления, законодательное регулирование туристического рынка, новости туризма и прочее). Лента новостей будет обновляться не реже 2-х раз в день.

· Регистрация и аутентификация – сервис позволяющий пользователю зарегистрироваться на интернет ресурсе, с получением личного логина и пароля, с цель получения дальнейшей возможностью пользоваться всеми сервисами ресурса.

· Личный кабинет туриста – сервис, с помощью которого пользователь сможет: 

- формировать маршруты или туры для путешествий, с показом на карте местности (маршрут от точки «А» до точки «Б», точка геолокации на местности) 

- производить расчет стоимость сформированных маршрутов,

- планировать маршруты, согласно, встроенных фильтров (направления, характер отдыха, сезонность, цена и прочее)

- рассчитывать стоимость поездки, получать информацию о новых и популярных маршрутах в интересующих его направлениях (в виде рекламной информации),

- бронировать, оплачивать и хранить бронь в виде электронного кода, по приобретенным им путевкам или оплаченным номерам в гостиницах и прочее.

- сохранять информацию о наиболее интересных маршрутах.

- формировать подписку на электронную почту по интересующим направлениям.

- формировать электронную отчетность по произведенным платежам.

· Личный кабинет рекламодателя – сервис, с помощью которого владельцы гостиниц, туристических форм, предприятий горного или агро туризма и прочие смогут осуществлять распространение и продвижение информации о своих предприятиях среди пользователей, а так же осуществлять продажу туров или гостиничных номеров на сатйе, сервис будет содержать возможности:

- Создания с помощью встроенного редактора краткой визитки рекламодателя, которая будет включать: название организации, фото файлы, адрес, геопозицию, информацию о том, какой вид услуг оказывает организация (агро-туризм, отдых на море и прочее, согласно созданным фильтрам) рекламную информацию. Данная визитка будет показываться пользователям при поиске маршрутов.

-  размещать информацию о наличии путевок и номерного фонда.

- формировать и предлагать стоимость своих услуг.

- продавать свои услуги через интернет ресурс.

- формировать электронную отчетность о проданных услугах.

Платежи на сервисе будут осуществляться с помощью банковских карт виза, мастер кард, а так же с электронных платежных систем: яндекс деньги, единый кошелек, сбербанк онлайн, альфа клик. После списания денежных средств, продавцу и покупателю на электронную почту будет поступать письмо об оплате и бронь. Автоматически программа будет уменьшать количество номерного фонда и путевок, а так же формировать бронь в личном кабинете туриста. 

· Поиск – сервис поиска маршрутов и путевок, по заданным фильтрам (лето или зима, на своем автомобиле или самолетом/поездом, отдых на море, стоимость  и прочее)

· Отзывы и комментарии – сервис с помощью которого пользователи смогут оставлять свои отзывы (положительные или отрицательные) и комментарии о местах, посещенных с помощью нашего сервиса. Отзывы и комментарии будут просматриваться на страницах рекламодателей.

· Фото и видео хостинг – пользователи интернет ресурса смогут размещать фото и виде материалы о посещенных ими местах и привязывать их к страницам, на которых размещена информация о данных местах или страницам рекламодателей, фото и видео материалы смогут комментировать другие пользователи.

· Рейтинг рекламодателей – сервис с помощью которого на интернет ресурсе будет формироваться рейтинг рекламодателей. Рейтинг будет формироваться по следующим критериям:

- отзывы пользователей,

- рекламные объявления,

- наиболее интересные маршруты, продвигаемые субъектом федерации, участвующем в проекте.

- новые маршруты.

Положение в рейтинге будет влиять на то, как высоко будет находится рекламодатель в списке  при выборе пользователем направления своего путешествия, на самом верху будут находиться рекламодатели с наибольшим рейтингом.

Меню, подменю и прочие страницы интернет ресурса: 

Регионы – при открытии страницы пользователь получит доступ к информации о регионе и  наиболее интересных направлениях в данном регионе. 

Далее информация на примере Краснодарского Края.

 Исторические и культурные памятники – информация о культурных и исторических ценностях региона в виде списка, список будет строиться в соответствии с рейтингом, предоставленным субъектом федерации.

При нажатии на интересующий пользователя объект, он перейдет на страницу, описывающую тот или иной исторический объект, фото и текстовой информацией, сможет посмотреть комментарии или материалы других пользователей, оставить свой комментарий и (или) свои материалы, сможет посмотреть геолокацию объекта и маршрут до него, сможет добавить объект в личный кабинет.

По принципу предыдущего пункта будут строятся:

· Агро - туризм,
· Горный туризм (по аналогии предыдущего пункта),

· Охота, рыбалка,
· Новы направления,
· Отдых на черноморском побережье,
· Отдых на азовском побережье,
· Санаторно-курортное лечение,
· Маршруты, отмеченные пользователями,

· Горящие,

· Направления – по аналогии регионов, только информация будет строиться следующему по принципу:

- Путешествие на своем автомобиле, лучшие маршруты;

- Отдых в горах;

- Отдых на море;

- Зимний туризм и отдых;

- Активный отдых;
- Размеренный отдых;
- Агро туризм;
- Охота, рыбалка; 

- Горящие (самые дешевые варианты);

- прочее;
· Санаторно-курортное лечение - по аналогии регионов, только информация будет строиться по принципу:

-Минеральные воды;
-Черноморское побережье;
-Горящие (самые дешевые варианты);
Рейтинг строиться, по отзывам пользователей и размещаемой платной рекламе. 

При нажатии на интересующий объект пользователь будет выходить на страницу рекламодателя.
База знаний путешественника – информация о том, что нужно не забыть, собираясь в отпуск, требования к амуниции и прочее.

Лицензионное соглашение и конфиденциальность – информация о правилах пользования интернет ресурсом и хранении и использовании персональных данных.

Контакты – контакты разработчиков, часто задаваемые вопросы, пожелания по улучшению сервиса.

2.Мобильная часть: 
Мобильная часть сервиса будет представлять собой мобильное приложение для устройств на базе Android и IOS. (практически все смартфоны и айфоны, а так же планшеты). Приложение можно будет скачать с Play Market или App Store.

Приложение будет копировать личный кабинет туриста, а именно:

-Сохранять и формировать маршруты для автомобильных путешествий,
-Использовать приложение как навигатор,
-Хранить в приложении электронную бронь и предъявлять ее при заселении в гостиницу,
-Оплачивать места размещения и путевки,
-Делать снимки и видеоролики и размещать их на интернет ресурс,
-Оставлять свои отзывы и комментарии о посещенных местах,
-Комментировать размещенные на интернет ресурсе материалы других пользователей,

Таким образом, пользователь с нашего сервиса сможет:

· Выбрать интересные маршруты для путешествия, согласно своим личным убеждениям или по совету других пользователей,
· Определиться за ранее каким способом он будет путешествовать,
· Рассчитать стоимость отдыха, с помощью программы,
· Построить маршрут (если путешествует на машине),
· Забронировать и оплатить туры или места размещения,
· С помощью своего мобильного телефона отслеживать маршрут поездки,
· Предъявить при размещении бронь с помощью мобильного телефона,
· Оставить для других пользователей свои впечатления от проведенного отпуска.

3. Исследование и анализ рынка 
      Интернет сервис организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru» предполагается создать на примере Краснодарского края.

Краснодар – это город на юге Российской Федерации, он находится с правой стороны реки Кубани, также стоит сказать, что он почти одинаково удален от Черного и Азовского моря, примерно на 120 – 150 км. Также город является административным центром Краснодарского края. И его считают крупнейшим культурным и экономическим центром Южного федерального округа, а так же Северного Кавказа. Стоит добавить, что он является историческим и политико-географическоим центром области Кубань. Есть несколько неофициальных названий города, такие как: столица Кубани и южная столица России.

Численность населения в городе Краснодаре составляет на 1 января 2016г.  853 848  жителей. Краснодар занимает 17-е место по количеству населения в Российской Федерации. 
Численность населения Краснодарского края по данным Росстата составляет 5 513 804 чел. на начало 2016г. 
По численности населения край занимает третье место среди регионов Российской Федерации  после Москвы и Московской области. 
Плотность населения — 73,05 чел./км2 (2016). Городское население — 54,32 % 
За 2002-2010 годы численность специалистов с высшим профессиональным образованием в Крае выросла на 46,3%, со средним профессиональным – на 20%, а с начальным профессиональным, наоборот, уменьшилась на 61,2%.

Трудовую деятельность (включая работу по совместительству), как источник средств к существованию назвали 2372,3 тысяч человек. На пенсию (кроме пенсии по инвалидности) живет 1267,7 тысяч человек, за счет личного подсобного хозяйства живут 409,7 тысяч человек. По данным за 2011 год, Краснодарский Край находится на 23 месте по уровню безработицы, который составил 6,0%, тогда как средний уровень по стране составил 6,6%. Пособие по безработице в 2010 году в Крае получали 16,4 тысяч человек (или 0,3% населения), что на 400 человек меньше, чем в 2002 году. Остальные указали как источник дохода сбережения, дивиденды, проценты, сдачу внаём или аренду имущества, доходы от патентов, авторских прав и иные источники. На 27,7% выросло число лиц, получающих пенсию по инвалидности.

Из общего числа занятых в экономике в возрасте 15 лет и более абсолютное большинство – 2135,5 тысяч человек (91,1%) - являются работающими по найму (в 2002 г. – 92,4%); 55 тысяч человек (2,3%) – работодатели, привлекающие наемных работников (в 2002 г. – 1,8%) и 133 тысячи человек (5,7%) являются индивидуальными предпринимателями (в 2002 г. – 5,1%).
Отразим Демографию населения Краснодарского края в 

Таблице № 1 «Рождаемость»

	Рождаемость (число родившихся на 1000 человек населения)

	1970[20]
	1975[20]
	1980[20]
	1985[20]
	1990[20]
	1995[20]
	1996[20]
	1997[20]
	1998[20]

	14,0
	↗14,4
	↗15,2
	↗15,5
	↘13,1
	↘10,0
	↘9,4
	↘8,9
	↗8,9

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1999[20]
	2000[20]
	2001[20]
	2002[20]
	2003[21]
	2004[21]
	2005[21]
	2006[21]
	2007[22]

	↘8,5
	↗9,1
	↗9,6
	↗10,1
	↗10,4
	↗10,8
	↘10,3
	↗10,4
	↗11,3

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2008[22]
	2009[22]
	2010[22]
	2011[23]
	2012[24]
	2013[25]
	2014[26]
	
	

	↗12,2
	↗12,4
	↘12,2
	↗12,2
	↗13,1
	↗13,2
	↗13,6

	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


Таблица № 2 «Естественный прирост населения»

	Естественный прирост населения (на 1000 человек населения, знак (-) означает естественную убыль населения)

	1970[34]
	1975[34]
	1980[34]
	1985[34]
	1990[34]
	1995[34]
	1996[34]
	1997[34]
	1998[34]
	1999[34]

	4,8
	↘3,5
	↘2,8
	↘2,7
	↘-0,1
	↘-5,3
	↗-5,3
	↘-5,6
	↗-5,3
	↘-6,2

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2000[34]
	2001[34]
	2002[34]
	2003[35]
	2004[35]
	2005[35]
	2006[35]
	2007[36]
	2008[36]
	2009[36]

	↘-6,3
	↗-5,8
	↗-5,8
	↗-5,4
	↗-4,5
	↘-5,3
	↗-4,4
	↗-3,1
	↗-2,0
	↗-1,3

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2010[36]
	2011[37]
	2012[38]
	2013[39]
	2014[40]
	
	
	
	
	

	↘-1,4
	↗-1,4
	↗0,0
	↗0,3
	↗0,6
	
	
	
	
	


    На сегодня в столице Кубани проживает 1 миллион 250 тысяч человек. Об этом на встрече с журналистами федеральных и местных СМИ сообщил мэр Краснодара Владимир Евланов. Таким образом, впервые власти краевого центра заявили, что Краснодар вошел в число городов-миллионников.

    По мнению местных властей и экспертов, подобный рост населения Краснодара связан, прежде всего, с тем, что столица Кубани в последние годы превратилась в один из самых комфортных и благоустроенных для проживания городов страны. О чем говорят регулярно проводимые опросы населения, высокие темпы строительства жилья, инвестиционная привлекательность южной столицы, ее удобное географическое расположение и теплый климат.

На основании анализа проживающих в Краснодарском крае, отразим «Кол-ва пользователей подавших объявление» в Таблице № 1
	пп№
	9 мес. 2017г.
	10 мес. 2017г.
	11 мес. 2017г.
	12 мес. 2017г.
	1 мес. 2018г.
	2 мес. 2018г.
	3 мес. 2018г.
	4 мес. 2018г.
	5 мес. 2018г.
	6 мес. 2018г.
	7 мес. 2018г.
	8 мес. 2018г.
	9 мес. 2018г.
	10 мес. 2018г.
	11 мес. 2018г.
	12 мес. 2018г.

	Количество пользователей
	50
	60
	70
	80
	100
	120
	150
	170
	190
	210
	230
	250
	270
	290
	310
	330

	Цена 1 Объявления
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399
	399

	Стоимость
	19950
	23940
	27930
	31920
	39900
	47880
	59850
	67830
	75810
	83790
	91770
	99750
	107730
	115710
	123690
	131670

	3 % от продаж
	598,5
	718,2
	837,9
	957,6
	1197
	1436
	1795,5
	2035
	2274,3
	2514
	2753,1
	2992,5
	3231,9
	3471,3
	3710,7
	3950,1

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Основной задачей предпринимателя, является также обход своих конкурентов.
В таблице ниже приведен рейтинг площадок бесплатных объявлений России по посещаемости, согласно порталу Liveinternet по категории «товары и услуги».

Таблица  № 2. Рейтинг торговых площадок, согласно Liveinternet.ru февраль 2016[2]
	Рейтинг
	Наименование портала
	Сайт

	1
	Avito.ru
	https://www.avito.ru/

	2
	Tiu.ru
	http://tiu.ru/

	3
	Из рук в руки
	http://irr.ru/

	4
	Пульс цен
	http://www.pulscen.ru/

	5
	Ярмарка мастеров
	http://www.livemaster.ru/

	13
	Hearst Shkulev Digital
	http://ngsdo.ru/

	15
	DMIR
	http://dmir.ru/

	19
	Милтор
	http://www.miltor.ru/


Обзор крупных торговых площадок в интернете:

1.Tiu.ru

Сервис tiu.ru – мощная торговая площадка для бизнеса. На этом портале разместили свои интернет-страницы более 800 000 компаний. Что представляет собой сервис? На площадке tiu.ru:
- вы можете оформить интернет-магазин, воспользовавшись стандартными шаблонами, или заказать оригинальный дизайн за 5000 рублей;
- есть возможность настройки функционала интернет-магазина;
- интуитивно понятный интерфейс, не требующий специальных знаний по разработке интернет ресурса;
- наличие персонального менеджера;
- если вы приобретете пакет Pro, Вам откроются дополнительные  возможности площадки (онлайн-консультант, массовая рассылка, перелиновка, мобильная версия);
- цена за размещение варьируется от 800 до 12 000 рублей. 
Плюсы площадки: 
- при регистрации вы сможете протестировать систему в статусе Pro в течение 10 дней;
- конструктор создания интернет ресурса интуитивно понятен;
-сотни тысяч потенциальных покупателей, уже зарегистрированных на площадке.
Недостатки:
- стоимость Pro-пакетов достаточно высока;
- конструктор интернет ресурса малофункционален (вы не сможете создать действительно удобный интернет-магазин без покупки дополнительного пакета услуг). 
Коммерческие возможности торговой площадки хороши, но невозможность пользоваться расширенным спектром функционала без внесения оплаты разочаровывает. Для интернет-магазина товаров площадка оптимальна, но для создания информационной страницы с предложениями услуг пользоваться этим сервисом нецелесообразно. 
 

2.Satom.ru

Satom – еще одна популярная интернет-площадка для продвижения товаров и услуг. Разработчики сервиса предлагают предпринимателям создать собственный сайт за 30 минут. 
- на сайте зарегистрировано более 57 000 компаний, ежедневный трафик потенциальных покупателей – 29 000 посетителей;
- в рейтинге торговых площадок в интернете Satom уже несколько лет удерживается в первой тридцатке;
- при создании интернет-магазина платформа предоставляет возможность выбрать из 400 шаблонов готовых дизайнов;
- товарные позиции можно загружать из 1С или таблицы Excel;
- цена пакета услуг варьируется от 1000 до 30 000 рублей. 
Преимущества торговой площадки:
- тестовый период – 2 недели, после него вы можете и дальше пользоваться бесплатным пакетом услуг (ограничение – 25 товаров);
- ресурс раскручен, поэтому найти клиентов и партнеров не составит труда. 
Недостатки торговой площадки для бизнеса: 
- высокая конкуренция;
- продвижение товаров или услуг происходит только в рамках площадки;
- невозможно создать сайт с индивидуальным дизайном и выделится из толпы многочисленных конкурентов-близнецов;
- панель администрирования запутана. 
Вывод: торговая площадка подойдет Вам, если вы не планируете продвигаться в сети, а рассчитываете исключительно на трафик ресурса. Цена за размещение полноценного интернет-магазина неоправданно высокая, а из-за неудобной системы администрирования с созданием интернет ресурса придется немного повозиться. 
 

3.Avito Магазин

Сервис Avito прочно закрепился в ТОПе торговых площадок в интернете как для частных лиц, так и для предпринимателей. Здесь можно разместить объявление от существующего интернет-магазина или создать новую онлайн-витрину. 
Avito предлагает своим клиентам:
- надежную и раскрученную торговую интернет-площадку;
- дополнительные возможности для рекламного продвижения;
- подробную статистику, позволяющую оценивать эффективность магазина;
- возможность выделиться среди 12 000 конкурентов индивидуальным дизайном;
- стоимость размещения магазина на площадке рассчитывается персонально (от 17 000 до 40 000 рублей).
Преимущества торговой онлайн-площадки:
- благодаря популярности avito и их маркетологам, этот сервис может существенно увеличить объемы продаж;
- дополнительное продвижение рекламных объявлений и магазина; 
- возможность прямого перехода с объявления в интернет-магазин. 
Минусы Avito Магазина: 
- техническая поддержка интернет-магазина оставляет желать лучшего;
- функционал развит плохо, без дополнительной оплаты не получится воспользоваться 90% возможностей. 
Использовать Авито в качестве полноценного интернет-магазина не выгодно. Эта площадка больше подойдет для привлечения дополнительного трафика. Для серьезной самостоятельной онлайн-витрины площадка не приспособлена. 
 

4.Top-kray.ru каталог компаний
Большинство торговых площадок России гарантирует эффективность вашего интернет-магазина при условии покупки расширенного пакета услуг. В отличие от конкурентов, TOP-KRAY не требует от своих клиентов финансовых вложений. Огромное количество услуг предоставляется этой торговой платформой абсолютно безвозмездно. Сервис предлагает предпринимателям:
- полностью российскую торговую площадку (ваши данные не будут переданы иностранным резидентам);
- предоставление возможности размещения бесплатных объявлений в сегменте b2b;
- продвижение интернет-магазина в сети, что позволит увеличить трафик, а значит и объем продаж;
- бесплатное размещение интернет-магазина или интернет ресурса компании, при этом вы получаете максимально расширенный функционал. 
Преимущества TOP-KRAY: 
- удобный функционал, интуитивно понятный пользователям;
- своевременное и грамотное техническое обслуживание;
- оформление вашего интернет ресурса можно поручить команде интернет-площадки;
- вы можете размещать информацию о вашей компании без ограничений (товары и услуги, новости, фото, статьи, видео);
- вы сможете узнавать экспертные мнения об изменениях на рынке и в бизнесе;
- площадка занимается продвижением вашего интернет ресурса не только в поисковых системах, но и в социальных сетях, с помощью контекстной рекламы и другими способами для максимального привлечения трафика;
- моментальное импортирование товаров из Excel/XML/YML/YRL или просто ссылкой с возможностью установить расписание обновления);
- вы можете оформить интернет-магазин, воспользовавшись стандартными шаблонами, или заказать оригинальный дизайн;
-  на созданный сайт - привязать собственное доменное имя без привязки к площадке в названии;
- возможность прямого перехода на Ваш собственный сайт или интернет-магазин. 
- сервис отзывов о компаниях и товарах;
- возможность ведения блога компании;
- возможность размещения объявлений;
- оперативная техническая поддержка; 
- спектр услуг ничуть не отличается от предложений платных сервисов.
Недостатки торговой площадки TOP-KRAY:
- демо-доступ отсутствует;
- подробная статистика отсутствует;
- проект достаточно молодой, поэтому только набирает популярность в сети. 
Цель ресурса – сделать информацию для предпринимателей и их клиентов доступной. Что, в общем, и требуется от торговой площадки для интернет-магазинов и персональных страниц юридических лиц. 
 

5.Blizko.ru 

Blizko.ru – еще одна торговая площадка для малого бизнеса и крупных предпринимателей. Сервис предлагает своим клиентам:
- создание продающего интернет ресурса по индивидуальному дизайну; 
удобный конструктор интернет-магазина с возможностью автоматизированной загрузки списка товаров;
- наличие открытой статистики посещения вашего интернет ресурса;
8 000 000 потенциальных покупателей посещает торговую площадку ежемесячно; 
- ценовой диапазон от 19 500 до 41 500 рублей в год. 
Преимущества сервиса: 
- демо-доступ в течение месяца; 
- быстрое импортирование товаров из 1С/Excel/XML/YML/YRL;
- возможность добавления отзывов о ваших товарах или услугах; 
- в бесплатном доступе можно добавить в интернет-магазин 30 товарных единиц. 
Минусы использования Blizko.ru: 
- без покупки пакета «Платиновый» (стоимостью 41 500 рублей) большинство возможностей для вас будут не доступны; 
- отзывы о работе вашего интернет-магазина смогут добавлять все пользователи без исключения, значит и конкуренты в том числе; 
- фото товара сжимается до 200 KB, вместо заявленных 2 MB;
- техническая поддержка работает медленно. 
Предлагаемые возможности интернет ресурса не соответствуют заявленной цене за использование торговой площадки. Продающий интернет-магазин можно создать за гораздо меньшую стоимость, при этом спектр услуг будет аналогичным. 

                                     4.Маркетинговый план
       Для того чтобы проинформировать потребителей о существовании интернет сервиса организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru» и побудить их воспользоваться его услугами, необходимо использовать рекламу. 
Самыми оптимальными способами, будут размещение рекламных объявлений на телевидении, а также на интернет площадках.
Активная рекламная компания будет проходить не только в городе Краснодаре,  но во всех городах Краснодарского края, а также России.
Составление рекламного бюджета отражено в Таблице № 3
	№
	Наименование
	Цена
	Кол-во
	Стоимость
	Единовременные
	Ежемесячные

	1.
	SММ (реклама в социальных сетях) - Создание и продвижение группы в соц сетях:
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Контакт 
	8000
	1
	8000
	8000
	8000

	1.2.
	Fasebook
	8000
	1
	8000
	8000
	8000

	1.3.
	      Instsgramm 
	8000
	1
	8000
	8000
	8000

	2.
	*Оплата за показы рекламного объявления на страницах пользователей
	1
	30000
	30000
	30000
	30000

	3.
	**SEO продвижение реклама в поисковых системах (нахождение интернет ресурса в топе поисковых систем, баннеры в поисковиках, электронной почте и пр.)
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1.
	Рекламные площадки Яндекс
	6
	33000
	198000
	198000
	120000

	3.2.
	Рекламные площадки Яндекс (банеры)
	2
	33000
	66000
	66000
	40000

	3.3.
	Рекламные площадки Гугл
	6
	33000
	198000
	198000
	120000

	3.2.
	Рекламные площадки Гугл (банеры)
	2
	33000
	66000
	66000
	40000

	4.
	***Контекстная SEO реклама в интернете - копания Elama (площадки мобильных телефонов)
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.
	Реклама в AppStore
	0,6
	33000
	19800
	19800
	19800

	4.2.
	GooglePlay
	0,6
	33000
	19800
	19800
	19800

	5.
	Реклама в магазинах "Магнит"
	55000
	1
	55000
	55000
	 

	6.
	****ТВ "Кубань 24"
	2500
	30
	75000
	75000
	37000

	 
	ИТОГО
	 
	 
	 
	751600
	450600


*Дополнительно оплата за показы рекламного объявления на страницах пользователей

1 р. За 1000 показов.

Планируем 30 000 000 показов в месяц, это примерно 24 % аудитории. 

Стоимость будет 30 000 рублей в месяц.

**SEO продвижение реклама в поисковых системах (нахождение интернет ресурса в топе поисковых систем, баннеры в поисковиках, электронной почте и пр.)

Средняя стоимость 1 клика (перехода) в поисковых сетях – 6 рублей.

Средняя стоимость 1 клика баннера – 2 рубля.

Чтобы набрать аудиторию в 100 000 пользователей за 3 месяца, после запуска интернет ресурса, необходимо:

33 000 кликов * 6 = 198 000 руб.

33 000 кликов (баннеры) * 2  = 66 000 рублей.

Итого = 264 000 рублей в месяц в одной поисковой системе.

***Лучший рекламщик по контекстной SEO рекламе в интернете сейчас - это копания «Elama» (http://elama.ru)
Реклама в «AppStore» и «GooglePlay» (площадки мобильных приложений)

Стоимость одного показа  – 0,6 рублей

Берем ту же аудиторию – 100 000 пользователей  за 3 месяца,

Получаем: 33 000 * 0,6 = 19 800 руб.

**** Реклама на телевидении 
ТВ «Кубань 24»
Период 1 день
Реклама на телевидении

По 10 выходов в день

Бесплатный 2D-ролик

Ролик 10 сек

5. Организационный план

    Для создания интернет сервиса организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru» планируеется организационно-правовая форма предпринимательской деятельности – общество с ограниченной ответственностью.
    Уставный капитал ООО – 10 000 (десять тысяч) рублей.

    Регистрация ООО будет проведена в г.Краснодаре. 

     Поскольку, в основном взаимодействия будут с юридическими лицам и индивидуальными предпринимателями, занимающимися гостиничным бизнесом, а также с предпринимателям оказывающие туристические и экскурсионные услуги, которые как правило применяют Упрощенную систему налогообложения,  на основании этого была выбрана Упрощенная система налогообложения (УСН), с объектом налогообложения «Доходы - Расходы».

При применении Упрощенной системы налогообложения Общество не уплачивает следующие налоги:

· НДС - 18%, 
· Прибыль - 20%, 
· Налог на имущество - 2,2 % ;
Лимит выручки в год при Упрощенной системе налогообложении составляет в 2016 г. 79,74 млн. рублей. И каждый год данный лимит индексируется.
Для осуществления деятельности по организации «Интернет сервиса» Общество с ограниченной ответственностью  обязано встать на учет по месту регистрации и осуществления деятельности, в качестве плательщика УСН, подав в налоговый орган заявление по форме № 26.2-1 не позднее 30-ти дней с момента регистрации ООО.  

Для организации «Интернет сервиса» будут задействованы следующее специалисты:
1.Руководитель проекта;

2.Коммерческий директор;

3.Программисты;

4.Дизайнеры;

5. Менеджеры продаж;
  Основные обязанности в соответствии с занимаемой должностью отразим в таблице № 4
	Штатная единица
	Должностные обязанности

	Директор
	Общий контроль за реализацией проекта, оперативное руководство рабочей группой, принятие стратегических решений, переговоры с инвестором, переговоры с ключевыми (сетевыми) рекламодателями, техническое руководство проектом, контроль за тестированием и запуском браузерной и мобильной части сервиса

	Коммерческий директор
	Контроль, за деятельностью менеджеров по продажам, (мотивация, отчетность, организация рабочего времени). Составление и ведение отчетности по подключенным рекламодателям, работа с сетевыми рекламодателями, организация мероприятий по продвижению сервиса, взаимодействие с рекламными компаниями. 

	Программист
	Разработка шаблона и технических составляющих приложения, подготовка и загрузка контента, разработка браузерной и мобильной части сервиса, отладка внутренних компонентов, тестирование и запуск приложения и браузерной части. Техническое сопровождение сервиса после запуска, модерация, защита от атак. Контроль за работоспособность сервиса в процессе его дальнейшей эксплуатации.

Техническим директором будут один их программистов, доп. Функции – мотивация, организация труда, контроль за исполнением сроков сдачи и запуска сервиса. 

	WEB дизайнер
	Разработка и интеграция графической части сервиса, разработка фирменного стиля и логотипа, Разработка рекламных и информационных макетов размещаемых рекламодателей.

	Менеджер по продажам


	Привлечение рекламодателей (отелей, туристических баз) к размещению на интернет ресурсе), работа с рекламодателями, контроль платежей и состояний задолженности.


Ведение учета и составление налоговой отчетности  будет осуществляться с помощью Бухгалтерского агентства. 
Часы работы «Интернет сервиса»:

понедельник – пятница с 9-18 час.
перерыв на обед с 13-14 час.

суббота - воскресенье выходной
Отразим  «Основные этапы реализации проекта» в Таблице № 5
	№№
	Этапы реализации проекта
	Основные стадии проекта
	

	 
	 
	Планирование и пред подготовка
	
	
	Запуск «Интернет-Сервса»
	
	Осуществление текущей деятельности

	 
	 
	2016
	
	2017

	 
	 
	10-12
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	1
	Формирование идеи, определение основных параметров проекта
	 Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2
	Написание бизнес-плана
	 Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3
	Заключение предварительного договора с инвестором
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4
	Регистрация в качестве ООО, открытие расчетного счета
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5
	Получение Инвестиций
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6
	Заключение договора аренды помещения
	
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7
	Найм персонала 
	
	Х
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8
	Покупка и установка оборудования
	
	Х
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9
	Сбор информации для сервиса, сбор рекламодателей
	
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	
	
	
	

	10
	Начало работы «Интернет-Сервиса»
	 
	
	
	
	
	
	Х
	
	
	
	

	11
	Рекламная компания в интернете
	
	
	
	
	
	
	Х
	Х
	Х
	
	

	12
	Выход на платную подписку и рекламу на интернет ресурсе
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	Х
	Х


6.Производственный план

         Для осуществления деятельности интернет сервиса организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru»  планируется  снять офисное помещение площадью около 120 кв.м.

Данное помещение будет распологаться в г.Краснодаре.
На основании исследований объявлений интернет сайта «Avito» составим Таблицу №  6    Сравнения арендной платы по районам г.Краснодара.

	пп№
	Наменование программного продукта
	Район
	Площадь (кв.м)
	Арендная плата в месяц
	Цена 1 кв.м.

	1
	Офисное помещение
	р-н Западный, ул. Передерия, 64
	135,5
	90000
	664,21

	2
	Офисное помещение
	р-н Карасунский, Кубанская улица, 47
	94
	65000
	691,49

	3
	Офисное помещение
	р-н Западный, Длинная ул, 100
	130
	88000
	676,92

	4
	Офисное помещение
	р-н Карасунский, Уральская 184/2
	180
	70000
	388,89

	5
	Офисное помещение
	р-н Центральный, ул. Ставропольская, 312
	85
	64000
	752,94

	 
	ИТОГО
	 
	 
	 
	3174,45


Исходя из данных таблицы следует, что цена одного кв.м арендуемой площади будет составлять в пределах 635 рублей.

Для размещения сотрудников, установки оборудования и орг.техники требуется помещение около 120 кв.метров.

Следовательно, ежемесячная стоимость арендной платы за помещение будет в пределах  76200 рублей в месяц.

Требования к арендуемому помещению:

Помещение с мониторами и ПЭВМ должны иметь естественное и искусственное освещение. Площадь на одно рабочее место с ВДТ или ПЭВМ для взрослых пользователей должна составлять не менее 6,0 кв. м., а объем не менее 20,0 куб.м. Для внутренней отделки интерьера помещений с мониторами и ПЭВМ должны использоваться диффузно - отражающиеся материалы с коэффициентом отражения для потолка - 0,7 - 0,8; для стен - 0,5 - 0,6; для пола - 0,3 - 0,5. Поверхность пола в помещениях эксплуатации мониторов и ПЭВМ должна быть ровной, без выбоин, нескользкой, удобной для очистки и для влажной уборки, обладать антистатическими свойствами. В производственных помещениях, в которых работа с мониторами и ПЭВМ, должны обеспечиваться оптимальные параметры микроклимата. Для повышения влажности воздуха в помещениях с мониторами ПЭВМ следует применять увлажнители воздуха, заправляемые ежедневно дистиллированной или прокипяченной питьевой водой. При выполнении основной работы на мониторах и ПЭВМ, где работают инженерно - технические работники, осуществляющие лабораторный, аналитический или измерительный контроль, уровень шума не должен превышать 60 дБА. 
ЭТАПЫ  ПРИ РАЗРАБОТКЕ ИНТЕРНЕТ РЕСУРСА 

2.1 Проектирование интернет ресурса

 Проектирование – это важный этап в создании эффективного Интернет-проекта. Он обеспечивает экономию средств и времени. Данное проектирование и разработка интернет ресурса включает в себя: 

1) Разработка, согласование и утверждение технического задания на разработку интернет ресурса; 

2)  Проработка удобства пользования веб-ресурсом с функциональной точки зрения. Чем сложнее задуман Интернет-проект, тем больше труда и квалификации необходимо для того, чтобы сайт стал удобным в пользовании;

3) Определение структурной схемы сайтов, расположение разделов, заголовков. Сложные ресурсы требуют очень серьезного и детального подхода к проработке архитектуры системы еще на начальном этапе работы;

4) Разработка требований к дизайну интернет ресурса. 
5) Разработка перспективного развития интернет ресурса. Сайту, как и любому маркетинговому инструменту, нужен рост. На нем должны появляться новые сервисы и функциональные возможности. Так же требуется продвижение и поддержка. Перспективный план развития включает в себя все необходимые меры для устойчивого совершенствования проекта.  

6) Тестирование и размещение интернет ресурса в сети Интернет. На данном, последнем, этапе работы проверяется работа, и устраняются все неточности и ошибки, так же тестируется в сети Интернет.     

2.2 ЭТАПЫ И СРЕДСТВА РАЗРАБОТКИ ИНТЕРНЕТ РЕСУРСА 

2.2.1 Постановка задач при создании интернет ресурса. 

Во всех случаях процессу непосредственной разработки интернет ресурса предшествует выработка четкого плана. Очень важно, чтобы на сайте был рост посетителей, узнаваемость среди аналогичных сайтов, постоянный выпуск новостей. Так же разрабатываемый сайт должен обладать следующими особенностями: 

– Уникальный, соответствующий целям проекта дизайн; 

– Удобная навигация и доступный поиск информации;

– Использование и поддержание хорошего звучания звука, интересных графических вставок, яркой анимации, которые должны усиливать ценностный компонент содержания;

 – Возможность для пользователей копирования интересных статей в блоги и социальные сети; 

– Создание условий для общений (форум, блоги, тем, досок объявлений и онлайн-чата, в котором пользователи могут задавать интересующие вопросы и получать в данной форме ответы);

 – Реализация маркетингового инструментария (наличие обратной связи, организация опросов, анкетов, тестирования). 

2.2.2 Оформление дизайна 

Дизайн интернет ресурса – зрительное представление веб-страниц, совокупность графических элементов, шрифтов и цветов, реализованных на сайте. Основной задачей дизайна является объединение всех информационных блоков и формирование у посетителя приятного впечатления от просмотра интернет ресурса. Грамотно разработанный дизайн является важнейшим фактором, определяющих посещаемость веб-интернет ресурса. Согласно проведенному анализу страниц сайтов-лидеров в сети Интернет дизайн должен быть выполнен из незаметных, ненавязчивых, не слишком ярких цветов, которые не будут отвлекать посетителя от представленной целевой информации. Любая отвлекающая информация (слишком броский дизайн интернет ресурса, излишняя анимация, всплывающие рекламные окна) будет только мешать в достижении цели посетителя и он будет стремиться покинуть сайт. Поэтому при разработке дизайна интернет-проекта нужно обратить внимание и на следующие вопросы: – визуальное оформление. Перенасыщение красивой и броской графиков вызывает у посетителя неприятные визуальные эмоции и мешают найти нужную информацию. Так же нужно уделить внимание и на размер шрифта: он должен быть достаточно крупным и цвет текста должен контрастировать с фоном, чтобы посетителю не пришлось напрягать глаза, просматривая сайт.
Для осуществления деятельности «Интернет сервиса » будет закуплено следующее оборудование:

	№
	Наименование
	Примечание
	Кол-во
	Цена
	Стоимость
	Примечание

	1
	Моно блок на базе HP или Apple
	Руководитель + менеджеры 
	6
	47000
	282000
	. http://technopoint.ru/product/26c60d3d29343330/20-monoblok-hp-400-g2-sale/

	2
	Моно блок на базе HP или Apple)
	Дизайнеры + программисты 
	6
	90000
	540000
	http://technopoint.ru/product/e56145340a808a5a/27-monoblok-hp-pavilion-27-n200ur-sale/

	3
	МФУ (лазерный, цветной А4) 
	 
	3
	34000
	102000
	http://www.expertcen.ru/product/brother-mfc-9330cdw.html

	4
	Ноут буки для презентаций 
	2 менеджера, руководитель, коммерческий директор
	4
	37000
	148000
	http://technopoint.ru/product/051e37a098973361/116-noutbuk-hp-pavilion-x360-11-k100ur-seryj-sale/

	 
	ИТОГО
	 
	 
	 
	1072000
	 


                 Данные о необходимом оборудовании отражены в Таблице № 7
 Для осуществления работы «Интернет сервиса», также необходимо будет программное обеспечение.

Данные о необходимом программном обеспечении отражены в Таблице № 8
	пп№
	Наменование программного продукта
	Кол-во на 1 рабочее место
	Цена
	Стоимость

	1
	Офисные программы (MSoffis) 
	12
	12000
	144000

	2
	Дизайнерские программы пакеты Corel + Adobe 
	2
	170000
	340000

	3
	Программное обеспечение разработчиков 
	4
	93000
	372000

	 
	ИТОГО
	 
	 
	856000


     Для осуществления деятельности «Интернет сервиса» будет закуплена мебель.

Данные о покупке необходимой мебели отражены в Таблице № 9
	пп№
	Наименование
	Назначение
	Кол-во
	Цена
	Стоимость

	1
	Комлект (Стол, кресло)
	Для руководителя
	2
	30000
	60000

	2
	Комлект (Стол, кресло)
	Для персонала
	10
	20000
	200000

	3
	Шкафы, стеллажи
	 
	5
	10000
	50000

	 
	ИТОГО
	 
	 
	 
	310000


Сбор информации для создания «Интернет сервиса» будет осуществляться менеджерами,  а также руководителем проекта и коммерческим директором.
Для подготовки информации сотрудники будут использовать личные автомобили. 

Предприятием будут возмещаться расходы на ГСМ. 
Отразим транспортные расходы необходимые для сбора нформации в Таблице № 10
	пп№
	Район командировки
	Назначение командровки
	Расстояние от Краснодара
	до пункта назначения
	Пройденный путь
	Обратно
	Всего км
	Расход топлива на 100 км
	Кол-во бензина (л)
	Цена бензина 92
	Транспортные расходы

	1
	Абинский район
	Коробкин-Нечаенский
	14,6
	55
	40,4
	40,4
	110
	10
	11,00
	36,4
	400,40

	2
	Абинский район
	Екатериновский-Васильевский
	56
	61,3
	5,3
	5,3
	122,6
	10
	12,26
	36,4
	446,26

	3
	Абинский район
	Холмский -Синегорск
	66
	71,5
	5,5
	5,5
	143
	10
	14,30
	36,4
	520,52

	4
	Абинский район
	Ахтырский-Первомайский
	72
	82
	10
	10
	164
	10
	16,40
	36,4
	596,96

	5
	Абинский район
	Абинск-Бережной
	83
	96,8
	13,8
	13,8
	193,6
	10
	19,36
	36,4
	704,70

	6
	Абинский район
	Варнавнское-Кравченко
	100,6
	193
	92,4
	92,4
	386
	10
	38,60
	36,4
	1405,04

	7
	Анапский
	Коваленко-Вестник
	33
	150
	117
	117
	300
	10
	30,00
	36,4
	1092,00

	8
	Анапский
	Усатова Балка - Цибанобалка
	151
	167
	16
	16
	334
	10
	33,40
	36,4
	1215,76

	9
	Анапский
	Сукко-Благовещенская
	168
	190
	22
	22
	380
	10
	38,00
	36,4
	1383,20

	10
	Анапский
	Верхне Армянская - Пятихатки
	273
	323
	50
	50
	646
	10
	64,60
	36,4
	2351,44

	11
	Апшеронский
	Верхние Тубы-Кубанская
	83
	98
	15
	15
	196
	10
	19,60
	36,4
	713,44

	12
	Апшеронский
	Армянский - Травалев
	100
	119
	19
	19
	238
	10
	23,80
	36,4
	866,32

	13
	Апшеронский
	Цуревский-Ширванская Водокачка
	121
	128
	7
	7
	256
	10
	25,60
	36,4
	931,84

	14
	Апшеронский
	Новые Поляны - Мезмай
	136
	169
	33
	33
	338
	10
	33,80
	36,4
	1230,32

	15
	Апшеронский
	Отдаленный -Серебрянный ключ
	186
	284
	98
	98
	568
	10
	56,80
	36,4
	2067,52

	16
	Белоглиненский
	Туркинский - Центральный
	203
	242
	39
	39
	484
	10
	48,40
	36,4
	1761,76

	17
	Белоглиненский
	Селикционный - Магистральный
	244
	282
	38
	38
	564
	10
	56,40
	36,4
	2052,96

	18
	Белореченский
	Первомайский-Рязанская
	58
	69
	11
	11
	138
	10
	13,80
	36,4
	502,32

	19
	Белореченский
	Нижневедеевский-Новоалексеевское
	75
	98
	23
	23
	196
	10
	19,60
	36,4
	713,44

	20
	Белореченский
	Архиповское-Привольный
	100
	107
	7
	7
	214
	10
	21,40
	36,4
	778,96

	21
	Белореченский
	Пшехская-Приречный
	100
	131
	31
	31
	262
	10
	26,20
	36,4
	953,68

	22
	Брюховецкий
	Брюховецкая - Большой Бейсуг
	95
	110
	15
	15
	220
	10
	22,00
	36,4
	800,80

	23
	Брюховецкий
	Бейсугское -Кубань
	111
	137
	26
	26
	274
	10
	27,40
	36,4
	997,36

	24
	Выселковский
	Выселки - Новобейсугская
	89
	118
	29
	29
	236
	10
	23,60
	36,4
	859,04

	25
	Выселковский
	Газырь-Октябрьский
	123
	169
	46
	46
	338
	10
	33,80
	36,4
	1230,32

	26
	Динской
	Зеленопольский-Плстуновская
	25
	41
	16
	16
	82
	10
	8,20
	36,4
	298,48

	27
	Динской
	Певореченское-Украинский
	43
	52
	9
	9
	104
	10
	10,40
	36,4
	378,56

	28
	Динской
	Ноововеличковская-Дорожный
	163
	267
	104
	104
	534
	10
	53,40
	36,4
	1943,76

	29
	Ейский
	Большевик-Степной
	61
	103
	42
	42
	206
	10
	20,60
	36,4
	749,84

	30
	Ейский
	Ясеньская переправа - Дальний
	191
	219
	28
	28
	438
	10
	43,80
	36,4
	1594,32

	31
	Ейский
	Широчанка-Симоновка
	243
	258
	15
	15
	516
	10
	51,60
	36,4
	1878,24

	32
	Ейский
	Кухаривка-Камышеватская
	261
	291
	30
	30
	582
	10
	58,20
	36,4
	2118,48

	33
	Гулькевичский
	Боатский-Кропоткин
	101
	149
	48
	48
	298
	10
	29,80
	36,4
	1084,72

	34
	Гулькевичский
	Красносельский-Венцы
	156
	180
	24
	24
	360
	10
	36,00
	36,4
	1310,40

	35
	Гулькевичский
	Николенское-Новомихайловское
	182
	197
	15
	15
	394
	10
	39,40
	36,4
	1434,16

	36
	Гулькевичский
	Дальний-Киевка
	219
	460
	241
	241
	920
	10
	92,00
	36,4
	3348,80

	37
	Калининский
	Сараовская-Джумайловская
	50
	86
	36
	36
	172
	10
	17,20
	36,4
	626,08

	38
	Калининский
	Гоеки-Рогачевский
	102
	111
	9
	9
	222
	10
	22,20
	36,4
	808,08

	39
	Калининский
	Гривенская-Раевская
	130
	141
	11
	11
	282
	10
	28,20
	36,4
	1026,48

	40
	Каневский
	Ленинский-Придорожная
	53
	123
	70
	70
	246
	10
	24,60
	36,4
	895,44

	41
	Каневский
	Каневская-Средние Челбасы
	130
	157
	27
	27
	314
	10
	31,40
	36,4
	1142,96

	42
	Каневский
	Новомнская-Албаши
	162
	190
	28
	28
	380
	10
	38,00
	36,4
	1383,20

	43
	Каневский
	Добровольный-Шевченко
	306
	345
	39
	39
	690
	10
	69,00
	36,4
	2511,60

	44
	Кавказский
	Казачий-Полтавский
	62
	114
	52
	52
	228
	10
	22,80
	36,4
	829,92

	45
	Кавказский
	Казанская-Мирской
	135
	158
	23
	23
	316
	10
	31,60
	36,4
	1150,24

	46
	Кавказский
	Озерный-Дмитриевская
	170
	179
	9
	9
	358
	10
	35,80
	36,4
	1303,12

	47
	Кореновский
	Старокорсунская-Журавский
	31
	79
	48
	48
	158
	10
	15,80
	36,4
	575,12

	48
	Кореновский
	Бураковсий-Новоберезанский
	80
	97
	17
	17
	194
	10
	19,40
	36,4
	706,16

	49
	Кореновский
	Анапский-Пролетарский
	107
	163
	56
	56
	326
	10
	32,60
	36,4
	1186,64

	50
	Красноармейский
	Марьянская-Молдованский
	32
	79
	47
	47
	158
	10
	15,80
	36,4
	575,12

	51
	Красноармейский
	Колос-Протоцкие
	82
	106
	24
	24
	212
	10
	21,20
	36,4
	771,68

	52
	Красноармейский
	Крупской-Прикубанский
	172
	224
	52
	52
	448
	10
	44,80
	36,4
	1630,72

	53
	Крыловский
	Казачий-Крыловская
	62
	177
	115
	115
	354
	10
	35,40
	36,4
	1288,56

	54
	Крыловский
	Новопашковская-Ковалевка
	194
	293
	99
	99
	586
	10
	58,60
	36,4
	2133,04

	55
	Крымский
	Черноморский-Шептальский
	53
	97
	44
	44
	194
	10
	19,40
	36,4
	706,16

	56
	Крымский
	Мерчанское-Киевское
	100
	119
	19
	19
	238
	10
	23,80
	36,4
	866,32

	57
	Крымский
	Даманка-Красный Октябрь
	120
	130
	10
	10
	260
	10
	26,00
	36,4
	946,40

	58
	Крымский
	Адагум-Школьный
	132
	148
	16
	16
	296
	10
	29,60
	36,4
	1077,44

	59
	Кущевский
	Ленинский-Дальний
	53
	219
	166
	166
	438
	10
	43,80
	36,4
	1594,32

	60
	Кущевский
	Шкуринская-Новобатайский
	227
	245
	18
	18
	490
	10
	49,00
	36,4
	1783,60

	61
	Курганинский
	Степной-Михайловская
	103
	153
	50
	50
	306
	10
	30,60
	36,4
	1113,84

	62
	Курганинский
	Курагинск-Светлая Заря
	165
	180
	15
	15
	360
	10
	36,00
	36,4
	1310,40

	63
	Курганинский
	Родниковская-Новоалексеевская
	182
	236
	54
	54
	472
	10
	47,20
	36,4
	1718,08

	64
	Лабинский
	Ленинский-Привольный
	53
	107
	54
	54
	214
	10
	21,40
	36,4
	778,96

	65
	Лабинский
	Лабинск-Новый Мир
	183
	228
	45
	45
	456
	10
	45,60
	36,4
	1659,84

	66
	Лабинский
	Гофицкое-Певая Синюха
	231
	254
	23
	23
	508
	10
	50,80
	36,4
	1849,12

	67
	Лабинский
	Владимировская
	385
	385
	0
	0
	770
	10
	77,00
	36,4
	2802,80

	68
	Лазаревский
	Лазоревское-Солоники
	224
	229
	5
	5
	458
	10
	45,80
	36,4
	1667,12

	69
	Ленинградский
	Образцовый-Андрющенко
	159
	183
	24
	24
	366
	10
	36,60
	36,4
	1332,24

	70
	Ленинградский
	Зерновой-Реконсруктор
	245
	290
	45
	45
	580
	10
	58,00
	36,4
	2111,20

	71
	Мостовский
	Михайловский-Новотроицкий
	67
	115
	48
	48
	230
	10
	23,00
	36,4
	837,20

	72
	Мостовский
	Ярославская-Унароково
	158
	166
	8
	8
	332
	10
	33,20
	36,4
	1208,48

	73
	Мостовский
	Мостовской-Бесленеевская
	206
	230
	24
	24
	460
	10
	46,00
	36,4
	1674,40

	74
	Мостовский
	Баракаевская-Псебай
	235
	243
	8
	8
	486
	10
	48,60
	36,4
	1769,04

	75
	Мостовский
	Перевалка-Кизинка
	252
	308
	56
	56
	616
	10
	61,60
	36,4
	2242,24

	76
	Новокубанский
	Ленинский-Степной
	53
	103
	50
	50
	206
	10
	20,60
	36,4
	749,84

	77
	Новокубанский
	Мирской-Восход
	158
	199
	41
	41
	398
	10
	39,80
	36,4
	1448,72

	78
	Новокубанский
	Марьинский-Дальний
	203
	219
	16
	16
	438
	10
	43,80
	36,4
	1594,32

	79
	Новокубанский
	Северокавказский-Радищево
	223
	226
	3
	3
	452
	10
	45,20
	36,4
	1645,28

	80
	Новокубанский
	Передовой-Бесскорбная
	235
	258
	23
	23
	516
	10
	51,60
	36,4
	1878,24

	81
	Новопокровский
	Суздальская-Вперед
	65
	104
	39
	39
	208
	10
	20,80
	36,4
	757,12

	82
	Новопокровский
	Кубанский-Животновод
	122
	201
	79
	79
	402
	10
	40,20
	36,4
	1463,28

	83
	Новопокровский
	Новопокровское-Отрадное
	208
	228
	20
	20
	456
	10
	45,60
	36,4
	1659,84

	84
	Новопокровский
	Хлебороб-Верхне Высокое
	316
	325
	9
	9
	650
	10
	65,00
	36,4
	2366,00

	85
	Новопокровский
	Старая Станица
	417
	417
	0
	0
	834
	10
	83,40
	36,4
	3035,76

	86
	Отрадневский
	Нижний-Кубрань
	36
	157
	121
	121
	314
	10
	31,40
	36,4
	1142,96

	87
	Отрадневский
	Ильич-Галицино
	201
	269
	68
	68
	538
	10
	53,80
	36,4
	1958,32

	88
	Отрадневский
	Гусаровское-Благодарное
	272
	298
	26
	26
	596
	10
	59,60
	36,4
	2169,44

	89
	Отрадневский
	Малотенгинское-Липники
	309
	329
	20
	20
	658
	10
	65,80
	36,4
	2395,12

	90
	Отрадневский
	Солдатская Балка
	488
	488
	0
	0
	976
	10
	97,60
	36,4
	3552,64

	91
	Павловский
	Октябрьский-Свободный
	56
	69
	13
	13
	138
	10
	13,80
	36,4
	502,32

	92
	Павловский
	Старолеушковская-Веселая
	126
	169
	43
	43
	338
	10
	33,80
	36,4
	1230,32

	93
	Павловский
	Незамаевская-Хоста
	183
	184
	1
	1
	368
	10
	36,80
	36,4
	1339,52

	94
	Павловский
	Бестужевское
	323
	323
	0
	0
	646
	10
	64,60
	36,4
	2351,44

	95
	Приморско-Ахтарскй
	Черноморская-Степная
	63
	120
	57
	57
	240
	10
	24,00
	36,4
	873,60

	96
	Приморско-Ахтарскй
	Ольгинская-им.Тамаровского
	122
	172
	50
	50
	344
	10
	34,40
	36,4
	1252,16

	97
	Приморско-Ахтарскй
	Центральный
	242
	242
	0
	0
	484
	10
	48,40
	36,4
	1761,76

	98
	Приморско-Ахтарскй
	Дороаольный
	306
	306
	0
	0
	612
	10
	61,20
	36,4
	2227,68

	99
	Северский
	Белозерный-Александровский
	23
	107
	84
	84
	214
	10
	21,40
	36,4
	778,96

	100
	Северский
	Новоиваньковский-Текос
	133
	141
	8
	8
	282
	10
	28,20
	36,4
	1026,48

	101
	Северский
	Адербеевка
	186
	186
	0
	0
	372
	10
	37,20
	36,4
	1354,08

	102
	Славянский
	Садовий-Галицин
	59
	116
	57
	57
	232
	10
	23,20
	36,4
	844,48

	103
	Славянский
	Слабодка-Прикубанский
	142
	224
	82
	82
	448
	10
	44,80
	36,4
	1630,72

	104
	Сочинский
	Сочи-Красная Поляна
	292
	357
	65
	65
	714
	10
	71,40
	36,4
	2598,96

	105
	Староминский
	Восточный-Первомайское
	26
	101
	75
	75
	202
	10
	20,20
	36,4
	735,28

	106
	Староминский
	Староминская -Западный Сосык
	187
	234
	47
	47
	468
	10
	46,80
	36,4
	1703,52

	107
	Тбилисский
	Верхний-Веревкин
	83
	142
	59
	59
	284
	10
	28,40
	36,4
	1033,76

	108
	Тбилисский
	Марьинский-Дальний
	203
	219
	16
	16
	438
	10
	43,80
	36,4
	1594,32

	109
	Тбилисский
	Ивановка-Трудовой
	301
	390
	89
	89
	780
	10
	78,00
	36,4
	2839,20

	110
	Темрюковскй
	Виноградный-Запорожская
	111
	192
	81
	81
	384
	10
	38,40
	36,4
	1397,76

	111
	Темрюковскй
	Ильич-Прикубанский
	201
	224
	23
	23
	448
	10
	44,80
	36,4
	1630,72

	112
	Темрюковскй
	Орехов Кут- Соленный
	618
	675
	57
	57
	1350
	10
	135,00
	36,4
	4914,00

	113
	Теужинский
	Лазурный-Братский
	19
	101
	82
	82
	202
	10
	20,20
	36,4
	735,28

	114
	Теужинский
	Пшада-Дивноморское
	149
	184
	35
	35
	368
	10
	36,80
	36,4
	1339,52

	115
	Теужинский
	Заветный-Воронцовка
	222
	265
	43
	43
	530
	10
	53,00
	36,4
	1929,20

	116
	Тихорецкий
	Украиский-Привольный
	52
	107
	55
	55
	214
	10
	21,40
	36,4
	778,96

	117
	тихорецкий
	Урожайный-Криница
	144
	162
	18
	18
	324
	10
	32,40
	36,4
	1179,36

	118
	Тихорецкий
	Тихонький-Новоромановская
	165
	189
	24
	24
	378
	10
	37,80
	36,4
	1375,92

	119
	Тихорецкий
	Отрадная-Чкалов
	293
	338
	45
	45
	676
	10
	67,60
	36,4
	2460,64

	120
	Тимошевский
	Медведовская-Роговская
	52
	96
	44
	44
	192
	10
	19,20
	36,4
	698,88

	121
	Тимошевский
	Стринский-им.Крупской
	107
	172
	65
	65
	344
	10
	34,40
	36,4
	1252,16

	122
	Тимошевский
	Пролетарский-Ольховский
	351
	393
	42
	42
	786
	10
	78,60
	36,4
	2861,04

	123
	Туапсинский
	Молдовановка-Псебе
	92
	149
	57
	57
	298
	10
	29,80
	36,4
	1084,72

	124
	Туапсинский
	Тюменский-Анастасиевка
	158
	199
	41
	41
	398
	10
	39,80
	36,4
	1448,72

	125
	Успенский
	Дивный-Украинский
	18
	52
	34
	34
	104
	10
	10,40
	36,4
	378,56

	126
	Успенский
	Вротное-Урупский
	181
	251
	70
	70
	502
	10
	50,20
	36,4
	1827,28

	127
	Успенский
	Кургоковский-Приозерный
	255
	274
	19
	19
	548
	10
	54,80
	36,4
	1994,72

	128
	Успенский
	Мичуринский
	435
	435
	0
	0
	870
	10
	87,00
	36,4
	3166,80

	129
	Усть-Лабинский
	Суворовское-Кадухин
	56
	86
	30
	30
	172
	10
	17,20
	36,4
	626,08

	130
	Усть-Лабинский
	Восточная-Кубанский
	90
	122
	32
	32
	244
	10
	24,40
	36,4
	888,16

	131
	Щербиновский
	Старощербинская-Новощербинская
	217
	232
	15
	15
	464
	10
	46,40
	36,4
	1688,96

	132
	Щербиновский
	Глафировка-Шабельское
	249
	259
	10
	10
	518
	10
	51,80
	36,4
	1885,52

	 
	ИТОГО
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	187347,89


Все затраты при реализации проекта по созданию  «Интернет сервиса» делятся на Постоянные и Переменные. 
Отразим в затраты в таблице № 11
	Вид затрат
	Стоимость

	
	на месяц
	на год

	Проживание
	36 750
	441 000

	Командировочные
	51 450
	617 400

	Транспортные расходы
	31 224
	187 344

	Амортизация авто
	12 000
	72 000

	Итого переменные затраты:
	131 424
	1 317 744

	Заработная плата, т.ч. НДФЛ
	515 000
	6 180 000

	Налоги с заработной платы
	155530
	1 866 360

	Канцтовары
	10000
	120 000

	Бухгалтер
	20 000
	240 000

	Обновлене программного обеспечения
	15 000
	180 000

	Аренда помещения
	76 200
	914 400

	Телефон
	1 500
	18 000

	Интернет
	6 000
	72 000

	Итого постоянные затраты
	799 230
	9 590 760

	Итого:
	930 654
	10 908 504


7. Налогообложение

   Для ведения учета на предприятии, выбрана Упрощенная система налогообложения (УСН), с объектом налогообложения «Доходы - Расходы».

    Деятельность планирую осуществлять в городе Краснодаре. 

    При реализации проекта, по созданию «Интернет сервиса» мною планируется создать 12 (двенадцать) рабочих мест:

Отразим количество штатных единиц и размер заработной платы в Таблице №  12
	Структурное подразделение
	Должность (специальность, профессия), разряд, класс (категория) каивалификации
	Количество

штатных

единиц
	Тарифная ставка

(оклад),

руб.
	Надбавка,

руб.
	Всего,

руб.

(5+6+7+8)* гр.4
	Примечание

	нменование
	код
	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Администрация
	0001
	Директор
	1
	75 000
	
	
	
	75 000
	

	Администрация
	0002
	Коммерческий директор
	1
	70 000
	
	
	
	70 000
	

	Основной отдел
	0003
	Программист
	3
	50 000
	
	
	
	150 000
	

	Основной отдел
	0004
	WEB Дизайнер
	2
	40 000
	
	
	
	80 000
	

	Вспомогательный отдел
	0005
	Менеджер по продажам
	4
	20 000
	
	
	
	80 000
	

	Основной отдел
	0006
	Программист-Технический руководитель
	1
	50 000
	
	
	10 000
	60 000
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	515 000
	

	
	
	Итого
	12
	х
	х
	х
	х
	
	


      Отразим заработную плату сотрудников «Интернет Сервиса» в Таблице № 13
	ЗП 
	1мес.
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Директор
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000
	75000

	Коммерческий директор
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000
	70000

	Программист
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000

	Программист
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000

	Программист
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000
	50000

	Программист- Технический руководитель
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000
	60000

	Дизайнер
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000

	Дизайнер
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000
	40000

	Менеджер
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000

	Менеджер
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000

	Менеджер
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000

	Менеджер
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000

	ИТОГО в месяц
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000

	ИТОГО в квартал
	 
	 
	1545000
	 
	 
	1545000
	 
	 
	1545000
	 
	 
	1545000


Для сбора информации сотрудники «Интернет сервиса» будут направляться в служебные командировки.

Компания вправе сама решать, сколько платить сотрудникам за день командировки (ст. 168 ТК РФ). Размеры суточных при командировках необходимо закрепить во внутренних документах организации, например, в положении о командировках.
Суточные возмещаются работнику за каждый день, пока он находится  в командировке. 
Выходные и нерабочие праздничные дни, а также дни нахождения в пути, в том числе время вынужденной остановки в пути, также оплачиваются (п. 11 Положения о командировках). 

Если сотрудник едет в командировку на личном и служебном автомобиле, то посчитать дни можно по служебной записке. Такую записку работник должен представить, как вернется из командировки, вместе с документами, подтверждающими использование транспорта для проезда к месту командировки и обратно (путевой лист (например, по форме № 3), счета, квитанции, кассовые чеки, иные документы, подтверждающие маршрут следования транспорта). 

Размер суточных организация определяет самостоятельно, закрепляя их размер в локальных нормативных актах организации, например, в Положении о командировках. Предусмотрены максимальные размеры суточных, которые не облагаются НДФЛ (абз. 12 п. 3 ст. 217 НК РФ). В частности, суточные по России — это 700 рублей, за границу — 2500 руб.
Отразим размер суточных в Таблице № 14
	пп№
	Район командировки
	Назначение командровки
	Длительность (дней)
	Суточные
	Командировочные ИТОГО

	1
	Абинский район
	Коробкин-Нечаенский
	6
	700
	4200

	2
	Абинский район
	Екатериновский-Васильевский
	4
	700
	2800

	3
	Абинский район
	Холмский -Синегорск
	8
	700
	5600

	4
	Абинский район
	Ахтырский-Первомайский
	6
	700
	4200

	5
	Абинский район
	Абинск-Бережной
	5
	700
	3500

	6
	Абинский район
	Варнавнское-Кравченко
	4
	700
	2800

	7
	Анапский
	Коваленко-Вестник
	6
	700
	4200

	8
	Анапский
	Усатова Балка - Цибанобалка
	9
	700
	6300

	9
	Анапский
	Сукко-Благовещенская
	2
	700
	1400

	10
	Анапский
	Верхне Армянская - Пятихатки
	3
	700
	2100

	11
	Апшеронский
	Верхние Тубы-Кубанская
	6
	700
	4200

	12
	Апшеронский
	Армянский - Травалев
	9
	700
	6300

	13
	Апшеронский
	Цуревский-Ширванская Водокачка
	8
	700
	5600

	14
	Апшеронский
	Новые Поляны - Мезмай
	7
	700
	4900

	15
	Апшеронский
	Отдаленный -Серебрянный ключ
	2
	700
	1400

	16
	Белоглиненский
	Туркинский - Центральный
	6
	700
	4200

	17
	Белоглиненский
	Селикционный - Магистральный
	6
	700
	4200

	18
	Белореченский
	Первомайский-Рязанская
	4
	700
	2800

	19
	Белореченский
	Нижневедеевский-Новоалексеевское
	8
	700
	5600

	20
	Белореченский
	Архиповское-Привольный
	6
	700
	4200

	21
	Белореченский
	Пшехская-Приречный
	4
	700
	2800

	22
	Брюховецкий
	Брюховецкая - Большой Бейсуг
	7
	700
	4900

	23
	Брюховецкий
	Бейсугское -Кубань
	7
	700
	4900

	24
	Выселковский
	Выселки - Новобейсугская
	10
	700
	7000

	25
	Выселковский
	Газырь-Октябрьский
	6
	700
	4200

	26
	Динской
	Зеленопольский-Плстуновская
	8
	700
	5600

	27
	Динской
	Певореченское-Украинский
	5
	700
	3500

	28
	Динской
	Ноововеличковская-Дорожный
	4
	700
	2800

	29
	Ейский
	Большевик-Степной
	5
	700
	3500

	30
	Ейский
	Ясеньская переправа - Дальний
	5
	700
	3500

	31
	Ейский
	Широчанка-Симоновка
	8
	700
	5600

	32
	Ейский
	Кухаривка-Камышеватская
	5
	700
	3500

	33
	Гулькевичский
	Боатский-Кропоткин
	6
	700
	4200

	34
	Гулькевичский
	Красносельский-Венцы
	11
	700
	7700

	35
	Гулькевичский
	Николенское-Новомихайловское
	8
	700
	5600

	36
	Гулькевичский
	Дальний-Киевка
	5
	700
	3500

	37
	Калининский
	Сараовская-Джумайловская
	8
	700
	5600

	38
	Калининский
	Гоеки-Рогачевский
	5
	700
	3500

	39
	Калининский
	Гривенская-Раевская
	3
	700
	2100

	40
	Каневский
	Ленинский-Придорожная
	5
	700
	3500

	41
	Каневский
	Каневская-Средние Челбасы
	9
	700
	6300

	42
	Каневский
	Новомнская-Албаши
	3
	700
	2100

	43
	Каневский
	Добровольный-Шевченко
	4
	700
	2800

	44
	Кавказский
	Казачий-Полтавский
	5
	700
	3500

	45
	Кавказский
	Казанская-Мирской
	3
	700
	2100

	46
	Кавказский
	Озерный-Дмитриевская
	5
	700
	3500

	47
	Кореновский
	Старокорсунская-Журавский
	9
	700
	6300

	48
	Кореновский
	Бураковсий-Новоберезанский
	7
	700
	4900

	49
	Кореновский
	Анапский-Пролетарский
	4
	700
	2800

	50
	Красноармейский
	Марьянская-Молдованский
	10
	700
	7000

	51
	Красноармейский
	Колос-Протоцкие
	7
	700
	4900

	52
	Красноармейский
	Крупской-Прикубанский
	3
	700
	2100

	53
	Крыловский
	Казачий-Крыловская
	5
	700
	3500

	54
	Крыловский
	Новопашковская-Ковалевка
	4
	700
	2800

	55
	Крымский
	Черноморский-Шептальский
	4
	700
	2800

	56
	Крымский
	Мерчанское-Киевское
	10
	700
	7000

	57
	Крымский
	Даманка-Красный Октябрь
	7
	700
	4900

	58
	Крымский
	Адагум-Школьный
	7
	700
	4900

	59
	Кущевский
	Ленинский-Дальний
	5
	700
	3500

	60
	Кущевский
	Шкуринская-Новобатайский
	4
	700
	2800

	61
	Курганинский
	Степной-Михайловская
	6
	700
	4200

	62
	Курганинский
	Курагинск-Светлая Заря
	5
	700
	3500

	63
	Курганинский
	Родниковская-Новоалексеевская
	4
	700
	2800

	64
	Лабинский
	Ленинский-Привольный
	5
	700
	3500

	65
	Лабинский
	Лабинск-Новый Мир
	10
	700
	7000

	66
	Лабинский
	Гофицкое-Певая Синюха
	5
	700
	3500

	67
	Лабинский
	Владимировская
	2
	700
	1400

	68
	Лазаревский
	Лазоревское-Солоники
	2
	700
	1400

	69
	Ленинградский
	Образцовый-Андрющенко
	5
	700
	3500

	70
	Ленинградский
	Зерновой-Реконсруктор
	3
	700
	2100

	71
	Мостовский
	Михайловский-Новотроицкий
	2
	700
	1400

	72
	Мостовский
	Ярославская-Унароково
	3
	700
	2100

	73
	Мостовский
	Мостовской-Бесленеевская
	8
	700
	5600

	74
	Мостовский
	Баракаевская-Псебай
	6
	700
	4200

	75
	Мостовский
	Перевалка-Кизинка
	3
	700
	2100

	76
	Новокубанский
	Ленинский-Степной
	4
	700
	2800

	77
	Новокубанский
	Мирской-Восход
	6
	700
	4200

	78
	Новокубанский
	Марьинский-Дальний
	8
	700
	5600

	79
	Новокубанский
	Северокавказский-Радищево
	7
	700
	4900

	80
	Новокубанский
	Передовой-Бесскорбная
	6
	700
	4200

	81
	Новопокровский
	Суздальская-Вперед
	4
	700
	2800

	82
	Новопокровский
	Кубанский-Животновод
	6
	700
	4200

	83
	Новопокровский
	Новопокровское-Отрадное
	6
	700
	4200

	84
	Новопокровский
	Хлебороб-Верхне Высокое
	3
	700
	2100

	85
	Новопокровский
	Старая Станица
	2
	700
	1400

	86
	Отрадневский
	Нижний-Кубрань
	3
	700
	2100

	87
	Отрадневский
	Ильич-Галицино
	5
	700
	3500

	88
	Отрадневский
	Гусаровское-Благодарное
	7
	700
	4900

	89
	Отрадневский
	Малотенгинское-Липники
	11
	700
	7700

	90
	Отрадневский
	Солдатская Балка
	2
	700
	1400

	91
	Павловский
	Октябрьский-Свободный
	2
	700
	1400

	92
	Павловский
	Старолеушковская-Веселая
	8
	700
	5600

	93
	Павловский
	Незамаевская-Хоста
	3
	700
	2100

	94
	Павловский
	Бестужевское
	2
	700
	1400

	95
	Приморско-Ахтарскй
	Черноморская-Степная
	4
	700
	2800

	96
	Приморско-Ахтарскй
	Ольгинская-им.Тамаровского
	9
	700
	6300

	97
	Приморско-Ахтарскй
	Центральный
	1
	700
	700

	98
	Приморско-Ахтарскй
	Дороаольный
	1
	700
	700

	99
	Северский
	Белозерный-Александровский
	12
	700
	8400

	100
	Северский
	Новоиваньковский-Текос
	3
	700
	2100

	101
	Северский
	Адербеевка
	1
	700
	700

	102
	Славянский
	Садовий-Галицин
	9
	700
	6300

	103
	Славянский
	Слабодка-Прикубанский
	3
	700
	2100

	104
	Сочинский
	Сочи-Красная Поляна
	2
	700
	1400

	105
	Староминский
	Восточный-Первомайское
	3
	700
	2100

	106
	Староминский
	Староминская -Западный Сосык
	5
	700
	3500

	107
	Тбилисский
	Верхний-Веревкин
	8
	700
	5600

	108
	Тбилисский
	Марьинский-Дальний
	2
	700
	1400

	109
	Тбилисский
	Ивановка-Трудовой
	4
	700
	2800

	110
	Темрюковскй
	Виноградный-Запорожская
	9
	700
	6300

	111
	Темрюковскй
	Ильич-Прикубанский
	7
	700
	4900

	112
	Темрюковскй
	Орехов Кут- Соленный
	2
	700
	1400

	113
	Теужинский
	Лазурный-Братский
	4
	700
	2800

	114
	Теужинский
	Пшада-Дивноморское
	7
	700
	4900

	115
	Теужинский
	Заветный-Воронцовка
	2
	700
	1400

	116
	Тихорецкий
	Украиский-Привольный
	6
	700
	4200

	117
	тихорецкий
	Урожайный-Криница
	8
	700
	5600

	118
	Тихорецкий
	Тихонький-Новоромановская
	8
	700
	5600

	119
	Тихорецкий
	Отрадная-Чкалов
	3
	700
	2100

	120
	Тимошевский
	Медведовская-Роговская
	8
	700
	5600

	121
	Тимошевский
	Стринский-им.Крупской
	4
	700
	2800

	122
	Тимошевский
	Пролетарский-Ольховский
	3
	700
	2100

	123
	Туапсинский
	Молдовановка-Псебе
	12
	700
	8400

	124
	Туапсинский
	Тюменский-Анастасиевка
	12
	700
	8400

	125
	Успенский
	Дивный-Украинский
	2
	700
	1400

	126
	Успенский
	Вротное-Урупский
	7
	700
	4900

	127
	Успенский
	Кургоковский-Приозерный
	6
	700
	4200

	128
	Успенский
	Мичуринский
	2
	700
	1400

	129
	Усть-Лабинский
	Суворовское-Кадухин
	9
	700
	6300

	130
	Усть-Лабинский
	Восточная-Кубанский
	7
	700
	4900

	131
	Щербиновский
	Старощербинская-Новощербинская
	5
	700
	3500

	132
	Щербиновский
	Глафировка-Шабельское
	3
	700
	2100


Отразим расходы на командировку по месяцам в Таблице  № 15
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	пп№
	Район командировки
	Назначение командровки
	Длительность (дней)
	Суточные
	Командировочные ИТОГО
	Проживание
	ГСМ

	1
	Абинский район
	Коробкин-Нечаенский
	3
	700
	2100
	1500
	400,40

	2
	Абинский район
	Екатериновский-Васильевский
	3
	700
	2100
	1500
	446,26

	3
	Абинский район
	Холмский -Синегорск
	3
	700
	2100
	1500
	520,52

	4
	Абинский район
	Ахтырский-Первомайский
	3
	700
	2100
	1500
	596,96

	5
	Абинский район
	Абинск-Бережной
	3
	700
	2100
	1500
	704,70

	6
	Абинский район
	Варнавнское-Кравченко
	3
	700
	2100
	1500
	1405,04

	7
	Анапский
	Коваленко-Вестник
	3
	700
	2100
	1500
	1092,00

	8
	Анапский
	Усатова Балка - Цибанобалка
	3
	700
	2100
	1500
	1215,76

	9
	Анапский
	Сукко-Благовещенская
	2
	700
	1400
	1000
	1383,20

	10
	Анапский
	Верхне Армянская - Пятихатки
	3
	700
	2100
	1500
	2351,44

	11
	Апшеронский
	Верхние Тубы-Кубанская
	4
	700
	2800
	2000
	713,44

	12
	Апшеронский
	Армянский - Травалев
	4
	700
	2800
	2000
	866,32

	13
	Апшеронский
	Цуревский-Ширванская Водокачка
	4
	700
	2800
	2000
	931,84

	14
	Апшеронский
	Новые Поляны - Мезмай
	4
	700
	2800
	2000
	1230,32

	15
	Апшеронский
	Отдаленный -Серебрянный ключ
	2
	700
	1400
	1000
	2067,52

	16
	Белоглиненский
	Туркинский - Центральный
	4
	700
	2800
	2000
	1761,76

	17
	Белоглиненский
	Селикционный - Магистральный
	4
	700
	2800
	2000
	2052,96

	18
	Белореченский
	Первомайский-Рязанская
	4
	700
	2800
	2000
	502,32

	19
	Белореченский
	Нижневедеевский-Новоалексеевское
	4
	700
	2800
	2000
	713,44

	20
	Белореченский
	Архиповское-Привольный
	4
	700
	2800
	2000
	778,96

	21
	Белореченский
	Пшехская-Приречный
	3
	700
	2100
	1500
	953,68

	 
	 
	ИТОГО
	 
	 
	49000
	35000
	22688,85

	 
	 
	Фераль 2017
	 
	 
	 
	 
	 

	22
	Брюховецкий
	Брюховецкая - Большой Бейсуг
	4
	700
	2800
	2000
	800,80

	23
	Брюховецкий
	Бейсугское -Кубань
	4
	700
	2800
	2000
	997,36

	24
	Выселковский
	Выселки - Новобейсугская
	4
	700
	2800
	2000
	859,04

	25
	Выселковский
	Газырь-Октябрьский
	4
	700
	2800
	2000
	1230,32

	26
	Динской
	Зеленопольский-Плстуновская
	4
	700
	2800
	2000
	298,48

	27
	Динской
	Певореченское-Украинский
	4
	700
	2800
	2000
	378,56

	28
	Динской
	Ноововеличковская-Дорожный
	3
	700
	2100
	1500
	1943,76

	29
	Ейский
	Большевик-Степной
	4
	700
	2800
	2000
	749,84

	30
	Ейский
	Ясеньская переправа - Дальний
	4
	700
	2800
	2000
	1594,32

	31
	Ейский
	Широчанка-Симоновка
	4
	700
	2800
	2000
	1878,24

	32
	Ейский
	Кухаривка-Камышеватская
	4
	700
	2800
	2000
	2118,48

	33
	Гулькевичский
	Боатский-Кропоткин
	4
	700
	2800
	2000
	1084,72

	34
	Гулькевичский
	Красносельский-Венцы
	4
	700
	2800
	2000
	1310,40

	35
	Гулькевичский
	Николенское-Новомихайловское
	4
	700
	2800
	2000
	1434,16

	36
	Гулькевичский
	Дальний-Киевка
	4
	700
	2800
	2000
	3348,80

	37
	Калининский
	Сараовская-Джумайловская
	4
	700
	2800
	2000
	626,08

	38
	Калининский
	Гоеки-Рогачевский
	4
	700
	2800
	2000
	808,08

	39
	Калининский
	Гривенская-Раевская
	2
	700
	1400
	1000
	1026,48

	 
	 
	ИТОГО
	 
	 
	48300
	34500
	22487,92

	 
	 
	Март 2017г.
	 
	 
	 
	 
	 

	40
	Каневский
	Ленинский-Придорожная
	4
	700
	2800
	2000
	895,44

	41
	Каневский
	Каневская-Средние Челбасы
	4
	700
	2800
	2000
	1142,96

	42
	Каневский
	Новомнская-Албаши
	2
	700
	1400
	1000
	1383,20

	43
	Каневский
	Добровольный-Шевченко
	3
	700
	2100
	1500
	2511,60

	44
	Кавказский
	Казачий-Полтавский
	4
	700
	2800
	2000
	829,92

	45
	Кавказский
	Казанская-Мирской
	2
	700
	1400
	1000
	1150,24

	46
	Кавказский
	Озерный-Дмитриевская
	4
	700
	2800
	2000
	1303,12

	47
	Кореновский
	Старокорсунская-Журавский
	4
	700
	2800
	2000
	575,12

	48
	Кореновский
	Бураковсий-Новоберезанский
	4
	700
	2800
	2000
	706,16

	49
	Кореновский
	Анапский-Пролетарский
	3
	700
	2100
	1500
	1186,64

	50
	Красноармейский
	Марьянская-Молдованский
	4
	700
	2800
	2000
	575,12

	51
	Красноармейский
	Колос-Протоцкие
	4
	700
	2800
	2000
	771,68

	52
	Красноармейский
	Крупской-Прикубанский
	2
	700
	1400
	1000
	1630,72

	53
	Крыловский
	Казачий-Крыловская
	4
	700
	2800
	2000
	1288,56

	54
	Крыловский
	Новопашковская-Ковалевка
	3
	700
	2100
	1500
	2133,04

	55
	Крымский
	Черноморский-Шептальский
	3
	700
	2100
	1500
	706,16

	56
	Крымский
	Мерчанское-Киевское
	4
	700
	2800
	2000
	866,32

	57
	Крымский
	Даманка-Красный Октябрь
	4
	700
	2800
	2000
	946,40

	58
	Крымский
	Адагум-Школьный
	4
	700
	2800
	2000
	1077,44

	59
	Кущевский
	Ленинский-Дальний
	4
	700
	2800
	2000
	1594,32

	60
	Кущевский
	Шкуринская-Новобатайский
	3
	700
	2100
	1500
	1783,60

	61
	Курганинский
	Степной-Михайловская
	4
	700
	2800
	2000
	1113,84

	62
	Курганинский
	Курагинск-Светлая Заря
	4
	700
	2800
	2000
	1310,40

	63
	Курганинский
	Родниковская-Новоалексеевская
	3
	700
	2100
	1500
	1718,08

	 
	 
	ИТОГО
	 
	 
	58800
	42000
	29200,08

	 
	 
	Апрель 2017г.
	 
	 
	 
	 
	 

	64
	Лабинский
	Ленинский-Привольный
	4
	700
	2800
	2000
	778,96

	65
	Лабинский
	Лабинск-Новый Мир
	4
	700
	2800
	2000
	1659,84

	66
	Лабинский
	Гофицкое-Певая Синюха
	4
	700
	2800
	2000
	1849,12

	67
	Лабинский
	Владимировская
	2
	700
	1400
	1000
	2802,80

	68
	Лазаревский
	Лазоревское-Солоники
	2
	700
	1400
	1000
	1667,12

	69
	Ленинградский
	Образцовый-Андрющенко
	4
	700
	2800
	2000
	1332,24

	70
	Ленинградский
	Зерновой-Реконсруктор
	2
	700
	1400
	1000
	2111,20

	71
	Мостовский
	Михайловский-Новотроицкий
	2
	700
	1400
	1000
	837,20

	72
	Мостовский
	Ярославская-Унароково
	3
	700
	2100
	1500
	1208,48

	73
	Мостовский
	Мостовской-Бесленеевская
	4
	700
	2800
	2000
	1674,40

	74
	Мостовский
	Баракаевская-Псебай
	4
	700
	2800
	2000
	1769,04

	75
	Мостовский
	Перевалка-Кизинка
	2
	700
	1400
	1000
	2242,24

	76
	Новокубанский
	Ленинский-Степной
	3
	700
	2100
	1500
	749,84

	77
	Новокубанский
	Мирской-Восход
	4
	700
	2800
	2000
	1448,72

	78
	Новокубанский
	Марьинский-Дальний
	4
	700
	2800
	2000
	1594,32

	79
	Новокубанский
	Северокавказский-Радищево
	4
	700
	2800
	2000
	1645,28

	80
	Новокубанский
	Передовой-Бесскорбная
	4
	700
	2800
	2000
	1878,24

	81
	Новопокровский
	Суздальская-Вперед
	3
	700
	2100
	1500
	757,12

	82
	Новопокровский
	Кубанский-Животновод
	4
	700
	2800
	2000
	1463,28

	83
	Новопокровский
	Новопокровское-Отрадное
	4
	700
	2800
	2000
	1659,84

	84
	Новопокровский
	Хлебороб-Верхне Высокое
	3
	700
	2100
	1500
	2366,00

	85
	Новопокровский
	Старая Станица
	2
	700
	1400
	1000
	3035,76

	86
	Отрадневский
	Нижний-Кубрань
	2
	700
	1400
	1000
	1142,96

	87
	Отрадневский
	Ильич-Галицино
	4
	700
	2800
	2000
	1958,32

	 
	 
	ИТОГО
	 
	 
	54600
	39000
	39632,32

	 
	 
	Май  2017г.
	 
	 
	 
	 
	 

	88
	Отрадневский
	Гусаровское-Благодарное
	4
	700
	2800
	2000
	2169,44

	89
	Отрадневский
	Малотенгинское-Липники
	4
	700
	2800
	2000
	2395,12

	90
	Отрадневский
	Солдатская Балка
	2
	700
	1400
	1000
	3552,64

	91
	Павловский
	Октябрьский-Свободный
	2
	700
	1400
	1000
	502,32

	92
	Павловский
	Старолеушковская-Веселая
	4
	700
	2800
	2000
	1230,32

	93
	Павловский
	Незамаевская-Хоста
	3
	700
	2100
	1500
	1339,52

	94
	Павловский
	Бестужевское
	2
	700
	1400
	1000
	2351,44

	95
	Приморско-Ахтарскй
	Черноморская-Степная
	3
	700
	2100
	1500
	873,60

	96
	Приморско-Ахтарскй
	Ольгинская-им.Тамаровского
	4
	700
	2800
	2000
	1252,16

	97
	Приморско-Ахтарскй
	Центральный
	2
	700
	1400
	1000
	1761,76

	98
	Приморско-Ахтарскй
	Дороаольный
	2
	700
	1400
	1000
	2227,68

	99
	Северский
	Белозерный-Александровский
	4
	700
	2800
	2000
	778,96

	100
	Северский
	Новоиваньковский-Текос
	2
	700
	1400
	1000
	1026,48

	101
	Северский
	Адербеевка
	2
	700
	1400
	1000
	1354,08

	102
	Славянский
	Садовий-Галицин
	4
	700
	2800
	2000
	844,48

	103
	Славянский
	Слабодка-Прикубанский
	2
	700
	1400
	1000
	1630,72

	104
	Сочинский
	Сочи-Красная Поляна
	2
	700
	1400
	1000
	2598,96

	105
	Староминский
	Восточный-Первомайское
	2
	700
	1400
	1000
	735,28

	106
	Староминский
	Староминская -Западный Сосык
	4
	700
	2800
	2000
	1703,52

	107
	Тбилисский
	Верхний-Веревкин
	4
	700
	2800
	2000
	1033,76

	108
	Тбилисский
	Марьинский-Дальний
	2
	700
	1400
	1000
	1594,32

	109
	Тбилисский
	Ивановка-Трудовой
	3
	700
	2100
	1500
	2839,20

	110
	Темрюковскй
	Виноградный-Запорожская
	4
	700
	2800
	2000
	1397,76

	111
	Темрюковскй
	Ильич-Прикубанский
	4
	700
	2800
	2000
	1630,72

	112
	Темрюковскй
	Орехов Кут- Соленный
	2
	700
	1400
	1000
	4914,00

	 
	 
	ИТОГО
	 
	 
	51100
	36500
	43738,24

	 
	 
	Июнь 2017г.
	 
	 
	 
	 
	 

	113
	Теужинский
	Лазурный-Братский
	3
	700
	2100
	1500
	735,28

	114
	Теужинский
	Пшада-Дивноморское
	4
	700
	2800
	2000
	1339,52

	115
	Теужинский
	Заветный-Воронцовка
	2
	700
	1400
	1000
	1929,20

	116
	Тихорецкий
	Украиский-Привольный
	4
	700
	2800
	2000
	778,96

	117
	тихорецкий
	Урожайный-Криница
	4
	700
	2800
	2000
	1179,36

	118
	Тихорецкий
	Тихонький-Новоромановская
	4
	700
	2800
	2000
	1375,92

	119
	Тихорецкий
	Отрадная-Чкалов
	2
	700
	1400
	1000
	2460,64

	120
	Тимошевский
	Медведовская-Роговская
	4
	700
	2800
	2000
	698,88

	121
	Тимошевский
	Стринский-им.Крупской
	3
	700
	2100
	1500
	1252,16

	122
	Тимошевский
	Пролетарский-Ольховский
	2
	700
	1400
	1000
	2861,04

	123
	Туапсинский
	Молдовановка-Псебе
	4
	700
	2800
	2000
	1084,72

	124
	Туапсинский
	Тюменский-Анастасиевка
	4
	700
	2800
	2000
	1448,72

	125
	Успенский
	Дивный-Украинский
	2
	700
	1400
	1000
	378,56

	126
	Успенский
	Вротное-Урупский
	4
	700
	2800
	2000
	1827,28

	127
	Успенский
	Кургоковский-Приозерный
	4
	700
	2800
	2000
	1994,72

	128
	Успенский
	Мичуринский
	2
	700
	1400
	1000
	3166,80

	129
	Усть-Лабинский
	Суворовское-Кадухин
	4
	700
	2800
	2000
	626,08

	130
	Усть-Лабинский
	Восточная-Кубанский
	4
	700
	2800
	2000
	888,16

	131
	Щербиновский
	Старощербинская-Новощербинская
	4
	700
	2800
	2000
	1688,96

	132
	Щербиновский
	Глафировка-Шабельское
	3
	700
	2100
	1500
	1885,52

	 
	 
	 
	 
	 
	46900
	33500
	29600,48


     В соответствии с законодательством  суммы суточных,  в пределах норм  установленные законодательством в базу для начисления НДФЛ, а так же взносов в ПФ, МФС и ФСС не включаются. 

     

Отразим налоговые поступления от «зарплатных» налогов в Таблице №  16
	П/№
	Наименование
	Начис. 1 кв.
	Начис. 2 кв.
	Начис. 3 кв.
	Начис. 4 кв.
	Ставка,%
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	ИТОГО

	1.
	Зарплатные налоги, в т.ч.:
	
	
	
	
	
	
	
	
	 

	1.1.
	Пенсионный фонд
	1545000
	1545000
	1545000
	1545000
	22
	339900
	339900
	339900
	339900
	1359600

	1.2.
	Фонд мед.страхов.
	1545000
	1545000
	1545000
	1545000
	2,9
	44805
	44805
	44805
	44805
	179220

	1.4.
	Фонд соц.страхования
	1545000
	1545000
	1545000
	1545000
	5,1
	78795
	78795
	78795
	78795
	315180

	1.5.
	Страховые взносы от несч. случ.
	1545000
	1545000
	1545000
	1545000
	0,2
	3090
	3090
	3090
	3090
	12360,00

	 
	ИТОГО в квартал
	 
	 
	 
	 
	 
	466590
	466590
	466590
	466590
	1866360

	 
	ИТОГО за месяц
	 
	 
	 
	 
	 
	155530
	155530
	155530
	155530
	 


Отразим расчет УСН в Таблице № 17
	
	
	
	
	УСН (Доходы - Расходы)
	2017 год
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	1 мес
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Доходы
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	598500,00
	718200,00
	837900,00
	957600,00

	Расходы
	1214689
	1368817,92
	1393530,08
	1396762,32
	1394868,24
	1373530,48
	1373530,48
	1251530,00
	1251530,00
	1251530,00
	1251530,00
	1251530,00

	База
	-1214688,85
	-1368817,92
	-1393530,08
	-1396762,32
	-1394868,24
	-1373530,48
	-1373530,48
	-1251530,00
	-653030,00
	-533330,00
	-413630,00
	-293930,00

	Ставка
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00

	Налог
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	Квартал
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	УСН (Доходы - Расходы)
	2018 год
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	1 мес
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Доходы
	1197000,00
	1436400,00
	1795500,00
	2034900,00
	2274300,00
	2513700,00
	2753100,00
	2992500,00
	3231900,00
	3471300,00
	3710700,00
	3950100,00

	Расходы
	1256530
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00
	1256530,00

	База
	-59530,00
	179870,00
	538970,00
	778370,00
	1017770,00
	1257170,00
	1496570,00
	1735970,00
	1975370,00
	2214770,00
	2454170,00
	2693570,00

	Ставка
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00
	15,00

	Налог
	0,00
	26980,50
	80845,50
	116755,50
	152665,50
	188575,50
	224485,50
	260395,50
	296305,50
	332215,50
	368125,50
	404035,50

	Квартал
	 
	 
	107826,00
	 
	 
	457996,50
	 
	 
	781186,50
	 
	 
	1104376,50


 Для реализации бизнес идеи создания «Интернет сервиса» мною выбрана,  организационно-правовая форма - общество с ограниченной ответственностью. 

     Перечень отчетов для ООО находящихся  на Упрощенной системе      налогообложения:

1.Декларация по УСН
Организации - не позднее 31 марта года, следующего за истекшим налоговым периодом.
               2. Кроме того, ООО имеющих работников, дополнительно сдает отчеты:
	Декларация
	Срок сдачи
	Принимающая
организация

	Сведения о среднесписочной численности
	до 20 января года, следующего за отчетным периодом.
	ИФНС

	4 — ФСС
	Ежеквартально. До 20 числа месяца, следующего, за отчетным периодом.
	ФСС

	РСВ-1 в ПФР
	Ежеквартально, До 15 числа второго месяца, следующего, за отчетным периодом.
	ПФР

	2-НДФЛ (сведения о доходах работников)
	До 01 апреля, следующего, за отчетным периодом.
	ИФНС


С апреля 2016 года организации имеющие в штате работников обязаны сдавать новый отчет 6-НДФЛ.

Сроки сдачи 6-НДФЛ в 2017 году:

За 1 квартал - не позднее 4 мая 2017 года

За полугодие – не позднее 1 августа 2017 года

За 9 месяцев – не позднее 31 октября 2017 года

За год – форма 6-НДФЛ сдаётся вместе со всеми справками 2-НДФЛ не позднее 1 апреля 2018 года.
Отразим налоговые поступления в сводной таблице №  18
	
	                                Сумма налоговых поступлений
	2017
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	П/№
	Наименование поступлений
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	ГОД

	1.
	УСН (15%)
	 
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	2.
	
	
	
	
	
	 

	2.1.
	Пенсионный фонд
	339900,00
	339900,00
	339900,00
	339900,00
	1359600,00

	2.2.
	Фонд мед.страхов.
	44805,00
	44805,00
	44805,00
	44805,00
	179220,00

	2.4.
	Фонд соц.страхования
	78795,00
	78795,00
	78795,00
	78795,00
	315180,00

	2.5.
	Страховые взносы от несч. Случ.
	3090,00
	3090,00
	3090,00
	3090,00
	12360,00

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	ИТОГО
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	1866360,00

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	                                Сумма налоговых поступлений
	2018
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	П/№
	Наименование поступлений
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	ГОД

	1.
	УСН (15%)
	107826,00
	457996,50
	781186,50
	1104376,50
	2451385,50

	2.
	
	
	
	
	
	 

	2.1.
	Пенсионный фонд
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	1866360,00

	2.2.
	Фонд мед.страхов.
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	1866360,00

	2.4.
	Фонд соц.страхования
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	1866360,00

	2.5.
	Страховые взносы от несч. Случ.
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	466590,00
	1866360,00

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	ИТОГО
	1866360,00
	1866360,00
	1866360,00
	1866360,00
	7465440,00


8.Финансовый план
Для реализации проекта создания интернет сервиса организации внутреннего российского туризма «RuTur.ru»   будут задействованы следующие источники финансирования:

Таблица №    19    «Источники финансирования» 

	N п/п
	Наименование источника


	Сумма, руб.

	1.
	Собственные средства
	8 0000 0000   

	2.
	Инвестиции
	8 0000 0000

	
	ИТОГО
	16 000 000


     Дальнейшие финансирование работы будет осуществляться за счет собственных средств, полученных от финансово-хозяйственной деятельности.

Отразим смету затрат до получения первых поступлений от реализации в Таблице №  20
	п/п №
	Статьи затрат
	Сумма

	1.
	Затраты, связанные с регистрацией предприятия (ООО) всего:
	13900

	1.1.
	Госпошлина за регистрацию
	4000

	1.2.
	Услуги по оформлению открытию ООО
	5000

	1.3.
	Изготовление печати, штампа
	1000

	1.4.
	Открытие расчетного счета для юр.лица счета
	3900

	2.
	Организационно-техническая подготовка, всего:
	15986100

	2.1.
	Оборудование 
	1072000

	2.2.
	Мебель
	310000

	2.3.
	Аренда, вкл. коммун. платежи
	838200

	2.4.
	Телефон
	16500

	2.5.
	Прокладка локальной сети и интернета
	10000

	2.6.
	Интернет
	66000

	2.7.
	Программное обеспечение
	856000

	2.8.
	Единовременный платеж за хостинг на год и доменное 
	6000

	2.9.
	Реклама
	5407200

	2.10.
	Канц.товары
	120000

	2.11.
	Заработная плата
	4635000

	2.12.
	Налоги с ЗП
	1710830

	2.13.
	Транспортные расходы
	187348

	2.14.
	Командировочные расходы
	308700

	2.15.
	Проживание
	220500

	2.16.
	Аморизация авто
	72000

	2.17.
	Бухгалтер
	100000

	2.18.
	Обслуживание р/сч
	18700

	 
	 
	 

	3.
	Непредвиденные расходы
	31122

	ИТОГО
	 
	16000000


Отразим движение денежных средств в первый год работы (помесячно) в Таблице № 21
	Показатель
	12 мес. 2016г.
	1 мес. 2017г.
	2 мес. 2017г.
	3 мес. 2017г.
	4 мес. 2017г.
	5 мес. 2017г.
	6 мес. 2017г.
	7 мес. 2017г.
	8 мес. 2017г.
	9 мес. 2017г.
	10 мес. 2017г.
	11 мес. 2017г.
	12 мес. 2017г.

	1.Поступление от реализации
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	598500
	718200
	837900
	957600

	2.Денежные затраты, всего
	3118200
	1214689
	1368818
	1393530
	1396762
	1394868
	1373530
	1251530
	1251530
	1251530
	1251530
	1251530
	1251530

	Оборудование 
	1072000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Мебель
	310000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Аренда, вкл. коммун. платежи
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200

	Телефон
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500

	Прокладка локальной сети и интернета
	10000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Интернет
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000

	Программное обеспечене
	856000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Обновление програмного обеспечения
	 
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000

	Единовременный платеж за хостинг на год и доменное 
	6000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Транспортные расходы
	 
	22689
	22488
	29200
	39632
	43738
	29600
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Командировочные расходы
	 
	49000
	48300
	58800
	54600
	51100
	46900
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Проживание
	 
	35000
	34500
	42000
	39000
	36500
	33500
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Аморизация авто
	 
	12000
	12000
	12000
	12000
	12000
	12000
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Бухгалтер
	 
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000
	20000

	Обслуживание р/сч
	 
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700

	Зарплата, в т.ч. НДФЛ
	 
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000

	Налоги с ЗП
	 
	 
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530

	Реклама
	751600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600

	Канц.товары
	15000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000

	Госпошлина, печать, открытие р/сч
	13900
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.Чистый поток
	-3118200
	-1214689
	-1368818
	-1393530
	-1396762
	-1394868
	-1373530
	-1251530
	-1251530
	-653030
	-533330
	-413630
	-293930

	4.Финансирование, в т.ч.: 
	16000000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.Собственные средства
	8000000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.2. Грант
	8000000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.Чистый поток с учетом финансир.
	12881800
	-1214689
	-1368818
	-1393530
	-1396762
	-1394868
	-1373530
	-1251530
	-1251530
	-653030
	-533330
	-413630
	-293930

	6.Нарастающим итогом
	12881800
	11667111
	10298293
	8904763
	7508001
	6113133
	4739602
	3488072
	2236542
	1583512
	1050182
	636552,1
	342622


Движение денежных средств во второй год работы Таблица № 22
	Показатель
	1 мес. 2018г.
	2 мес. 2018г.
	3 мес. 2018г.
	4 мес. 2018г.
	5 мес. 2018г.
	6 мес. 2018г.
	7 мес. 2018г.
	8 мес. 2018г.
	9 мес. 2018г.
	10 мес. 2018г.
	11 мес. 2018г.
	12 мес. 2018г.

	1.Поступление от реализации
	1197000
	1436400
	1795500
	2034900
	2274300
	2513700
	2753100
	2992500
	3231900
	3471300
	3710700
	3950100

	2.Денежные затраты, всего
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530
	1256530

	Оборудование 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Мебель
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Аренда, вкл. коммун. платежи
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200
	76200

	Телефон
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500
	1500

	Прокладка локальной сети и интернета
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Интернет
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000
	6000

	Программное обеспечене
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Обновление програмного обеспечения
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000
	15000

	Единовременный платеж за хостинг на год и доменное 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Транспортные расходы
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Командировочные расходы
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Проживание
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Аморизация авто
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Бухгалтер
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000
	25000

	Обслуживание р/сч
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700
	1700

	Зарплата, в т.ч. НДФЛ
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000
	515000

	Налоги с ЗП
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530
	155530

	Реклама
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600
	450600

	Канц.товары
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000
	10000

	Госпошлина, печать, открытие р/сч
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.Чистый поток
	-59530
	179870
	538970
	778370
	1017770
	1257170
	1496570
	1735970
	1975370
	2214770
	2454170
	2693570

	4.Финансирование, в т.ч.: 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.Собственные средства
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.2. Инвестиции
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.Чистый поток с учетом финансир.
	-59530
	179870
	538970
	778370
	1017770
	1257170
	1496570
	1735970
	1975370
	2214770
	2454170
	2693570

	6.Нарастающим итогом
	283092,1
	462962,1
	1001932
	1780302
	2798072
	4055242,1
	5551812,1
	7287782
	9263152,1
	11477922
	13932092,1
	16625662


Таблица №   23   «Анализ показателей деятельности предприятия в результате реализации проекта»

	№ п/п
	Показатель
	24 мес.

(тыс.руб.)

	
	
	

	1
	Выручка от реализации, тыс. руб.
	30 523,50

	2
	Себестоимость реализованных услуг, тыс. руб.

- Аренда помещения;

- Реклама;

-  т.д.
	14 086,15

	3
	Среднесписочная численность персонала, чел.
	12

	4
	Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	11 330,00

	 5
	Налоговые выплаты

- УСН

-Пенсионный Фонд;

- Фонд мед.страхования

- ФСС

-Фиксирован.Платежи ИП
	3 421,66


	6
	Чистая прибыль от продаж, тыс. руб.
	1 685,69


Рассчитаем Рентабельность 

Рентабельность рассчитывается по следующей формуле: ROTC=(ПР/TC)*100%, 

где ПР - Чистая прибыль от продаж,

       ТС -  Полная себестоимость всех затрат

Следовательно, ROTC= (1 685,69/28 837,81)*100%=0,0585=5,85%

Рассчитаем период окупаемости инвестиций проекта.

       Важный показатель, позволяющий оценить эффективность проекта, в который вкладываются денежные средства – период окупаемости. Он показывает срок, в течение которого амортизация и суммы чистой прибыли направляются на возвращение капитала, инвестированного первоначально в дело.

 Отразим срок окупаемости проекта в таблице № 24
	Период (месяц)
	Первоначальные затраты
	Денежный поток 
	Денежный поток нарастающим итогом

	12 2016г.
	16000000
	12881800
	12881800,00

	1 мес. 2017г.
	16000000
	-1214688,85
	11667111,15

	  2 мес. 2017г.
	16000000
	-1368817,92
	10298293,23

	3 мес. 2017г
	16000000
	-1393530,08
	8904763,15

	 4 мес. 2017г
	16000000
	-1396762,32
	7508000,83

	5 мес. 2017г
	16000000
	-1394868,24
	6113132,59

	6 мес. 2017г
	16000000
	-1373530,48
	4739602,11

	7 мес. 2017г
	16000000
	-1251530,00
	3488072,11

	8 мес. 2017г
	16000000
	-1251530,00
	2236542,11

	9 мес. 2017г
	16000000
	-653030,00
	1583512,11

	10 мес. 2017г
	16000000
	-533330,00
	1050182,11

	11 мес. 2017г
	16000000
	-413630,00
	636552,11

	12 мес. 2017г
	16000000
	-293930
	342622,112

	1 мес. 2018г.
	16000000
	-59530
	283092,112

	  2 мес. 2018г.
	16000000
	179870
	462962,112

	3 мес. 2018г
	16000000
	538970
	1001932,112

	 4 мес. 2018г
	16000000
	778370
	1780302,112

	5 мес. 2018г
	16000000
	1017770
	2798072,112

	6 мес. 2018г
	16000000
	1257170
	4055242,112

	7 мес. 2018г
	16000000
	1496570
	5551812,112

	8 мес. 2018г
	16000000
	1735970
	7287782,112

	9 мес. 2018г
	16000000
	1975370
	9263152,112

	10 мес. 2018г
	16000000
	2214770
	11477922,11

	11 мес. 2018г
	16000000
	2454170
	13932092,11

	12 мес. 2018г
	16000000
	2693570
	16625662,11



По данным таблицы видно, что срок окупаемости инвестиций наступает на 
24 -ом месяце реализации проекта.

8.Анализ рисков

     Перед начинанием любого дела следуют тщательно провести анализ всех возможных рисков, которые могут возникнуть при реализации бизнес - идеи.
Риск - неотъемлемая сторона человеческой деятельности.

Риски классифицируются на 2 категории:

1. Технические риски, связанные с особенностями поисковых машин.

2. Нетехнические риски, связанные с взаимоотношениями с заказчиками и конкурентами.

Технические риски (риски связанные с поисковыми машинами):
1. Риск запрета интернет ресурса к индексации поисковыми системами
Запрет к индексации интернет ресурса поисковыми машинами или внесение в "черный список" является одним из самых главных рисков при раскрутке интернет ресурса.

Причины: как правило, рекламируемый интернет ресурс вносится поисковиками в бан-лист, за какие-либо существенные нарушения правил поисковых систем.

Методы снижения:

1. Использование только "белых" способов продвижения интернет ресурса.
2. Привлечение к работам по поисковой оптимизации (раскрутке) интернет ресурса известных специализированных организаций.
3. Комплексный подход к рекламе интернет ресурса.
Не стоит зацикливаться только на одних поисковиках. При рекламе интернет ресурса можно использовать и другие инструменты:

* баннерной рекламы,
* контекстной рекламы,
* рекламы на специализированных ресурсах,
* публикации пресс-релизов,
* размещения прайс-листов на специализированных порталах,
* проведения PR-мероприятий.

2. Риск изменения алгоритмов ранжирования поисковыми системами:
Причины: поисковые системы постоянно совершенствуют алгоритмы поиска с целью улучшения качества выдачи.

Методы снижения:

1. Качественная оптимизация интернет ресурса. Под качественной оптимизацией подразумевается кропотливая работа над всеми факторами: анализ аудитории, обмен тематическими ссылками, оптимизация тэгов на страницах, регистрация в значимых для того или иного поисковика каталогах (Яндекс.Каталог, DMOZ и т.п.), расширение контента.

2. Применение комплексного подхода к рекламе интернет-ресурса (описывался выше).

3. Исследование нового алгоритма, выявление факторов ранжирования, оптимизация интернет ресурса под новый алгоритм поиска.

4. Прогнозирование возможных изменений в алгоритме поисковой машины.

Нетехнические риски

1. Риск изменения условий заказчиком:
Особенности технологии поисковой оптимизации интернет ресурсов связаны с тем, что для достижения результатов нужно время. Обычно временной промежуток от начала работ по оптимизации до достижения значимых результатов составляет несколько месяцев. И если заказчик в середине этого этапа начнет менять условия (тематику запросов, сами запросы и.т.п.), то говорить о качестве раскрутки интернет ресурса не приходится.

Причины: четко не оговоренные заранее условия сотрудничества.

Методы снижения:

Основным методом снижения данного вида риска является заключение с заказчиком договора в письменной форме, где следует максимально четко и однозначно зафиксировать все аспекты правоотношений. Договорные отношения регламентированы статьями Гражданского Кодекса РФ, в частности гл.9 [3] и гл.27 ГКРФ. [4] Как правило, у компаний, которые профессионально занимаются оптимизацией интернет ресурсов под поисковые системы, существуют типовые договора на предоставление данных услуг, учитывающие их специфику.

2. Риск недовольства/неудовлетворенности заказчика работами по оптимизации интернет ресурса

В процессе работ по оптимизации и рекламе интернет ресурса заказчик может остаться недовольным конечными (или промежуточными) результатами продвижения. Как правило, результаты продвижения измеряются по количеству обращений в офис заказчика с интернет ресурса, и, в конечном итоге, величиной прибыли, полученной клиентом. Количество (равно как и качество) обращений на интернет ресурс клиента зависит не только от усилий оптимизатора, но и еще от ряда факторов:

* качества интернет ресурса (дизайн, удобство навигации),
* присутствия на интернет ресурсе клиента контактных данных (телефон, емэйл, ICQ, формы связи или заказа),
* работы менеджера по продажам, принимающего звонки или отвечающего на запросы пользователя по емэйлу или ICQ,
* грамотности текстов (как с точки зрения грамматики, так и с точки зрения маркетинга), представленных цен на продукцию и услуги.

Методы снижения:

1. Налаживание эффективной обратной связи с заказчиком

Без какой-либо обратной связи с заказчиком невозможно оценить эффект от рекламных мероприятий. Кроме того, часто от заказчика требуется принимать активное участие в процессе оптимизации интернет ресурса: предоставлять материалы для создания новых страниц на интернет ресурсе, вносить коррективы в структуру интернет ресурса и т.п. Заказчик должен быть готов именно к активному взаимодействию с оптимизатором.

В качестве форм обратной связи можно выделить следующие:

* Переписка с заказчиком по емэйлу, телефонные звонки.

* Предоставление заказчиком ежемесячно отчета по обращениям на интернет ресурс: звонки, заказы, прибыль.
* Предоставление оптимизатором ежемесячно отчета о проделанной работе.

2. Разъяснение заказчику возможностей и результатов оптимизации еще до начала предоставления услуг

Оптимизация интернет ресурса под поисковые машины далеко не единственный способ рекламы и не панацея, как думают многие заказчики. Кроме того, оптимизация интернет ресурса имеет ряд отличий от традиционной рекламы:

Минусы - специфические риски, долгое время на то, чтобы реклама сработала.

Плюсы - долгий эффект от оптимизации, большая заинтересованность посетителя, конечная низкая стоимость посетителя.

Оптимизатору четко и ясно дать понять заказчику:

1. Какие результаты могут быть достигнуты.

2. Какие гарантии могут быть даны заказчику.

3. В какие сроки могут быть достигнуты результаты от оптимизации.

3. Риск агрессивных действий конкурентов

Причины: высокая конкуренция в данном сегменте рынка. Уже сейчас в российском сегменте сети Интернет существует ряд тематик с высокой конкуренцией: климатическое оборудование, туризм, мобильные телефоны и др. Высокая конкуренция может вынудить отдельных не очень чистоплотных игроков рынка применять так называемые "черные" методы продвижения интернет ресурсов, а также вытеснять своих конкурентов другими неблаговидными методами (накрутка счетчиков, создание дорвеев на страницы конкурентов).

Методы снижения:

1. Ориентация не только на высокочастотные и высококонкурентные запросы при продвижении интернет ресурса. Как правило, по низкочастотным запросам конкуренция ниже, чем по высокочастотным или отсутствует вовсе.

2. Применение комплексного подхода к рекламе.

Экспертная оценка рисков при продвижении интернет ресурса

В научной литературе описан целый ряд методов оценки рисков. 
Экспертный метод анализа рисков может быть использован для качественной оценки факторов риска. Суть методики в том, что для оценки рисков приглашается некоторое число независимых экспертов, которые оценивают значимость и вероятность наступления каждого вида риска по пяти-бальной шкале. Затем, среднее арифметическое значение выставленных баллов, умножается на показатель значимости данного риска. Результаты оценок представляются в табличной форме:

Фактор риска/ (Качественная оценка):

· Изменение алгоритмов ранжирования 

· Агрессивные действия конкурентов 

· Недовольство заказчика 

· Изменение условий заказчиком 

· Запрет к индексации поисковыми машинами 
Cамым важным и наиболее вероятным риском является изменение алгоритмов ранжирования поисковыми системами. 
Затем эксперты выделяют риск агрессивного действия конкурентов и риск недовольства заказчика. 
Важность и вероятность рисков изменения условий заказчиком и запрета к индексации поисковыми машинами, по мнению экспертов, не столь существенна. Риски изменения условий заказчиком существенны скорее для фрилансеров, чем для серьезных оптимизаторских компаний.

Фрилансеры, как правило, не заключают договоров с заказчиками в письменной форме, а устные договоренности допускают различное толкование. Риск запрета интернет ресурса к индексации поисковыми машинами также не играет существенной роли для оптимизаторских компаний, так как ими используются "белые" методы продвижения. Данный риск многократно возрастает лишь при использовании "черных" и "серых" методов оптимизации.

10. Заключение
В результате реализации данного проекта будет создан информационный ресурс, который будет уделять большое внимание информации:

· О наиболее интересных культурных и исторических местах региона;

· О развивающихся туристических направлениях ;
· О местах, о  которых хотел бы рассказать сам субъект федерации.

Бизнес по организации «Интернет сервиса» при правильной организации является стабильным и прибыльным, а также быстро окупаемым.      










