Кризис подбирается и к нам…

Лет десять назад, когда нам не выплачивали зарплаты, все паслись на огородах и жили непонятно на что, я остался совсем без работы и был вынужден заняться своим бизнесом. Не хотелось работать «на дядю», ведь никакой гарантии не было, что и на новом месте будут платить. Поскольку я считаю, что мое призвание – возиться с железками, решил пойти торговать запасными частями на автомобили. Тогда это направление стремительно развивалось. Выходил из подполья Кунцевский авторынок, запчасти стали ввозить и производить достаточно качественные – можно было спокойно работать. Купил патент, оборудовал торговое место, удалось найти запчасти по выгодным закупочным ценам. Поначалу дела шли не очень, как у всякого новичка, но потихонечку возрастал спрос на авто запчасти, продажа наладилась, появилась своя постоянная клиентура. Стал сотрудничать с оптовиками из других городов, список которых постоянно расширялся, добавились Самара и Волгоград, запчасти стали уходить «на ура», увеличивался спрос на импортные запчасти. Наступил момент, когда одного торгового места оказалось мало, взял на работу реализаторов, арендовал еще несколько точек, как раз расширялась сторона южная, запчасти закупались большими партиями. В общем, бизнес оказался успешным и выгодным, ведь увеличивалось число водителей, увы, росло и количество аварий, на дорогах появились пробки (раньше-то мы о них только в новостях об Америке слышали), приобретались автомобили некачественной сборки. Да простят меня водители, мне все эти беды были только на руку. Народ активно покупал запчасти, вагон расходился месяца за два. Заказывал запчасти креплений, генератор, руль, запчасти на разные иномарки – запчасти Mazda 3, Мазда 6, Примера… Включил в свой ассортимент колеса, запчасти грузовых машин. Ввел на запчасти иномарки опт. Казалось бы, дела идут более чем отлично, и за свою безбедную старость я был абсолютно спокоен. Но тут… грянул кризис, похлеще, чем тот, с которого начиналась моя рыночная деятельность. Вдруг резко упало число водителей, то есть покупателей. Стали приходить грустные таксисты с жалобами на отсутствие заказов. Мой товар залеживается на складе. Я почувствовал – еще немного, и прогорю! Где же выход? Не знаю. Сейчас все оказались в таком положении, и нам, торговцам, наверное, приходится хуже всех – ведь у людей заканчиваются деньги. И если раньше я продавал запчасти круглосуточно, то теперь мой рабочий день заканчивается к обеду – не идут. Для меня выходом сейчас в какой-то мере стал интернет. Раньше в нем не было необходимости, а теперь рекламирую себя там – как-то помогает. Заказал сайт, купил хостинг, придумал название сайта – «Запчасти здесь!» Звучит глуповато, но в каталоге ресурсов «Запчасти – здесь!» находят легко. Нет-нет, а обращается кто-то с просьбой, например, найти ему «запчасти мазд». Конкуренция высока и здесь, в крупнейшем интернет-магазине Exist запчасти покупают куда охотнее, чем у меня, но я не сдаюсь. Работаю с желающими купить запчасти online, уступаю цену, организовал быструю доставку. Так что выход всегда можно найти…
