Из чего состоит качественный нетворкинг. Правила
⠀ 
❓ Начнем с того, что это такое (не все знают, я уже убедился).
⠀ 
Немножко истории: в 1969 году американские ученные опубликовали  «Теорию шести рукопожатий».
⠀ 
📌 Суть теории в том, что каждый из нас знаком абсолютно с любым человеком в мире, через небольшую цепочку из 5-6 человек.
⠀ 
Вроде нереально, но Microsoft и Facebook решили помочь с проверкой теории и выяснили, что таки ДА — тема работает.
⠀  
В бизнесе быстренько подсуитились и решили, что пользу из этого тоже можно иметь. То есть, на практике, чем больше у тебя знакомых, тем больше шанс найти нужного человека♾ (будь то инвестор, партнер, клиент).
⠀ 
🏆 Основное правило делового нетворкинга: «Не ищи выгоду в знакомстве — ищи чем сможешь помочь».
⠀  
Большинство сейчас возмутилось: «Да на кой черт тогда это надо?💭». 
А я расскажу.
⠀ 
Человек не купил, не вложил, но всем о тебе рассказал. Тем самым привел к тебе нужного человека.
Думаю, суть ясна.
⠀ 
🏆Второе правило — не менее важное.
Знакомься первым! 
Я уже ранее говорил, у тебя на лбу нет бегущей строки с твоими желаниями, а значит нужно заявить о себе.
⠀  
Страшно? 😱 
Само собой, но это только на первых порах…
⠀ 
☝ И пора делать визитки, во-первых, это говорит о твоем статусе, а во-вторых, так ты оставишь сразу контакты.
⠀  
Если тебе предложат визитку — не забудь на нее посмотреть👀, прежде чем запихнуть куда-нибудь. 
❗ Это мелочи, но пренебрегать не стоит. Так ты покажешь, что тебе есть дело до человека, а не просто так подошел…
⠀ 
«Все начинается с рукопожатия...» — моя любимая фразу. Ах ДА, я же уже говорил😉
