[bookmark: _GoBack]Я всегда хотел заниматься бизнесом, но не знал, как начать? Меня, как и большинство неопытных предпринимателей, пугали высокие цены, необходимость собирать множество документов и получать кучу разрешений. Но больше всего я боялся, что потрачу силы впустую. И тут я наткнулся на франшизу с гарантией «Высокий градус&FOOD 24/7». Сама идея мне понравилась, но сначала я решил узнать о франшизе побольше. Я навел справки, почитал информацию в интернете, проконсультировался с опытными людьми и решил, что лучше варианта не найду. Зацепило то, что практически всю работу компания выполняет самостоятельно, а в случае недовольства возвращает все вложенные деньги по договору. Подал заявку, которую быстро рассмотрели, после чего стал их активным партнером. 

Как я узнал о франшизе «Высокий градус&FOOD 24/7»
Идея открыть бизнес по франшизе мне пришла в голову очень давно, и я даже подписался на рассылку от каталога франшиз. В очередном выпуске был размещен рейтинг франшиз 2020, там я и нашел компанию «Высокий Градус», которая попала в топ-50 категории «Продуктовые магазины». Сначала меня привлекло название, я решил узнать о франшизе побольше. Я отправил заявку на консультацию, мне перезвонил менеджер, я задал ему массу вопросов о франшизе и узнал все, что хотел. В конце нашего разговора он мне скинул контакты действующих партнеров, на тот момент их было около 10, я почти со всеми связался, пообщался об их сотрудничестве с компанией «Высокий градус». Все были довольны, хорошо отозвались о компании. 

24/7
Так как основная деятельность компании – это продажа крепких алкогольных напитков круглосуточно, в первую очередь я решил изучить вопрос законности такой деятельности. Связался с несколькими сторонними юристами в своем городе, показал им документы документов, которые предоставила компания «Высокий градус», и они заверили меня, что все законно. Хотя в компании мне сразу сказали, что возможен и формат магазина, работающего в классическом режиме, до 23:00, я хотел работать именно круглосуточно, так как понимал, что ночью спрос на продажу алкоголя зачастую выше, чем днем. 

Выбор помещения
Стоит отметить, что времени на поиск помещения ушло в два раза больше, чем рассчитывалось сначала. Мы планировали найти помещение за две недели, а искали его практически месяц. Причина была в том, что в 2021 году вступает в действие запрет на продажу алкоголя в жилых домах. Таким образом, нам подходили только отдельно стоящие помещения, а таких оказалось немного. Несмотря на то, что из-за нового закона найти помещение оказалось труднее, чем мы рассчитывали, в целом он был нам на руку. Ведь компании, которые работают в жилых домах, закроются, значит, и уровень конкуренции станет еще ниже.  

Кухня

Я понимал, что для работы в круглосуточном режиме обязательным условием является организация кухни. Мне, как и другим партнерам, компания «Высокий градус» организовали такую кухню под ключ. Затраты на оборудование составили около 70 000 руб., плюс первая закупка продуктов около 25 000 руб.  Зато благодаря кухне уже на второй месяц работы доходы выросли на 30 %. Покупатели моего магазина заказывали блюда навынос, к тому же мы организовали доставку по всему городу. Заказы мы принимаем через приложение, которое бесплатно предоставила компания «Высокий градус». Я не ожидал, что заказов на доставку еды ночью будет гораздо больше, чем днем. Но то, что ночью находится много людей, которые хотели бы вкусно поесть, оказалось еще одним плюсом круглосуточной работы. 


Алкогольная продукция

После того как я получил лицензию на продажу алкоголя, пришло время закупать крепкие напитки. И в этом деле мне снова помог «Высокий градус». Несмотря на то что главный офис компании находится от моего города на расстоянии в 4 тыс. км,  ее специалисты быстро провели анализ региональных особенностей и предпочтений в потреблении алкогольной продукции.  Затем мне дали списки поставщиков, рекомендуемых к продаже напитков и отпускных цен. Все, что потребовалось от меня, – позвонить торговому представителю и заказать продукцию из рекомендованного ассортимента. 

Экономика проекта 
Теперь, когда мы открылись, я могу точно подсчитать сумму, которая мне для этого понадобилась. Итак:
· паушальный взнос ‒ 299 000 руб. 
· аренда за первый месяц ‒ 55 000 руб.
· ремонт помещения ‒ 60 000 р. 
· наружное оформление магазина ‒ 37 000 руб.;
· мебель, оборудование, инвентарь ‒ 139 000 руб.; 
· лицензия на продажу алкоголя ‒ 65 000 руб.; 
· закупка продукции ‒ 80 000 руб. (остальное поставщики дали в рассрочку с отсрочкой платежа на 14-28 дней);
· реклама ‒ 30 000 р. 
Всего 765 000 руб. 


Экономика работы первых двух месяцев. 
Я даю расчеты по первому и второму месяцу работы в среднем. В последующие месяцы выручка была уже несколько выше.
1. Аренда помещения ‒ 55 000 руб.
2. Платежи за коммунальные услуги ‒ 12 000 руб.
3. Зарплата сотрудников ‒ 96 000 руб. 
4. Себестоимость товара ‒ 324 000 руб.
5. Налоги ‒ 15 000 руб.
6. Реклама ‒ 20 000 руб.
Выручка ‒ 624 000 руб. 
Чистыми ‒ 103 000 руб. 
Я думаю, что если бы мой магазин открылся весной или летом, то в первые два месяца мой доход был бы больше. В теплое время года больше людей гуляет, и они заходили бы в мой магазин, да и темнеет не так быстро, как зимой. 

Выводы
Я выбрал торговлю алкоголем, заведомо зная, что малейшая ошибка в работе может привести к большому штрафу. А если нет финансовой подушки, чтобы его заплатить, это может привести к закрытию. Но рынок производства и продажи алкоголя ежегодно растет, прирост был даже за последний год, во время пандемии. К тому же огромным плюсом стала возможность работать круглосуточно, ведь все конкуренты уже закрыты, а спрос на алкоголь есть. Важным для меня стал и размер инвестиций – чтобы открыться, мне понадобилось меньше 800 000 руб., а сейчас я получаю чистую прибыль около 160 000 р. в месяц. Правда, приходится очень много работать. Думаю, если бы я уделял магазину 1-2 часа в день, то такой выручки не было бы. Франчайзинг мне помог быстро увеличить выручку. Без управляющей компании франшизы я бы, скорее всего, не смог выйти на прибыль в первые месяцы, даже открыться при бюджете менее 800 000 руб. у меня бы не вышло, а так большую часть работы на себя взяла управляющая компания «Высокий градус». 
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Noncseseso:  Heyincansits Gparmestei | BbI MONETE NIOBBICHTS YHHIGMIBHOCTS TeKCTa Ha
HaweH BApwe pepaiThIa.
BCorIa XOTe/ SaHUMATLCA GYEHECON, HO He 3421, Kak KaUETL? HEOLTHX G/HECHEHOR YBCTO MYTAIOT SHICOKHE LEHS, MHOKECTBO AOKYNEHTOR H TIBLCHTS yHAKGEHOCT
BNYCTYHO NOTPaUeHHbIE CWnbi. A Gbin B NOXOXE/ CUTYaLIMM, HO HATKHYNICA Ha (DaHIIM3Y C rapaHTHelt «Buicokuii rpanyc&FOOD 24/7», nocne uero cran ux
aKTVBHLIM NapTHEPOw. T0JaN S27EKY, KOTOPYD GLCTDO PACCMOTPEW, MIDOKOHCYMSTUDOBANCS M DEWAN, TO NYWILE S3DHZKTa He Ha/iAY. 33UENMR0 T0, Bepoinn Texcra:
TO NPKTIECKH B0 PAGOTY KOMITGHHR BSMONHSET CaMOCTORTENEHO, 3 B CIVWGE HEOB0NSCTE BO3BPALLET BCE BNONEHHE ASHTY, S
U0 Takoe «Bsicokwit rpaayc&FOOD 24/7»? & 9 MunyT Hasap (UTC +02:00)
YHAKaNEHOCTe  100% Opdiorpadia 5
«BLICOKMTA TPAAYCRFOOD 24/7» — 370 CeT 63POB 1 Pa3NMUHBIX 33BEEHAM, NONYNFPHOCTE KOTOPO/i PACTET Ha FAsaX: OTKPLITO YXe Gonee 12 Touek & Bcerocumeonos 6645 Jacnamnensocs  46% [
'Da3MUHLIX MOPOJAX, 33HATO 32 MECTO 8 PEITVHIE KATeropuh «[IPOSYKTOBLIE MAraauHii» MEHEe YEM 33 6 MECALISR, 339BKM NOCTYNAIOT YaCTO, 3 BLpYHKa Besnpobenoe 5729 Boa 16%
ceTu 32 rog cocragvna 108 000 000 pyGe. Konecreo s 919
2417
DIeSTENEHOCTS KOMIaHHM OCHOBLIBATCA Ha NONHOCTLI0 33KOHHOM MPOJIaXE NKOrons ¥ el 24 uaca & CyTkw. KpyrnocyTounas pabota nossonset
VBNV BIpYKY Ha 50%, 3 TO W G0N, TaKiMM KaUECTBOM OBCTYXHBEHHS HE MOTYT NOXBACTATECR NONYADHEE PASHHHLE MATasHHS, UTO.
HBTENEHO CHIGET KOHKYPEHLHC.
K
KoMIaHitn TaK0xe SaHAMASTCH paaMeLIeHHeN, TPOA3BORCTBOM 4 AOCTaEKOT GTIOR DA KYXOH. Mie, Kak W ADYTVIM NBpTHepaM, OpraHaosan
TaKYI0 KY X0 O KK, BRTOAPA & AXORH BPOCTH Ha 30%, T MHOTHE TOKYTEIOT KOMGO-H2G0Dk:. BONLLLO ACCOPTHMEHT J3KYCOK YBRIMAMERET
CaRHAT UK BULe B HECKOTEKD D33, STV s OTTUZENCA OT KEYTHeX CSTel, T He S7EIT SKLEHT Ha Da3H006D33HN 33KYCOK.
AKoronkHas npogyaus »
B GCCODTHMHTE ECT Kak Y1 KpEKHE HaTWTKH, TaK W DESTMAEHOR Y BYTINOSHOS M0, KOHKYDEHLIN HESaMETHa GnaroRaps KVCIOGRTOuKOl pabore,
BCK0pe 22 ke Byer. B 2021 roRY BCTYNaCT 8 AEHCTHE 33NPET Ha NPOREXY SAKOTONA B XVTX AOMEX. A TaHOKE MOTPEGYETCA NMLEKSHOHHOS
COTmBLIEHYE, TO TIOSBONUT S3KPST elle PAA B3P08 ¥ MTa3HHOB. H3 HaLLY KOMM3HYIS 3TV 33K0Hs! H DACTPOCTDAHAIOTCR, T.. M OTKDSIS3SHCA 8 © locTynHOCTB NpoBepKu

OTREITeHb0X CReLANV/POB3HHSIX SABHNAX, 3 THUSHE/IO TPEAIOCTSNAET CaM3 KOMTHYA 10 A0TOS0pY. e PesynsraT nposepi Texcre AocTynen
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