
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Стратегия продаж 
Компании «Дом Пчел» 

 
Предназначена для руководителей компании, 

руководителя ОП, менеджеров ОП (некоторые пункты) 
 

Алексей Андреев 
26.04.2020 



Содержание 
 

 

Анализ текущей ситуации 

Термины и условные сокращения 

Цели и принципы 

- Декомпозиция целей 

- Схема взаимодействий при продажах 

- Принципы отдела продаж 

Функциональные разграничения в продажах 

- Структура КД 

- Внешнее взаимодействие КД 

- Взаимодействие ОП и маркетинга 

Процессы продаж 

-Работа с клиентом 

- Работа с отгрузками 

- Работа с ДЗ 

- Воронки и автоматизация в CRM 

Стратегический план 

Планы мероприятий по месяцам 

 

 

В портфолио предоставлено только титульная страница и содержание в соответствие с п. 8.6. 

https://bforse.ru/how-to-start/rules-of-cooperation-and-warranty/ 


