
Презентація присвячена запуску проекту 
приватного кредитування на території України

За підтримки маркетингової компанії  "FATUM"

PRIVATE 
LENDING

project



Потрібно створити Брокерське агентство, яке 
залучатиме зацікавлених клієнтів до поставленого 
завдання. У нашому випадку "Приватне кредитування"

PRESENTATION 01

Почнемо по етапно

OUR 
MISSION

Вас вітає маркетинг агенція FATUM
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ПОГОВОРИМО ПРО НАШИХ 
КОНКУРЕНТІВ
Більшість наших конкурентів використовують такі майданчики як 
GoogleADS, Facebook/Instagram для залучення нових клієнтів

Найбільш завантаженою частиною ринку є Google, там 
сконцентровано 70% наших конкурентів

 Ввівши в Пошуковий запит гугл «кредит» Ви побачите тисячу 
пропозицій, і найбільша кількість дотиків будуть вже у відомих 
компаній, оскільки про їхній бренд чули маси, що внаслідок викликає 
довіру до бренду

Ми пропонуємо зайняти на час ТЕСТ-ового періоду ті самі 30% ринку, які 
зосереджені у Facebook/Instagram.
 Так як ринок не в такому пересиченні як на альтернативних майданчиках
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ЯК ПРАЦЮЮТЬ НАШІ КОНКУРЕНТИ
ЯК ВОНИ ОБРОБЛЯЮТЬ КЛІЄНТІВ:

Далі клієнта зустрічає лід форма де він залишає своє ім'я, номер, і мету 
позики (Далі клієнта обробляє відділ підтримки «call-centre»)

Створення сайту(посадкової сторінки)

 
Створюється рекламна компанія з метою трафік 
(і ллється на посадку компанії)

 Там клієнта зустрічає заздалегідь прогрітий лендинг з переліком болів 
клієнтів та їх вирішенням (Приклад: Не вистачає грошей на лікування? 
Банк відмовився допомогти? Ми допоможемо тобі ! )

 



05ТАКОЖ НАШЕ АГЕНТСТВО ПРОВЕЛО 
АНАЛІЗ РЕКЛАМНИХ КРЕАТИВ НАШИХ КОНКУРЕНТІВ
 
(НИЖЧЕ ВИ ПОБАЧИТЕ ПРИКЛАДИ, ЩО ВИКОРИСТОВУЮТЬ НАШІ КОНКУРЕНТИ)
 



06

MARKETING STRATEGY
Ми рекомендуємо на Тестовому періоді інші типи залучення/і обробки клієнтів
(Це зроблено для Економії бюджету замовника)

 Ми вважаємо що створювати Лендінг педж навіть найпростіший це не буде 
раціональним використанням бюджету, оскільки шлях клієнта становить 3/4 
торкання до фінального результату
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Тому ми спростили "ВОРОНКУ" для нас, і тим самим полегшили її для 
наших клієнтів!

Ми створюємо Рекламну Компанію з метою «Лідогенерація»

- Використовуємо креативи, які впливають на біль клієнта, що спонукає їх 
до твору першого дотику «залишити заявку»

- З натисканням однієї кнопки людині відразу ж пропонується ввести 
номер телефону та ім'я на цьому дотику клієнта закінчено.

Тим часом Заявка з контактною інформацією потрапляє до заздалегідь 
створеної телеграми групи (куди заздалегідь було створено і додано BOT- 
Цей телеграм бот підв'язується під рекламну компанію - і сам конвертує 
інформацію про клієнта в групу) Далі йде обробка клієнта безпосередньо 
(телефонний дзвінок)

Попередньо можемо сказати, що ми чекаємо на тестовому тижні 
вартість ліда
 (5-10$) - що є нормою в межах цього ринку.
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ЦІЛЬОВА АУДИТОРІЯ
гепотиза

Цільові аудиторії з якими ми збираємося взаємодіяти
 (Це просто перелік можливих клієнтів у процесі роботи все може 
поміняти як аудиторії так і банери - це робиться задля отримання 
найдешевшого ліда)

1 Портрет ЦА "Дешеві Сегмент"
Опис ЦА: Люди що закривають "Швидко Гроші" або програли гроші 
(Люди які беруть у борг щоб віддати борг)
Робочий клас
Вік: 30 - 50 років
Гео: Україна Київ (Погані райони - Троєщина, Куренівка тощо)

2 Портрет ЦА "Середні Сегмент"
Опис ЦА: Люди які мають ідею якогось бізнесу, але вони ніколи не займалися 
бізнесом
(Хочуть взяти гроші щоб відкрити бізнес) Середній Клас
Вік: 30 - 50 років
Гео: Україна Київ

3 Портрет ЦА "Дорогий Сегмент"
Опис ЦА: Бізнесмени яким потрібне вливання грошей 
(або вони розширюються, або бізнес гине і потрібні гроші)
Вік: 30 - 50 років
Гео: Україна Київ

На дані аудиторії 
необхідний Денний 
бюджет – 15$
Сумарно на місяць 
виходити - 450% + 
ПДВ20% разом = 540 $ 
рекламного бюджету

Це необхідний мінімум 
для збору первинної 
інформації про гіпотези, 
клієнтів, воронки.
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НАШЕ АГЕНТСТВО ГОТОВЕ ПРОВЕСТИ ВЕСЬ ПЛАН РОБІТ

перелік завдань, які потрібні для запуску проекту:

- Покупка сторонніх акаунтів Facebook
- Створення Рекламних Креативів
- Створення Бота зв'язування його
- Найстрока Білінга, траста акаунта, Фан пейджа
- Маркетинг стратегія
- Розробка ЦА
- Боротьба з Банами
- Постійний пошук ЦА та Щільність його ГЕО

ОПЛАТА на витратні матеріали, такі як (Акаунти ФБ / Креативи) 
Входять в оплату місячного вeдання. Про це потурбуємося МИ!

Після місячного ТЕСТА ми надамо детальний звіт/аналіз про виконану роботу та результат

 (в результаті чого ціна місячного відання та рекламного бюджету може змінитися, ми 
зацікавлені в результаті так як від його успішності і підвищується наш тариф, якщо місяця 
було недостатньо для зниження вартості ліда , оплата місячного відання не змінюється)

Ціна місячного ТЕСТовго періоду: 400$
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МАСШТАБУВАННЯ
Після виявлення оптимальних гепотиз, які в автономному режимі буде 
нести потік лідів в нашу компанію, ми масштабуємо нові ресурси, такі як:

- TikTok (Перегонка трафіку на посадкову сторінку)
- GoogleADS (Створення сайту трафік на нього)
- Створення вже офіційних посадок на кожній з можливих платформ, де буде 
постійне SMM ведення, та нові пропозиції
- Введення особистого бренду (Пошук та введення людини, що буде обличчям 
бренду)

Таким чином ми зможемо зайняти сильну позицію на 
цьому ринку



THE END
project

Контакти для співпраці:

@by.yarosllav

+38 (098) 094 4832 - Ярослав


