
Задача:

-Провел бриф



-Построение воронки 



-Дал ТЗ дизайнеру для крео



-Насройка рекламного кабинета 



-Запуск тестовой недели
 

-Масштабирование рекламы 


Технические 
моменты:


В общем:

2 тысячи живой аудитории 

90 целевых смс в Direct Instagram. 
Средння стоимость= 101,34 рубль 





Мы получили больше 6 тысяч переходов на страницу. 
Средняя стоимость перехода = 5,6 рублей 


Что мы получили:
в первый день сразу было 2 продажи

Oхват/показы/цена за результат

*в моментах были трудности из-за сбоя  
Facebook. Легко справились и сделали 
результат.

CPC/CPM/CTR

+38 (067)-548-41-52

@synytskyi

d.synytskyi

Работал с проектом 
Синицкий Данил.



Для связи:
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Что мы сделали?

Кейс по продаже 
сувениров 



