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Кейс. Реклама Школы танцев в Санкт-Петербурге. 266 заявок по 
368 руб. за три месяца.
Август-Декабрь 2022 г.

Клиент: Школа парных танцев в С-Петербурге. 

Сайт - https://mmdance-spb.ru/

Задача: Запустить рекламу в Яндекс директ и выйти на KPI 500 руб.

https://mmdance-spb.ru/


Что было сделано:

1. Собрано семантическое ядро. Общее количество запросов около 180. Из этих 
запросов получили 4 кампании для Поиска.

2. Рассчитана стоимость клика для Поиска - 31 руб.
3. Построен прогнозируемый медиаплан. Расчетная стоимость заявки 800 руб. на 

Поиске и 917 руб.  в РСЯ.
4. В Метрике настроены цели в т.ч. на микроконверсии.
5. Созданы объявления. Тексты написаны на основе анализа конкурентов и болей 

ЦА, фотографии взяты из брендовой фотосессии заказчика.
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Примеры объявлений



Медиаплан.
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Тестовая рекламная кампания. Статистика:
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Итог тестовой РК :

- Расход - 6019 руб. Заявок - 5 шт..
- Цена заявки 1203 руб.
- Кампании в РСЯ работают сильно хуже. Некоторые кампании вообще не 

дают заявок
- Конверсия сайта 1,4%
- % отказов в пределах нормы, трафик целевой.

После этого была проведена оптимизация по полу и возрасту, группам 
объявлений, устройствам.
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В середине сентября реклама была остановлена. На сайт был установлен марквиз. В 
октябре мы продолжили рекламу. В результате стоимость заявки упала в 2,5 раза.
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Данные с 10 по 30 
октября 2022 г. без 
НДС
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Кампании показывали хорошие результаты и нужно было увеличивать количество заявок. 
Для этого часть кампаний переведена на стратегию “оплата за заявки”.

Как только появился бюджет - реклама стала давать по 30 и более заявок в неделю. 
Однако к новогодним праздникам спрос стал падать
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Итоги:

- Реклама была запущена с нуля. Семантика была собрана корректно и сразу стала 
давать результаты.

- Проблемы с низкой конверсией удалось решить с помощью марквиза и разогнать 
кампании

- Удалось внедрить автостратегию с оплатой за заявки и набрать большое количество 
учеников на пробные занятия на день открытых дверей.

Потрачено - 98031 руб.

Заявок за весь период - 266

Цена заявки - 368 руб.
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Спасибо за внимание.


