Deutliche Unterschiede zwischen Einkauf und Verkauf

Könnte ihr Verkaufschef die Aufgaben des Beschaffungsmanagers übernehmen, ohne auf Statussymbole zu verzichten oder ein niedriges Gehalt in kauf nehmen zu müssen? Vermutlich werden Sie, genau wie viele andere Verantwortliche auch, mit einem deutlichen “nein” antworten. Denn Einkaufleiter gehören häufig noch zu den leitenden Mitarbeitern, die zum Beispiel keinen eigenen Dienstwagen fahren oder denen kein Firmenhandy zur Verfügung steht. Schon für Nachwuchsverkäufer sind solche Zugaben selbstverständlich. Geht es um Büroausstattung und –größe, werden die Unterschiede ebenfalls sichtbar: Während der Vertrieb in großzügigeren Räumen residiert, müssen die Einkäufer ihr Dasein oft genug in wenig komfortablen Büros fristen. In vielen Fallen sind die Beschaffungressorts zusätzlich auch noch weit entfernt von der Firmenleitung platziert. Das hat Symbolcharakter.

Перевод:

Существенные различия между покупкой и продажей
Мог бы менеджер по продажам возложить на себя обязанности менеджера по закупкам, не побрезговав особенностями статуса и согласившись по необходимости на низкую зарплату? Вы, вероятно, как и многие другие менеджеры, решительно ответите «нет», поскольку менеджеры по закупкам, даже занимающие руководящие должности, часто относятся к сотрудникам, которые, к примеру, не ездят на служебных автомобилях или не имеют в своем распоряжении корпоративный мобильный телефон. Это понимают даже новички в сфере продаж. Различия очевидны и тогда, когда речь идет об офисном оборудования или площади офиса: в то время, как отделы продаж занимают просторные помещения, закупщики зачастую должны влачить свое существование в менее комфортных офисах. Вдобавок ко всему, отделы закупок часто имеют удаленное расположение по отношению к главному офису, что также символично.  
