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Введение

Мировая торговля имеет свои особенности и отличительные признаки. Одной из этих особенностей является сложность в урегулировании отношений договаривающихся сторон. Эти сложности создаются различиями в правовых системах разных стран, национальном законодательстве и правоприменении. В итоге заключение договора может стать навязыванием условий сильной стороной более слабой и в конченом счете несоблюдение этих условий, что непосредственно влияет на баланс торговли и развитие каждой конкретной торговой сферы. Потому участники рынка заинтересованы в сбалансированном и соответствующем темпам развития торговли регулировании. 

Одним из основных инструментов создания такого регулирования является унификация, которая проводится международными институтами. Унификация принципов права, обычаев, торговой практики привела и к формированию типовых или модельных контрактов, которые все шире применяются в мировой торговле.

К сожалению, исследования такого источника права, как типовой договор, достаточно редки в научных кругах Российской Федерации. Хотя непосредственное влияние на формирование права в РФ оказывает Международная Торговая Палата. Именно этот институт является одним из основных и наиболее значимых в сфере разработки типовых договоров.
Актуальность темы данной работы проявляется в отсутствии целостного исследования института типовых договоров и их влияния на мировую торговлю. Объектом исследования являются типовые контракты как источник права. Предмет исследования составляют отношения, складывающиеся во время применения модельных контрактов.
Для проведения целостного исследования были поставлены следующие задачи:

1. Определить сущность типовых договоров через сравнение с торговыми обычаями.

2. Проследить пути применения типовых договоров.

3. Определить роль типовых договоров в мировой торговле.

4. Проанализировать типовые договора, созданные Международной Торговой Палатой и Всемирной Торговой Организацией.
В соответствии с данными задачами была сформирована следующая структура работы:

В первом разделе будет проанализирована сущность типовых контрактов: их понятие, способы применения и значение.
Во втором разделе будет проведено исследование типовых контрактов, разработанных наднациональными организациями, и их роль в мировой торговле.
Целью исследования является целостный анализ теоретических и практических работ касательно типовых договоров и их применения в международной торговле.
I. Сущность типовых контрактов.

1.1. Понятие типового контракта.

Общей чертой современной экономики массового производства стало то, что контракты на производство, распределение и поставку продуктов и услуг регулируются стандартным терминами и условиям одной из договаривающихся сторон
. Как правило, это стандартный договор той стороны, регулирование которой более стабильно и удобно
. Одна из извечных проблем в отношении стандартных условий в большинстве правовых систем заключается в том, что были ли включены термины, которые обычно не являются предметом переговоров, в соглашение между сторонами
. Эта проблема возникает  так же при толковании и применении Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров, Вена 1980 год (далее - КМКПТ).
КМКПТ считается одним из самых успешных инструментов для гармонизации и унификации права международной торговли. Она была принята в 76 странах по всему миру, что составляет около 80% мировой торговли
. Поэтому потенциально распространяется на очень большое количество международных сделок. Одной из главных проблем применения унифицированных документов, независимо от того, насколько успешными они бы ни были, являются различия в интерпретации и применении в разных юрисдикциях. В связи с этим настолько актуальным стало составление и применение типовых контрактов. 
При этом, типовые контракты трактуются неоднозначно в юридической доктрине. Единообразное регулирование коммерческих отношений объективировалось в виде международных торговых обычаев, типовых контрактов и соглашений. И именно с этой позиции необходимо сопоставить типовые контракты с обычаями. Поскольку часто эти два понятия переплетаются либо совпадают. 
Касаясь истории развития правового регулирования мировой торговли, следует учесть, что материально-правовое регулирование не могло охватить все вопросы, которые возникали в торговом обороте. Оставалось место и для национального законодательства, то есть для коллизионной нормы. Но все же общей тенденцией в регулировании отношений по международной купле-продаже товаров стало стремление сторон исключить применение национального права. Это стремление объективно выражается в деятельности международных организаций, направленной на систематическую унификацию коллизионных и материально-правовых норм
. 

В большинстве своем такая унификация происходит на основании торговых обычаев и приводит к составлению на основании определенных стандартов типовых контрактов. 

С целью понять, как соотносятся между собой обычаи и типовые договора, необходимо сравнить их основные признаки. Обычаям присуща неформализованность. Неформализованность в данном случае означает то, что торговый обычай необязательно должен быть  документирован, поскольку это не является критерием признания его источником права, условием существования и применимости. Торговый обычай может быть формально закреплен. И это не изменит его статус обычного правила и не переведет в разряд нормативно-правовых актов. 

Положениями ст. 427 Гражданского кодекса Российской Федерации  (далее – ГК РФ) закреплена возможность предусмотреть в договоре, что его отдельные условия определяются примерными условиями, разработанными для договоров соответствующего вида и опубликованными в печати. В случаях, когда в договоре не содержится отсылка к примерным условиям, такие примерные условия применяются к отношениям сторон в качестве обычаев делового оборота, если они отвечают требованиям, установленным статьей 5 и пунктом 5 статьи 421 ГК РФ. Примерные условия могут быть изложены в форме примерного договора или иного документа, содержащего эти условия. 

То есть само по себе существование примерных условий не может наделить их статусом торгового обычая. Поскольку примерные условия для этого должны обладать всеми необходимыми признаками. Судебная практика также исходит из этого принципа: сама по себе ссылка на положение типового контракта не является бесспорным доказательством существования обычая, и для признания таких положений обычаем необходимо провести анализ с учетом всей совокупности обстоятельств дела
. Тем не менее именно положения типовых договоров могут быть признаны обычаями, и это неслучайно.
Типовые условия договора могут быть признаны обычаем делового оборота в случае, если они признаны сложившимся и широко применяемым в какой-либо области предпринимательской деятельности правилом поведения, не предусмотренным законодательством, независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо документе. Но четкие границы между обычаем и типовыми условиями порой очень сложно установить. Особенно это относится к формализованным обычаям.
Так, систематизацию обычаев и обыкновений в международной торговле в целях их единообразного толкования осуществляет Международная торговая палата (далее – МТП). Таким образом, обычаи фиксируются в письменной форме, в сборниках унифицированных правил, обычаев (ИНКОТЕРМС, Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов и т.д.) и практики в виде отдельных публикаций. Эти сборники не имеют самостоятельной юридической силы, но применяются при наличии ссылки на них в контракте
. 

Сходство между типовыми контрактами и обычаями подчеркивается теоретиками международного частного права. Так, типовой контракт определяется как примерный договор или  унифицированные  условия сделки  купли-продажи,  изложенные в письменной форме, сформулированные с учетом торговой  практики, и принятые договаривающимися сторонами
. Именно формулирование типового контракта с учетом определенной сложившейся торговой практики является одним из признаков формирования обычая. Использование определенных условий типового договора или всех его условий приводит ко всеобщему признанию и интернационализации правила поведения при осуществлении торговли. Таким образом, типовой контракт, становясь общеиспользуемым, становится обычаем. 
Возьмем как пример ИНКОТЕРМС, которые являются международными правилами, признанными правительственными органами, юридическими компаниями и коммерсантами по всему миру как толкование наиболее применимых в международной торговле терминов. Данные правила появились как собрание обычаев. Но отождествление ИНКОТЕРМС и обычаев международной торговли ошибочно. Первая причина в том, что сами Правила содержат ссылки на торговые обычаи. Например, в соответствии с термином FAS, продавец обязан поставить товар вдоль борта указанного судна в названном покупателем порту отгрузки и в соответствии с обычаями порта в установленную дату или оговоренный срок. Согласно Введению, одной из причин отсылок к торговым обычаям названы те различия, которые существуют между морскими портами, и касаются способов доставки товара для перевозки согласно одноименным терминам. 
Вторая причина заключается в том, что сами правила (а точнее МТП, которая их формирует) оказывают влияние на развитие торговой практики и в этом смысле они во многом опережают формирование обычая, то есть приобретают относительно самостоятельный статус по отношению к обычаям. МТП, закрепляя в очередной редакции ИНКОТЕРМС какое-либо новое правило, исходит из целесообразности его применения участниками международной торговли. Совсем не обязательно, что правило, которое стало предметом толкования МТП, уже стало торговым обычаем или получило большое распространение на практике. В данном случае деятельность МТП, скорее, напоминает работу национального законодателя, который путем издания нормативных актов, регулирующих экономические отношения, получает возможность контролировать и направлять их развитие в нужное ему русло.

Так возникает ситуация, когда соответствующая торговая практика появляется на основании рекомендации МТП, а не наоборот. Этот процесс получил довольно меткую характеристику в литературе – сознательное формирование обычаев. Сегодня можно утверждать, что МТП не столько пассивно следует сложившимся в международной торговой практике правилам, сколько сама влияет на них в целях их усовершенствования. Все более распространенным является подход рассматривать ИНКОТЕРМС как акт, действующий в определенных случаях своей собственной силой
.

Таким образом, типовой договор можно определить как форму, условия которой формулируются в соответствии с международной коммерческой практикой и принципами права, которая может быть применена для урегулирования договорных отношений.

Выводы

Основная цель типовых договоров заключается в замене выбора между различными национальными законодательствами, которые зачастую не приспособлены к потребностям международной торговли, на детальный набор сбалансированных договорных положений.

Наиболее выдающимися характеристиками модельных контрактов МТП и ВТО является то, что они подготовлены в целях защиты интересов всех сторон, сочетая одну систему правил с гибкими положениями, позволяющими сторонам вставить свои собственные требования. Предоставление альтернативных вариантов и решений по умолчанию позволяют сторонам увидеть все решения проблемных моментов и сделать свой выбор. Это особенно важно и эффективно для одного участников торговли, которые не обладают глубокими знаниями по конкретному контракту. Таким образом, можно сказать, что использование типовых договоров может помочь участникам торговли урегулировать все аспекты данного договора и отношения, не позволяя одной из более опытных сторон манипулировать более слабой.

Разработка типовых договоров также вносит свой вклад в развитие Lex Mercatoria. Типовые контракты служат для создания единой системы правил. Конечно, очень важно, чтобы модель контракты широко использовались на практике.

Положения договора имеют приоритет в управлении договорными отношениями сторон, что становится особенно важным, когда возникает спор. Таким образом, составление достаточно подробного контракта с правилами и условиями, которые дают прямые решения большинства важных проблем, является весьма значительным шагом на пути к стабильному регулированию мировой торговли.

Как известно, стабильность и соответствие развитию торговой практики являются ключевыми точками влияния на мировой бизнес. К сожалению, национальное законодательство порой не регулирует определенные отношения или в связи со стремительным развитием торговли перестает соответствовать существующей практике. В этих случаях типовые договора являются практически исключительными методами регулирования для договаривающихся сторон. Кроме того, существование широкого применения и арбитражной практики по типовым договорам свидетельствует об их практичности. 
В связи с этим страны мира должны учитывать данное направление развития регулирования договорных отношений и предусматривать в национальном законодательстве возможность их использования. Императивность же должна стать больше исключением, нежели правилом.
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