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Введение
По классическому определению А.Смита, налог - это бремя, накладываемое государством в форме закона, регулирующего его размер и порядок уплаты. Право государства взимать налоги и обязанность населения их платить вытекают из самой сути существования государства и его учреждений в интересах всего общества и отдельных лиц . 


Важнейшие положения и принципы налогообложения, разработанные наукой  под названием “Общая теория налогов“, получили законодательное и, зачастую, конституциональное закрепление во многих странах Западной Европы.

Актуальность темы работы состоит в том, что налоги в нашей жизни определяют многое, от того, сколько их будет собрано, зависит благополучие страны, региона, конкретного города. В истории развития общества еще ни одно государство не смогло обойтись без налогов, поскольку для выполнения своих функций по удовлетворению коллективных потребностей ему требуется определенная сумма денежных средств, которые могут быть собраны только посредством налогов. 
Исходя из этого, минимальный размер налогового бремени определяется суммой расходов государства на исполнение минимума его функций: управление, оборона, суд, охрана порядка, чем больше функций возложено на государство, тем больше оно должно собирать налогов. 

 В сложное для нашей страны время налоги играют немалую роль в укреплении экономической позиции России. Налогам отводится важное место среди экономических рычагов, при помощи которых государство воздействует на рыночную экономику. 
С помощью налогов определяются взаимоотношения предпринимателей, предприятий всех форм собственности с государственными и местными бюджетами, с банками, а также с вышестоящими организациями. «При помощи налогов регулируется внешнеэкономическая деятельность, включая привлечение иностранных инвестиций, формируется хозрасчетный доход и прибыль предприятия», так наиболее полно отразил основные макро и микроэкономические задачи налогов в самом начале своей довольно интересно и легко написанной монографии известный эксперт в обл. налоговой системы Д.Г. Черник . [18]

В условиях перехода от административно-директивных методов управления к экономическим резко возрастает роль и значение налогов как регулятора рыночной экономики, поощрения и развития приоритетных отраслей народного хозяйства, через налоги государство может проводить энергичную политику в развитии наукоемких производств и ликвидации убыточных предприятий. 

Задачей данной работы, в числе прочего, является исследование современной налоговой системы РФ, ее проблемы и пути совершенствования. В ней определяются налоги, собираемые на территории России, их сущность и функции.

На Западе налоговые вопросы давно уже занимают почетное место в фи​нансовом планировании предприятий. В условиях высоких налоговых ставок не​правильный или недостаточный учет налогового фактора может привести к весьма неблагоприятным последствиям или даже вызвать банкротство пред​приятия. 

С другой стороны, правильное использование предусмотренных налого​вым законодательством льгот и скидок может обеспечить не только сохранность и полученных финансовых накоплений, но и возможности финансирования расши​рения деятельности, новых инвестиций за счет экономии на налогах или даже за счет возврата налоговых платежей из казны.

Применение налогов является одним из экономических методов управления и обеспечения взаимосвязи общегосударственных интересов с коммерческими интересами предпринимателей и предприятий, независимо от ведомственной под​чиненности, форм собственности и организационно-правовой формы пред​приятия. С помощью налогов определяются взаимоотношения предпринимате​лей, предприятий всех форм собственности с государственными и местными бюджетами, с банками, а также с вышестоящими организациями. 

При помощи налогов регулируется внешнеэкономическая деятельность, вклю​чая привлече​ние иностранных инвестиций, формируется хозрасчетный доход и прибыль пред​приятия. С помощью налогов государство получает в свое распо​ряжение ре​сурсы, необходимые для выполнения своих общественных функций. За счет на​логов финансируются также расходы по социальному обеспечению, которые из​меняют распределение доходов. Система налогового обложения определяет конечное распределение доходов между людьми. 
В условиях перехода от административно-директивных методов управле​ния к экономическим, резко возрастают роль и значение налогов как регулятора ры​ночной экономики, поощрения и развития приоритетных отраслей народного хо​зяйства, через налоги государство может проводить энергичную политику в раз​витии наукоемких производств и ликвидации убыточных предприятий. 

Именно налоговая система на сегодняшний день оказалась, пожалуй, главным предме​том дискуссий о путях и методах реформирования, а также острой критики. Сей​час существует масса всевозможной литературы по налогообло​жению в запад​ных странах, накоплен огромный многолетний опыт.
 Но в связи с тем, что налого​вая система России создается практически заново, сегодня очень мало моно​графий отечественных авторов по налогообло​жению, в которых можно было бы найти грамотные, глубоко продуманные, просчитанные предложения по созданию именно российской налоговой системы, отвечающей нашим российским усло​виям.

Налоговая система в Российской Федерации практически была создана в 1991 году, когда в декабре этого года был принят пакет законопроектов о нало​говой системе. Среди них: "Об основах налоговой системы в Российской Феде​рации", "О налоге на прибыль предприятий и организаций", "О налоге на добав​ленную стоимость" и другие.

Кроме того, следует помнить, что действующая налоговая система России  базировалась в основном на зарубежном опыте, так  как  во  время ее создания в течении 1991-1992 годов отечественного опыта налогообложения еще не было накоплено (если считать что опыт, имевшийся до октября 1917г. был забыт к тому времени уже начисто). В настоящее время перед законодателями стоит ответственная задача закрепить и развить основы налоговой политики государства, действенности которой будет зависеть экономическое положение страны.
Значимость данного исследования состоит в том, что в период становления буржуазного общества налоги  в  основном имели фискальную функцию. Однако ближе к концу 19 века, во времена больших социальных потрясений, формируется новая теория, рассматривающая налоги как социальный регулятор, своего рода орудие социальных реформ, направленных на постепенное выравнивание доходов населения. Во второй половине 30-х годов 20 века на Западе, под влиянием идей Дж. М. Кейнса и его школы, возникла концепция использования налогов в качестве средства регулирования экономики и обеспечения стабильного экономического роста. С середины 20-го века регулирующая функция  налогов получают всеобщее признание и широкое применение. 


Мировой опыт свидетельствует о том, что функции налогов меняются по мере развития государства.

Очевидно, что в такой ситуации на первый план выходят методы законной минимизации налогообложения усилиями менеджмента (прежде всего финансового) самих предприятий. Наиболее продуктивный подход в этом направлении носит подчеркнуто системный характер, при котором нужно иметь возможность умело использовать законодательные преимущества (с точки зрения налогообложения) различных вариантов расположения, а также соотношений между официальной регистрацией и реальным нахождением различных структур предприятия. 

Раскрытию этих вопросов и посвящается данная работа. Субъектом исследования в ее практической части является предприятие ООО «Инкос» г. С-Пб, занимающееся производством и сбытом продуктов питания.
1. Налоговая система, налоговый учет и налоговая политика предприятия

1.1. Налоговая система РФ 
Под налогом понимается обязательный, индивидуально безвозмездный платеж, взимаемый с организаций и физических лиц в форме отчуждения принадлежащих им на праве собственности, хозяйственного ведения или оперативного управления денежных средств в целях финансового обеспечения деятельности государства и (или) муниципальных образований. 

Под сбором понимается обязательный взнос, взимаемый с организаций и физических лиц, уплата которого является одним из условий совершения в отношении плательщиков сборов государственными органами, органами местного самоуправления, иными уполномоченными органами и должностными лицами юридически значимых действий, включая предоставление определенных прав или выдачу разрешений (лицензий). 

Участниками отношений, регулируемых законодательством о налогах и сборах, являются: 

1. организации и физические лица, признаваемые в соответствии с настоящим Кодексом налогоплательщиками или плательщиками сборов; 

2. организации и физические лица, признаваемые в соответствии с настоящим Кодексом налоговыми агентами; 

3. Федеральная налоговая служба и ее подразделения в Российской Федерации (далее - налоговые органы); 

4. Государственный таможенный комитет Российской Федерации и его подразделения (далее - таможенные органы); 

5. государственные органы исполнительной власти и исполнительные органы местного самоуправления, другие уполномоченные ими органы и должностные лица, осуществляющие в установленном порядке помимо налоговых и таможенных органов прием и взимание налогов и (или) сборов, а также контроль за их уплатой налогоплательщиками и плательщиками сборов (далее - сборщики налогов и сборов); 

6. Министерство финансов Российской Федерации, министерства финансов республик, финансовые управления (департаменты, отделы) администраций краев, областей, городов Москвы и Санкт-Петербурга, автономной области, автономных округов, районов и городов (далее - финансовые органы), иные уполномоченные органы - при решении вопросов об отсрочке и о рассрочке уплаты налогов и сборов и других вопросов, предусмотренных настоящим Кодексом; 

7. органы государственных внебюджетных фондов. [2]
Остановимся на основных видах систем налогообложения. 

Традиционная (обычная) система налогообложения
Она предусматривает уплату наибольшего количества налогов (налог на прибыль для юридических лиц; НДФЛ для предпринимателей; НДС; ЕСН в недалеком прошлом с 2010г. вновь заменен раздельными платежами в АФР и внебюджетные фонды и др.). Традиционная система обязательно применяется теми налогоплательщиками, чьи условия не подходят ни под одну другую систему налогообложения. 

Упрощенная система налогообложения (УСН).

При ней часть "традиционных" налогов заменяется единым налогом. УСН предусматривает два варианта налогообложения. Для ее применения необходимо, чтобы условия осуществления предпринимательской деятельности отвечали определенным законодательством правилам. 

Единый налог на вмененный доход (ЕНВД). 

Применение ЕНВД обязательно для тех налогоплательщиков, которые осуществляют виды деятельности, подпадающие под ее действие (розничная торговля /с определенными оговорками в соответствии с поправками в НК от 2005, 2006 и 2009 гг./, бытовые услуги населению и др.). Расчет ЕНВД не зависит от конкретной суммы полученных доходов, а рассчитывается по иным усредненным показателям.

Налоговым законодательством также предусмотрено смешанное налогообложение. Например, разрешено вместе применять ЕНВД (розничная торговля и др.) и УСН (оптовая торговля и др.). 

В соответствии с действующим налоговым законодательством Российской Федерации налоги и сборы подразделяются на: 

1. федеральные; 
2. региональные; 
3. местные. (см. Приложение 2)

Основные федеральные налоги
1. Налог на прибыль организаций (глава 25 НК РФ)

2. Налог на добавленную стоимость (глава 21 НК РФ) 

3. Акцизы (глава 22 НК РФ) 

4. Налог на операции с ценными бумагами (Закон РФ от 12.1991г. № 2023-1) 
5. Таможенная пошлина (Закон от 21.05.93г. № 5003-1) 7. Налог на добычу полезных ископаемых (глава 26 НК РФ) 
6. Государственная пошлина (Закон РФ от 09.12.91г. № 2005-1) 
Основные региональные налоги
1. Транспортный налог (глава 28 НК РФ)  

2. Налог на игорный бизнес (глава 29 НК РФ) 

3. Налог на имущество предприятий (глава 30 НК РФ) 

Основные местные налоги
1. Земельный налог (Закон РФ от 11.10.91г. № 1738-1) 
2.. Налог на прибыль
Государственный бюджет - главное звено государственных финансов, обслуживаемое налоговой системой.  Он представляет собой форму образования и использования централизованного фонда денежных средств для обеспечения функции органов государственной власти.
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Вот как выглядят основные источники формирования государственного бюджета Российской Федерации.    

Рис.1.2 Источники пополнении государственного бюджета РФ

Известно, что запредельный рост совокупной налоговой нагрузки на экономику за счет роста ставок налогообложения приводит к эффекту снижения суммы реально собираемых налогов за счет стагнации в экономики и ухода ее «в тень» через посредство наличных расчетов и (что особенно характерно для современной российской действительности) широкого обращения неденежных обязательств (бартер)  и суррогатных финансовых инструментов, таких как зачеты и т.п. 

Наглядное выражение такого эффекта, справедливого для любой рыночной экономики, получило название кривой Лафера, названной так в честь известного американского экономиста Филиппа Лафера, начертившего ее еще в 1927 году, как говорят впервые в ресторане, на салфетке, во время обеда в обществе бизнесменов в Манхеттене. 

Таблица 1.1
Совокупная налоговая ставка и собираемость доходов
	Размер совокупной налоговой ставки  в % (совпадает с понятием «совокупной налоговой        нагрузки»)
	Условно выраженная общая сумма налоговых поступлений (%)

	25
	23

	35
	31

	45
	39

	55
	45

	65
	46

	75
	38

	85
	21


А теперь представим это в виде кривой Лафера.
Рис 1.1 - Кривая Лафера

Сложившийся в конце 90-х гг.  в России экономический и финансовый кризис требовал от Правительства РФ проведения реформ и разработки стабилизационной программы. При этом важная роль в преодолении кризиса принадлежала налоговой службе, т. к. она обеспечивает более 92% поступлений средств в федеральный бюджет. [31]

Результатом первого этапа налоговой реформы явилось принятие Налогового Кодекса Российской Федерации, третья часть которого  вступила в силу с 1 января 2002 года. Налоговый Кодекс РФ (НК РФ) – основной законодательный акт, регулирующий налоговые отношения. 

В НК РФ, разграничились понятия налог и сбор, что немаловажно. Под налогом понимается обязательный, индивидуально безвозмездный платеж, взимаемый с организаций и физических лиц в форме отчуждения принадлежащих им на праве собственности, хозяйственного ведения или оперативного управления денежных средств в целях финансового обеспечения деятельности государства и (или) муниципальных образований. Сбор отличается от налога тем, что уплачивается за совершение в пользу плательщика определенных юридически значимых действий. 
НК РФ определяет общие принципы и понятия налогообложения, права и обязанности налогоплательщиков, налоговых агентов и налоговых органов, состав налоговых правонарушений, процедуры рассмотрения дел по ним и порядок взыскания сумм штрафов, пеней и недоимок. 

Круг налогоплательщиков и плательщиков сборов - «Налогоплательщиками и плательщиками сборов признаются организации и физические лица, на которых в соответствии с настоящим Кодексом возложена обязанность уплачивать соответственно налоги и (или) сборы».
В дополнение ко всему необходимо выделить объекты налогообложения, льготы по налогам согласно закону.
Объектами налогообложения могут являться операции по реализации товаров (работ, услуг), имущество, прибыль, доход, стоимость реализованных товаров (выполненных работ, оказанных услуг) либо иной объект, имеющий стоимостную, количественную или физическую характеристики, с наличием которого у налогоплательщика законодательство о налогах и сборах связывает возникновение обязанности по уплате налога. [38]
По налогам могут устанавливаться в порядке и на условиях, определяемых законодательными актами, следующие льготы:
·  необлагаемый минимум объекта налога;
·  изъятие из обложения определенных элементов объекта налога;
·  освобождение от уплаты налога отдельных лиц или категории плательщиков;
·  понижение налоговых ставок;
·  вычет из налогового оклада (налогового платежа за расчетный период);
·  целевые налоговые льготы, включая налоговые кредиты (отсрочку взимания налогов);
·  прочие налоговые льготы.
Для более детального рассмотрения проблем налоговой системы России необходимо также рассмотреть понятие “налоговое бремя”.
Налоговое бремя - это величина налоговой суммы, взимаемой с налогоплательщика. Оно зависит, прежде всего, от размеров прибыли налогоплательщика. [35]

В НК РФ провозглашен ряд вполне разумных постулатов, например следующие:

· законодательство о налогах и сборах основывается на признании всеобщности и равенства налогообложения исходя из принципов справедливости;

·  налоги не могут иметь дискриминационный характер;

· налоги должны иметь экономическое основание и не могут быть произвольными;

· не допускается устанавливать налоги, нарушающие единое экономическое пространство России, прямо или косвенно ограничивающие свободное перемещение товаров, работ, услуг или денежных средств в пределах территории РФ;

· законодательные акты о налогах должны быть сформулированы так, чтобы каждый точно знал, какие налоги и в какой сумме он должен платить; 

· все неустранимые сомнения, противоречия и неясности законодательных актов толкуются в пользу налогоплательщика. [11]
К положительным результатам первого этапа налоговой реформы можно отнести формирование разветвленной сети государственных органов, обеспечивающих организацию сбора налогов; внедрение системы налогового учета и контроля; образование относительно стабильной системы налогообложения.


Налоговая система должна быть стабильной, в противном случае предпринимателям невозможно прогнозировать последствия принимаемых решений, что мешает, в свою очередь, формированию рыночных отношений. Таким образом, сегодня никак нельзя прекращать усилий, связанных с решением вопросов комплексного совершенствования налогового законодательства. 

Не будем забывать, что при повышении ставки налога  мы  сталкиваемся еще с одной проблемой, в частности с такой серьезной как утечка капитала.

Утечка ресурсов превышает выплаты международных агентств и иностранных правительств, выделяемые на поддержку процессов российских реформ. Отток в действительности подрывает процесс реформ, так  как инвестиции для приватизации и структурных преобразований должны прийти из самой России, а не из-за рубежа. 

Согласно Жаку Рогозинскому, архитектору приватизации в Мексике, покончить с  бегством капитала можно, только "создайте стабильную монетарную обстановку, установив реальные ставки банковского кредита, разумную систему налогов и торговых правил, и тогда деньги вернуться". Облагать капитал чрезмерными налогами  контрпродуктивно, ибо это может только поощрить его к бегству из страны. Наращивание капитала является ключом к  экономическому росту и повышения уровня жизни населения. Налоговое  законодательство должно поощрять накопление и инвестирование капитала. Российское же налоговое законодательство  содержит в  себе все " грехи", связанные с неразумным отношением к капиталу. 

Выходом является снижение налогов. Чтобы добиться этого, нужно избегать заметного повышения подоходного налога (однако сохранив при этом его «прогрессивный» характер, а не сводя его к унифицированным 13% процентам и для богатых и для бедных - что, наряду с запутанной пенсионной реформой, не стимулирует в среде последних склонности к официально регистрируемой занятости и тем дает простор для налоговых нарушений с ФОТ - как было сделано в свое время правительством Касьянова в соответствии с «теориями» Лившица) и вместо него ввести стандартный налог  на зарплату.

 Автор данной работы считает оптимальным общий уровень в 15%, используемый в Гонконге. ( NB.Гонконг сохраняет самый низкий в мире уровень налогов и тем не менее  в среднем ежегодно увеличивает свой валовой национальный продукт на 6,4% в пересчете на душу населения. В тоже время в США  этот показатель равен 2,4% , а в Западной Германии - 1,3% .)

1.2. Учетная политика для целей налогообложения предприятия 
Учетная политика для целей налогообложения должна быть, как минимум, согласована с главным бухгалтером организации. [15]

По каждой конкретной статье предприятие может отразить существенные организационно-технические аспекты учетной политики для целей налогообложения, в частности по данной статье можно указать структуру, которая организует и ведет налоговый учет на предприятии (по своему выбору):

Варианты:

1. Утвердить налоговую службу, как структурное подразделение, - указывается руководитель подразделения 

2. Налоговая служба организации состоит из одного сотрудника, – указывается характеристика единицы (штатная, совместительство и т.п.)

3. Передать на договорных началах ведение налогового учета  специализированной организации.

4.   Руководитель организации ведет налоговый учет лично. [34]
По каждой конкретной статье предприятие может также утвердить ведение налоговых регистров в электронном виде и на бумажных носителях, а также указать перечень регистров, которые должны быть на бумажных носителях в обязательном порядке.

Предприятия, имеющие обособленные подразделения, утверждают порядок взаимного предоставления данных налогового учета между обособленным подразделением и головной организацией.

По каждой конкретной статье предприятие может утвердить в качестве основы для исчисления налогооблагаемой базы по налогам:

· данные регистров бухгалтерского учета;

· иные документально подтвержденные данные (можно рекомендовать утвердить перечень налоговых регистров и их формы в специальном приложении). [36]
По каждой конкретной статье предприятия, имеющие право на освобождение от обязанностей налогоплательщика в соответствии со статьей 145 НК РФ (по своему выбору) утверждает решение:

Таблица 1.2.

Варианты решений налогоплательщика

	Варианты
	Комментарии

	1.
Получать освобождение от обязанностей налогоплательщика
	Данный вариант возможен для предприятий, у которых за три предшествующих последовательных календарных месяца сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) этих организаций или индивидуальных предпринимателей без учета налога и налога с продаж не превысила в совокупности один миллион рублей.

Предприятие, получившее освобождение от обязанности налогоплательщика, не имеет возможности предоставить покупателю счет-фактуру, и следовательно, предоставить покупателю принять соответствующий НДС к вычету. Кроме того, себестоимость в случае освобождения, увеличивается. Конкурентоспособность таким образом снижается. 

	2.
Не получать освобождение от обязанностей налогоплательщика
	Кроме вышеназванных достоинств, данный вариант не требует последующего восстановления в учете сумм входящего НДС.


Например, метод определения выручки по НДС установлен ст. 167 НК РФ. Налогоплательщик вправе выбрать метод по отгрузке или по оплате. Выбранное решение отражается в учетной политике.

 Таблица 1.3
Варианты решений налогоплательщика

	Варианты
	Комментарии

	1.Момент определения налоговой базы по мере отгрузки и предъявлении покупателю  расчетных документов:

· День отгрузки (передачи) товара (работ, услуг)

.
	В случае, если учетная политика не утверждает ни одного из вариантов признания выручки для целей налогообложения НДС, считается принятым этот вариант.

Экономит трудозатраты учетных служб (особенно при использовании в организации для целей налогообложения прибыли метода начислений). 

С точки зрения использования предприятием денежных средств вариант не выгоден, так как отвлекает денежные ресурсы на уплату налога даже в случае отсутствия оплаты от покупателей.

Для предприятий с малыми оборотами может создать ситуацию, когда из-за отсутствия денежных средств возникающие обязательства перед бюджетом по НДС не могут быть оплачены.



	2. Момент определения налоговой базы по мере поступления денежных средств и других форм оплаты, т.е. день оплаты отгруженных товаров (выполненных работ, оказанных услуг).
	Применение метода по оплате выгодно тем, что этот метод не сопряжен с какими-либо особыми нежелательными условиями (в отличие, например, от налога на прибыль организаций).

Применение метода по оплате целесообразно в том случае, если налогоплательщик предоставляет коммерческие кредиты (отсрочку платежа) своим покупателям (заказчикам).

При применении метода по оплате, организация фактически получает отсрочку по уплате НДС. 

Данный метод можно порекомендовать для предприятий с малыми оборотами.

 Вариант выгоден с точки зрения использования денежных ресурсов предприятия.

Вариант значительно увеличивает трудозатраты учетных служб.


Особенно обращаем внимание, что при реализации товаров вывезенных в таможенном режиме экспорта при условии представления в налоговые органы документов, предусмотренных статьей 165 НК РФ и работ (услуг), непосредственно связанных с перевозкой (транспортировкой) через таможенную территорию РФ товаров, моментом определения налоговой базы по указанным товарам (работам, услугам) является последний день месяца, в котором собран полный пакет документов, предусмотренных статьей 165 НК РФ.

В случае, если полный пакет документов, предусмотренных названной статьей не собран на 181-й день считая с даты помещения товаров под таможенные режимы экспорта, транзита, перемещение припасов, момент определения налоговой базы по указанным товарам (работам, услугам) определяется в соответствии с подпунктом 1 пункта 1 статьи 167 НК РФ с учетом изменений 57-ФЗ от 29.05.2002.(см.в таблице).

Предприятия, осуществляющие экспортирование товаров (работ, услуг) по данной статье могут принять решение о выборе базы, пропорционально которой будут распределены суммы НДС, по товарам, потребленным для получения дохода от экспортных сделок: 

Таблица 1.4
Варианты решений налогоплательщика

	Варианты
	Комментарии

	1. Метод прямого учета
	Выбор производится на основании анализа производства (системы продаж) или иной специфики предприятия.

	2. По удельному весу себестоимости реализации
	

	3. По удельному весу полученного дохода
	


Ввиду особой важности оформления документов, являющихся основанием для признания НДС по экспортным сделкам, по данной статье предприятие может возложить ответственность за контроль оформления документов по подтверждению права на НДС по ставке ноль процентов конкретное должностное лицо. 

Предприятия, осуществляющие сделки по импорту, аналогичным образом могут указать должностное лицо, ответственное за контроль оформления документов по подтверждению права на НДС зачет по импортным сделкам.

В то же время, следует отметить, что при осуществлении некоторых операций, налоговое законодательство устанавливает особый порядок определение даты реализации.   Перечислим эти операции:

В случае, если товар не реализуется и транспортируется, но происходит передача права собственности на этот товар, такая передача права собственности приравнивается к его отгрузке.

В случае прекращения встречного обязательства покупателя товаров (работ, услуг) по оплате этих товаров (работ, услуг) путем передачи покупателем - векселедателем собственного векселя оплатой указанных товаров (работ, услуг) признается оплата покупателем - векселедателем (либо иным лицом) указанного векселя или передача налогоплательщиком указанного векселя по индоссаменту третьему лицу.

 В случае неисполнения покупателем до истечения срока исковой давности по праву требования исполнения встречного обязательства, связанного с поставкой товара (выполнением работ, оказанием услуг), датой оплаты товаров (работ, услуг) признается наиболее ранняя из следующих дат:


1) день истечения указанного срока исковой давности;


2) день списания дебиторской задолженности.

При реализации товаров (работ, услуг) на безвозмездной основе момент определения налоговой базы определяется как день отгрузки (передачи) товара (работ, услуг). 

При реализации товаров, переданных на хранение по договору складского хранения с выдачей складского свидетельства, дата реализации указанных товаров определяется как день реализации складского свидетельства.

При реализации финансовым агентом услуг финансирования под уступку денежного требования, а также при реализации новым кредитором, получившим указанное требование, финансовых услуг дата реализации указанных услуг определяется как день последующей уступки данного требования или исполнения должником данного требования.

Предприятия, осуществляющие реализацию товаров, работ и услуг, облагаемых по различным налоговым ставкам, по данной статье указывают порядок раздельного учета таких реализаций и порядок распределения входящего НДС по накладным расходам, относящимся одновременно к различным видам деятельности.

  
Правовой основой ведения раздельного учета являются:

По налогу на добавленную стоимость - пункт 2 статьи 5 Закона Российской Федерации "О налоге на добавленную стоимость" (по операциям, имевшим место до 1 января 2001 года); пункт 4 статьи 149 Налогового кодекса Российской Федерации (далее - НК РФ) (по операциям, имевшим место после 1 января 2001 года). 

Что касается налога на добавленную стоимость, то в отношении этого налога правовое регулирование раздельного учета претерпело существенные изменения.

Однако самым важным отличием последней нормы представляется изменение собственно предмета раздельного учета: если до 1 января 2007 года законодатель говорил о раздельном учете затрат по производству и реализации товаров (работ, услуг), то с указанной даты - о раздельном учете операций, подлежащих налогообложению и освобождаемых от налогообложения.

Предприятие должно раздельно учитывать не только реализацию товаров (работ, услуг), но и покупку для разных видов деятельности. Это вменяет предприятиям в обязанность пункт 4 статьи 170 НК РФ.  

Обращаем Ваше внимание на применение вычетов по налогу на добавленную стоимость.

«Входной» НДС товарам (работам, услугам), а также по основным средствам и нематериальным активам, которые использованы в деятельности, не облагаемой налогом, нужно включать в стоимость таких объектов. А «входной» НДС по ценностям, использованным в операциях, которые облагаются НДС, - возмещать из бюджета.

Если  какие-то объекты организация использует и в той и в другой деятельности, то в этом случае из бюджета возмещается доля «входного» НДС, прпопорциальная стоимости товаров (работ,услуг), облагаемых НДС, в общей стоимости отгруженной продукции за налоговый период. Оставшийся НДС включается в цену этих объектов либо списывается на расходы, уменьшающие налогооблагаемую прибыль.

Есть одно исключение, когда раздельный учет можно не вести, оно нашло отражение в пункте 4 статьи 170 НК РФ. В налоговом периоде доля затрат на производство продукции, не облагаемой НДС, не превышает  5 % от общей величины производственных расходов. При этом «входной» НДС по всем ценностям, приобретенным в этом налоговом периоде, можно возместить из бюджета. Однако это положение противоречиво. Ведь определить долю затрат на производство продукции, не облагаемой налогом, вы сможете только случае, если ведется раздельный учет затрат. [39]

В налоговом законодательстве РФ сформулированы четыре условия применения вычетов по налогу на добавленную стоимость:

1) приобретаемые товары, работы, услуги должны использоваться для осуществления операций, признаваемых объектами налогообложения, приобретаемые товары должны быть предназначены для перепродажи (п. 2 ст. 171 НК РФ);

2) вышеперечисленные ценности должны быть приняты к учету на основании соответствующих первичных документов (п. 1 ст. 172 НК РФ);

3) ценности должны быть оплачены (по импортным товарам НДС уплачен при ввозе товаров на таможенную территорию РФ), о чем свидетельствуют первичные документы (п. 1 ст. 172 НК РФ);

4) у налогоплательщиков имеются соответствующие счета-фактуры, составленные с соблюдением порядка, изложенного в ст. 169 НК РФ.

 Налоговом кодексе РФ отсутствует указание на то, что для принятия НДС к вычету необходимо, чтобы приобретенные работы (услуги) относились к отчетному году.

Следует напомнить, что для обоснованного вычета НДС необходимо соблюдение всех четырех вышеназванных условий. 
Поэтому если, например, выявленные производственные расходы, относящиеся к прошлому году, оплачены поставщику (подрядчику, исполнителю) в текущем году, но при этом отсутствуют соответствующие счета-фактуры, то НДС не может быть принят к вычету ранее даты получения этого счета-фактуры. 

Налоговые ставки и рекомендации по их применению
По каким ставкам надо начислять НДС сказано в ст. 164 НК РФ. Перечень товаров (работ, услуг), облагаемых по налоговой ставке 0 и 10 процентов, стал больше. А расчетные ставки 16,67 и 9,09 процента вообще исключены.

Обращаем внимание экспортеров на то что новая редакция 165 НК РФ позволяет проще подтверждать право применения ставки 0.

Заметим, что новые налоговые ставки распространяются на все правоотношения, возникшие после 1.01 2002 года. Поэтому НДС, излишне уплаченный в бюджет из-за того, что применялись старые ставки, организация сможет вернуть либо зачесть его в счет других налогов.

Необходимо обратить внимание на правильность отнесения НДС на издержки.  

Суммы НДС, предъявленные покупателю при приобретении товаров (работ,услуг), в том числе основных средств и нематериальных активов, либо фактически уплаченные при ввозе товаров на территорию РФ, учитываются в стоимости таких товаров (работ, услуг), в том числе основных средств и нематериальных активов, в случаях (п. 2 ст. 170 НК РФ:

1) приобретения (ввоза) товаров (работ, услуг), в том числе основных средств и нематериальных активов, используемых для операций по производству и (или) реализации (а также передаче, выполнению, оказанию для собственных нужд) товаров (работ, услуг), не подлежащих налогообложению (освобожденных от налогообложения); ст. 149 НК РФ

2) приобретения (ввоза) товаров (работ, услуг), в том числе основных средств и нематериальных активов, используемых для операций по производству и (или) реализации товаров (работ, услуг), местом реализации которых не признается территория Российской Федерации;

3) приобретения (ввоза) товаров (работ, услуг), в том числе основных средств и нематериальных активов, лицами, не являющимися налогоплательщиками в соответствии с настоящей главой либо освобожденными от исполнения обязанностей налогоплательщика по исчислению и уплате налога;

4) приобретения (ввоза) товаров (работ, услуг), в том числе основных средств и нематериальных активов, для производства и (или) реализации товаров (работ, услуг), операции по реализации (передаче) которых не признаются реализацией товаров (работ, услуг) в соответствии с пунктом 2 статьи 146 настоящего Кодекса.";  [24]

Следует обратить внимание на то, что, по мнению МНС России, указанные суммы НДС включаются в расходы, принимаемые у покупателя к вычету при исчислении налога на прибыль организаций, по мере списания товаров (работ, услуг) на себестоимость независимо от факта уплаты этого налога продавцу (п. 42 Методических рекомендаций).

 Особо обращаем внимание на включение НДС в стоимость основных средств.

В бухгалтерском учете суммы НДС, уплаченные при приобретении основных средств, используемых в производстве и реализации товаров, не подлежащих налогообложению (в том числе не признаваемых реализацией), будут увеличивать балансовую стоимость и относиться на себестоимость товаров (работ, услуг) через амортизационные отчисления.

В целях налогообложения прибыли сумма НДС в данном случае также будет относиться на увеличение стоимости основных средств и включаться в расходы, принимаемые к вычету при исчислении налога на доходы через амортизационные отчисления. 

По мнению МНС России, НДС, фактически уплаченный поставщикам основных средств, используемых для производства и (или) реализации товаров (работ, услуг) как облагаемых налогом, так и не подлежащих налогообложению (в том числе не признаваемых реализацией), распределяется пропорционально удельному весу выручки от реализации облагаемых и необлагаемых товаров (работ, услуг) за налоговый период (месяц, квартал), в котором они приняты на учет. 

НДС принимается к вычету в сумме, соответствующей удельному весу выручки, полученной от производства и (или) реализации товаров (работ, услуг), облагаемых налогом. А сумма НДС, соответствующая удельному весу выручки, полученной от производства и (или) реализации товаров (работ, услуг), не подлежащих налогообложению (в том числе не признаваемых реализацией), к вычету не принимается и относится на увеличение балансовой стоимости основных средств (п. 42 Методических рекомендаций).

Еще один важный момент это списание НДС за счет собственных источников.
Бывают ситуации, когда сумма НДС не может быть принята к вычету, отнесена на затраты или включена в стоимость основных средств. В этом случае НДС списывается за счет собственных источников организации.

На основании п. 16 ст. 270 НК РФ расходы, связанные с безвозмездной передачей имущества, при определении налоговой базы по налогу на прибыль не учитываются. Следовательно, рассматриваемый НДС должен быть списан за счет собственных источников организации.

Может возникнуть ситуация, когда НДС, ранее учтенный одним из вышеперечисленных способов, должен быть восстановлен.

 
Например, в налоговом законодательстве (п. 3 ст. 170 НК РФ) содержится требование о восстановлении налога по товарам (работам, услугам) и его уплате в бюджет в случае, если налог первоначально был принят к вычету, а указанные товары (работы, услуги) были использованы при производстве и реализации товаров (работ, услуг), операции, по реализации которых не подлежат налогообложению (освобождаются от налогообложения) в соответствии с пунктами  1--3 ст. 149 НК РФ.

 Такое же восстановление необходимо производить и при использовании товаров (работ, услуг) на непроизводственные цели, при осуществлении операций, которые не признаются реализацией товаров (работ, услуг). 

Все налогоплательщики НДС при совершении операций, признаваемых объектом налогообложения, включая операции, не подлежащие налогообложению, а также при получении авансов и в других случаях, обязаны по установленным формам:

· составить счет-фактуру 

· вести журналы учета полученных и выставленных счетов-фактур 

· вести книги покупок и книги продаж  [10]

При реализации товаров в розничной торговле требования по выставлению счетов-фактур считаются выполненными, если продавец выдал покупателю кассовый чек или иной документ установленной формы

Порядок ведения журнала учета полученных и выставленных счетов-фактур, книги покупок и книги продаж устанавливается Правительством РФ (Постановление Правительства РФ от 02.12.2001 N 914)

Счет-фактура должен быть выставлен покупателю не позднее пяти дней считая со дня отгрузки товара (выполнения работ, оказания услуг)

При реализации товаров (работ, услуг), операции по реализации которых не подлежат налогообложению, а также при освобождении налогоплательщика от исполнения обязанностей налогоплательщика счет-фактура выставляется без выделения соответствующих сумм налога, (при этом делается соответствующая надпись или ставится штамп "Без налога (НДС)" 

В случае, если по условиям сделки обязательство выражено в иностранной валюте, то суммы, указываемые в счете-фактуре, могут быть выражены в иностранной валюте.

Счет - фактура подписывается руководителем и главным бухгалтером организации либо иными лицами, уполномоченными на то приказом (иным распорядительным документом) по организации или доверенностью от имени организации. Обращаем Ваше внимание, что законом  РФ от 29.05.2002г. № 57-ФЗ отменено обязательное заверение счета – фактуры печатью организации.

По данной статье учетной политики  предприятие может утвердить должностное лицо, ответственное за ведение налоговых регистров по  НДС (книги покупок, книги продаж, журнала регистрации счетов-фактур полученных, счетов-фактур выданных), а также, в случае необходимости, утвердить перечень должностных лиц, имеющих право подписи на счетах фактурах выданных.

 В случае, если предприятие регистрирует специальную печать для оттисков на счетах-фактурах выданных, предприятие может указать это по данному разделу приказа об учетной политике. Печать для счетов-фактур должна содержать следующие обязательные реквизиты:

- полное наименование организации на русском языке с указанием организационно - правовой формы;

- местонахождение;

- номер государственной регистрации (или номер в регистрационном реестре - для лиц, зарегистрированных до образования Московской регистрационной палаты);

- номер из Реестра печатей.

Примечания (для организаций, занимающихся посреднической деятельностью):

· Организации комиссионеры обязаны уведомить комитентов о возникновении у последних объекта налогообложения в трехдневный срок. При длящемся характере продаж – в трехдневный срок по окончании отчетного месяца.
· Организации – комитенты должны обратить внимание, что по мнению ряда работников МНС термин «отгрузка» означает факт физической отгрузки, и при учетной политике по НДС «по отгрузке» обязанность перед бюджетом по НДС возникает в момент отгрузки, а не при переходе права собственности. По мнению автора,  при учетной политике «по отгрузке», у комитента обязанность уплаты НДС перед бюджетом возникает при переходе права собственности к покупателю.
· Организации – комитенты, имеющие учетную политику «по оплате», начисляют обязательство перед  бюджетом по НДС с момента оплаты (при участии комиссионера в расчетах – с момента поступления оплаты комиссионеру). 
Освобождение от уплаты НДС.

 
Установлено, что организации и индивидуальные предприниматели имеют право на освобождение от исполнения обязанностей налогоплательщика, связанных с исчислением и уплатой налога, если за три предшествующих последовательных календарных месяца сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) этих организаций или индивидуальных предпринимателей без учета налога и налога с продаж не превысила в совокупности один миллион рублей. 

Например, если организация имела выручку от реализации товаров (работ, услуг) без НДС и налога с продаж в январе - 250000 рублей, в феврале 350000 рублей, в марте 300000 рублей, то организация вправе получить освобождение от уплаты налога начиная с апреля. 

От уплаты НДС не могут освобождаться налогоплательщики, реализующие подакцизные товары или подакцизное минеральное сырье(п.2 ст.145).

 Освобождение организаций и индивидуальных предпринимателей от уплаты налога не применяется в отношении обязанностей, возникающих в связи с ввозом товаров на таможенную территорию РФ, подлежащих налогообложению в соответствии с подпунктом 4 пункта 1 статьи 146 НК РФ и пункта 3 статьи 145 НК РФ.

Полный перечень документов, которые подтверждают право организации на освобождение, приведен в пункте 5 статьи 145 НК РФ. Там указаны:

· Выписка из бухгалтерского баланса (у организаций);

· Выписка из книги учета доходов и расходов и хозяйственных операций (у индивидуальных предпринимателей);

· Выписка из книги продаж;

· Копия журнала полученных и выставленных счетов-фактур.

При этом с 1 июля 2002 года налоговые инспекции уже не могут отказывать организации в освобождении от НДС, если у нее задолженность по налогам.

Порядок получения освобождения от исполнения обязанностей налогоплательщика следующий:

Лица, претендующие на освобождение от исполнения обязанностей налогоплательщика, должны представить соответствующее письменное уведомление и документы, подтверждающие право на такое освобождение, в налоговый орган по месту своего учета. Указанные уведомление и документы представляются не позднее 20-го числа того налогового периода, начиная с которого эти лица претендуют на освобождение от исполнения обязанностей налогоплательщика. [26]

Так, если налогоплательщик претендует получить освобождение начиная с апреля, то соответствующие документы подаются не позднее 20 апреля. 

Теперь, чтобы начать применять эту льготу, организации не нужно ждать разрешения налоговиков.

При этом документы необязательно приносить в налоговую инспекцию лично. Их можно отправить по почте письмом. (п.7ст.145) [11]

Освобождение организаций и индивидуальных предпринимателей от исполнения обязанностей налогоплательщика производится на срок, равный двенадцати последовательным календарным месяцам. По истечении указанного срока организации и индивидуальные предприниматели, которые были освобождены от исполнения обязанностей налогоплательщика, представляют в налоговые органы письменное уведмление и документы, подтверждающие, что в течение указанного срока освобождения сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) без учета налога и налога с продаж за каждые три последовательных календарных месяца в совокупности не превышала одного миллиона рублей.

Если в течение периода, в котором организации и индивидуальные предприниматели были освобождены от обязанностей налогоплательщика, выручка от реализации товаров (работ, услуг) превысит указанное ограничение, начиная с 1-го числа месяца, в котором имело место такое превышение, и до окончания периода освобождения утрачивают право на освобождение и уплачивают налог на общих основаниях. Сумма налога за месяц, в котором имело место указанное превышение, подлежит восстановлению и уплате в бюджет в установленном порядке. 

В случае непредставления налогоплательщиком документов, по истечении срока освобождения (либо представления документов, содержащих недостоверные сведения), сумма налога подлежит восстановлению и уплате в бюджет в установленном порядке с взысканием с налогоплательщика соответствующих сумм налоговых санкций и пени. [29]

В соответствии со статьей 149 НК РФ не подлежат налогообложению:
· предоставление арендодателем в аренду на территории Российской Федерации помещений иностранным гражданам или организациям, аккредитованным в Российской Федерации, в случаях, если законодательством соответствующего иностранного государства установлен аналогичный порядок в отношении граждан РФ и российских организаций, аккредитованных в этом иностранном государстве, либо если такая норма предусмотрена международным договором (соглашением) Российской Федерации. 
· реализация (а также передача, выполнение, оказание для собственных нужд) на территории РФ:

· медицинских товаров отечественного и зарубежного производства по перечню, утверждаемому Правительством РФ;
· важнейшей и жизненно необходимой медицинской техники по перечню, утвержденному Правительством РФ;
· протезно-ортопедических изделий, сырья и материалов для их изготовления и полуфабрикатов к ним;
· технических средств, включая автомототранспорт, материалы, которые могут быть использованы исключительно для профилактики инвалидности или реабилитации инвалидов по перечню, утвержденному Правительством РФ;

· очков (за исключением солнцезащитных), линз и оправ для очков (за исключением солнцезащитных);
· медицинских услуг, оказываемых медицинскими организациями и (или) учреждениями, в том числе врачами, занимающимися частной медицинской практикой, за исключением косметических, ветеринарных и санитарно - эпидемиологических услуг по перечню, установленному Правительством РФ. Ограничение, установленное настоящим подпунктом, не распространяется на ветеринарные и санитарно - эпидемиологические услуги, финансируемые из бюджета.
· услуги по сбору у населения крови, оказываемые по договорам со стационарными лечебными учреждениями и поликлиническими отделениями;
· услуги скорой медицинской помощи, оказываемые населению;

· услуги по дежурству медицинского персонала у постели больного;

· услуги патолого-анатомические;

· услуги, оказываемые беременным женщинам, новорожденным, инвалидам и наркологическим больным;

· услуг по уходу за больными, инвалидами и престарелыми, предоставляемых государственными и муниципальными учреждениями социальной защиты лицам, необходимость ухода за которыми подтверждена соответствующими заключениями органов здравоохранения и органов социальной защиты населения;

· услуг по содержанию детей в дошкольных учреждениях, проведению занятий с несовершеннолетними детьми в кружках, секциях (включая спортивные) и студиях;

· продуктов питания, непосредственно произведенных студенческими и школьными столовыми, столовыми других учебных заведений, столовыми медицинских организаций, детских дошкольных учреждений и реализуемых ими в указанных учреждениях, а также продуктов питания, непосредственно произведенных организациями общественного питания и реализуемых ими указанным столовым.

· Положения настоящего подпункта применяются в отношении студенческих и школьных столовых, столовых других учебных заведений, столовых медицинских организаций только в случае полного или частичного финансирования этих учреждений из бюджета или из средств фонда обязательного медицинского страхования;

· услуг по сохранению, комплектованию и использованию архивов, оказываемых архивными учреждениями и организациями;

· услуг по перевозке пассажиров:

· городским пассажирским транспортом общего пользования (за исключением такси, в том числе маршрутного). В целях настоящей статьи к услугам по перевозке пассажиров городским пассажирским транспортом общего пользования относятся услуги по перевозке пассажиров по единым условиям перевозок пассажиров по единым тарифам за проезд, установленным органами местного самоуправления, в том числе с предоставлением всех льгот на проезд, утвержденных в установленном порядке; 

· морским, речным, железнодорожным или автомобильным транспортом (за исключением такси, в том числе маршрутного) в пригородном сообщении при условии осуществления перевозок пассажиров по единым тарифам с предоставлением всех льгот на проезд, утвержденных в установленном порядке;

· ритуальных услуг, работ (услуг) по изготовлению надгробных памятников и оформлению могил, а также реализация похоронных принадлежностей (по перечню, утверждаемому Правительством Российской Федерации);

· почтовых марок (за исключением коллекционных марок), маркированных открыток и маркированных конвертов, лотерейных билетов лотерей, проводимых по решению уполномоченного органа;

· услуг по предоставлению в пользование жилых помещений в жилищном фонде всех форм собственности;

· монет из драгоценных металлов (за исключением коллекционных монет), являющихся валютой Российской Федерации или валютой иностранных государств.

· долей в уставном (складочном) капитале организаций, паев в паевых фондах кооперативов и паевых инвестиционных фондах, ценных бумаг и инструментов срочных сделок (включая форвардные, фьючерсные контракты, опционы);

· услуг, оказываемых без взимания дополнительной платы, по ремонту и техническому обслуживанию товаров и бытовых приборов, в том числе медицинских товаров, в период гарантийного срока их эксплуатации, включая стоимость запасных частей для них и деталей к ним;

· услуг в сфере образования по проведению некоммерческими образовательными организациями учебно-производственного (по направлениям основного и дополнительного образования, указанным в лицензии) или воспитательного процесса, за исключением консультационных услуг, а также услуг по сдаче в аренду помещений.

· Реализация некоммерческими образовательными организациями товаров (работ, услуг) как собственного производства (произведенных учебными предприятиями, в том числе учебно-производственными мастерскими, в рамках основного и дополнительного учебного процесса), так и приобретенных на стороне подлежит налогообложению вне зависимости от того, направляется ли доход от этой реализации в данную образовательную организацию или на непосредственные нужды обеспечения развития, совершенствования образовательного процесса;

· Подпункт 15 пункта 2 статьи 149 в части освобождения от налогообложения ремонтно-реставрационных работ, выполняемых на памятниках истории и культуры введен в действие с 1 января 2002 года.

· ремонтно-реставрационных, консервационных и восстановительных работ, выполняемых при реставрации памятников истории и культуры, охраняемых государством, культовых зданий и сооружений, находящихся в пользовании религиозных организаций (за исключением археологических и земляных работ в зоне расположения памятников истории и культуры или культовых зданий и сооружений; строительных работ по воссозданию полностью утраченных памятников истории и культуры или культовых зданий и сооружений; работ по производству реставрационных, консервационных конструкций и материалов; деятельности по контролю за качеством проводимых работ);

· работ, выполняемых в период реализации целевых социально - экономических программ (проектов) жилищного строительства для военнослужащих в рамках реализации указанных программ (проектов), в том числе:

· работ по строительству объектов социально - культурного или бытового назначения и сопутствующей инфраструктуры;

· работ по созданию, строительству и содержанию центров профессиональной переподготовки военнослужащих, лиц, уволенных с военной службы, и членов их семей.

Указанные в операции не подлежат налогообложению при условии финансирования этих работ исключительно и непосредственно за счет займов или кредитов, предоставляемых международными организациями и (или) правительствами иностранных государств, иностранными организациями или физическими лицами в соответствии с межправительственными или межгосударственными соглашениями, одной из сторон которых является Российская Федерация, а также соглашениями, подписанными по поручению Правительства Российской Федерации уполномоченными им органами государственного управления;

· услуг, оказываемых уполномоченными на то органами, за которые взимается государственная пошлина, все виды лицензионных, регистрационных и патентных пошлин и сборов, а также пошлины и сборы, взимаемые государственными органами, органами местного самоуправления, иными уполномоченными органами и должностными лицами при предоставлении организациям и физическим лицам определенных прав (в том числе лесные подати, арендная плата за пользование лесным фондом и другие платежи в бюджеты за право пользования природными ресурсами);

· товаров, помещенных под таможенный режим магазина беспошлинной торговли;

· товаров (работ, услуг), за исключением подакцизных товаров и подакцизного минерального сырья, реализуемых (выполненных, оказанных) в рамках оказания безвозмездной помощи (содействия) Российской Федерации в соответствии с Федеральным законом «О безвозмездной помощи (содействии) Российской Федерации и внесении изменений и дополнений в отдельные законодательные акты Российской Федерации о налогах и об установлении льгот по платежам в государственные внебюджетные фонды в связи с осуществлением безвозмездной помощи (содействия) Российской Федерации».

· Реализация товаров (работ, услуг) при перемещении через таможенную границу РФ, при представлении в налоговые органы следующих документов:

· контракта (копии контракта) налогоплательщика с донором безвозмездной помощи (содействия) или с получателем безвозмездной помощи (содействия) на поставку товаров (выполнение работ, оказание услуг) в рамках оказания безвозмездной помощи (содействия) Российской Федерации;

· удостоверения (нотариально заверенной копии удостоверения), выданного в установленном порядке и подтверждающего принадлежность поставляемых товаров (выполняемых работ, оказываемых услуг) к гуманитарной или технической помощи (содействию);

· выписки банка, подтверждающей фактическое поступление выручки на счет налогоплательщика в российском банке за реализованные донору безвозмездной помощи (содействия) или получателю безвозмездной помощи (содействия) товары (работы, услуги). В случае, если контрактом предусмотрен расчет наличными денежными средствами, в налоговый орган представляются выписка банка, подтверждающая внесение полученных налогоплательщиком сумм на его счет в российском банке, а также копии приходных кассовых ордеров, подтверждающие фактическое поступление выручки от покупателя указанных товаров (работ, услуг); 

· оказываемых учреждениями культуры и искусства услуг в сфере культуры и искусства.

· работ (услуг) по производству кинопродукции, выполняемых (оказываемых) организациями кинематографии, прав на использование (включая прокат и показ) кинопродукции, получившей удостоверение национального фильма;

· услуг, оказываемых непосредственно в аэропортах РФ и воздушном пространстве Российской Федерации по обслуживанию воздушных судов, включая аэронавигационное обслуживание;

·  работ (услуг, включая услуги по ремонту) по обслуживанию морских судов и судов внутреннего плавания в период стоянки в портах (все виды портовых сборов, услуги судов портового флота), а также лоцманская проводка;

· услуг аптечных организаций по изготовлению лекарственных средств, а также по изготовлению или ремонту очковой оптики (за исключением солнцезащитной), по ремонту слуховых аппаратов и протезно - ортопедических изделий, перечисленных в подпункте 1 пункта 2 настоящей статьи, услуги по оказанию протезно - ортопедической помощи;

· реализация (передача для собственных нужд) предметов религиозного назначения и религиозной литературы (в соответствии с перечнем, утверждаемым Правительством Российской Федерации по представлению религиозных организаций (объединений), производимых и реализуемых религиозными организациями (объединениями) (объединениями)" дополнить словами ", организациями, находящимися в собственности религиозных организаций (объединений), и хозяйственными обществами, уставный (складочный) капитал которых состоит полностью из вклада религиозных организаций (объединений), в рамках религиозной деятельности, за исключением подакцизных, а также организация и проведение указанными организациями религиозных обрядов, церемоний, молитвенных собраний или других культовых действий; 

· реализация (в том числе передача, выполнение, оказание для собственных нужд) товаров (за исключением подакцизных, минерального сырья и полезных ископаемых, а также других товаров по перечню, утверждаемому Правительством Российской Федерации по представлению общероссийских общественных организаций инвалидов), работ, услуг (за исключением брокерских и иных посреднических услуг), производимых и реализуемых:

Для снижения финансовых потерь, возникающих при инфляции, в случае последующей после отгрузки оплаты товаров организации часто устанавливают цены на реализуемые товары в иностранной валюте или условных денежных единицах. Расчеты за поставленный товар осуществляются в рублях по курсу, согласованному сторонами в договоре. 

Суммовые разницы обусловлены несовпадением по времени момента поставки (перехода права собственности) и оплаты товара. Поэтому на счетах бухгалтерского учета у продавца и покупателя возникают положительные или отрицательные суммовые разницы. Приобретенные основные средства принимаются к бухгалтерскому учету по первоначальной стоимости. 

Определение 

Определение суммовых разниц дано в Положении по бухгалтерскому учету "Учет основных средств" ПБУ 6/01, утвержденном Приказом Минфина России от 30.03.01 № 26н. Под суммовой разницей понимается разница между рублевой оценкой выраженной в иностранной валюте (условных денежных единицах) кредиторской задолженности по оплате объекта основных средств, исчисленной (по официальному или иному согласованному курсу) на дату принятия объекта к бухгалтерскому учету и на дату погашения этой задолженности (п. 8 ПБУ 6/01). 

Отражение в учете 

Отражение в бухгалтерском учете суммовых разниц, возникающих при приобретении основных средств, и НДС с них зависит от того, когда возникает суммовая разница - до или после ввода приобретенных основных средств в эксплуатацию. Также надо учитывать, имеет ли оно производственное или непроизводственное назначение и используется основное средство при производстве и реализации продукции (работ, услуг), облагаемых НДС или не подлежащими налогообложению данным налогом.

Хотелось бы обратить внимание на положение пункта 44 Методических рекомендации по применению главы 21 "Налог на добавленную стоимость" Налогового кодекса Российской Федерации, утвержденных приказом МНС России от 20.12.2000 № БГ-3-03/447 (в редакции от 07.11.10) В нем предусмотрено, что суммы налога, уплаченные поставщикам за принятые к учету товары (работы, услуги) в иностранной валюте, подлежат вычету в рублевом эквиваленте по курсу Банка России, действующему на дату фактического осуществления расходов (а не по курсу, согласованному сторонами). 

Встает вопрос о том, в какой момент времени возможен вычет НДС по приобретенным основным средствам. 

Суммы налога, уплаченные налогоплательщиком при приобретении товаров (работ, услуг), подлежат вычету при условии принятия к учету на баланс товаров (работ, услуг), их оплаты и наличия счета-фактуры с выделенной отдельной строкой суммы налога, независимо от принятой в целях налогообложения учетной политики (п.43 Методических рекомендаций по НДС). 

Вычеты сумм налога, предъявленных продавцами налогоплательщику при приобретении основных средств, производятся в полном объеме после принятия на учет данных основных средств (ст. 172 НК РФ). 

В своих разъяснениях налогового законодательства Минфин РФ и налоговые органы не раз отмечали, что под принятием на учет следует понимать отражение стоимости приобретенных основных средств на счетах бухгалтерского учета. По основным средствам, требующим и не требующим монтажа, основание для вычета НДС появляется в момент ввода в эксплуатацию и отражения на счете 01. [9]

1.3. Принципы оптимизации налогообложения предприятия. Налоговый менеджмент
1.3.1. Принципы налогового менеджмента

Рассмотренная выше  налоговая  система РФ ставит российского предпринимателя в условия,  в которых  подчас  просто  невыгодно честно работать.  Тем не менее существуют многочисленные возможности легитимного снижения налоговых платежей. Для этого используются  разнообразные  инструменты налогового планирования и управления.

    «Налоговый менеджмент  опирается на признание за каждым налогоплательщиком права использовать все допустимые законами средства, приемы и способы для максимального сокращения своих налоговых обязательств». [37]

    В законодательстве  РФ субъекты предпринимательской деятельности наделены полномочиями осуществлять защиту  своих  имущественных прав  любыми  не запрещенными  законом способами.  Так как налог - изъятие в доход предприятия части  имущества  налогоплательщика, а  право  собственности первично,  то в соответствии с Конституцией РФ налогоплательщик вправе  избрать  способ  уплаты налогов, позволяющий  минимизировать ограничение его права собственности. Государство облагает все доходы, за исключением прямо перечисленных в законе.

    Следует разграничивать уклонение от  уплаты  налогов,  обход налогов  и налоговое планирование.  Уклонение от уплаты налогов, как правило,  осуществляется посредством незаконного использования предприятием налоговых льгот, несвоевременной уплаты налогов и сокрытием доходов,  не предоставлением или несвоевременным предоставлением документов, необходимых для исчисления и уплаты налогов.  При уклонении от уплаты налогов предприятия или физические лица, являющиеся налогоплательщиками по закону, ограничивают свои налоговые обязательства,  либо вообще не уплачивают налоги, или уплачивают их не должным образом, применяя способы прямо или косвенно запрещенные законом.  Обход налогов - это такое положение, в рамках которого предприятие или физическое лицо не выступает налогоплательщиком из-за того,  что его деятельность по закону не подлежит налогообложению, либо получает доходы, не облагаемые налогами, либо из-за отсутствия своей регистрации в налоговых органах.  Можно  разделить  понятие  обхода налогов на две части. Первый способ обхода налогов - уклонение от получения доходов в  формах,  с  которыми законодатель связывает обязанность уплаты налогов,  в том числе и по повышенным ставкам  (как  это, например,  имело место при налогообложении прибыли предприятий в 1993 году при получении доходов от посреднических операций - если  предприятие  тогда получало прибыль от посреднических операций,  не опосредованных договорами комиссии и поручения,  оно не подлежало налогообложению по повышенной ставке). Иной способ об хода налогов предусматривает использование запрещенных  законами приемов (например,  уклонение  от регистрации предприятия),  что наряду с уклонением от  уплаты  налогов  представляет  налоговое правонарушение.

      В рамках налогового планирования  и  управления  минимизация налоговых обязательств достигается без нарушений законов.  В качестве примера можно сослаться на одну особенность  правоохранительных норм в налоговом законодательстве США,  согласно которым налоговым правонарушением является лишь доказанная попытка уклониться от уплаты налогов, когда нарушитель имеет намерение своим поведением преступить закон.  В случае обнаружения попыток налогоплательщика уменьшить свои налоговые обязательства,  например, путем использования различных схем деятельности,  он сам  обязан доказывать, что  имело  место не уклонение от уплаты налогов,  а правомерное избежание налогов. [23]

      Пробелы налогового  законодательства,  используемые  как для легального избежания налогов,  так и для уклонения от уплаты налогов, иногда  носят непреднамеренный характер,  а иногда специально "закладываются" в закон о налогообложении. В первом случае пробелы законодательства объясняются несовершенством юридической техники при разработке и принятии закона.  Подобные пробелы устраняются посредством принятия необходимых поправок в текст закона, а также официальным толкованием неточных  или  двусмысленных формулировок. Преднамеренные  пропуски в налоговом законодательстве являются способом расширения компетенции налоговых  органов и их  реальных полномочий в вопросах регулирования взаимоотношений плетельщиков с бюджетом.

      Возможности обхода  налогов  определяются рядом факторов,  в том числе спецификой объекта налогообложения (например,  законодательство  большинства стран не облагает налогами доходы,  вложенные в государственные ценные бумаги,  что создает возможность укрыть значительные суммы от налога).  Учитываются также особенности субъекта налога,  в частности,  использование принципа семейного налогообложения, в основе которого лежит разделение подлежащего обложению налогом дохода на равные части между супругами,  или принципа предоставления налоговых льгот малым предприятиям, некоммерческим, благотворительным и подобным организациям.

      Определенные возможности  для обхода налогов открывают далее особенности метода обложения,  способа исчисления и уплаты налога, лежащие в основе определения суммы налога прогрессивное налогообложение иногда предоставляет значительные преимущества  по сравнению с  пропорциональным,  а кадастровое обложение особенно выгодно при высоком уровне инфляции).

      Также следует отметить, что доходы, получаемые из разных источников, часто облагаются по различным ставкам  (такая  система налогообложения называется шедулярной). Например, в Швеции налоги на доходы по банковским депозитам и по облигациям очень высоки, дивиденды  облагаются  по более низким ставкам,  а доходы от прироста рыночной стоимости акций - по еще более низким ставкам. [22]

      При умелом  размещении  средств и определении формы как выплаты, так и получения доходов,  реально существенно снизить налоги  на совершенно законной основе.

1.3.2. «Преимущества места»

  Большие возможности для обхода и легального уменьшения налогов существует  при  использовании так называемых налоговых убежищ. Известно,  что для отдельных видов деятельности между налоговыми юрисдикциями отдельных стран есть отличия,  иногда весьма существенные. Страна,  в которой налоговый режим  для  отдельных видов деятельности  является  более льготным,  и представляет по сути "налоговое  убежище".  Практически  применительно  к  любой стране можно найти вид деятельности (или организационно-правовую      форму), в отношении которой она выступала бы как "налоговое убежище". Например,  в Германии коммандитное общество (или смешанное товарищество),  несмотря на то, что является юридическим лицом, не является плательщиком  налога  на  прибыль предприятий (в Германии этот налог называется налогом  на  доходы  корпораций).  Имеются страны  и регионы,  которые "специализируются" на предоставлении  налоговых льгот иностранным юридическим лицам,  взимая при  этом мизерные налоги, либо совсем отказываясь от них. При этом их вы года состоит в притоке иностранного капитала в данную страну. [19] 

В России "налоговыми убежищами" являлись еще недавно различные оффшорные зоны («внутренние оффшоры»). Среди наиболее известных – республики Ингушетия (1994-2004 гг.), Якутия-Саха (1995-2005 гг.) и Калмыкия (1995 –2004 гг.). Теперь, однако, подход к предоставлению оффшорного статуса территориям на федеральном уровне принципиально меняется в сторону увязывания предоставляемых льгот с общей стратегией развития территорий, отраслевого развития и инновационного роста. Последнее  нашло свое отношение в принятой в 2005г. концепции создания особых экономических зон на базе «технопарков».

      Различия в налоговых режимах отдельных стран  могут  обеспечить возможность  ухода  от налогообложения на основе "неограниченной налоговой ответственности" или  резидентства,  тогда  как для местных  компаний в большинстве стран такая возможность исключена. Например,  если создать компанию по законам Великобритании, где  резидентами считаются компании,  имеющие в этой стране центр фактического руководства,  а управлять этой  компанией  из США, где  критерием руководства признается место создания компании, то такая компания не будет считаться резидентом ни в  Великобритании, ни в США.  Соответственно,  ни в одной из этих стран она не будет подпадать по режим  "неограниченной  налоговой  ответственности", под  которой понимается обязанность уплачивать в определенной стране налоги со всех полученных ею доходов из всех источников. Считаясь же нерезидентом в каждой из этих стран, она будет облагаться налогом только по доходам из источников в  этих странах. Если  данная  компания  будет осуществлять предпринимательскую деятельность в одной из стран,  где налоги невысоки,  а перевод средств  из этих стран (репатриация прибыли) допускается без удержания налогов, то получится пример налогового планирования в международном масштабе, вполне доступного для многих фирм.

      Кроме того,  имеются страны, которые ограничивают свою налоговую юрисдикцию только доходами, полученными на ее территории и отказываются от обложения доходов,  полученных ее резидентами  из-за рубежа. В  качестве  примера можно привести Францию,  Швейцарию, некоторые латиноамериканские страны (но не Россия с ее требованием обязательного возврата в страну большей части валютной выручки от экспорта). [6]

На основе моего материала можно сделать следующие выводы:

1.Налоги являются фундаментальной части хозяйственного устройства и системы гос управления и госрегулирования экономики

2. Государство имеет тенденцию к повышению налогового бремени в экономике, сдерживаемую только объективными макроэкономическими законами (см. Кривая Лафера)

3. Одним из способов оптимизации налогообложения на уровне фирмы является налоговое планирование в рамках общей системы налогового менеджмента на предприятии

4. Одним из способов реализации  инструментов налогового менеджмента является использование «преимуществ места» в ходе налогового планирования

Ну а на основе вашего материала лучше выводы сделать вам самим
2. Финансовые показатели, налогообложение и налоговая политика ООО «Инкос»
2.1. Характеристика предприятия.

Организационно-правовая деятельность предприятияxe "1. Организационно-правовая деятельность предприятия."
Независимо от организационно-правовой формы все юридические лица осуществляют свою деятельность на основании учредительных документов.

Учредительные документы  - документы служащие основанием для учреждения вновь создаваемого предприятия, компании, акционерного общества и их регистрации в установленном порядке.

Основным документом, являющимся основным по регулированию финансово-хозяйственной деятельности является устав. 

Устав – это административный документ, подтверждающий законность создания компании, содержащий правила ее деятельности, основы взаимоотношения между членами.

Устав предприятия утвержден учредителем и вместе с заявкой представляется для регистрации в налоговую инспекцию. После этого предприятие получило право на собственную печать  открыло расчетный счет в банке.

Наименование и местонахождение: Торговый склад ООО «ИНКОС»

Владелец оптового магазина –ООО «ИНКОС»

В свидетельстве о государственной регистрации предпринимателя указано, что он может заниматься следующими видами деятельности:

· торговля – оптовая и розничная;

· посредническая деятельность;

· консультационные услуги;

· транспортные услуги.

Таким образом, ООО «ИНКОС» имеет право заниматься этими видами деятельности и, в частности, производством и сбытом безалкогольных напитков и торговлей концентрированными питательными смесями.

Режим работы оптового склада с 800 до 1800 часов, без выходных и перерыва на обед.

Оптовый склад расположен в спальном районе города Иваново в районе Меланжевого комбината. Количество обслуживаемого населения – около трех тысяч человек.  Рядом с рассматриваемым магазином аналогичных торговых точек не имеется. 

Оптовая торговля представляет собой деятельность по продаже товаров или услуг потребителю для их коммерческого использования. За счет предприятий оптовой торговли происходит удовлетворение потребности розничной торговли, которая в свою очередь удовлетворяет конечного покупателя по месту его жительства или работы. При этом, большие объемы поставок от производителя делятся на мелкие порции товара, соответствующие желаниям и потребностям покупателя. Через розничную торговлю производитель получает информацию о спросе на товар, являясь наиболее чувствительным индикатором регулирования объемов производства, освоение новых рынков и осуществляется продвижение новых товаров.

Основной  деятельностью предприятия ООО «ИНКОС» является оптовая торговля  продуктами питания и слабоалкогольными напитками. 

 Важнейшей  задачей предприятия является обеспечение предприятий розничной торговли г. С-Пб и Ленинградской обл  продовольственными товарами высоко качества и в нужном ассортименте, оперативном реагировании на изменение покупательского спроса.

 Торговый отдел включает в себя начальника торгового отдела и трех товароведов. В отдел маркетинга входят два специалиста – товароведа.

Торговый отдел занимается заключением договоров на поставку товаров с магазинами города, района и области, осуществляет постоянный контроль за состоянием реализации товаров, изучает структуру товарных запасов, координирует транспортную деятельность.

  Маркетинговое обеспечение  

С введением службы маркетинга появилась возможность более полного изучение спроса на реализуемые продукты питания, своевременного реагирования на изменение вызванные конъюнктурой рынка и требованием покупателей о замене ассортимента товаров. Для более широкого привлечения  покупателей в условиях конкуренции, отдел маркетинга проводит организацию торговой рекламы поступающих продуктов питания, выставки – продажи продукции различных производителей, продукцию которых он распространяет, занимается анкетированием руководителей магазинов, поставщиками которых оно является.

    Таким образом, основными задачами отдела маркетинга является исследования рыночных возможностей, прогноз покупательского спроса, планирование ассортимента реализуемой продукции, стимулирование сбыта с помощью рекламы, выставок, ярмарок.

    На анализируемом торговом предприятии  различают следующие основные стадии товародвижения: изучение и формирование покупательского спроса; разработку заявок и заказов в соответствии с прогнозами спроса; транспортировку товаров, складирование и создание оптимальных запасов, доработку товаров (включая подсортировку, фасовку, упаковку): реализацию товаров магазинам.

  Так как товародвижение сопряжено с целым рядом затрат, то важнейшей задачей   предприятия является  доведение товара до покупателя с минимальными совокупными издержками, в удобное для покупателя время, необходимом количестве и качестве.

ООО «ИНКОС» осуществляет оптовую торговлю всеми группами  продовольственных товаров. Удельный вес той или иной группы в общем объеме  реализации колеблется и зависит от многих причин: покупательского спроса, сезонности, района размещения магазинов.

   Отдел маркетинга, изучая и прогнозируя покупательский спрос, составляет  конъюнктурные обзоры и другие материалы, используемые при формировании заявок и заказов поставщикам.

   Специалисты торгового отдела занимаются непосредственно заключением договоров и контрактов на поставку товаров.

   На предприятии нашли широкое применение прямые хозяйственные связи с производителями продовольствия. При выборе и заключении договоров с такими поставщиками  торговый отдел учитывает многие факторы. Это прежде всего ассортимент вырабатываемых предприятием продуктов питания, территориального размещения предприятия, возможность ритмичной  доставки товара со склада поставщика по установленному графику и согласованном ассортименте, экономическая целесообразность прямых договорных связей с учетом порядка расчетов за товар, с документа оборота, расходов по перевозке, разгрузке, хранению. [18]

Товарооборот предприятия с каждым годом увеличивается, изменяется также и размер транспортных расходов и расходов на хранение товаров (таблица 2.1).

Таблица 2.1

Показатели деятельности предприятия

	Показатель
	2008 г., млн. руб.
	2007 г. млн. руб.
	2010г. в %  к 2009 г.

	1. Товарооборот
	4,9
	5,4
	+11,3

	2. Транспортные расходы
	0,14
	0,15
	+1,01

	3. Расходы на хранение и обработку
	0,5
	0,6
	+1,03


Данные таблицы показывают, что товарооборот предприятия растет быстрее, чем расходы на транспортировку и хранение продукции. Это говорит о том, что на предприятии проводятся мероприятия по оптимизации процесса товародвижения, которые ведут к снижению расходов. Необходимо отметить, что расходы на хранение и переработку продуктов составляют большую часть расходов организации.

Технологические процессы фирмыxe "2. Технологический процесс"
Технологические требования предпола​гают такое устройство торгового помещения, при котором обеспечивает​ся рациональная организация торгово-технологического процесса, предусматривающая возможность комплексной механизации погрузочно-разгрузочных работ, применение прогрессивных методов продажи товаров.

Архитектурно-строительными требова​ниями предусматриваются прочность конструкции зда​ния, использование при строительстве готовых элементов заводского изготовления, соответствие архитектуры зда​ния композиции уже имеющейся застройки, наличие удобных подъездных путей к складу и тротуаров для пешеходов.

Санитарно-технические требования определяют устройство систем теплоснабжения, отопле​ния, вентиляции, водоснабжения, канализации, освеще​ния. Соблюдение этих требований позволяет создать усло​вия для осуществления операций торгово-технологического процесса в магазине, положительно сказывается на работе персонала, способствует повышению качества обслужива​ния покупателей.

Состав и взаимосвязь помещений склада. Помещением называется пространство внутри здания, имеющее определенное функциональное назначение и ог​раниченное строительными конструкциями.

Расположение основных групп помещений склада (их планировка) должно быть таким, чтобы между ними обеспе​чивалась технологическая связь, способствующая перемеще​нию товаров кратчайшими путями, исключались пересече​ния движения потоков товаров и покупателей.

Состав помещений исследуемого склада

Помещения склада подразделяются на:

1) торговые;

2) для приемки, хранения и подготовки товаров к продаже;

3) подсобные;

4) административно-бытовые;

5) технические.

Торговые помещения являются основными в складе. От их размеров, пропорций и планировки во многом зави​сит организация торгово-технологического процесса и экономические показатели деятельности предприятия тор​говли. К торговым помещениям относят:

· торговый зал склада;

В состав помещений для приемки, хранения и подготов​ки товаров к продаже входят:

•
разгрузочные;

 •        приемочные;

•    кладовые (в том числе охлаждаемые камеры); помещения для подготовки товаров к продаже; кладовые, фасовочные, комплектовочные отдела за​казов;

Подсобные помещения предназначены для размещения вспомогательных служб и выполнения работ по обслужи​ванию технологического процесса. К таким помещениям относятся:

· помещения   для   хранения   контейнеров   обменного фонда и тары, упаковочных и обвязочных материалов,  торгового  инвентаря,   спецодежды,  уборочного инвентаря и моющих средств;

· камеры для мусора и камеры пищевых отходов;

•  мастерские для мелкого ремонта оборудования и инвентаря.

В группу административно-бытовых помещений входят:

· помещения аппарата управления;

· комната персонала;

· помещения для приема пищи;

•   санитарно-бытовые помещения и др.

Технические помещения предназначены для размеще​ния технических служб и выполнения работ по техниче​скому обслуживанию рабочих мест и оборудования. Тех​нические помещения включают в себя:

· вентиляционные камеры;

· электрощитовую;

· тепловой узел.

Кроме того, планировка склада должна обеспечивать возможность увеличения площади торговых помещений за счет неторговых.

При осуществлении планировки помещений склада необходимо соблюдать следующие основные требования:

· разгрузочные  (платформы или помещения) должны примыкать к помещениям для приемки товаров;

· помещения  для  приемки  следует  располагать  так, чтобы обеспечивались кратчайшие связи между ними и помещениями для хранения товаров, а также торговыми залами, особенно в том случае, когда товары поступают в таре-оборудовании;

· помещения для хранения товаров не должны быть проходными, их размещают в непосредственной близости от помещений для подготовки товаров к продаже;

· помещения для хранения товаров и подготовки их к продаже должны быть непосредственно  связаны  с соответствующими отделами торговых залов и располагаться на одном уровне с ними;

• административно-бытовые помещения размещают таким образом, чтобы обеспечивалась необходимая связь между ними и другими неторговыми, а также и торговыми помещениями;

• взаимное   расположение   административно-бытовых помещений определяется их функциями (например, должна быть обеспечена связь между помещениями для отдыха и приема пищи);

• помещения, входящие в одну функциональную группу, следует, по возможности, объединять (например, небольшие по площади помещения для хранения товаров объединять в одно, в мелких магазинах выделять в помещениях для хранения товаров площадь для их подготовки к продаже).

Одной из важнейших составных частей технологическо​го процесса магазина является приемка поступивших товаров по количеству и качеству.

Порядок и сроки приемки, а также ее документальное оформление регулируются инструкциями «О порядке прием​ки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по количеству» и «О порядке Приемки продукции производственно-технического назна​чения и товаров народного потребления по качеству». Дан​ные инструкции применяются в тех случаях, когда это пре​дусмотрено договором между поставщиком и покупателем, и иной порядок приемки не установлен стандартами, техническими условиями, другими обязательными правилами.

Осуществляют приемку товаров работники склада, на которых возложена материальная ответственность. В нашем случае это директор склада и менеджер. Они хорошо знают правила и сроки приемки, умеют со​поставлять все необходимые документы, компетентны в вопросах определения количества и качества товаров.

Руководство оптового склада обязано систематически контро​лировать выполнение правил приемки и своевременность документального ее оформления. [18]

При нарушении правил и сроков проведения приемки торговые организации в случае недостачи или снижения ка​чества товаров лишаются возможности предъявления пре​тензий к поставщикам или транспортным организациям, которые оговариваются в договорах на поставку продукции.

2.2. Налоговая нагрузка на ООО 
Относительно снижающихся за последние годы показателей реализации (оборота) на предприятии вырос уровень начисляемых налогов, что показывает сравнение соответствующих показателей 2007 и 2009 годов.

Таблица 2.1
Состав и уровень оборота (продаж) 
и налоговой нагрузки на предприятие

	Показатель
	2007 год
	2008 год
	2009 год

	Объем реализации 

(тыс. руб.) (ОР)
	3 273
	2 479
	1 867


	Виды платежей
	Начислено

(тыс. руб.)
	Начислено

(руб.)
	Начислено

(руб.)


	В бюджет


	1
	2
	3
	4

	НДС
	367 
	222 
	252 

	На прибыль
	312 
	231 
	

	На имущество
	202 
	213 
	220 

	Подоходный
	123 
	74 
	79


	Во внебюджетные фонды


	1
	2
	3
	4

	ЕСН (с 2010г. вновь разбит по фондам но считается по совокупности)
	213 
	221 
	189 


Итого:
	1
	2
	3
	4

	Итого Абсолютная налоговая нагрузка (АНН) по методу  Е.А. Кировой
	1217
	961
	740

	Относительная налоговая нагрузка (ОНН) по методу Кировой [АНН/ОР*100%]
	37,18 %
	38,77 %
	39,64 %


Таким образом, исходя из динамики АНН и ОНН нетрудно рассчитать, что ежегодный рост совокупного налогового бремени (как отношения суммы начисленных налогов к объему оборота/реализации) составлял на предприятии порядка 1% в год.

Это ясно показывает, что вследствие того, что на протяжение рассматриваемого периода на фоне снижения оборота/продаж на 43% (если принять 2007г. за 100%)  общий реальный объем налогового бремени на предприятие неуклонно растет, систематический подход к налоговому планированию на предприятии становится для него едва ли не краеугольным камнем финансового планирования вообще.

Выводы 

 Из данной главы мы видим, что предприятие работает сравнительно успешно – его основные функции достаточно оптимизированы. Но налоговая нагрузка на предприятие растет и это является неприятной тенденцией с точки зрения планирования финансовых результатов и уровня маржинальности бизнеса.

3. Методы оптимизации налогообложения и предложения по улучшению ситуации на ООО «Инкос»
3.1. Действующая в компании методология финансового анализа                                

Этот анализ основывается, как обычно, на изучении бухгалтерской отчетности предприятия (главным образом данных баланса) а также ряда экономических показателей, в том числе в части отклонения их от нормативных и плановых. [21]

В числе анализируемых в первую очередь показателей такие как:

· Прибыль/убыток по балансу (данный показатель чаще всего анализируется в разрезе его горизонтальной динамики)

· Общий недостаток оборотных средств предприятия

· Размер кредиторской задолженности предприятия, в том числе просроченной и размер дебиторской задолженности. Применительно к последней анализируется степень ее ликвидности по каждому конкретному случаю

· Собственно финансовые показатели работы и в их числе( с учетом приводимой структуры баланса). [8]
В практике финансового анализа на предприятии используются основные виды анализа (методику анализа) финансовых отчетов. Среди них можно выделить 6 основных методов:

«горизонтальный» (временной) анализ - сравнение каждой  позиции отчетности с предыдущим периодом;

«вертикальный» (структурный) анализ - определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом;

трендовый анализ - сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов  и определение тренда, т.е. основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируют возможные значения  показателей в будущем, а следовательно, ведется перспективный прогнозный анализ;

коэффициентный анализ относительных показателей (коэффициентов) - расчет отношений между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности, определение взаимосвязей показателей;

сравнительный (пространственный) анализ - это как внутрихозяйственный анализ сводных показателей отчетности по отдельным показателям предприятия, филиалов, подразделений, цехов, так и межхозяйственный анализ показателей данного предприятия в сравнении с показателями конкурентов, со среднеотраслевыми и средними хозяйственными данными;

факторный анализ - анализ влияния отдельных факторов (причин) на результативный показатель  с помощью детерминированных или стохастических (модель распределения) приемов исследования. Причем факторный анализ может быть как прямым (собственно анализ), когда анализ дробят на составные части, так и обратным, когда составляют баланс отклонений и на стадии обобщения суммируют все выявленные отклонения, фактического показателя от базисного за счет отдельных факторов. 

Балансовые показатели финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия  анализируются в следующей последовательности:

	1.  Коэфициэтн автономии  -  обеспечен    ности  собстенными средствами ( не должен быть менее 50 % )
	Собственный капитал    Баланс  

	2.  Коэфициэнт  маневренности 
	 Оборотный капитал    Собственный капитал  

	3.   Коэфициэнт текущей ликвидности   ( Current ratio ) - не должен быть менее 1,0
	Оборотный капитал Текущие пассивы  

	4.   Коэфициэнт абсолютной ликвидности ( Complete ratio ) - должен быть не менее 0,2 
	 Ликвидная часть мобильных средств   Краткосрочная задолженность   

	5.   Коэфициэнт покрытия  ( не должен опускаться ниже 2,0 )
	Мобильные средства   Краткосрочная задолженность 

	6.    Коэфициэнт долга  ( Dept ratio )
	   


Далее следует оценить эффективность коммерческой деятельности предприятия по следующим параметрам:

1. Рентабельность (ликвидность) капитала      

  Rк = П / Р  100%

 (2.1.)
      где :       П - прибыль 



                     Р - расходы

2 Рентабельность продукции   

 Rп = П / Пр  100%        (2.2.)

       где :       П - прибыль 

             
Пр - продажи

3 Оборачиваемость (средняя продолжительность оборота)   

               О = Зс / Тс/д   


(2.3.)

	 где :
	О   - продолжительность одного оборота в днях Зс   - среднедневной  запас товаров на начало отчетного  периода   Тс/д - среднедневной оборот за этот  период 


4 Товарооборачиваемость (как число оборотов среднего запаса товара за период времени)        
 

К = Пр / Зс ;   
К = Ч / О         (2.4.)
             где :   К - количество оборотов товарной массы за период

                        Пр  - объем продаж за тот же период

                 Ч - число дней в периоде 


В целом такой подход обеспечивает возможность осуществлять достаточно комплексный анализ ключевых финансово-экономических показателей деятельности предприятия и в ряде моментов обеспечивает его руководство достаточно оперативной управленческой информацией. Однако, как будет показано в дальнейшем его недостатком является отсутствие контроля за издержками и отсутствие современных методов учета финансовых потоков на основе их качественного  анализа по системе Direct Costing (разделение на постоянные и переменные издержки и маржинальный анализ по методу CVP).
 Естественно, что при этом на предприятии не существует и современной целостной системы управленческого учета. Некоторые выборочные ее элементы, существующие на предприятии, по-видимому, в форме периодического анализа ТЭП (например, как это будет  показано ниже в данной работе) безусловно не могут быть основой для эффективного финансового менеджмента. [21]

3.2. Налоговое планирование на предприятии 
3.2.1. Основные подходы в рамках налогового администрирования в компании


Налоговое планирование на ООО  последнее время осуществляется ситуационным методом.

Применительно к конкретному предприятию это означает, что, прежде всего, формируется налоговое поле предприятия, под которым понимается вся совокупность уплачиваемых налогов. Для этого, на основании действующих законов, определяется спектр основных налогов, которые надлежит уплачивать предприятию, уточняются ставки и льготы.

Рассмотрим на примере одного из основных плательщиков федеральных налогов и одновременно внутреннего поставщика сырья в ООО :

Таблица 3.1
Налоговое поле предприятия и возможные налоговые льготы  [41]

	НАИМЕНОВАНИЕ

 НАЛОГА
	Став

ки
	Льготы, в принципе возможные для данного предприятия


	Размер % от ставки



	Налог на прибыль
	24%
	Льготы по авансовым платежам для МП
	25-30

	Налог на имущество
	1,5%
	Возможность ускоренной амортизации фондов
	до 50

	НДС
	18%
	Как переработчикам с/хоз. продукции
	-

	Налог на землю
	0,5%
	(
	(

	Подоходный налог
	13 %
	За счет экономии ФОП
	до 30


Используя исходные данные предыдущего периода, проводится тщательный анализ всей базы осуществляемых предприятием хозяйственных операций, проводимых, как постоянно, так и эпизодически с точки зрения их результатов для налогообложения.

Затем разрабатываются различные ситуации, с учетом уже имеющихся налоговых, договорных и хозяйственных наработок, охватывающие самые различные стороны хозяйственной жизни.
На основе всестороннего исследования этих ситуаций, выбираются оптимальные варианты, составляется реальный журнал хозяйственных операций, который служит основой бухгалтерского учета.

Таблица 3.2
Сопоставление вариантов ведения закупок сырья [41]

	Вариант 1
	Вариант 2

	Покупка сырья с учетом последующего возмещения НДС у юр. лиц по более дорогой цене ( в среднем на 10%)
	Сырье покупается у лиц не уплачивающих НДС 

	Процент возмещения НДС     60-75%
	Процент возмещения = 0

	Реальный уплачиваемый      НДС  5-8%
	Реальный НДС 18%


Из сопоставления двух вариантов видны преимущества второго для ценовой политики и преимущество первого с точки зрения минимизации налогообложения.  Соответственно оптимальным представляется такое их сочетание, когда на острие «маркетингового давления» стоит сырье, закупаемое по варианту №2, тогда как базовым вариантом закупок является вариант №1.

При этом в анализе различных ситуаций, как имевшихся, так и моделируемых, полученные и планируемые финансовые результаты сопоставляются с различными потерями от действия штрафных и прочих санкций.

Определив границы налогового поля, налоги рассматриваются отдельно с точки зрения возможности их минимизации.  За основу концепции минимизации налогообложения принимается представление о том, что основными путями минимизации мы считаем следующие:

Сокращение базы налогообложения с выходом на соответствующие балансовые показатели(№1)

Увеличение объема встречных зачетов ранее уплаченных налогов, включая и ужесточение контроля за объемами авансовых платежей (№2)

«Удешевление» стоимости налогов для предприятия за счет применения максимально удешевленных денежных суррогатов при их уплате.  (№3)

Получение льгот по уплатам, как в местный, так и в федеральный, бюджеты (№4)

В свете этого на ООО «Инкос» в начале 2009 года был разработан комплекс  соответствующих мероприятий по практической минимизации налогообложения на предприятии для представления о котором приведем следующую таблицу:

Таблица 3.3
Комплекс минимизации налогообложения  [41]

	Виды 

Платежей
	Метод минимизации
	Практические способы 

достижения
	Планируемый* процент сокращения

	1
	2
	3
	4


	I. В бюджет

	1
	2
	3
	4

	НДС
	(№2);  (№3)
	· Сокращение закупок у частных лиц и ЧП, не облагаемых НДС, с целью роста % (суммы) НДС, выставляемой к возмещению.

· Использование налоговых обязательств по федеральным налогам.
	65-75%

Реально уда

лось 30%

	На прибыль
	(1);  (3)
	· Проведение большей части реализационных мероприятий через договора комиссии с ЧП и дилерскими фирмами, пользующимися льготами по налогообложению    ( например через структуры Общества инвалидов и т.п.)

· Налоговые обязательства
	50-60%

Реально 40

	На имущество
	(1)
	Продажа части непроизводительного оборудования и зданий из состава основных фондов (что еще и  поднимет фондоотдачу оставшихся) и экспертная переоценка (в сторону снижения стоимости) оставшихся фондов
	50-60% 

Реально 15

	Подоходный
	(1);  (3)
	· Использование схем минимизации, с помощью выплат части з/пл. через банковские (депозитные), страховые и прочие возможности.  Сокращение штатов.

· Налоговые обязательства
	30-35%

Реально 12

	Земельный налог
	(3)
	Налоговые обязательства
	20

Реально 15



	Налог с владельцев транспортных средств
	(1);  (3)
	· Сокращение до минимума кол- ва собственного транспорта.

· Налоговые обязательства
	45-60%

Реально 18


	II. Во внебюджетные фонды

	1
	2
	3
	4

	ЕСН
	(1); (3); (4)
	· Использование схем минимизации, с помощью выплат части з/пл. через банковские (депозитные), страховые и прочие возможности. Сокращение штатов.

· Налоговые обязательства

· Налоговые обязательства

· Получение льготных рассрочек налоговых платежей для предприятия в местные бюджеты на период осуществление программы его реконструкции

· Использование схем минимизации, с помощью выплат части з/пл. через банковские (депозитные), страховые и прочие возможности. Сокращение штатов.

· Налоговые обязательства

· Получение льготных рассрочек налоговых платежей для предприятия в местные бюджеты на период осуществление программы его реконструкции.
	30-35%

Реально 13%


*NB. Под планируемым относительным объемом сокращения платежей подразумевается реальный процент снижения платежей при неизменной величине оборота и объемов основного производства.

 Размер предстоящего эффекта от результатов мер, в рамках применяемых методов минимизации валового налогового бремени, применительно к каждому налогу в отдельности, просчитывался приблизительно, на основе эмпирического опыта, как среднее арифметическое суммы процентов минимизации, ожидаемых от того или иного приема. Последние же, в свою очередь, определялись как % прямой льготы (или выраженной в %снижения налогооблагаемой базы, или % роста дисконтной разницы в случае налоговых обязательств и т.д.) помноженной на ожидаемую сумму начисления того или иного налога.

Как видно из приведенной таблицы, r началу 2010 года на предприятии были разработаны достаточно разнообразные и зарекомендовавшие себя меры по минимизации налогообложения в рамках как текущего, так и перспективного финансового планирования. 

Однако не все мероприятия по минимизации налоговых платежей удалось осуществить на предприятии с запланированным эффектом Так оказался ниже предполагавшегося эффект от роста возмещения НДС и контроля над переплатой налогов. Не дала ожидаемых результатов проведенная еще осенью 2009г. переоценка балансовой стоимости основных фондов. Ниже ожидаемого оказался показатель «удешевления» налогов за счет оптимизации работы с долговыми обязательствами. (Последнее обстоятельство особенно сказалось на работе с внебюджетными фондами).

Вместе с тем, достигнутые с помощью вышеприведенного комплекса мер, результаты показывают, что хотя в процентном отношении, по суммам плановой экономии, запланированные параметры и не были достигнуты, работа по систематизации налогового планирования не пропала зря.


Это хорошо иллюстрирует следующая сводная по ООО  таблица, показывающее поквартальное соотношение общей суммы всех, начисленных, обязательных выплат и показателей объемов производства (оборота) предприятия в текущем году:

Таблица 3.4
 Соотношение показателей производства, оборота и налоговых выплат

	Показатели
за 2010 г.
	I квартал
	II квартал
	III квартал


	IV квартал

	Объем производства

 в тыс. тонн
	18,1

100%
	68,3

377 %
	75.2

417%


	72,1

398%

	Валовой оборот по данным баланса (тыс.руб.)
	257 000

100%
	789 200

307%
	845 600

328,8%
	821 348

323%

	Все обязательные платежи (бюджет и фонды в тыс.руб.) начисленные.
	170 510

100%
	370770

217,4%
	378 840

222,2%
	366 117

214,3%


Из приведенной таблицы видно, что если объемы производства выросли во втором и, особенно в 3м квартале года более чем в 4 раза, по сравнению с 1 кварталом, а оборот соответственно увеличился более чем в 3 раза, то общая сумма начисленных налогов возросла лишь в два с небольшим раза и имела тенденцию к дальнейшему понижению в 4-м квартале. В результате чего эффект от мероприятий по налоговому планированию (без учета экономии в стоимости условно-переменных затрат) составил на конец 3 квартала порядка 250 000 - 270 000 тыс. рублей за истекший период 2010 года.

Дальнейшее направление работы по налоговому планированию в настоящее время ведется в русле последовательного увеличения возможностей основных применяемых методов из числа указанных выше. 

Это можно представить следующим образом:

Таблица 3.5
Дальнейшие шаги налоговой оптимизации

	Применяемые методы
	Пути повышения 

их эффективности



	1. Сокращение базы налогообложения с выходом на соответствующие балансовые показатели.


	Дальнейшая оптимизация ФОП и работа по избавлению от «балластных» видов имущества. Дальнейшее использование законных способов минимизации налогооблагаемой базы з/пл.

	2. Увеличение объема встречных зачетов ранее уплаченных налогов, включая и ужесточение контроля за объемами авансовых платежей. 
	Более тщательная работа по подсчетам старнируемого НДС и рост доли юридических лиц в числе поставщиков услуг предприятию.

	3. «Удешевление» стоимости налогов для предприятия за счет применения максимально удешевленных денежных суррогатов при их уплате.
	Дальнейший рост процента покрытия налогов за счет  налоговых обязательств всех уровней и удешевление покупаемых обязательств за счет применения бартерных цепочек продукции про зачетным ценам при их покупках, в том числе и через 

третьих лиц.

	4. Получение льгот по уплатам как в местный, так и в федеральный, бюджеты в местный бюджет.
	Дальнейшая работа с областной и городской исполнительной и законодательной властями. Лоббирование на федеральном уровне.

	5. Создание дочерних предприятий, свободных от долгов, с переводом в них наиболее работоспособных активов. 
	Их последующая регистрация в оффшорной  зоне «Республика Калмыкия»


Данные следующих 3-х диаграмм дают наглядное представление об относительном «удельном» весе уровня оптимизации /минимизации/ налогообложения достигнутого с помощью механизмов внутрифирменного налогового контроля.

Диаграмма 3.1.
На ней представлены (на основе данных Отчета о прибылях и убытках – Приложение 1) результаты работы фирмы с точки зрения ее ликвидности, выраженной в абсолютном значении получаемой (резервируемой) конечной прибыли.


[image: image1.wmf]ООО "Инкос" 

Резерв прибыли 

(нарастающим итогом)

0

100000

200000

300000

400000

500000

600000

700000

1

2

3

4

5

6

Месяцы 2010г.

Прибыль


Диаграмма 3.2.  Данная диаграмма представляет уровень относительной ликвидности проекта в соотношении между показателями оборота и валовой прибыли предприятия, согласно представленному бизнес-плану.
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Диаграмма 3.3.  На ней представлены результаты, которых удалось достичь на ООО исключительно за счет применения комплекса методов налогового планирования на предприятии без учета возможности экономии за счет потребления ресурсов производства (и соответственно уменьшения налогооблагаемой базы в части потребляемых ресурсов, что в условиях роста производства было в принципе не приемлемо), и тем более задержек выплаты з/пл. (последние вообще, в пределах свыше недели, отсутствовали в течение всего периода осуществления, антикризисной программы роста производства).
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Таким образом из первых двух приведенных диаграмм становится “визуально очевидной” как абсолютная, так и относительная ликвидность работы предприятия в течение 2010г., в рамках мер по финансовому планированию и налоговому менеджменту .


Из третьей диаграммы явствует абсолютная успешность мероприятий налогового планирования, выраженная как отношение абсолютных значений (роста)  оборота и валовой суммы всех начисляемых налогов в бюджет и отчислений во внебюджетные фонды. При этом приведенные в диаграмме цифры отражают размер реальной экономии даже не полностью (только с позиции размеров начислений) поскольку не учитывают возможности не денежной формы уплаты начисленных сумм налогов (долговые обязательства, векселя -последние  возможны как средство платежа во внебюджетные фонды- и т.д.), что, за счет дисконтов котировок этих  денежных суррогатов  на (финансовом) рынке, дает возможность значительной экономии выплат.

3.2.2. Использование лизинга для налоговой оптимизации  при                       инвестировании в ОС предприятий Компании, применяемой на ООО  

Другим, рассматриваемым в настоящее время менеджментом предприятия решением по налоговой оптимизации является использования лизинговых схем облегчающих, кроме прочего, проблему модернизации ОФ предприятия.

Оптимизация в данном случае основана на схеме «финансового плеча» и позволяет найти недостающие средства и оптимизировать налогообложение участников проекта за счет механизма лизинга. Данная схема становится особенно актуальна, когда инвестор не в состоянии (или не хочет) выделить сразу всю необходимую для оплаты ОС сумму.  В этом случае банк предоставляет ему «финансовое плечо», выдавая лизинговой компании кредит превышающий величину депозита на размер недостающей суммы.


Таблица 3.6
Налогообложение участников схемы

	Доходы
	Расходы
	Налог на прибыль
	Налог 

на имущество
	Ндс

	Инвестор :
Проценты по депозиту (ПД)
	-
	Уплачивается с процентов по депозиту (24% ( ПД)
	-
	-

	Лизинговая компания:

Лизинговые платежи, состоящие из ускоренной амортизации (УА), вознаграждения лизинговой компании (ВЛ), процентов по кредиту (ПК) и налога на имущество (НИ)
	Ускоренная амортизация, проценты по кредиту и налог на имущество
	Учитывается с вознаграждения лизинговой компании  (24% ( ВЛ)
	Уплачивается со среднегодовой остаточной стоимости оборудования
	Уплачивается по лизинговым платежам, возмещается по оборудованию

	Получатель инвестиций:
-
	Лизинговые платежи
	Налогооблагаемая прибыль уменьшается на сумму лизинговых платежей. При этом налог на прибыль уменьшается на сумму : 
24% ( (УА +ПК+НИ+ВЛ)
	-
	Возмещается по лизинговым платежам

	Итог по налогам 
	
	Налогооблагаемая прибыль уменьшается на сумму ускоренной амортизации, вознаграждения банку (ВБ), процентов по «финансовому плечу» и суммы налога на имущество: 
24% ( (УА+ВБ +ПФ+НИ)
	Уплачивается со среднегодовой остаточной стоимости оборудования
	Возмещается по оборудованию


Данная схема полностью отвечает требованиям налогового законодательства. Однако поскольку схема основана на аффилированности инвестора, получателя, получателя инвестиций и лизинговой компании, существует риск признания сделки по ней мнимой или притворной.  Поэтому надо избегать того, чтобы фирмы считались взаимозависимыми в соответствии с п.1. ст.20 НК РФ.

3.2.3. Оптимизация налогообложения  как средство снижения                                              себестоимости продукции

Оптимизация  системы налогообложения предприятия является также резервом снижения себестоимости продукции. [32]

В нашем случае это особенно актуально на снабжаемых из единого центра (ООО «ИНКОС») промышленных предприятиях холдинга. 

Тут у ООО две основных возможности.

А) За счет ухода от «эксклюзивной» оплаты НДС, что имеет место на сегодняшний день в результате того, что многие поставщики предприятия. будучи зарегистрированными на оффшорной территории, плательщиком НДС не является. Здесь имеются следующие возможности:

1. Сырье закупается не напрямую у этих поставщиков, а через, «встраиваемую» в цепочку поставки, фирму - плательщика НДС, что освободит его от уплаты «входящего» НДС;

2. Работы производятся не частным предпринимателям, а также «встраиваемым» фирмам плательщикам НДС, что освободит его от уплаты «исходящего» НДС;

3. Как одна из разновидностей осуществления варианта №2 - рост прямых продаж от ООО.

С точки зрения  минимизации налогообложения наилучшим является сочетание всех 3-х вариантов.  С точки зрения оптимизации формулы маркетинга и ускорения оборота ООО  - третий вариант предпочтительнее.

 В случае успешной минимизации налогообложения по линии НДС возможно (при прочих равных условиях) снижение себестоимости продукции до 10-12%.

Б) Переход предприятия (в данном случае ООО «Инкос», как «основного налогоплательщика» в структуре концерна) на упрощенную систему налогообложения (что «теоретически» позволяет ему сделать его формальный статус МП по численности штатного персонала), мог бы снизить общую налоговую нагрузку в 2-3 раза. Однако это требует грамотной реструктуризации предприятия как системы из имущественного комплекса и обслуживающего его персонала. В случае успеха на этом направлении возможно снижение себестоимости продукции (при прочих равных условиях) до 20-25%.

Таким образом, мы видим, что совокупный резерв снижения себестоимости продукции от вышеуказанных основных мер по оптимизации налогообложения - 30-37%.

Краткие выводы по материалу гл.
Действующая на предприятии методология финансового анализа позволяет адекватно отражать текущую ситуацию в вопросах налоговой нагрузки предприятия и делать прогнозы ее развития.
Обзор основных подходов области налоговое планирования на ООО показывает, что  последнее время оно осуществляется на предприятии ситуационным методом.

Все используемые фирмой методы оптимизации налогообложения направлены на снижение себестоимости продукции и рост общей маржинальности продаж фирмы. Они доказывают свою относительную эффективность как по отдельности так и в совокупности. Все они полностью укладываются в рамки действующего НК.

Заключение


Налоги являются необходимым звеном экономических отноше​ний в обществе с момента возникновения государства. Развитие и изменение форм государственного устройства всегда сопрово​ждаются преобразованием налоговой системы. В современном цивилизованном обществе налоги — основная форма доходов государства. Помимо этой сугубо финансовой функции налого​вый механизм используется для экономического воздействия государства на общественное производство, его динамику и структуру, на состояние научно-технического прогресса.

Налоговая система является одним из главных элементов рыночной экономики. Она выступает главным инструментом воздействия государства на развитие хозяйства, определения приоритетов экономического и социального развития. В связи с этим необходимо, чтобы налоговая система России была адаптирована к новым общественным отношениям, соответствовала мировому опыту.

В настоящее время в налоговой системе России продолжается развитие первого и второго налогового уровней (обеспечивающего федеральный бюджет и бюджеты субъектов РФ), а также происходит становление третьего налогового уровня - уровня, на котором обеспечиваются бюджеты местного самоуправления.  Необходимо отметить, что финансовая основа местного самоуправления и формирование местных бюджетов сегодня одна из самых важных проблем, поэтому, без укрепления местных налоговых служб, их законодательного обеспечения, затрудняется процесс становления и укрепления местного самоуправления, гарантированного конституцией Российской Федерации.

Поэтому потребовалась разработка закона «О финансовых основах местного самоуправления в РФ», который в настоящее время является одним из важнейших документов.

Следует отметить, что сегодня существуют отдельные противоречия между рядом положений закона «О финансовых основах местного самоуправления в РФ»  и принятых Государственной Думой в первом чтении Бюджетного и Налогового кодексов.  Только после устранения этих противоречий можно надеяться на реальное улучшение положения с местными финансами. Несмотря на то, что в Законе РФ «Об основах налоговой системы в РФ» местным налогам отведено значительное место, действующую  систему местных налогов нельзя назвать вполне отвечающей современным требованиям.

Особенностью системы разделения налоговых доходов в России является отсутствие законодательно закрепленных пропорций в рамочных налоговых и бюджетных законах, в отличие например от Германии, где также совместно используются главные налоги.  Правила распределения налоговых поступлений между Федерацией и Субъектами определяются ежегодным законом «О федеральном бюджете», а между субъектами Федерации и местными властями ежегодным законом о бюджете соответствующих Субъектов. 

Если при расчетах между Федерацией и ее субъектами действуют единые нормы распределения федеральных налогов, то при распределении налоговых поступлений внутри субъектов применяются самые различные варианты: единые нормативы (Свердловская область), дифференцированные нормы по всем или нескольким налогам, дифференцированные нормы в отношении городов регионального значения и единые для других территориальных единиц (Хакасия, Марий-Эл, Чувашская республика и др.). 

Распределение  налоговых поступлений осуществляется на основе единственного критерия - объема фактического сбора налога, что делает эту систему малоэффективным инструментом горизонтального выравнивания, особенно в связи с такими недостатками налоговой системы как например отсутствие связи между выплатой подоходного налога гражданами и бюджетом места их проживания.

Из-за отсутствия более эффективных методов постоянное варьирование пропорциями распределения налоговых доходов стало исключительно важным средством вертикального выравнивания бюджетной системы. Негативным последствием можно считать ограничение бюджетной самостоятельности муниципальных образований, невозможность планирования бюджетных поступлений, острое недовольство городов, ощущающих себя обделенными в пользу, например, районов.  
Манипулируя пропорциями распределения налоговых доходов, как и других видов межбюджетной поддержки местных бюджетов, на практике преследует только одну цель - покрытие бюджетных дефицитов, оставляя в стороне проблемы горизонтального выравнивания бюджетных условий отдельных территорий. В целом эта система концентрирует свои усилия на увеличении своей доли поступлений из федеральных налогов, не стимулируя региональные и местные органы к расширению своего налогового потенциала. 

Реформирование бюджетной системы России в 90е годы сопровождалось более быстрой децентрализацией доходов на уровне Федерация-субъекты по сравнению с децентрализацией доходов, что стало одной из главных причин усиления вертикальной несбалансированности бюджетной системы.  С другой стороны, в условиях тяжелейшего экономического кризиса особенно проявился такой негативный фактор, как недостаток у местных бюджетов собственных стабильных доходов. 

Система местного налогообложения является самым слабым звеном в российском налоговом законодательстве. Правовая база местного налогообложения недостаточно разработана. 
Так, если по федеральным налогам приняты отдельные законы, изданы подробные инструкции Госналогслужбы РФ и иной методический материал, то по местным налогам, за исключением статьи 21 Закона РФ «Об основах налоговой системы в РФ», существуют только примерные положения (рекомендации) по отдельным видам местных налогов и сборов, разработанные Минфином, Госналогслужбой и Комиссией по бюджету и налогам Верховного Совета, которые (Примерные положения) к тому же местными органами власти как правило игнорируются. В связи с чем положения, разрабатываемые и принимаемые органами местного самоуправления, как правило имеют массу недочетов, а иногда и просто противоречат действующему налоговому законодательству. 
Но несмотря на это, местные налоги и сборы заняли прочное место в доходной части бюджета местных органов власти. Они гарантируют финансовую поддержку при реализации таких важных для территорий социальных решений, как организация свободной торговли, благоустройство территорий, содержание жилищного фонда и объектов соцкультсферы и т.д.

Одной из проблем развития местного самоуправления является также взаимодействие местных налогов с другими звеньями налоговой системы.
 Пока еще отчетливо не проявились контуры будущей модели бюджетного федерализма в России необходимо выделить важнейшие направления совершенствования "межналоговых" и межбюджетных  отношений, то есть следует определить место нижнего бюджетного уровня в системе межбюджетных отношений; необходимо отойти от практики общего распределения основных налоговых поступлений между всеми уровнями бюджетной системы.
Укрепление в последние годы властных полномочий региональных органов сопровождалось усилением централизации доходов на уровне субъект - местные бюджеты, что вело к заметному ослаблению последних. 

Одновременно положение местных бюджетов быстро ухудшалось в связи с массовой передачей в их ведение объектов жилья и социальной инфраструктуры, которые прежде находились на содержании предприятий, а также расширением других обязанностей по социальным выплатам населению, не подкрепленных передачей достаточных для этого финансовых ресурсов.
  Результатом стало резкое усиление их зависимости от поддержки со стороны регионального бюджета, от объема выделенных трансфертов, дотаций, от определяемых сверху долей отчислений от федеральных налогов и, в конечном счете, от личных взаимоотношений региональных и местных властей.

Данная работа выполнена на актуальную тему, поскольку оптимизация налогообложения является одним из важнейших направлений финансового и экономического планирования, средством обеспечения бюджетных поступлений. Для предприятия внутренняя оптимизация налогообложения, кроме прочего служит еще и регулятором системы управления предприятием.

Нестабильность наших налогов, постоянный (не взирая на принятый с 1998 по 2002гг. НК РФ) пересмотр ставок, количества налогов, льгот и т. д. несомненно, играет отрицательную роль, особенно в период перехода российской экономики к рыночным отношениям, а также препятствует инвестициям как отечественным, так и иностранным. 
По этому, нестабильность налоговой системы на сегодняшний день, по прежнему – одна из основных проблем российского бизнеса и главная проблема реформы налогообложения.
В настоящее время в налоговой системе России продолжается развитие первого и второго налогового уровней (обеспечивающего федеральный бюджет и бюджеты субъектов РФ), а также происходит становление третьего налогового уровня - уровня, на котором обеспечиваются бюджеты местного самоуправления.  
Необходимо отметить, что финансовая основа местного самоуправления и формирование местных бюджетов сегодня одна из самых важных проблем, поэтому, без укрепления местных налоговых служб, их законодательного обеспечения, затрудняется процесс становления и укрепления местного самоуправления, гарантированного конституцией Российской Федерации.

Кроме того, не будем забывать, что усиление налогового контроля со стороны государства может происходить только на основе соблюдения закона. 

Проблема законности вечна, она будет существовать до тех пор, пока есть право, при этом в нашей стране она приобрела за последнее время не только юридическое, но и большое политическое значение. Принимаемые законы не всегда совершенны, социально обоснованны, снабжены необходимым механизмом действия. Именно исполнительная власть в правовом государстве призвана обеспечить соблюдение законности и дисциплины в интересах общества и отдельной личности.

И, наконец, в практической части работы рассмотрены конкретные примеры, иллюстрирующие механизмы налоговой оптимизации в рамках крупной холдинговой компании (гл.3), а также различные аспекты динамики налогообложения конкретного предприятия (на примере ООО «Инкос»), исходя из планируемых финансовых результатов на 2011-2012гг.
Усилия налогового планирования рассмотрены при этом в контексте реализации широкомасштабной программы налогового планирования на предприятии.

Резюмируя сказанное и подводя итоги анализу представленного материала можно сказать, что на его основании неопровержимо следует, что экономической сущностью налогового планирования на предприятии является получение максимального эффекта снижения себестоимости продукции, что есть своего рода эквивалент налогового инвестиционного кредита для предприятия.
Из анализа работы предприятия мы видим при этом что:

 1. Предприятие работает сравнительно успешно – его основные функции достаточно оптимизированы. Но налоговая нагрузка на предприятие растет и это является неприятной тенденцией с точки зрения планирования финансовых результатов и уровня маржинальности бизнеса.
2. Действующая на предприятии методология финансового анализа позволяет адекватно отражать текущую ситуацию в вопросах налоговой нагрузки предприятия и делать прогнозы ее развития.

Обзор основных подходов области налоговое планирования на ООО показывает, что  последнее время оно осуществляется на предприятии ситуационным методом.

1. Все используемые фирмой методы оптимизации налогообложения направлены на снижение себестоимости продукции и рост общей маржинальности продаж фирмы. Они доказывают свою относительную эффективность как по отдельности так и в совокупности. Все они полностью укладываются в рамки действующего НК.
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