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ВВЕДЕНИЕ

В современной экономике России наиболее актуальной становится проблема развития и согласование экономических интересов различных субъектов рыночного хозяйства. В советский и постсоветский период проблема экономических интересов периодически становилась предметом довольно активного исследования, что в особенности относится к 60-м — 80-м гг., когда были опубликованы работы Л.И. Абалкина, В.М. Агеева, Б.Я. Гершковича, Г.А. Егиазаряна, А.Г. Здравомыслова, Г.И. Зинченко, В.П. Каманкина, В.И. Лившица, М.В. Михайлова, Г.П. Осина, Ю.И. Палкина, В.В. Радаева, П.З. Эхина и ряда других ученных, посвящённые методологическим, теоретическим и практическим вопросам экономических интересов в огосударствленной экономики.

Значимость теории экономических интересов, их реализации в политике и хозяйственной практике настолько велика, что следует согласиться с учёными-экономистами, подчёркивающими, что «политика — это интересы в действии» и «всякая политика хороша настолько, насколько ей удаётся поддерживать баланс различных интересов» [2, с. 125]. Эта истина, имеющая общее значение, особенно важна для общества, которое подобно российскому, осуществляет уникальный переход от огосударствления, командной экономики к рыночной, когда вместе со сменой социально-экономической системы происходит глубокая трансформация системы экономических интересов.

С этим связана и актуальность выбранной для исследования в курсовой работе темы «Экономические интересы как мотив производственной деятельности».
Учеными Запада, применительно к современной рыночной экономике, проблема теории экономических интересов системно и специально не разрабатывалась, хотя отдельным её сторонам, связанным с целью предпринимательской деятельности и стимулированием, многие авторы обращаются. Например, в учебнике «Экономикс» К. Макконнелла и С. Брю само существование рыночной экономики связывается с интересом, воспринимаемым как выгода [14, с. 90]. Такова же позиция П. Хейне который утверждал: «Там, где нет стремления к личной экономической выгоде, там нет и рыночной экономики» [30, с. 79].
В этой связи Самуэльсон П. определяет рыночную экономику как «непрерывный процесс совместного достижения её субъектами индивидуальной и общественно чистой выгоды» [19, с. 105]. Следовательно, современная экономическая наука связывает как сами рыночные отношения, так и присущие им экономические интересы с выгодой, преимущественно  с частной, восходя в этом к Ж.-Б.Сэю, выводившим из выгоды само предпринимательство, рассматривая предпринимателя как «лицо, которое берется за свой счет и риск и в свою пользу произвести какой-либо продукт» [27, с. 67].
Что касается теории интересов, то они, чаще всего занимают исследователей Запада в психологическом аспекте, о чем свидетельствуют работы А. Маслоу или в аспекте экономического стимулирования — работы Дж. Гелбрейта, А. Ноува, Б. Уорда и др.
Экономические интересы, великая и вечная проблема, в годы рыночной трансформации российской экономики оказалась на периферии научной мысли и хозяйственной практики. Это стало одной из причин негативного явления, получивших концентрирование выражение в охватившем Россию в конце ХХ — начале ХХI вв. системном кризисе.

Всяка политика с древнейших времён до наших дней была объективно ориентирована на интересы, их выявление, учёт и реализацию. Чтобы понять причины этого обстоятельства, важно выяснить, что представляют собой экономические интересы субъектов рынка: установить какова их природа, типы, формы и разновидности; чем характеризуется система интересов в условиях рыночной экономики; как определить природу и разновидности противоречий в их системе; способы решения противоречий и согласования интересов в процессе их реализации.

Значимость категории «интересы» была очевидна для экономической науки со времён её становления. Ей уделяли внимание философы, историки, экономисты и представители многих других наук. Уже древнегреческий философ-материалист Демокрит (около 470 г. до н.э.) обратил внимание, на то, что «сама нужда служила людям учительницей во всем, направляя их соответствующим образом в познании каждой вещи», обращаясь тем самым к таким категориям как интересы и потребности в их взаимосвязи [18, с. 94].

Цель курсовой работы состоит в исследовании экономических интересов как мотивов производственной деятельности субъектов рынка.

Исходя из названной цели, в работе решаются следующие задачи:

— выделение интересов как формы проявления потребностей;

— рассмотрение системности экономических интересов;

— характеристика   разнообразия экономических интересов; 

—  исследование мотивов и стимулов экономических интересов;                       

— обозначение  экономической политики и практики интересов;

—  анализ мотивации экономических интересов субъектов рынка;

— методология реализации экономических интересов в производственной деятельности современной России.

Предметом исследования в курсовой работе является система экономических интересов субъектов рынка как мотив производственной деятельности.
Объектом анализа стали разновидности экономических интересов и их реализация в производственной деятельности современной России.       

Структурно работа состоит из введения, двух глав — теоретической и практической, заключения, списка используемых источников.                 

1. ОСНОВНЫЕ ТЕОРИИ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ИНТЕРЕСОВ 
    И ИХ РЕАЛИЗАЦИЯ В СИСТЕМЕ ОТНОШЕНИЙ 
    СОБСТВЕННОСТИ
1.1 Интересы как форма проявления потребностей                                 
В связи с выяснением содержания экономических интересов, а главное —  экономической практикой, которая целиком связана с их реализацией и согласованием, принципиально важным является выяснение природы материальных интересов, так как позиции исследователей здесь весьма разнообразны.

Как видно из уже приводившегося определения интересов, рассматриваемых как осознанные потребности, одна из распространённых точек зрения состоит в том, что интересы — субъективная категория, результат осознания потребностей. В одном из справочных изданий последнего времени можно прочитать: «Интересы — предмет заинтересованности, желания и побудительные мотивы действий экономических субъектов» [12, с. 193].

Существуют, по крайней мере, два момента, опираясь на которые часть исследователей развивают точку зрения о субъективной природе экономических интересов. Первый из них состоит в том, что интересы, в процессе их реализации осознаются субъектами экономики. Но это не меняет их природы, на что обращал внимание ещё Г.В. Плеханов, который писал: «Откуда берутся интересы? Представляют ли они собой продукт человеческой воли и человеческого сознания? Нет, они создаются экономическими отношениями людей. Раз возникнув, интересы, так или иначе, отражаются в сознании людей. Чтобы защищать известный интерес, нужно сознавать его» [20, с. 56]. К этому можно лишь добавить, что существуют и неосознанные в каждый данный момент экономические интересы, примером чего могут служить факты, связанные с неадекватными действиями индивидов, коллективов и общества в целом, хотя осознание интересов является одним из обязательных условий их целенаправленной и активной реализации.

Сказанное относится не только к макроэкономическому, но и микроэкономическому уровню. Важнейшей предпосылкой осознания интересов является экономический анализ деятельности каждой фирмы. К сожалению, далеко не во всех случаях предприниматели прибегают к такого рода анализу, сообразовывая свои действия с его результатами. Во многих случая причиной таких явлений служит недостаточный профессиональный уровень собственников и менеджеров, повышению которого должна служить система мер по обучению и стажировке российских кадров в зарубежных странах с развитой рыночной экономикой.

Другой момент состоит в том, что интересы всегда субъективны, т.е. принадлежат какому-либо из субъектов экономических отношений, принимающему необходимые меры к их реализации. Не субъектность и субъективность отнюдь не тождественные понятия. Если первое означает, что интересы неотторжимы от их носителей, с чем нельзя не согласиться, то второе переводит их в категорию, порождаемую волей и сознанием людей, о необоснованности чего уже говорилось выше.

Довольно широко распространено суждение о природе экономических интересов, как единстве объективного и субъективного. Мотивируется оно тем, что интерес это единство объективного содержания и субъективной формы, следствие осознания объективной необходимости удовлетворения сложившихся и развивающихся потребностей.

Возражение, которое вызывает данный подход, состоит в том, что, признавая объективное содержание экономических интересов, его сторонники имеют в виду «субъективную форму», т.е. субъективность процесса проявления интересов. Если в этом случае имеется в виду субъективность в качестве деятельности по реализации интересов, то здесь нет оснований для возражений, так как действительно, реализуя экономические интересы, общество на любом из уровней его сложной структуры опираясь на объективные экономические интересы, действует сообразно тому, как они осознаны и понятны. При этом конструирование форм и методов, направленность таких действий, будучи объективно обусловленными, осуществляется людьми, а потому носит субъективный характер [24, с. 82].

Материальная основа экономических интересов, в качестве которой рассматриваются потребности, объективно обусловлена уровнем развития производства, а при данном его уровне — системой господствующих в обществе экономических отношений, образующих социальную основу и общественную форму экономических интересов.

Хотя подходы и характеристики экономических интересов у различных исследователей отличаются, но общее для них всех является то, что интересы представлены как экономическая категория. В качестве экономической категории интересы служат в абстрактной форме выражением экономических интересов. А экономические отношения складываются по поводу производства, распределения, обмена и потребления между людьми, участвующими в воспроизводственном процессе. Чаще всего внешняя форма экономических отношений скрывает их подлинную сущность, а также то обстоятельство, что в отношения вступают люди, исходящие при этом из своих интересов и, прежде всего, — экономических. Например, простейшее отношение по поводу обмена товарами представляет собой не просто обмен товара на деньги, как это выглядит на поверхности явления, а экономическое отношение между потребителем и производителем, каждым, из которых движут его экономические интересы.
Можно усложнить примеры, взять любую из сфер, отдельное отношение или их совокупность, в любом из этих случаев окажется, что тем механизмом, посредством которого они проявляются, служат интересы. И если это экономические отношения, то проявляются они в экономических интересах. Это дало основание Ф. Энгельсу для вывода о том, что «экономические отношения каждого данного общества проявляются, прежде всего, как интересы» [15, с. 194]. При этом интересы служат не только проявлением экономических отношений. Их реализация  —  предмет устремлений каждого из субъектов этих отношений: «все то, за что человек борется, связано с его интересом» [16, с. 73].

Таким образом, существует субъективно обусловленная необходимость, которая побуждает индивида, коллективы людей и общество в целом к определённым действиям, обусловленным сложившимися экономическими отношениями. Эти действия имеют целью удовлетворение разноо6разных потребностей каждого из субъектов экономических отношений. Указанное обстоятельство служит кажущимся основанием к тому, чтобы трактовать интересы как осознанные потребности. Между тем, наличие связей между интересами и потребностями ещё не является основанием для подобного вывода. Спорность подобного подхода связана, прежде всего, с тем, что детерминирующие связи экономических интересов не ограничиваются потребностями, которые играют, в этом качестве важную, но не исчерпывающую роль. Дело в том, что сами потребности, как и определяемые ими экономические интересы, социально обусловлены. Абстрагирование от этого обстоятельства лишало бы интересы статуса экономической категории, поскольку последние представляют собой «абстракции общественных отношений производства», а науку — одного из важных инструментов познания закономерностей общественного развития и воздействия на этот процесс [15, с. 210].
Следующий момент, который обусловливает спорность цитированного выше определения интересов и их связи с потребностями состоит в том, что в нем прослеживается некое отождествление интересов и потребностей, причём разница, состоит в том, что первые являются результатом осознания вторых.

Если экстраполировать подобный подход на всю систему  экономических отношений, свойственные им экономические категории и закономерности, то оказалось бы, что они «возникают» лишь из факта осознания других, связанных с ними категорий. Но осознание, как известно, не ведёт к возникновению другого качества, иных производственных экономических категорий. Оно лишь расширяет возможность действий, которые вследствие этого становятся более активными, чем в тех случаях, когда те или иные отношения или взаимосвязи не осознаны [3, с. 209]. 

Применительно к обсуждаемому здесь вопросу это означает, что осознание потребности вызывает более глубокое понимание и активизацию действий субъектов экономики по её удовлетворению, как, например, в случае, когда общество осознало потребность в новых конструкционных материалах, связанных с современной химией или потребность в информации, вызывавшую всплеск в производстве и использовании соответствующих средств. В этих и во всех сходных случаях, независимо от того идёт ли речь о потребностях индивидуума или общества, не происходит возникновения новой категории экономических интересов.
Тем не менее, связь между интересами и потребностями несомненна. Она состоит в том, что удовлетворение многообразных потребностей служит той материальной субстанцией, во имя которой ведётся процесс производства в самом широком смысле этого слова. Поэтому можно утверждать, что потребности составляют материальную основу, благодаря которой возникают или модифицируются экономические интересы, как объективная необходимость удовлетворения потребностей [17, с. 49].

Следовательно, экономические интересы это не сами потребности и не продукт их осознания, а категория, выражающая необходимость удовлетворения сложившихся и развивающихся потребностей в рамках данных экономических отношений. Потребности это материальная основа интересов, а интересы — выражение необходимости удовлетворения сложившихся и развивающихся потребностей. Но помимо материальной интересы имеют и социальную основу — экономические отношения, ядром которых являются отношения собственности. Именно они определяют содержание потребностей субъекта экономических интересов, содержание самих интересов и ту социальную форму, в которой эти интересы реализуются. Примерами сказанному могут служить различия между потребностями, интересами и формами их реализации у различных субъектов социума (общество, коллектив, личность), у различных субъектов отношений собственности (собственник, арендатор, наёмный работник и т.д.), у субъектов рыночных отношений с различной функциональной ориентацией их деятельности (производство, посредничество, торговля, сфера нематериального производства с её различными отраслями и др.). Ещё более зримым являются различия в условиях различных исторических эпох, когда, например, интересы феодала ограничены, образно говоря, потребностями его желудка, а капиталиста-предпринимателя связаны с максимизацией прибыли.

В качестве экономической категории интересы, служат, в абстрактной форме, выражением экономических отношений. Каждая из категорий — это научное понятие, которое характеризует сущность какого-либо явления или их группы, как отдельного экономического отношения их группы или системы [11, с. 82].

Все это значимо не только в теоретическом, но и в практическом отношении, так как историзм и динамизм экономических интересов должны быть с возможно большей степенью оперативности и точности учтены в теории и практической деятельности.
1.2. Теоретическая системность экономических интересов                                              

Обладая качественно определённой целостностью, потребности и экономические отношения в рамках каждого общества сами образуют довольно сложные взаимосвязанные системы, в которых существуют различные уровни, приоритеты, связи, зависимости и т.д. Например, существуют национальный, региональный, муниципальный уровни экономических отношений, их разновидности в рамках хозяйствующих субъектов, во взаимосвязях между ними и т.д. Не менее важны экономические отношения на функциональном срезе общественного и индивидуального производства. Соответствующим образом структурированы и потребности в их натурально-вещественном и функциональном проявлениях [9, с. 72].
Все эти о6стоятельства предопределяют системность экономических интересов, структуру и содержание данной системы обусловлена соответствующими параметрами экономических отношений и потребностей.
В период тотального огосударствления государственная собственность становилась анонимной. Это сказывалось на возможности использования системы экономических интересов для развития хозяйства на основе технического прогресса, ресурсосбережения и вообще интенсивных факторов производства, значение которых в современных условиях стало определяющим.
Анонимность собственности резко снижала возможности проявления функций личных и групповых экономических интересов. Отторжение научно-технического прогресса (НТП) трудовыми коллективами было связано не только с количественными показателями выполнения плана, которые нередко ухудшались при использовании возможностей  НТП, с соответствующим уменьшением материального вознаграждения, но и рядом  других причин, что вызывало необходимость административного «внедрения» НТП. Анонимность собственников и крайне низкая заинтересованность в научно-техническом прогрессе вели к непомерно высокой материало- и энергоёмкости продукции, в несколько раз превышающих мировые стандарты, а это, в свою очередь, вело к дефицитности экономики в целом. Конечно, в командной экономике учитывались экономические интересы, но деформация отношений собственности и ряда других причин сдерживали возможность реализации интересов посредством стимулирования территорий, трудовых коллективов и их работников, причём это было связано с самой системой огосударствления и является одним из неустранимых её пороков [1, с. 23].
В рамках системы экономических отношений существует их многоуровневость и многоаспектность. С методологической точки зрения важно отметить общие признаки, присущие подобного рода системам независимо от характерных черт каждого данного общества. К таким признакам можно отнести [12,    с. 118]: 

— целостность системы экономических интересов;

— относительную обособленность и автономность их типов, форм и разновидностей;
— совместимость и взаимодействие элементов этой системы;
— наличие в её рамках подсистем экономических интересов;
— объективность и устойчивость взаимосвязей между элементами системы;
— взаимодействие с внешней по отношению к системе средой; наличие ядра, системообразующего элемента системы;
— единство и противоречивость элементов системы,
Перечисленные признаки выражают организационную характеристику любой из систем, функционирующих в обществе, которая включает в себя следующие моменты [4, с. 95]:
— структуру, отражающую систему со стороны её строения, пространственно-временного и содержательного соотношения и процесса функци​онирования её элементов;

— целостность, которая, применительно к интересам, определяется целостностью системы экономических отношений и потребностей на каждом из данных этапов развития о6щества;

— самоорганизацию, которая выделяет систему из других подобных ей образований и служит её самовоспроизводству;

— наличие прямой и обратной связи между элементами системы;

— внутреннюю противоречивость, разнонаправленность и относительное равновесие элементов системы.

Поэтому систему экономических интересов можно классифицировать [3, с. 25]: 

— по субъектному признаку, когда в основу её элементов положено выделение субъектов интересов (общество в целом, регионы, хозяйствующие субъекты, социальные группы и т.д.);

— по временному признаку и значимости, когда интересы подразделяются на текущие, перспективные, непосредственные, тактические и стратегические;

— по их функционально-воспроизводственному признаку (как связанные с фазами воспроизводства);

— по социальному признаку (интересы со6ственника, наёмного работника, арендатора и т.д.);

— по месту субъекта интересов в воспроизводственном процессе (менеджер, работник, организатор, контролёр и т.д.).
Объективность природы интересов, обусловливаемых экономическими отношениями, предопределяет их тесную связь с экономическими законами, которые представляют собой устойчивые, существенные причинно-следственные, повторяющиеся взаимосвязи между экономическими явлениями и процессами [9, с. 128].

Иначе говоря, экономические законы это по сути своей проявление устойчивых отношений между людьми, складывающихся в процессе производства, распределения, обмена и потребления, которые в то же время проявляются как интересы. Поэтому важно определить систему связей между экономическими законами и интересами.

Представляется, что эта связь достаточно сложна. Так как и экономические законы, и интересы выражают исторически определённые экономические отношения, она носит соподчинённый характер. Эта форма связи, будучи познана, позволяет в теории и практике исходить из исторического характера тех и других, из их онтологической взаимосвязанности, в силу которой использование экономических интересов предполагает адекватный их содержанию процесс реализации интересов. Она состоит и в том, что как экономические отношения, так законы и интересы, функционируют в форме взаимосвязанной целостной системы, из чего следует, что столь же системным должен быть процесс использования экономических законов и реализации материальных интересов. Вне этого системного подхода непродуктивными оказываются всякие попытки реализации того или иного изолированно рассматриваемого закона или интереса. 

Например, закон спроса и связанные с ним экономические интересы не могут эффективно реализовываться вне учёта закона производительной силы труда, общий интерес, связанный с экономическим ростом не может реализовываться вне связи с законами общего и частного равновесия. Иными словами, связь между экономическими законами и интересами носит генетический и функциональный характер. При этом генетическая связь состоит в том, что и экономические законы, и интересы обусловлены исторически данными экономическими отношениями и модифицируются в меру трансформации последних.

Функциональная связь заключается в том, что экономические законы реализуются вместе и на основе реализации экономических интересов. Дело в том, что экономические законы, будучи объективными, проявляются и реализуются посредством деятельности людей (общества), которые исходят при этом из своих интересов. Ещё в далёком прошлом было замечено, что также как реки не текут вспять, люди не действуют вопреки своим интересам. Поэтому экономические законы реализуются в меру соответствия обусловливаемых ими действий интересам субъектов экономических отношений, а также согласованию и разрешению присущих им противоречий. Это общее правило может быть подтверждено множеством примеров из жизни любого общества, включая современные процессы в российской экономике.

Возвращаясь к вопросу о функциональной связи между экономическими интересами и законами, отметим, что последние выполняют определённые функции, детерминирующим образом связанные с общественным развитием. При этом функции каждого из законов специфичны, как специфичны выражаемые ими устойчивые, существенные и прочные связи между явлением экономики. Вместе с тем, вся совокупность экономических законов вводит экономическую жизнь и развитие общества, развивающегося в рамках каждой данной экономической системы, в определённое объективно обусловленное русло, в чем состоит её главная функция.

Что касается экономических интересов, то вопрос об их функционировании лишь становится предметом исследования. Авторы, изучающие этот вопрос, относят к этим функциям: воспроизводство экономических отношений и экономических законов; обеспечение жизнедеятельности хозяйствующих субъектов на расширенной основе; обеспечение в результате взаимодействия экономических интересов хозяйствующих субъектов развития экономики как саморегулирующейся, саморазвивающейся и регулируемой системы; стимулирование субъектов экономических отношений рынка на основе реализации присущих им экономических интересов и их согласования [7, с. 96].

Из этого перечисления, которое, разумеется, не претендует на полноту, следует тесная функциональная связь между экономическими законами и интересами, которая является весьма сложной, по крайней мере, по трём причинам: каждый из субъектов экономических интересов является субъектом не только их данной конкретной разновидности, но и всей совокупности. Например, индивид — это не только субъект частного интереса, но и носитель интересов тех общностей, к которым они принадлежит (коллектива, общества, семьи и т.д.). Во-вторых, экономические законы функционируют в виде их совокупности. Поэтому, реализация экономических интересов с объективной необходимостью должна быть ориентирована на учёт всей совокупности экономических законов. Наконец, в-третьих, функции экономических законов и интересов внутренне и взаимно противоречивы.

1.3. Классификация экономических интересов                                            

В связи с преобразованиями отношений собственности в экономике России меняется и система экономических отношений. В обществе с рыночной экономикой важное место занимает частный экономический интерес, который может выступать как интерес, связанный с индивидуальной частной собственностью, а может быть также интересом предпринимателя, акционера, наёмного работника, потребителя и т.д., выражая соответствующие комплексы экономических отношений и потребностей [26, с. 84].
Во всех этих случаях именно он, в первую очередь, играет роль движущей силы развития производства на индивидуальном и общественном уровнях, так как связан как с предпринимательством, так и с использованием всех других ресурсов и факторов производства. Частный интерес, возрождаемый вместе с частной собственностью, в условиях рынка выступает в различных формах, которые связаны с организационно-экономическими формами предпринимательства, социальным статусом субъектов этой формы интереса и другими факторами, но во всех случаях его определяющим родовым признаком является частное присвоение, которое в условиях рынка является доминирующим, определяя соответствующее значение частного интереса.
В то же время правовая равнозначность типов и форм интересов в условиях рыночной экономики предполагает их определённую субординированность и приоритетность. Например, если в аспекте экономической безопасности, как и во многих вопросах макроэкономики, приоритет принадлежит государственным (национальным) интересам, то с позиций динамизма экономики и его движущих сил приоритетное значение принадлежит частно​му интересу, от степени учёта и реализации которого зависит стимулирование и мотивация. В данном случае субъект интересов является субъектом труда и производства, от усилий, таланта и способности которого зависит и степень использования научно-технического прогресса, ресурсоёмкость производства, и в целом его эффективность. В рамках частного типа экономических интересов существует их форма, связанная с функционированием акционерных структур, при соответствующей форме собственности. В то же время, в рамках акционерной формы существуют акционерные общества открытого и закрытого типа. Специфика формирования и функционирования их капитала предопределяет разновидности экономических интересов данной формы.
Система экономических интересов, как и любая сложная экономическая система противоречива. И так как интересы носят всеобщий характер, то фазы воспроизводственного процесса также взаимно противоречивы. Эти противоречия, подлежащие учёту на всех уровнях общественной структуры, учитываются при выработке ресурсной политики, политики поддержания пропорций и равновесия в экономике, распределения и использования ресурсов, которые не могут быть неизменными и должны исходить из постоянно существующей альтернативы. Типы и формы экономических интересов можно представить в виде схемы  на рис. 1.1. 








Рис. 1.1. Типы и формы экономических интересов
Если, например, на макро- и мезоуровнях это проявляется в альтернативном использовании национальных и региональных ресурсов, в структурной политике, то на микроуровне указанная альтернативность наиболее ярко проявляется в структуре издержек производства, производимых товарных ресурсов, рынков сбыта товаров. Указанное обстоятельство, несомненно, подлежит учету при выработке экономической стратегии и тактики на уровне каждого из субъектов рыночной экономики, в рамках каждой из фаз воспроизводственного процесса и их совокупности,
Хотя на поверхности явления видится отсутствие приоритетности в системе экономических интересов в условиях рынка, но на самом деле не так. Потому согласование экономических интересов, разрешение присущих им противоречий предполагает охранение принципа приоритетов, но приоритетов обусловленных не командной иерархией модели «высших» и «низших» уровней, а экономической и политической необходимостью, причём поддержание должно осуществляться на основе преимущественно экономических методов [5, с. 12].

В современном мире доминирует смешанная экономическая система. Поэтому, исходя из проявления экономических отношений как отношений собственности, можно выделить два типа экономических интересов — общие и частные.

Следующей ступенью дифференциации экономических интересов служат их формы, которые различаются в зависимости от конкретных форм проявления каждого из типов собственности. К числу конкретных форм общих интересов относятся интересы общества как целого, выражаемые государством как в аспекте экономических отношений, складывающихся в рамках национальных границ, так и в аспекте экономических отношений с зарубежными странами. О наличии таких интересов, несмотря на существующую в обществе социальную неоднородность и имущественную дифференциацию, а также о недопустимости их игнорирования в рамках национальных границ, свидетельствуют такие процессы как резкая имущественная дифференциация населения, последствия проведенной в стране приватизации, цены на товары и услуги естественных монополий, уровень которых затрагивает все общество, необходимость социальных программ, наконец, вопросы экономической, продовольственной, технической, оборонной и других разновидностей безопасности, которые тревожат современное российское общество [11, с. 154].

В аспекте внешнеэкономических отношений о значимости общности интересов свидетельствуют весьма важные для экономической безопасности России отнюдь не прогрессивная структура экспорта, в которой ныне преобладают энергоносители и сырье, потеря традиционных рынков сбыта военной продукции и продукции машиностроения. С другой стороны здесь важны, обнаружившиеся в трансформационном периоде, тенденции растущей зависимости РФ от импорта многих товаров, включая продукцию стратегического назначения, продовольствие и комплектующие изделия для машиностроения.

Изложенное выше даёт основание утверждать, что экономические интересы, представляющие собой целостную, но противоречивую систему, подразделяются на типы (подсистемы), конкретизирующиеся в определённых формах, а эти формы, в свою очередь, характеризуются множеством разновидностей, учёт и реализация которых имеет принципиальное значение для экономической политики и хозяйственной практики.

Поэтому плосткостное представление об экономических интересах, не учитывающее их типов и разновидностей мало пригодно для выработки адекватной общественным интересам экономической политики, т.к. не отвечает реально существующей системе экономических отношений и потребностей.

Разумеется, что предложенная классификация экономических интересов является не полной. Но её смысл, как и содержание изложенного, состоит в том, чтобы обозначить сложность системы экономических интересов, предполагающую в ней, наряду со связями и взаимопроникновением различных форм и разновидностей взаимную и внутреннюю противоречивость. Подобный подход предупреждает от упрощения в экономической политике. Он позволяет привлечь внимание к тому, что всякая политика в условиях рыночных отношений предполагает постоянное согласование экономических интересов с учётом их типов, форм и разновидностей, а также поставить вопрос о противоречиях и способах согласования экономических интересов в условиях рынка, для которого характерно многообразие отношений собственности.
2. ИССЛЕДОВАНИЕ  РАЗВИТИЯ МОТИВАЦИИ И    
     СТИМУЛИРОВАНИЯ В СИСТЕМЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ 
     ИНТЕРЕСОВ

2.1.   Оценка экономической политики и практики интересов 
Историзм и динамика интересов должны быть с возможно большей степенью оперативности и точности учтены в теории и на практике.
Экономические интересы представляют собой сложную структуру, имеющую горизонтальный и вертикальный срезы. В субъективизированном плане в горизонтальном аспекте они охватывают взаимосвязи между государственными структурами, субъектами предпринимательства, различными группами населения и т.д. В вертикальном срезе — это отношения между государством и его органами, а также муниципалитетами, с одной стороны, и хозяйствующими субъектами, с другой; между последними и их структурными подразделениями и работниками и т.д. Вся эта совокупность отношений, которая достаточно сложна, проявляется в качестве экономических интересов.
Для более полной характеристики экономических отношений и интересов в них проявляющихся, необходимо рассмотрение воспроизводственного аспекта этиx отношений. Многие исследователи рассматривали функционирование интересов лишь при распределении, что является методически и теоретически неоправданно, так как ведёт к отрыву системы экономических интересов от системы экономических отношений [29, с. 148]. Сужение сферы функционирования интересов, когда практика их реализации сводится исключительно к распределительным отношениям или даже только к оплате труда, может привести к серьёзным последствиям в экономике и социальной сфере деятельности людей.
Не менее ограниченным является подход, в котором акцентируется внимание на сфере обмена, как это имеет место, когда в экономической политике доминируют монетаристские взгляды на экономику, связанные со сферой  денежного обращения в ущерб производству.
Вышеназванное даёт основание для вывода о всеобщем характере экономических интересов, означающем их функционирование во всех фазах воспроизводственного процесса. Этот подход позволяет решать вопросы использования экономических интересов и их реализации в рамках отношений по производству, распределению, обмену и потреблению, т.е. в единстве всех фаз воспроизводственного процесса, не допуская гипертрофии или ущемления отношений, складывающихся в каждой из них. О важности такого подхода свидетельствует, например, интерес работников, которые всегда связаны не только с оплатой, но и с условиями, содержанием и режимом труда, имеющим в ряде случаев решающее значение для эффективности труда и производства. Применительно к сфере обмена можно вспомнить о роли в реализации интересов населения самого факта наличия товаров в товаропроизводящей системе и их качества, уровня инфляции и т.д. Следовательно, экономическая политика и практика экономических интересов, необходимость их системного использования и реализации не только в аспекте «вертикального» и «горизонтального» срезов, но и в воспроизводственном аспекте [32, с. 95].
Теория и практика рыночных отношений вызывают необходимость выявления природы противоречий экономических интересов, их характеристики и путей разрешения.

Принципиальные изменения в технике и технологии производства, глубокая модификация отношений собственности, социализация производства, изменение его экономической, организационной и отраслевой структуры не могло не сказаться на социальной структуре современного общества. Это получило выражение в смягчении социальной дифференциации, возникновении среднего класса, сокращении разрывов в доходах различных групп населения, известном перераспределении доходов в интересах наименее обеспеченных слоёв населения, происходящем при активной роли государства, определяющим не только минимум заработной платы, но и растущие расходы на социальные нужды.

Вступление общества в эпоху постиндустриальной цивилизации стало результатом качественных изменений его производственных возможностей, вытекающих из современной научно-технической революции, развивающейся в условиях ограниченных естественных и трудовых ресурсов. Это противоречие, которое сдерживает возможности человечества в условиях индустриальной цивилизации и сложившихся в её рамках социально-экономических отношений, стало фактором, обусловившим эволюционный переход к технико-технологической и социально-экономической системе нового типа. Если в рамках способа соединения труда с другими условиями производства эти преобразования ознаменовались переходом к автоматизации и информатизации, то в области социально-экономических отношений они означали утверждение смешанной экономики [22, с. 89].

Одно из наиболее распространённых определений противоречий состоит в его характеристике как отношения между сторонами, свойствами, тенденциями предмета, когда они взаимно предполагают и взаимно отрицают друг друга. Типы, формы и разновидности экономических интересов и представляют собой стороны их системы взаимно предполагающих и взаимно отрицающих друг друга. Известна, например, тесная взаимосвязь интересов общества и личности, которая предопределяет их неразрывность в процессе функционирования и реализации. Реализация интересов личности, понимая не в узком индивидуалистическом, а в широком смысле слова, невозможна вне реализации интересов общества как целого, в его национальных границах или в глобальном аспекте. Для подтверждения этого тезиса достаточно сослаться на связь величины ВВП с качеством жизни населения, на тесную зависимость между экологией планеты и здоровьем населения и т.д. Например, среднегодовые темпы роста ВВП за 1997 — 2010 гг. в Германии составляли 1,3%, во Франции — 2,35%, в Италии — 1,5%. В настоящее время ВВП на душу населения в США самый большой в мире по сравнению с европейскими и развитыми странами Азии — 3,4% [25,   с. 19].
К странам, обладающим большими запасами природных ресурсов (нефть, газ, металлы и др.), достаточными для поддержания сравнительно высокого уровня жизни, но в промышленной структуре, которых отсутствуют наукоёмкие производства, относится и Россия. Динамику ВВП по странам этой группы можно посмотреть в табл. 2.1 [21, с. 21].

Таблица 2.1.

Динамика ВВП по странам 2009 — 2011 гг. 

	Страна 
	Численность населения
	ВВП 2009 г.
	ВВП 2010 г.
	ВВП на душу населения   2009 г.

	
	млн человек
	млрд долл.
	тыс. дол.

	Катар 
	1,1
	57
	102
	52,0

	Венесуэла 
	28,1
	182
	319
	6,4

	Россия 
	141,0
	987
	1676
	7,0


Что касается причины противоречивости экономических интересов их взаимного отрицания, то её глубинные основы связаны с множественностью интересов, каждая из форм и разновидностей которых субъектна, т.е. принадлежит определённому субъекту рыночных отношений и обладает качественной определённостью, отличающей её от других форм и разновидностей. В силу этого обстоятельства интересы взаимно противоречивы, разнонаправлены, так как неоднозначны, лежащие в их материальной основе сложившиеся и развивающиеся потребности их социальных субъектов. Одновременно следует учитывать, что экономическое отношение, которое служит социальной основой каждой из разновидностей интересов, включают в себя две стороны, характеризующие экономическое положение субъектов этого отношения (например, работник и работодатель, регион и федерация, производитель и потребитель, предпринимательская структура и государство и т.д.). Сами же стороны отношения, разделяющие интересы их субъектов предопределены отношениями собственности, которые предполагают экономическое обособление [9, с. 58].

2.2.  Анализ мотивации экономических интересов субъектов рынка
В связи с выяснением содержания экономических интересов, а главное —экономической практикой, которая целиком связана с реализацией и согласованием, принципиально важным является выяснение природы материальных интересов, потому что позиции исследователей в этом вопросе различны. Одной из распространённых точек зрения является такая, которая представляет интересы как субъективную категорию, результат осознания потребностей. В одном из справочных изданий последнего десятилетия можно прочесть: «Интересы — предмет заинтересованности, желания и побудительные мотивы действий экономических субъектов» [2, с. 93]. Некоторые исследователи также считают интересы субъективными, например, А. Генкин в своей статье отождествляет понятия «интерес», «мотив» и «стимул», в то время как стимул и мотив относятся к категориям, порождённым сознанием людей, т.е. к субъективным.
К этому можно лишь добавить, что существуют и неосознанные в каждый данный момент экономические интересы, примером этого могут служить факты, связанные с неадекватными действиями индивидов, коллективов и общества в целом, хотя осознание интересов является одним из обязательных условий их целенаправленной и активной реализации.
Отмеченное выше относится не только к макроэкономическому, но и к мезо- и микроэкономическому уровням. Важнейшей предпосылкой осознания интересов является экономический анализ деятельности каждой фирмы. К сожалению, далеко не во всех случаях предприниматели прибегают к такого рода анализу, сообразовывая свои действия с его результатами. Во многих случаях причиной таких явлений служит недостаточный профессиональный уровень собственников и менеджеров, повышению которого должна служить система мер по обучению и стажировке российских кадров в зарубежных странах с развитой рыночной экономикой. Схема взаимосвязей в системе экономических интересов как мотивов производственной деятельности представлена на       рис. 2.1.
Другой момент, состоит в том, что интересы всегда субъектны, т.е. принадлежат к какому-либо из субьектов экономических отношений принимающему необходимые меры к их реализации. Но субъектность и субъективность не тождественные понятия. Если первое означает, что интересы неотторжимы от их носителей, с чем нельзя не согласиться, то второе переводит их в категорию, порождаемую волей и сознанием людей.


[image: image1] 
Рис. 2.1. Схема взаимосвязей в системе экономических интересов 

как мотивов производственной деятельности
Довольно широко распространено суждение о природе экономических интересов, как единстве объективного и субъективного. Мотивируется оно тем, что интерес это единство объективного содержания и субъективной формы, следствие осознания объективной необходимости удовлетворения сложившихся и развивающихся потребностей [22, с. 83].
Возражения против такого подхода могут состоять в том, что в обществе существуют неосознанные интересы. И далее, между возникновением интереса и процессом его осознания обычно проходит известное количество времени, как это имело место, например, в современной России, когда лишь на пятом году рыночных преобразовании в послании Президента была подчёркнута необходимость активизации государства в экономических процессах, так как до этого, несмотря на имеющийся мировой опыт, доминировали идеи рыночного саморегулирования, замешанные на монетаристских подходах [8, с. 61].
При характеристике интересов как единства объективного и субъективного происходит смешение понятий природы экономических интересов с практикой их реализации и стимулированием, которое действительно является единством объективного и субъективного, когда субъектами, опирающимися на объективно существующие интересы, предпринимаются, объективно обусловленные, но все же субъективные действия по их реализации.
Преобладающая часть исследователей за последние десятилетия пришла к выводу об объективной природе экономических отношений. Такой точки зрения в своих исследованиях придерживаются Л.И. Абалкин, Б.Я. Гершкович, П.Г. Бунич, В.В. Радаев, В.И. Лившиц и ряд других. Эта точка зрения включена, как позиция авторских коллективов, в некоторые учебные пособия [19,        с. 98].
Объективность интересов означает, что экономическое положение их субъектов порождает у них определённые потребности, во имя удовлетворения которых они вынуждены действовать, причём необходимость такого действия обусловливается не осознанием потребностей, а условиями общественного бытия этих субъектов, хотя, конечно, нельзя отрывать интересы от их носителей, которые одарены сознанием, играющим важную роль в реализации интересов.
Наряду с экономическим, имеет место производственное обособление, складывающееся в тех случаях, когда происходит обособление в рамках данного субъекта собственности (например, цехи, участки, бригады, предприятия). В данном случае участников производства разделяют не отношения собственности, а отношения пользования и распоряжения. Они занимают различное место в процессе производства и реализации продукции, в системе внутрипроизводственного разделения труда с вытекающей из этого относительной обособленностью экономических интересов, их разнонаправленностью (например, интересов бригад, занимающихся производством продукции и наладкой оборудования). Преодолению этой разнонаправленности служат различные формы организации и стимулирования труда, когда изыскиваются пути, обеспечивающие согласование интересов работников и их групп посредством внутрипроизводственного коммерческого расчёта, а иногда и перехода к экономическому обособлению в виде внутрипроизводственной аренды или образования кооперативов в рамках госпредприятий, как это имело место на начальном этапе рыночной трансформации в России [31, с. 64].

Прогноз социально-экономического развития Росси
йской Федерации на 2012 г. предусматривает дальнейшее снижение выпуска металлорежущих станков в 2012 г. на 30% от уровня 2008 г. прогнозируется сокращение производства машин и оборудования в 2012 г. на 8,6% по сравнению с 2008 г. Это может создать серьёзную угрозу национальной безопасности страны, а следовательно, реализация экономических интересов субъектов хозяйственных интересов тоже будет нарушена.
В 2012 г. прогнозируется рост доли инновационной продукции с 5,5% в 2008 г. до 6,4% в 2012 г., что явно недостаточно для серьёзного сдвига в данной области. Этот показатель должен составлять не менее 15% к 2012 г., в развитых странах он составляет 30 — 40%.

При прогнозируемых темпах роста реальных денежных доходов населения не удастся существенно снизить уровень бедности, который принято определять по численности и доли населения с доходами ниже прожиточного минимума. В прогнозе предполагается, что доля таких людей в 2012 г. составит 13,6% против 13,3% в 2007 г. и 13,1% в 2008 г. А в 2010 г. она была на отметке 14%, такая динамика означает, что и в 2012 г. уровень бедности будет крайне высоким [25, с. 35].

Крайне важный показатель социальной сферы — коэффициент фондов (разрыв в денежных доходах 10% населения с самыми высокими и 10% населения с самыми низкими доходами). В 2011 г. его величина составляла в России 16,9 раза, а в европейских странах — 6 — 8 раз.

Уязвимым остаётся и решение социальных проблем в 2012 г., за исключением действительно серьёзного повышения пенсий. Основные показатели этой проблемы представлены в табл. 2.2.
Таблица 2.2.

Прогнозируемый рост доходов населения (в %)

	Показатели 
	2008 г.
	2009 г.
	2010 г.
	2011 г.
	2012 г.

	Реальные располагаемые доходы населения
	102,9
	95,9
	100,4
	102,8
	104,0

	Реальная заработная плата
	111,5
	95,4
	99,4
	102,4
	103,1

	Средний размер трудовой пенсии
	135,2
	123,9
	146,1
	111,7
	108,8

	Соотношение среднего размера трудовой пенсии и номинальной среднемесячной заработной платы
	24,8
	28,7
	38,1
	38,3
	37,7


Анализ мотивации экономических интересов субъектов рынка позволяет сделать вывод, что в 2012 г. преодолеть бедность населения в России не удастся, поэтому необходима модернизация всей российской экономики, что позволит сочетать и реализовать интересы субъектов экономических отношений.
2.3. Исследование реализации экономических интересов в     
       производственной деятельности современной России
Материальная основа экономических интересов объективно обусловлена уровнем развития производства, а при данном его уровне — системой господствующих в обществе экономических отношений, образующих социальную основу и общественную форму экономических интересов. Естественно, что экономические отношения каждого данного общества объективно обусловлены уровнем развития общественного производства, а их изменение, во всех случаях, — результат происходящих в нем модификаций или качественных преобразований. Об этом свидетельствует не только исторический опыт развития человечества, но и современность, в условиях которой становление постиндустриальной цивилизации, современного технологического способа производства вызывает ряд принципиальных изменений в системе экономических отношений, включая отношения собственности.
Об игнорировании объективной природы интересов субъектов рыночных отношений в России, как об одном из коренных причин негативных последствий трансформационных процессов последних лет свидетельствуют результаты хозяйственной практики и мнение некоторых исследователей [28, с. 18].
О непосредственной их связи с абстрагированием политики от объективных экономических интересов свидетельствуют такие процессы как ваучерный этап приватизации, не приведший к превращению населения страны в собственников приватизированной части государственной собственности. Об этом же свидетельствует обвальный характер либерализации цен в соответствии с методами «шоковой терапии», приведший как к резкому спаду производства, так и снижению жизненного уровня преобладающей части населения. Это же доказывает политика ценообразования на энергетические ресурсы и транспортные услуги, вызвавшие негативные последствия во всех отраслях экономики, поскольку все они связаны с ценами на эти виды ресурсов. 

Поэтому нельзя не согласиться с мнением о том, что «любая политика это цели и задачи, преследуемые и решаемые людьми в связи с их конкретными интересами, а также методы, средства и институты, с помощью которых данные интересы формируются, отстаиваются и защищаются» [10, с. 148].
Из этого следует, что целостная политика государства, основывающаяся на экономических интересах, неизбежно должна исходить из учёта всей их сложной и противоречивой системы, поддерживая их сбалансированность, так как «всякая политика хороша настолько, насколько ей удаётся поддерживать баланс различных интересов» [33, с. 120].
Как объективная экономическая категория интересы историчны, а в рамках каждого способа производства динамичны, так как и историчность, и динамизм присущи порождающим их потребностям и экономическим отношениям. Это относится ко всей системе экономических интересов и каждой из их разновидности.
С каких бы позиций не был исследован вопрос о способах производства исторических (формационных) или технологических (цивилизационных), совершенно очевидно, что интересы общества, его социальных групп и личностей не могут не меняться при переходе от одного способа производства к другому. Например, мотивом производственной деятельности в условиях капитализма, а при цивилизационном подходе в условиях индустриального общества неизбежно становится прибыль, составляющая главный интерес всякой предпринимательской деятельности, в то время как интерес феодала, как и любого субъекта доиндустриальных экономических отношений, ограничивался его личными потребностями. В то же время в рамках самого индустриального способа производства с изменением свойственных ему потребностей и экономических отношений также происходит модификация интересов, характеризующая их динамизм. При этом само общество вступает в эпоху постиндустриальной цивилизации, Так, за последнее пятидесятилетие произошли принципиальные изменения в потребностях и жизненных стандартах населения, особенно в экономически развитых странах, что относится как к сфере труда, так и к сфере потребления. Научно-техническая революция вызвала изменения в отношении собственности, содержании и характере труда, структуре потребления. Она привела к принципиальным структурным изменениям в экономике, изменениям соотношения между материальным и нематериальным производством, модификации организационно-экономических форм производства и соотношения различных видов труда. Сейчас в странах с рыночной экономикой преобладают затраты интеллектуального труда, все большая и преобладающая часть занятых трудится в отраслях нематериального производства, а преобладающая часть ВНП является результатом функционирования корпораций с акционерной формой собственности.

Всё это ярко проявилось в мировом кризисе 2007 — 2009 гг. кризис большей степени затронул страны, основную долю ВВП которых составляют добыча и экспорт сырьевой продукции, в первую очередь нефти и газа: Россию, Венесуэлу и страны Ближнего Востока. Всего за вторую половину 2008 г. ВВП России упал на 35%, Венесуэлы — на 32%, Саудовской Аравии — на 21%, Кувейта — на 33%. Некоторые государства Ближнего Востока почти не пострадали от кризиса — это Катар, который увеличил добычу нефти на 13,2% и Иран, который компенсировал уменьшение доходов от продажи нефти увеличением выпуска промышленной продукции.

Одним из уникальных свойств нефти и газа как предметов торговли является их товарная неэластичность. Они перестали быть рыночным товаром, их цена во многом определяется монопольной составляющей в области их добычи и транспортировки. Значительный вклад в нарушение традиционных рыночных механизмов торговли энергоресурсами внёс Интернет: возросло влияние кратковременных субъективных факторов на биржевые котировки, они стали более чувствительными к неэкономическим эффектам, но одновременно снизилась устойчивость всей экономической системы.
Монопольные цены позволяют обладателям энергетических ресурсов становится странами-рантье, живущими за счёт природной ренты. Потребление нефти и газа в настоящий момент принципиально важно для выживания современной западной цивилизации, поэтому государства-монополисты могут назначать на них некую «справедливую цену», которая определяется в соответствии с тремя подходами.  Первый подход это подход потребителей — развитых стран Северной Америки и Европы, т.е. с высоким показателем ВВП на душу населения. «Справедлива цена» определяется на конкурентной основе, для чего все пути доставки нефти и газа должны быть свободны от государственного вмешательства. Второй подход — стран с большими запасами энергоресурсов и низкой численностью населения. «Справедлива цена» определяется в результате консенсуса. ВВП на душу населения этих стран соответствует ВВП развитых стран, входящих в Европейское сообщество.

Третий подход — стран с большими запасами энергоресурсов и высокой численностью населения. «Справедлива цена» для этих стран определяется значением, сохраняющим (в основном за счёт энергоресурсов) социальную защиту населения на уровне развитых стран Европы. В 2006 г. резко выросли цены на энергоресурсы (2 — 3 раза), что позволило странам, относящимся к третьей группе увеличить показатель своего ВВП на душу населения в 1,5 — 2 раза, приближая его к уровню европейских стран: России и Венесуэле — на 40%, Ирану — на 37%. После этого последовал мировой экономический кризис, и цены возвратились к значениям 2006 г.
Анализируя реализацию экономических интересов в производственной деятельности современной России на примере добывающей промышленности, можно сделать вывод, что цена на энергоносители выше уровня 2006 г. генерирует кризис в странах-потребителях и поэтому не должна применяться для стран-рантье с низкой численностью населения. Справедливая цена на уровне выше 2006 г. привела к негативным экономическим и социальным последствиям для стран с высокой численностью населения, ориентированных на экспорт энергоресурсов. И если страны-потребители энергоресурсов пытаются создать конкурентную среду на этом рынке, то страны-экспортёры стремятся установить цену монопольным путём. Это приводит к «новой холодной войне» торгово-экономического характера, развернувшейся между Россией и её западными партнёрами. Основными объектами этой «войны» служат не только маршруты трубопроводного транспорта, но и технологии сжижения газа, «уменьшение эмиссии парниковых газов», энергосберегающие технологии, технологии нетрадиционно добываемого газа, в частности сланцевого газа и угольного метана и т.д. сейчас трудно предсказать итог этой войны, но можно утверждать, что у проигравшей стороны возникнут серьёзные социальные проблемы.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Проведённый в курсовой работе анализ экономических интересов субъектов рынка позволяет сделать следующие выводы.
Связь между интересами и потребностями несомненна. Она состоит в том, что удовлетворение многообразных потребностей служит той материальной субстанцией, во имя которой ведётся процесс производства в самом широком смысле этого слова. Поэтому можно утверждать, что потребности составляют материальную основу, благодаря которой возникают или модифицируются экономические интересы, как объективная необходимость удовлетворения потребностей.

Следовательно, экономические интересы это не сами потребности и не продукт их осознания, а категория, выражающая необходимость удовлетворения сложившихся и развивающихся потребностей в рамках данных экономических отношений. Потребности это материальная основа интересов, а интересы — выражение необходимости удовлетворения сложившихся и развивающихся потребностей. Но помимо материальной интересы имеют и социальную основу — экономические отношения, ядром которых являются отношения собственности. Именно они определяют содержание потребностей субъекта экономических интересов, содержание самих интересов и ту социальную форму, в которой эти интересы реализуются. Примерами сказанному могут служить различия между потребностями, интересами и формами их реализации у различных субъектов социума (общество, коллектив, личность), у различных субъектов отношений собственности (собственник, арендатор, наёмный работник и т.д.), у субъектов рыночных отношений с различной функциональной ориентацией их деятельности (производство, посредничество, торговля, сфера нематериального производства с её различными отраслями и др.). 

Обладая качественно определённой целостностью, потребности и экономические отношения в рамках каждого общества сами образуют довольно сложные взаимосвязанные системы, в которых существуют различные уровни, приоритеты, связи, зависимости и т.д. Например, существуют национальный, региональный, муниципальный уровни экономических отношений, их разновидности в рамках хозяйствующих субъектов, во взаимосвязях между ними и т.д. Не менее важны экономические отношения на функциональном срезе общественного и индивидуального производства. Соответствующим образом структурированы и потребности в их натурально-вещественном и функциональном проявлениях. Все эти о6стоятельства предопределяют системность экономических интересов, структуру и содержание данной системы обусловлена соответствующими параметрами экономических отношений и потребностей.
В связи с преобразованиями отношений собственности в экономике России меняется и система экономических отношений. В обществе с рыночной экономикой важное место занимает частный экономический интерес, который может выступать как интерес, связанный с индивидуальной частной собственностью, а может быть также интересом предпринимателя, акционера, наёмного работника, потребителя и т.д., выражая соответствующие комплексы экономических отношений и потребностей. Историзм и динамика интересов должны быть с возможно большей степенью оперативности и точности учтены в теории и на практике.
Участников производства разделяют не отношения собственности, а отношения пользования и распоряжения. Они занимают различное место в процессе производства и реализации продукции, в системе внутрипроизводственного разделения труда с вытекающей из этого относительной обособленностью экономических интересов, их разнонаправленностью (например, интересов бригад, занимающихся производством продукции и наладкой оборудования). Преодолению этой разнонаправленности служат различные формы организации и стимулирования труда, когда изыскиваются пути, обеспечивающие согласование интересов работников и их групп посредством внутрипроизводственного коммерческого расчёта, а иногда и перехода к экономическому обособлению в виде внутрипроизводственной аренды или образования кооперативов в рамках госпредприятий, как это имело место на начальном этапе рыночной трансформации в России.

Наибольшей наглядностью мотивация и реализация экономических интересов в производственной сфере отличается добывающая промышленность. Россия на протяжении многих десятков лет пополняется свой ВВП за счёт экспорта энергоресурсов. ВВП страны во многом зависит от мировых цен на экспортируемые минеральные ресурсы.
ВВП определяется как совокупность товаров и услуг, поступающих на рынок определённый период. Его создают три сегмента: реальный сектор, финансовый сектор и торговля. Вклад реального сектора экономики равен объёму производства товаров в денежном выражении (добывающая и обрабатывающая промышленность, сельское хозяйство, строительство и т.п.) и услуг (ЖКХ, энергоснабжение, кафе и рестораны, ремонтные мастерские и т.д.). вклад финансового сектора и торговли состоит в распределении и управлении денежными и товарными потоками, отражающими реализацию экономических интересов субъектов хозяйственных отношений.
Уровень развития финансовых институтов и инструментов лишь косвенно описывает динамику экономики. Сжатие или расширение кредита служат инструментами управления экономикой, а финансовый и торговый секторы — её механизмами. Сложность этих механизмов соответствует требованиям развития экономики в условиях её функционирования в конкурентной среде, определяет потенциальные возможности экономической динамики.
Следовательно, основным показателем развития экономики и реализации и сочетания экономических интересов субъектов экономических отношений должен быть не ВВП, а прирост объёма продукции реального сектора, а дополнительным — отношение этого объёма к ВВП. Тогда можно будет реально оценить экономическое и социальное развитие той или иной страны, уровень мотивированности, реализации и сочетания интересов всех субъектов экономических интересов.
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